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บทคัดย่อ 

 
วิทยานิพนธ์ฉบับนี ้ศึกษาการซื ้อขายต่อรองราคาแซปไฟร์ของผู ้ค้าพลอยชาวไทย      

แซปไฟร์จัดเป็นพลอยเนื้อแข็งที่มีความแข็งรองจากเพชร หากแต่นั่นก็ไม่ได้หมายความว่าราคาของ
พลอยจะถูกก าหนดจากคุณลักษณะทางกายภาพโดยตรง พลอยเป็นสินค้าที่สามารถเคลื่อนย้ายได้ง่าย     
ท าการซื้อขายได้หลายครั้ง อีกทั้งยังสามารถปรับปรุงคุณภาพทางกายภาพได้ ประกอบกับการสร้าง
ชุดมาตรฐานจากห้องปฏิบัติการทางอัญมณีที่ปรากฏในรูปแบบของใบประกาศนียบัตรอัญมณี เงื่อนไข
เหล่านี้ท าให้ตลาดอัญมณีเป็นตลาดที่มีความเฉพาะและมีวิธีการซื้อขายเป็นของตนเอง ด้วยการใช้
แนวคิดระบบเศรษฐกิจแบบตลาดของคลิฟฟอร์ด เกียฺร ์ซ ผู ้เขียนได้พยายามแสดงให้เห ็นถึง
ความสัมพันธ์ระหว่างผู้คน สิ่งของ เทคโนโลยี และชุดมาตรฐานความรู้ ที่สัมพันธ์กันอย่างสลับซับซ้อน
ในตลาดอัญมณีท่ีเป็นกลไกที่ท าให้เกิดราคาพลอยที่เลื่อนไหลในประเทศไทย 

จากการศึกษาแบบชาติพันธุ์วรรณนาในตลาดพลอยจันทบุรีและตลาดอัญมณีสีลม 
กร ุง เทพฯ ตลอดจนการสะท ้อนประสบการณ์ของผ ู ้ เข ียนท ี ่ เคยเป ็นน ักอ ัญมณี ว ิทยาใน
ห้องปฏิบัติการอัญมณี ผู้เขียนได้พรรณนาให้เห็นถึงเรื่องราวของกระบวนการต่อรองซื้อขายแซปไฟร์ใน
ตลาดทั้งสองแห่ง และแสดงให้เห็นว่ามีเงื่อนไขในการก าหนดราคาพลอยและท าให้เกิดราคาเลื่อนไหล 
3 ส่วนด้วยกันได้แก่ ชุดมาตรฐานที่ก าหนดมูลค่าพลอยจากห้องปฏิบัติการอัญมณี ผู้คนในตลาด และ
ตัวพลอยเอง ทั้งสามส่วนนี้เป็นข้อมูลที่ใช้เพื่อก าหนดราคาพลอย ที่ผู้คนในตลาดจะน ามาใช้ประกอบ
ในช่วงเวลาแห่งการต่อรองราคา ผู้เขียนยังพบอีกว่า ตลาดอัญมณีมีวัฒนธรรมในการรับรู้ข ้อ มูล
เกี่ยวกับตลาด ผ่านการแสดงละครของผู้ค้าในตลาด ผู้เขียนเสนอว่าตลาดอัญมณีเป็นโรงละครแห่ง
หนึ่งที่เต็มไปด้วยนักแสดง การเล่นละครที่มีการใช้กลยุทธ์คือ รหัสเฉพาะของการค้าขาย การเล่นใหญ่ 
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และการสร้างสถานการณ์ เป็นส่วนส าคัญท่ีท าให้ราคาของแซฟไฟร์ปรากฏออกมาและสร้างความชอบ
ธรรมให้กับผู้ค้าในการเสนอราคาออกมา ตลอดจนสร้างความชอบธรรมให้การต่อรองราคาที่ก าลัง
เลื่อนไหลไปมาในช่วงเวลาแห่งการต่อรอง  

 
ค าส าคัญ: อัญมณี, พลอย, แซปไฟร์, บาซาร์, ราคาเลื่อนไหล  
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ABSTRACT 
 

This thesis examines the trading of sapphires in two gem markets in central 
Thailand. Sapphires are a type of corundum gemstone, with a hardness of 9 on the 
Mohs scale, but this does not mean their prices are easily determined by physical 
properties. Sapphires are portable stones that can be traded multiple times. Moreover, 
sapphire physical properties can be enhanced by heat treatment. The properties of 
sapphires allow traders to participate in elaborate price determinations, in addition to 
the confirmation of gemstone certification. I employ Clifford Geertz’s notion of bazaar 
economy to examine the complicated relations between people, things, technology, 
and a bundle of standards to understand the sliding price system that is a culture of 
the gem market in Thailand.  

I conducted ethnographic fieldwork in the gem market in Chanthaburi and 
Silom, Bangkok, and I also drew reflexively on my experience as a gemologist in a 
gemological laboratory for this work. Through the thick description of sapphire 
negotiations in both gem markets, I bring to light three dynamic components that come 
together in the market, namely: technologies for determining gemological properties, 
traders, and the gemstones. Additionally, traders use the information on the gem 
market itself in the negotiation moment. Thus, I argue that the culture of the gem 
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market is a theatrical performance in which each trader is an actor who uses strategies 
of specific coding, overacting, and simulation to create the price. 

Keywords: Gemstone, Sapphire, Bazaar, Sliding Price 
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กิตติกรรมประกาศ 
 

วิทยานิพนธ์เล่มนี้เขียนขึ้นด้วยความตั้งใจของผู้เขียนในฐานะของนักศึกษาปริญญาโท 
ในยุคสมัยที ่การเมืองของประเทศไทยยังคงเต็มไปด้วยความไม่เท่าเทียมและความไม่แน่นอน          
ถึงกระนั้นก็ตามผู้เขียนยังคงอดทนและเคี่ยวกร ่าตนเองให้เขียนจนมาถึงหน้ากระดาษแผ่นนี้ในที่สุด 

หน้ากระดาษนี้เป็นพื้นที่ที่ว่าด้วยการกล่าวถึงบุคคลที่มีส่วนให้วิทยานิพนธ์เล่มนี้ ส าเร็จ
ขึ้นมาได้ บุคคลแรกคือ อาจารย์ยุกติ มุกดาวิจิตร อาจารย์ปรึกษาวิทยานิพนธ์ที่เริ่มต้นจากบทสนทนา
อันเรียบง่ายว่า “เป็นยังไงมั่ง” และได้เล่าเรื่องราวที่มาที่ไปถึงความอยากใช้ความรู้เดิมต่อยอดจนมา
เป็นวิทยานิพนธ์นี้ ขอขอบคุณความอดทนและความละเอียดละออในทุกค าและประโยคที่อาจารย์ได้
เมตตาอ่านและเขียนแก้ให้ในทุกตัวอักษรที่มีเสียงของอาจารย์ลอยก ากับมาด้วยเสมอ  

ขอขอบคุณอาจารย์นิติ ภวัครพันธุ์ที่ได้ให้ความเห็นที่เป็นประโยชน์ต่อการพัฒนาหัวข้อ
วิทยานิพนธ์ ขอขอบคุณอาจารย์เทียมสูรย์ สิริศรีศักดิ์ และอาจารย์นลินี ตันธุวนิตย์ที่ได้กรุณารับเป็น
กรรมการที่ปรึกษาวิทยานิพนธ์และได้กรุณาอ่านพร้อมให้ค าแนะน าเพื่อท าให้วิทยานิพนธ์เล่มนี้
สมบูรณ์ดังที่ปรากฏ 

ขอขอบคุณอาจารย์ในคณะทุกท่านที่ได้สั่งสอนในทุกชั้นเรียนและได้พบเจอกันนอก
ห้องเรียน ขอขอบคุณอาจารย์สายพิณ ที่แนะน าให้ต่อยอดความรู้เดิมและพัฒนามาเป็นวิทยานิพนธ์ได้  

ขอขอบคุณพี่หนึ่งและพี่วิชัยที่ดูแลด้วยความเมตตาตั้งแต่วันที่สมัครเข้าเรียนแรกจนถึง
วันสุดท้าย และช่วยตรวจฟอแมทให้กับวิทยานิพนธ์เล่มนี้อย่างละเอียด  

ขอขอบคุณอาจารย์ปิ๋ม อาจารย์ผู้ใจดีที่สุดของผู้เขียน และอาจารย์ภาควิชาธรณีวิทยา
มช.ทุกท่านที่อบรมสั่งสอนให้ความรู้เกี่ยวกับอัญมณีวิทยาจนผู้เขียนสามารถพัฒนาความรู้มาประกอบ
ในการอธิบายเนื้อหาในบทที่ 3 และขอขอบคุณห้องสมุดสถาบัน GIT และเจ้าหน้าที่ห้องสมุด ที่ความ
ช่วยเหลือ อ านวยความสะดวกในการใช้ห้องสมุดตลอดช่วงเวลาการเขียนวิทยานิพนธ์   

ขอขอบคุณผู้คนในตลาดอัญมณีทั้งสองแห่งที่ได้กรุณาให้เก้าอี้ฝั่งผู้ซื้อพลอยกับผู้เขียน 
และอนุญาตให้ติดต่อเดินเป็นลูกเด็ก รวมถึงได้ร่วมให้บทสนทนาที่เป็นประโยชน์ต่อวิทยานิพนธ์เลม่นี้ 
ผู้เขียนหวังว่าจะได้น าข้อมูลเหล่านั้นมาใช้อย่างดีที่สุด  

ขอขอบคุณก าลังใจจากพี่ซินดี้ เจมส์ ตะวันวาด เบส เดช และกิต ที่ร่วมแลกเปลี่ยน
ความคิดเห็นกันทั้งในห้องเรียนและนอกห้องเรียน และท าให้การเรียนปริญญาโทส าหรับผู้เขียนไม่รู้สึก
ว่าโง่เขลาอย่างโดดเดี่ยวจนเกินไป และขอขอบคุณเพื่อน ๆ ในชั้นปีอื่น ๆ รวมทั้งปรม มุก นก หนุ่ม   
พ่ีนิก  พ่ีเดน๊ และเพ่ือนทุกท่านในคณะที่ร่วมแบ่งปันชีวิตนักศึกษาด้วยกัน 
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ขอขอบคุณ Felicity Aulino บุคคลที ่ผล ักด ันให ้ผ ู ้ เข ียนก้าวเข ้าส ู ่ เส ้นทางแห่ง
มานุษยวิทยาตั้งแต่เมื่อ 7 ปีที่แล้ว และได้ฝึกฝนวิธีท างานภาคสนามในแบบมานุษยวิทยาอย่างเข้มข้น
มาโดยตลอด ตลอดจนก าลังใจตั้งแต่วันแรกที่สนับสนุนในการเรียนต่อ และช่วยเตรียมความพร้อมทั้ง
กาย ใจ สติปัญญา รวมถึงทุกข้อเสนอแนะและร่วมทบทวนความคิดเกี่ยวกับเนื้อหาในวิทยานิพนธ์ 

ขอขอบคุณลูกแมวจรทุกตัวที่ได้อาศัยชายคาของบ้านยายในซอยพหลฯสามห้า ที่อยู่รอ
ผู้เขียนกลับบ้านเพื่อเทข้าวและอนุญาตให้ผู้เขียยนได้จกพุง และด้วยความคิดถึงสุดหล่อแมวทักซิโดผู้้
ล่วงลับ  

ขอขอบคุณก าลังใจและความห่วงใยจากปุ๊ก ปัท เป้ ปุ้ม เล็ก ผู้คอยซักถามถึงชีวิต
นักศึกษาปริญญาโทอย่างต่อเนื่องมาตลอด และรับสายโทรศัพท์พร้อมอดทนฟังเรื่องขิงข่าไร้สาระ 
ขอขอบคุณเมย์ผู้ถือสายและฟังเสียงร้องไห้ผู้เขียนอย่างสม ่าเสมอตลอดมา  

ขอขอบคุณครอบครัวของผู้เขียน พี่ยีนส์แม่ของน้องมีเงิน โชคดี และข้าวปุ้นมา ณ ที่นี้ 
ขอขอบคุณเบจิต้าหลานคนเดียวของอา และพี่เต้พี ่บุ ๋ม อาปัท คุณพ่อของผู ้เขียนและสุดท้าย
ขอขอบคุณความรักที่ไม่สิ้นสุดของบุคคลที่เป็นทุกสิ่งทุกอย่างของผู้เขียนคือ คุณแม่ของผู้เขียนเอง    
รักแม่ที่สุดเหมือนเดิม  

 
 ชีวินธา บุญ-หลง 
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บทที่ 1 
บทน า 

 
1.1 ที่มาและความส าคัญ 
 

อัญมณี รัตนชาติ และเพชรพลอย เป็นค าที่ใช้ในความหมายเดียวกัน ต่างกันเล็กน้อย
ตรงที่อัญมณีหมายถึงรัตนชาติที่เจียระไนแล้ว ส่วนรัตนชาติหมายถึงหินหรือแร่ที่มีค่าน าไปเจียระไนท า
เป็นเครื่องประดับได้ อัญมณีและรัตนชาติจะเป็นค าใช้เรียกอย่างเป็นทางการ ส่วนเพชรพลอยเป็นค า
เรียกโดยทั่วไป อัญมณีเป็นแร่ที่มีค่า โดยประเมินความมีค่าด้วยสามปัจจัยคือ ความหายาก ความ
คงทน ประเมินจากความแข็งตามโมห์สสเกล1 (Mohs’ scale) ระดับ 1 ถึง 10 และความสวยงาม 
ประเมินจากประกายแวววาว ความคงทนที่ สีของพลอยจะไม่เปลี ่ยนแปลงไปตามกาลเวลา ใน
วิทยานิพนธ์นี้ พลอยหมายถึงแซปไฟร์ เป็นแร่ในตระกูลคอรันดัม มีความแข็งเท่ากับ 9 รองจากเพชร 
ตามโมห์สสเกลแล้ว แซปไฟร์ไม่ใช่อัญมณีที่แข็งที่สุด แต่เป็นพลอยที่แข็งที่สุดนั่นเอง (ปัญจวรรณ ธน
สุทธิพิทักษ์, 2552) จากคุณสมบัติพลอยที่มีความเฉพาะตัวดังที่กล่าวมาข้างต้น พลอยทุกชิ้นล้วนมี
มูลค่าของตัวเอง ในทุกขั้นตอนการผลิตผ่านการคัดสรร ขัดเกลา เจียระไนมาอย่างประณีตงดงามจน
ปรากฏออกมาให้เห็นภายใต้ชุดร ูปแบบมาตรฐาน ไม่ว ่าจะเป็นช่างเจ ียระไน พ่อค้า หรือนัก
ตรวจสอบอัญมณีที่ออกใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณีและลักษณะให้กับพลอยแต่ละเม็ดแล้ว     
ในปัจจุบันทั้งผู้ซื้อและผู้ขาย หรือเรียกว่าผู้ใช้ตลาด จ าเป็นที่จะต้องมีความรู้เกี่ยวกับอัญมณี สถานะ
ของอัญมณีสังเคราะห์หรืออัญมณเีลียนแบบไม่ได้ถูกควบคุมให้เป็นสินค้าที่ผิดกฎหมาย  

ผู้เขียนเริ่มต้นจากความรู้เดิมเกี่ยวกับอัญมณีวิทยา ที่เป็นความรู้ทางวิทยาศาสตร์
ประกอบกับผู้เขียนเคยเป็นนักอัญมณีวิทยาตรวจสอบคุณสมบัติของอัญมณี ณ ห้องปฏิบัติการแห่ง
หนึ่งในอาคารจิวเวอร์รี่เทรดเซ็นเตอร์ ซึ่งตั้ งอยู่ในย่านการค้าตลาดอัญมณีสีลม ที่ประกอบด้วยห้าง
ร้านค้าที่เปิดให้ท าการค้าอัญมณีแทบทุกชนิด ย่านสีลมเป็นแหล่งรวมผู้ค้าอัญมณี ให้บริการทั้งผู้
ต้องการสะสม ร้านผลิตเครื่องประดับ และผู้ที่มองหาอัญมณีส าหรับการลงทุน รวมถึงเครื่องประดับ
ส าเร็จรูป เครื่องมืออุปกรณ์ส าหรับการผลิตเครื่องประดับ ห้องปฏิบัติการอัญมณีส าหรับตรวจสอบ
คุณสมบัติและชนิดของอัญมณี ร้านค้าขายปลีกและขายส่ง ตลาดอัญมณีสีลมมีทั ้งอัญมณีจาก

 
1มาตราความแข็งแร่ของโมห์ส เป็นมาตราความแข็งของแร่ตามท่ีนักวิทยาแร่ชาวเยอรมัน ชื่อ ฟรีดริช 
โมหส์ (Friedrich Mohs) ก าหนดขึ้นเมื่อ ค.ศ. 1812 ประกอบด้วยแร่มาตรฐาน 10 ชนิด 
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ธรรมชาติ อัญมณีสังเคราะห์ อัญมณีเลียนแบบ เครื่องมืออุปกรณ์เบื้องต้น เช่น แว่นขยาย ที่คีบพลอย 
กล้องจุลทรรศน์  

แม้ผู้เขียนจะอยู่ในพื้นที่เดียวกันกับพื้นที่ของการซื้อขายพลอย แต่ส าหรับผู้เขียนแล้ว 
พลอยในพื้นที่ห้องปฏิบัติการนั้นแตกต่างออกไปจากพื้นที่การค้าอัญมณีอย่างฉงน โดยเฉพาะกับตัว
ของผู้เขียนเองที่ไม่สามารถรู้สึกได้ถึงมูลค่าของพลอยใด ๆ ได้เลย ความไม่รู้สึกถึงมูลค่าแม้จะอยู่ ใน
พ้ืนที่เดียวกันนี้เองเป็นสิ่งกระตุ้นที่ผู้เขียนพยายามจะหาค าตอบในแรกเริ่ม ผู้เขียนเริ่มจากการสอบถาม
ข้อมูลเกี่ยวกับวิธีการซื้อขายพลอยกับเพื่อนนักอัญมณีวิทยาด้วยกันที่ได้ผันตัวไปเป็น ผู้ค้าพลอย เพ่ือ
จะพยายามเข้าใจสิ่งที่เรียกว่า “ราคา” ของพลอย  

 จากเรื่องเล่าประสบการณ์ของเพ่ือน “ผู้ค้าพลอย” ในตอนที่ผู้เขียนส ารวจตลาดอัญมณี
ในเบื้องต้น ด้วยค าถามท่ีว่า “เขาขายพลอยกันอย่างไร” คนขายพลอย เล่าว่า  

 
วันนั้นไปขายพลอยที่ฮ่องกง ที่งานฮ่องกงแฟร์ มีลูกค้าผู้หญิงคนจีนสามคน เดินเข้ามา
ถามหา แซปไฟร์น ้าเงินไซส์ 5 กะรัต เราเลยยื่นพลอยที่มีให้พวกเขาดู แต่เขากลับตะโกน
เสียงดังโวยวายว่า EXPENSIVEEE! และเริ่มถามหาเจ้านายเรา แต่เมื่อไม่ได้ ก็เดินหายไป 
แต่ในวันสุดท้ายของงานแฟร์ พวกเขาก็กลับมาซื้อในราคาใกล้เคียงเดิมที่เราเปิดไว้  

สายชล (สัมภาษณ์, 12 ตุลาคม 2564)  
 

หนึ่งในเรื่องราวที่เราขอให้เล่าให้ฟังถึงเหตุการณ์ที่เขาจ าได้ดีถึงช่วงเวลาที่เขาเผชิญหน้า
กับคนขายพลอยที่ค้าขายพลอยกันอยู่เป็นประจ า “กลยุทธ์” เป็นค าที่คนขายพลอยสรุปในตอนท้ายที่
เป็นความเข้าใจถึงสถานการณ์ที่เกิดขึ้นข้างต้น บทสนทนากับคนขายพลอยกระตุ้นให้ผู้เขียนหันมาตั้ง
ค าถามว่า ท าไมผู้คนต่างเชื้อชาติต่างวัฒนธรรมถึงให้ราคาพลอยอย่างที่มันเป็น และผู้คนเหล่านั้นมี
ความเข้าใจ “ราคา” ของพลอยเหมือนหรือต่างกันอย่างไร 

ลักษณะส าคัญของตลาดอัญมณีที่ผู้เขียนสังเกตเห็นในเบื้องต้นมีทั้งหมด สามประการ 
ประการแรก คือ ลักษณะตลาดพลอยอัญมณีทั้งที่จันทบุรี และสีลมเป็นตลาดที่วางอยู่บน ระบบ
เศรษฐกิจแบบบาซาร์ ตลอดจนการก่อรูปทางวัฒนธรรมการต่อรองราคาด้วยเงื่อนไขทางวัตถุสภาวะ
ของอัญมณีอันได้แก่ ศักยภาพวัตถุของความเป็นวัตถุทางธรรมชาติ ประวัติศาสตร์ การก าเนิดแซปไฟร์ 
สีที่คงทนไม่เปลี่ยนแปลงไปตามธรรมชาติ การปรับปรุงแซปไฟร์ ล้วนเปิดโอกาสให้มนุษย์เข้าไปมี
บทบาทแทรกแซงในกระบวนการก าหนดราคา ก่อให้เกิดระบบเศรษฐกิจแบบตลาดอัญมณีที่มีระเบียบ
วัฒนธรรมเฉพาะ ซึ่งจะสัมพนัธ์กับข้อสังเกตุประการต่อไป 

ประการที่สอง การไหลเวียนของสินค้า ในตลาดจะแตกต่างจากตลาดทั่วไป เนื่องจาก
คุณสมบัติของพลอยเอง และระบบการผลิตซึ่ง คือ การท าเหมืองไม่สามารถสร้างพลอยที่ลักษณะ
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เหมือนเดิมทุกประการได้ จึงเอื้อให้พลอยเม็ดเดิมสามารถกลับเข้ามาสู่ตลาด ถูกแลกเปลี่ยนด้วยราคา
ใหม่ ๆ ที่ถูกก าหนดด้วยระเบียบวัฒนธรรมเฉพาะ และการเปลี่ยนมือของผู้ถือครองพลอยเม็ดดังกล่าว
ก็อาจจะไม่ตกไปอยู่ในมือของนักสะสม หรือผู้บริโภคเลยก็ได้ การจะเข้าใจลักษณะเฉพาะนี้ท าให้
ผู้เขียนต้องเข้าไปเรียนรู้ อยู่ร่วมประสบการณ์ภายในสังคม-วัฒนธรรมผู้ค้าอัญมณี 

ประการสุดท้าย จากมุมมองของเขียนแล้ว แซปไฟร์เป็นวัตถุที่มีศักยภาพและธรรมชาติ
ของตัวเอง เมื ่อผู ้คนที ่หลากหลายและวัตถุประสบกันในพื ้นที ่การค้า ก่อให้เกิดปฏิบัติการที่
สลับซับซ้อน เปิดโอกาสให้การสืบเสาะหากิจกรรมทางเศรษฐกิจ การท าความเข้าใจทั้งอัญมณีก็ดี หรือ
ตลาดการค้าอัญมณีก็ดี โดยใช้มุมมองทางมานุษยวิทยาตลาด จะช่วยให้เราได้ท าความเข้าใจมากไป
กว่าแค่ความสัมพันธ์ระหว่างผู ้คนกับผู ้คน แต่จะท าให้เราเข้าใจเรื ่องราวระหว่างผู ้คน สิ ่งของ 
เทคโนโลยี และชุดมาตรฐานความรู้ ที ่สัมพันธ์กันอย่างสลับซับซ้อนได้ ความสัมพันธ์ นี ้ก่อให้เกิด
รูปแบบวิถีปฏิบัติ ระบบระเบียบทางสังคมวัฒนธรรมรูปแบบหนึ่ง  
 
1.2 ค าถามวิจัย  
 

ผู้คน อัญมณี เทคโนโลยี และชุดมาตรฐานความรู้ทางวิทยาศาสตร์มีความสัมพันธ์กัน
อย่างไร และก่อให้เกิด “ราคา” อันมีความเฉพาะตัวอย่างไร 

 
1.3 วัตถุประสงค์  
 

1.3.1 เพ่ือท าความเข้าใจการเกิดข้ึนของตลาดพลอยจันทบุรีและตลาดอัญมณีสีลม 
1.3.2 เพ่ือท าความเข้าใจวิธีการต่อรองราคาพลอยของผู้ค้าพลอยชาวไทย   
1.3.3 เพ่ือศึกษาระบบเศรษฐกิจแบบตลาดอัญมณีผ่านแนวคิดวิธีทางมานุษยวิทยา

ตลาดของคลิฟฟอร์ด เกียฺร์ซ 
 

1.4 ทบทวนวรรณกรรมท่ีเกี่ยวข้อง 
 

งานศึกษาทางมานุษยวิทยาเกี่ยวกับอัญมณีและตลาดการค้าอัญมณีในบริบทประเทศ
ไทยยังขาดการศึกษาอยู่มาก ผู้เขียนจึงเลือกทบทวนวรรณกรรมที่เกี่ยวข้องเพื่อที่จะบรรยายให้เห็น
ภาพแร่มีค่าในตลาดการค้าอัญมณี ทั้งในบริบทประเทศไทยและในบริบทโลก โดยแบ่งออกเป็นสาม
ส่วน ส่วนที่หนึ่ง ทบทวนงานศึกษาทางมานุษยวิทยาเกี่ยวกับอัญมณีในบริบทประเทศไทย ส่วนที่สอง 
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ทบทวนวรรณกรรมเกี่ยวกับมานุษยวิทยาแร่มีค่าสองกลุ่ม กลุ่มแรกงานศึกษาตัวแร่มีค่า และสองกลุ่ม
ที่ศึกษาตลาดของแร่มีค่า ส่วนที่สาม ทบทวนวรรณกรรมงานศึกษาเก่ียวกับตลาดในทางมานุษยวิทยา 

  
1.4.1 มานุษยวิทยาเกี่ยวกับอัญมณีในบริบทประเทศไทย   

งานศึกษาเก่ียวกับอัญมณีในทางมานุษยวิทยาทั้งพ้ืนที่และบริบทสังคมวัฒนธรรม
ไทย ถือว่ามีไม่มากนัก แอนนาเบล วัลลาร์ด (Annabel Vallard), When Stone Become Gems: 
Valuations of minerals in Thailand ในหน ั งส ื อ  The Anthropology of Precious mineral 
(Vallard, 2020) เป็นหนึ่งในงานศึกษาที่ช่วยให้เราเห็นชุดมูลค่าของแร่มีค่าในบริบทความสัมพันธ์
ระหว่างแร่มีค่ากับอาณาจักรสยาม ที่สัมพันธ์กันผ่านร่างแหของการเปลี่ยนรูปผลึกแร่ดิบเป็นแร่มีค่า 
บทความน าเสนอชุดความสัมพันธ์ระหว่างคนกับแร่สามชุด กล่าวคือชุดแรก ผู้เขียนเริ่มจากการ
ทบทวนประวัติศาสตร์ชีวิตและพิธีกรรมที่เกี่ยวพันโอบล้อมพระแก้วมรกตและราชวงศ์ไทยเอาไว้ เพ่ือ
แสดงให้เห็นชุดมูลค่าของแร่มีค่าเหล่านั้น ประกอบรวมกันขึ้นมาได้อย่างไร มีผู้กระท าการที่ผูกโยงเข้า
กับเครือข่ายความสัมพันธ์ กษัตริย์ราชวงศ์จักรีของประเทศไทย ความศักดิ์สิทธิ์ข องแร่บางชนิด ที่
เชื่อมโยงเข้ากับชนชั้นและผูกโยงกับอ านาจบารมี เกียรติของราชวงศ์ไทย และแร่มีค่าให้พื้นที่จังหวัด
ชุมพร งานเขียนพยายามจะเล่าให้เห็นถึงทั้งความเป็นผู้กระท าการของพระแก้วมรกตด้วยตนเอง จาก
ประวัติศาสตร์ความเป็นมาตั้งแต่ครั้งเมื่อยังอยู่ในประเทศลาว ภายใต้อาณาจักรไต (Tai) และเมื่อถูก
ย้ายเปลี่ยนเข้ามาโดยรัชกาลที่ 1 ผู้ก่อตั้งราชวงศ์จักรีได้สถาปนาพระแก้วมรกตให้มีสถานะเป็นพระคู่
บ้านปกครองเมือง และสร้างพิธีกรรมอันศักดิ์สิทธิ์ที่ยึดโยงอยู่กับเพียงกษัตริย์ถือราชสมบัติอยู่ในแต่ละ
ช่วงรัชกาลเป็นผู้เปลี่ยนเครื่องแต่งกายตามฤดู (Vallard, 2020, pp.120-125) 

  ชุดความสัมพันธ์ที่สองคือ ชุดแต่งกายตามฤดูกาลทั้งสามฤดูของพระแก้วมรกต 
เป็นการประกอบร่วม (assemblage) กันของ ช่างทอง ช่างฝีมือ แร่มีค่า (เพชร พลอย ทอง) ช่างทอง
ที่มีความสามารถเชี่ยวชาญเฉพาะในการท าเครื่องทองโบราณ (antique) รวมถึงเทคโนโลยีสมัยใหม่ 
ในแต่ละชิ้นของแร่มีค่านั้นเต็มด้วยความหมายทางประวัติศาสตร์และศาสนาที่ยึดโยงเข้ากับจักรวาล
วิทยาของพุทธเถรวาทที่ราชวงศ์จักรีนับถือ ท าให้เห็นความสัมพันธ์ระหว่างกษัตริย์กับการยึดโยงเข้า
กับอ านาจ (authority) และบารมี (Barami) บทความบรรยายให้เห็นถึงความเชื ่อมโยงของชุด
ความสัมพันธ์ที่โอบล้อมพระแก้วมรกตและกษัตริย์ไว้ด้วยกัน (Vallard, 2020, pp.125-131) 

  ชุดความสัมพันธ์ที่สาม ถูกเล่าผ่านการท างานภาคสนามในอ าเภอสวี จังหวัด
ชุมพร สะท้อนให้เห็นความสัมพันธ์ของคนในท้องถิ่นกับลูกปัดโบราณ เป็นการบรรยายผ่านเรื่องเล่า
การปะทะกันระหว่างนักโบราณคดีชาวฝรั่งเศสที่ต้องการส ารวจถ ้าในยุคก่อนประวัติศาสตร์ กับผู้คน
ท้องถิ่นที่ห้อยลูกปัดโบราณไว้กับคอ ลูกปัดเหล่านั้นท ามาจากคานีเลียน อะเกต อเมทิส และคริสตัล 
คนท้องถิ่นเชื่อมโยงเรื่องราวของลูกปัดกับประวัติศาสตร์ท้องถิ่น อ้างอิงจากเรื่องเล่าในความฝันและมี
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ความรู้สึกเชื่อมโยงอย่างเหนียวแน่นกับผู้คนในยุคก่อนประวัติศาสตร์ เป็นที่น่าสนใจ ในขณะที่นัก
โบราณคดีสนใจเพียงกับวัตถุโบราณคดีนั้น บ่งชี้ถึงความเป็นท้องถิ่นหรือความเป็นชาติอย่างไรบ้างใน
เชิงของหลักฐาน แต่ผู้คนท้องถิ่นสะท้อนความเข้าใจของพวกเขาด้วยเรื่องเล่าและเรื่องราวที่พวกเขา
ประสบพบกันและมีประสบการณ์ในพื้นที่ท้องถิ่นและวัตถุในท้องถิ่น ที่ให้ความแตกต่างกันอย่าง
สิ้นเชิง (Vallard, 2020, pp.131-138) 

 สิ่งที่งานเขียนของวัลลาร์ดชี้ให้เราเห็นความสัมพันธ์ระหว่างผู้คนที่ล้อมรอบตั ว
พระแก้วมรกต ผู้เขียนชวนให้เราทบทวนประวัติศาสตร์ ชีวิตทางพิธีกรรมของพระแก้วมรกต ในบริบท
ประเทศไทย จากเหมืองสู่ร้านเครื่องประดับสู่พ่อค้าคนกลาง ที่เข้ามาจัดเรียงจัดการกับแร่ ผู้กระท า
การที่เกี่ยวพันเหล่านี้เน้นชัดถึง มูลค่าของแร่เป็นสิ่งที่มีค่า มีกระบวนการหลายด้านไม่ใช่เพียงยึด
กับสัญญะและจารีต แต่ยึดโยงกับปฏิบัติการ ประสบการณ์ทางผัสสะและอารมณ์ของผู้คนที่เข้ามาด้วย 
จึงเกิดเป็นมูลค่าของอัญมณี (Vallard, 2020) ภายใต้บริบทสังคม-วัฒนธรรมไทย วัลลาร์ดบรรยายให้
เราเห็นภาพความสัมพันธ์ของผู้คน แร่มีค่า (ทอง, แซปไฟร์, เพชร) พิธีกรรม ราชวงศ์ พลังอ านาจ และ
บารมี  

  ผู้เขียนเลือกพูดถึงงานชิ้นนี้เพื่อน ามาสนทนากับงานของผู้เขียน ที่สนใจมูลค่า
ของพลอยภายใต้บริบทสังคม-วัฒนธรรมไทย ที่ประสบการณ์ทางผัสสะและอารมณ์ ประวัติศาสตร์ 
กับแร่มีค่า และตัวแทนของบารมี สิ่งที่คนไทยรับรู้ร่วมกันอย่างน้อยที่สุดคือ การรับรู้ร่วมกันว่าพระ
แก้วมรกตเป็นพระคู่บ้านคู่เมืองปกป้องรักษาบ้านเมืองในพ้นภยันตราย ในเส้นทางคู่ขนานกันเรื่องราว
ทางประวัติศาสตร์และพิธีกรรมที่โอบล้อมเป็นผู้กระท าการในข่ายใยเดียวกันของการสร้างมูลค่าชุด
หนึ่งขึ ้นมา ในทุกขั้นตอน การค้าแร่คอรันดัมเกี่ยวข้องสัมพันธ์กับการต่อรองที ่เข้มข้ น(intense 
negotiations) ที่ต้องพิจารณาคุณสมบัติของแร่ร่วมกับความพยายามของผู้ค้าที่จะท าให้มูลค่าการค้า
นั้นคงที่อยู่ในช่วงขณะหนึ่ง (Vallard, 2020, p.128) ประเด็นเหล่านี้เป็นประเด็นที่ผู้เขียนจะน ามา
พิจารณาในการศึกษามูลค่าของแร่มีค่าในบริบทสังคม-วัฒนธรรมไทย  

 จากงานศึกษาของวัลลาร์ด แสดงให้เห็นผู้กระท าการในเครือข่ายที่ร่วมกันสร้าง
มูลค่าแร่มีค่าด้วยประสบการณ์ความเชี่ยวชาญ ช านาญการเฉพาะเพ่ือดึงเอาลักษณะทางกายภาพของ
แร่มีค่าให้ปรากฏออกมาสู่สายตาของผู้พบเห็น ช่างเจียระไนพลอยถือเป็นหนึ่งในตัวการที่ส าคัญในการ
เพ่ิมมูลค่าให้กับแร่มีค่า พวกเขาต่างต้องใช้ความเชี่ยวชาญ ภูมิปัญญาความรู้ที่สั่งสม เป็นประสบการณ์
ที่ปัจเจกที่ถ่ายทอดออกมาให้เห็นบนรูปร่างของแร่มีค่า 

  ในงานวิจัยของ ธิติ มงคลศิริภัทรา (2560) เรื่อง ภูมิปัญญาการท าพลอยกับ
กระแสโลกาภิวัตน์ กรณีศึกษา ช่างเจียระไนพลอยและช่างเผาปรับปรุงคุณภาพสีพลอยในจังหวัด
จันทบุรี งานนี้เล่าถึงประวัติศาสตร์ทางพัฒนาการของช่างเจียระไน และช่างเผาพลอยตั้งแต่ต้น
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ศตวรรษที่ 20 ในงานศึกษาชี้ให้เห็นถึงการมีอยู่ของช่างเจียระไนพลอยและช่างเผาพลอยจากอดีต
จนถึงปัจจุบันที่การปรับตัวเข้ากับการไหลของเงิน เทคโนโลยี ผู้คน  

  งานชิ้นนี้ใช้กรอบแนวคิดโลกาภิวัตน์ (globalization) ช่วยในการอธิบายการ
ไหลของผู้คน สิ่งของ เทคโนโลยี เงิน และความรู้ ข้ามพรมแดน ธิติอธิบายให้เห็นว่าเมื่อโลกาภิวัฒน์
มาถึง ผู้คนและสิ่งของเลื่อนไหลได้ง่ายและเร็วขึ้น ภูมิทัศน์ของการท าพลอยในจังหวัดจันทบุรียังคงอยู่
เช่นเดิม กล่าวคือ ผู้คนยังไม่ได้น าเทคโนโลยีที่ทันสมัยมาใช้มากนัก ภูมิปัญญาความรู้เกี่ยวกับการ
ท าอัญมณีหรือพลอยจันท์ ยังคงอยู่กับกลุ่มคนเดิมเพียงแต่ถ่ายทอดจากรุ่นสู่รุ่นเท่านั้น  

ในงานชิ้นนี้ ธิติไม่ได้วิเคราะห์ให้เห็นถึงบทบาทของช่างเจียระไนและช่างเผา
พลอยหรือผู้ค้าพลอยอย่างตรงไปตรงมา แต่งานธิติช่วยให้เรามองเห็นถึงบทบาทของช่างเจียระไนและ
ช่างเผาพลอย ที่เป็นผู้กระท าการส าคัญที่ช่วยเพิ่มมูลค่าโดยการท าให้ก้อนหินธรรมดาที่มาจากพื้นดิน
กลายเป็นแร่มีค่าขึ้นมาได้ และชี้ให้เห็นว่า ช่างเผาพลอยและช่างเจียระไนพลอย รวมทั้งองค์ความรู้
เกี่ยวกับการปรับปรุงคุณภาพพลอยด้วยวิธีเฉพาะที่คงอยู่ในประเทศไทยกับคนไทย มาอย่างช้านาน 
จากประสบการณ์ของภูมิปัญญาที่สั่งสมสืบทอดต่อกัน อย่างน้อยท่ีสุดคืองานศึกษาช่วยท าให้เห็นภาพ
ว่า ในบริบทประเทศไทยผู้คนและอัญมณี มีพัฒนาการสืบเนื่องมาตั้งแต่อดีตจนถึงในปัจจุบันอย่าง
ต่อเนื่องและเฟื่องฟูเสมอมา สิ่งที่ชวนให้น่าศึกษาต่อมาคือ สถานะของทั้งพลอยจันท์และคนไทยใน
ตลาดอัญมณีโลกในปัจจุบันเป็นอย่างไร พ่อค้าพลอยเป็นผู้เล่นส าคัญในตลาดการค้าอัญมณี เป็นผู้ที่
เชื่อมโยงผู้คนในท้องถิ่นจันทบุรีเข้ากับผู้คนในระดับโลกนั้นได้อย่างไร และเม่ืออัญมณีไทยเมื่ออยู่ในมือ
ของพ่อค้าอัญมณีมีมูลค่าเป็นอย่างไร นั่นเป็นส่วนหนึ่งของค าถามที่ผู้เขียนเองจะตอบในวิทยานิพนธ์ 

บทความของ อาหน ับ รอย ชาวดร ี ่  และอาเม ็ด เอบ ิด (Arnab Roy 
Chowdhury and Ahmed Abid) เรื ่อง Hill of Gems, Gems of Labour – Mining in the 
Borderlands (Chowdhury & Abid, 2018) ในเว็บไซด์ Kyotoreview อธิบายให้เราเห็นภาพเหมือง
แร่แซปไฟร์ในจังหวัดจันทบุรี ที่ตั้งอยู่ในภาคตะวันออกของประเทศไทย ซึ่งติดกับชายแดนประเทศ
กัมพูชา อ าเภอเขาพลอยแหวน เป็นชื่อที่สอดคล้องกับภาพเหมืองแร่พลอยได้อย่างชัดเจน ในปัจจุบัน
แหล่งสะสมตัวของแซปไฟร์อยู่ในพื้นที่ป่าดิบชื้นของจังหวัด คนงานเหมืองท้องถิ่นและคนต่างถิ่น เข้า
มาเป็นแรงงานในเหมืองพลอยในจันทบุรี สภาพการท างานที่เนื้อตัวเปรอะเปื้อนโคลนดิน อากาศที่
ร้อนระอุ เครื่องจักรขนาดใหญ่ขุดดินแล้วเทลงในอีกเครื่องเพื่อจะสกัดล้างเอาเฉพาะพลอยออกมา 
การตามหาอัญมณีนั้นคือการคาดเดา คือการท างานหนักและการแสวงหาโชค ไม่มีทางรู้ว่าจะได้พลอย
มามากน้อยแค่ไหน เป็นสิ่งที่คาดหวังไม่ได้ บทความสะท้อนให้เห็นเสียงของแรงงานเหมืองแร่ ที่
ท างานหนักเผื่อแลกกับโชคชะตาและเงินเพียงน้อยนิด มองเห็นว่าตัวพวกเขาไม่เหมาะสมกับพลอย
มูลค่าแพง พวกเขาท างานแบบไม่ถูกกฎหมาย แต่พวกเขาต่างฝันถึงพลอยบุษราคัมเม็ดใหญ่สักเม็ด 
เพ่ือที่จะได้เงินกลับมาอย่างมหาศาล สภาพการท างานที่เต็มไปด้วยความไม่แน่นอน ทั้งทรัพยากรและ
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ความมั่นคงในหน้าที่การงาน เมื่อหมดฤดูกาลแห่งการแสวงหาพลอยแล้ว เหมืองพลอยจะกลายเป็น
เพียงพ้ืนที่ร้างไปเท่านั้น  

อย่างน้อยที่สุดบทความชิ้นนี้ชี้ให้เราเห็นถึงที่มาที่ไปของพลอยจากแหล่งแร่
ดั้งเดิมของประเทศไทยอย่างจังหวัดจันทบุรี อ าเภอเขาพลอยแหวน ทั้งยังมีประวัติศาสตร์เรื่องเล่าการ
ขุดพบแร่แซปไฟร์และท าให้ประเทศไทยได้กลายมาเป็นแหล่งซื้อขายแลกเปลี่ยนอัญมณีในระดับโลก
ในปัจจุบัน อย่างไรก็ตาม ในขณะที่ตลาดอัญมณีต่างเป็นไปอย่างคึกคัก เฟ่ืองฟู รุ่มรวยด้วยทั้งเงินและ
ผู้คนที่หลั่งไหลเข้ามาเพื่อแสวงหาก าไรและแร่ที่ดีที่สุด ในทางตรงข้ามแรงงานเองก็เป็นส่วนที่ถูก
หลงลืม มองไม่เห็นจมปลักไปกับโคลนดินในเหมืองที่แห้งร้างไป  

งานศึกษาทั้งสามชิ้นข้างต้น แสดงให้เห็นถึงแนวทางการศึกษาเกี่ยวกับแร่มีค่า
ในบริบทสังคมวัฒนธรรมไทยในเบื้องต้น ไม่ว่าจะเป็นบทบาทความส าคัญของผู้คนที่อยู่ในเครือข่าย
ความสัมพันธ์กับสิ่งของที่มีมูลค่าอย่างเครื่องแต่งกายของพระแก้วมรกต หรือ ในส่วนบทบาทหน้าที่
ของผู้คนที่มีส่วนในการสร้างมูลค่าในทุกข้ันตอนการผลิตเครื่องประดับอย่างช่างเจียระไน หรือช่างทอง
ช านาญการ ท าให้เราเห็นว่าแร่มีค่า ที่ถูกขุดค้นจากใต้ดินพื้นพิภพ เมื่อมนุษย์เข้าไปยุ่งเกี่ยวสัมพันธ์
ด้วยแล้ว เกิดกระบวนการขั้นตอนสร้างมูลค่าและราคาขึ้นมานั้น ต่างเชื่อมโยงเข้าด้วยกันอย่างมี
นัยส าคัญ กล่าวโดยสรุปงานศึกษาเกี่ยวกับแร่มีค่าในประเทศไทยอาจจะยังขาดการศึกษาอีกมาก 
อย่างน้อยท่ีสุด เพ่ือที่จะขยายการศึกษาเกี่ยวกับแร่มีค่าในทางมานุษยวิทยา ผู้เขียนเห็นว่ามีช่องว่างให้
งานของผู้เขียนช่วยเติมเสริมให้มากยิ่งขึ้น โดยเฉพาะอย่างยิ่งในมิติของวัฒนธรรมของราคาและการ
ต่อรองราคาดังที่จะได้เสนอต่อไปนอกเหนือจากบริบทประเทศไทยที่ท าการศึกษาเกี่ยวกับแร่มีค่าแล้ว 
ผู้เขียนได้เรียบเรียงงานศึกษาเกี่ยวกับแร่มีค่าในทางมานุษยวิทยาในอีกส่วนหนึ่งเพื่อจะขยายขอบเขต
ประเด็นการศึกษาแร่มีค่าออกไป 

ทั ้งน ี ้ค  าว ่า “มูลค่า” หมายถึง ค ุณสมบัต ิทางว ัตถ ุของอัญมณี ได ้แก่            
ความแวววาว ประกาย ความคงทนและความหายาก ซึ่งเป็นคุณสมบัติพื้นฐานของอัญมณีทุกชนิด 
ส่วน ค าว่า “ราคา” หมายถึง มูลค่าของอัญมณีที่ถูกถอดออกมาให้อยู่ในรูปแบบของเงินตราที่ก ากับ
โดยวัฒนธรรมและสังคมของผู้ค้าในตลาดอัญมณี  

1.4.2 มานุษยวิทยาแร่มีค่า 
งานศึกษาแร่มีค่าทางมานุษยวิทยาแบ่งออกเป็น 2 กลุ่ม กลุ่มแรกเป็นงานศึกษา

ตัวแร่มีค่า แซปไฟร์ (Walsh, 2004) ทอง (Luning, 2013) และกลุ่มที่สองคือ งานศึกษาตลาดของแร่
มีค่า แซปไฟร์ (Walsh, 2010) มรกต (emerald)  (Brazeal, 2017) เพชร (Fall, 2014) 

ผู้เขียนจะกล่าวถึงงานเหล่านี้เพื่อหาแนวทางในการขยายการศึกษาที่ยังมีอยู่
จ ากัดในประเทศไทย แอนดรูว์ วอลช์ (Andrew Walsh) เป็นนักมานุษยวิทยาที่ศึกษาเกี่ยวกับแซป
ไฟร์ ผลงานนี้มีคุณูปการต่อการทบทวนวรรณกรรมเกี่ยวกับการศึกษาแซปไฟร์ วอลช์บรรยายให้เห็น
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ถึงความเกี่ยวพันของความสัมพันธ์ระหว่างผู้คน พื้นที่เมือง ระบบเศรษฐกิจทุนนิยมโลก การค้าแซป
ไฟร์ระดับโลก และต าแหน่งแห่งที่ของประเทศไทยและคนไทยในบริบทการค้าแซปไฟร์ระดับโลก 
(Walsh, 2010) ผู้เขียนเลือกพูดถึงงานศึกษาสองชิ้น เพ่ือเชื่อมโยงให้เห็นการศึกษาจากพ้ืนที่เหมืองจน
มาสู่พื้นที่ตลาด ความสัมพันธ์ระหว่างคนกับวัตถุที่ไม่สามารถแยกขาดออกจากกันได้ และยังเต็มไป
ด้วยแง่มุมทางสังคมวัฒนธรรม การปะทะสังสรรค์ต่อรองกัน  

  วอลซ์ท าให้เราเห็นภาพการศึกษาแร่มีค่าในทางมานุษยวิทยาว่า มีหลากหลาย
แง่มุมที ่เราสามารถศึกษาได้ อย่างเห็นได้ชัด วอลช์พุ ่งความสนใจไปที ่แซปไฟร์จากประเทศ
มาดากัสการ์ เขาแสดงให้เห็นถึงกระบวนการสร้างห่วงโซ่มูลค่าของแซปไฟร์จากเหมืองสู่มือของ
ผู้บริโภค ในบทความเรื่อง In the Wake of Things: Speculating in and about Sapphire in 
Madagascar (Walsh, 2004) วอลช์ศึกษาและฉายภาพความแตกต่างระหว่างผู้ค้าชาวไทยและคน
เหมืองแซปไฟร์ชนพ้ืนเมืองชาวมาดากัสการ์ เขาเข้าไปศึกษาในพื้นที่เหมืองในเมือง แอมบอนโดรมิเฟฮี
แล้วชี้ให้เห็นถึงความแตกต่างระหว่างสิ่งที่คนงานเหมืองแซปไฟร์ชนพ้ืนเมืองคาดเดา และการเก็งก าไร
ของพ่อค้าพลอย กล่าวคือ ผู้คนในเมืองแอมบอนโดรมิเฟฮี พบเจอแซปไฟร์เยอะแยะมากมายจน
เปรียบเป็นของเล่นเด็ก เหมือนก้อนหินทั่วไปโยนเล่นเป็นหมากเก็บ พวกเขาไม่เห็นมูลค่าใช้สอยของ
แซปไฟร์ และคาดเดาว่าแซปไฟร์ถูกใช้ท าอะไรกันแน่ คนงานเหมืองต่างคิดว่าแซปไฟร์ถูกน าไปใช้ใน
กิจกรรมทางทหาร เช่น ชิ้นส่วนอุปกรณ์น าทางของเฮลิคอปเตอร์หรือใช้ในระบบน าทางนิวเคลียร์ 
ในทางตรงข้ามเหล่าพ่อค้าต่างชาติผู้เดินทางมาแสวงหาแซปไฟร์ที่พวกเขาต้องการเพื่อน ากลับไป
เจียระไน เพ่ิมคุณภาพ ขัดแต่งให้สวยงาม ถูกน าไปใช้เป็นเครื่องประดับ   

  วอลช์เล่าว่าในกระบวนการเก็งก าไรแซปไฟร์ ตั้งแต่กระบวนการที่คนงานเหมือง
ชนพื้นเมืองเสนอขายแซปไฟร์ดิบให้กับ “พ่อค้าชาวไทย” ที่นั่งอยู่ตามบูธที่ถนนเลียบเหมือง บ้างก็มี
เสนอขายให้ราคาที่สูงกว่าปกติ พร้อมกับค ากล่าวอ้างว่าเสนอขายให้กับเขาเป็นคนแรก คนเสนอขาย
นั้นเป็นคนงานเหมืองที่สวมเสื้อผ้าที่เลอะไปด้วยโคลนที่เขาป้ายใส่ตัวเองเมื่อครู่เดียวก่อนหน้ามาพบผู้
ซื้อ ในขั้นตอนการซื้อขายแซปไฟร์ตั้งแต่หน้าเหมือง วอลช์ชี้ให้เห็นว่าในบริบทการค้าการปิดบังหรือ
บิดเบือนข้อมูลเป็นกลยุทธ์ในความส าเร็จส าหรับการค้า ความเป็นไปได้ในการต่อรองระหว่างคู่ต่อสู่
ต่างชาติคือ การโกหกพวกเขา อย่างน้อยก็โกหกให้มันเท่ากับราคาจริงไม่มากเกินไป แม้ว่าจะไม่ได้เห็น
ช่วงเวลารายละเอียดบทสนทนาทุกจังหวะช่วงเวลา วอลช์ชี้ว่าตลาดอัญมณีหน้าเหมืองแซปไฟร์ดึงเข้า
ผู้คนจากต่างมุมโลกมาเจอกัน เกิดการปะทะสังสรรค์ ต่อรอง การต่อรองระหว่างคนเหมืองเองที่
พยายามท าเนื้อตัวเปรอะเปื้อนดินโคลนเพ่ือท าให้เห็นว่าแซปไฟร์ที่อยู่ในมือนั้นมาจากธรรมชาติพ้ืนดิน
ตรงหน้าพ่อค้าเพียงข้ามถนนไปเท่านั้น ดังพ่อค้าเองที่รู้อยู่แล้วว่านี่คือวิธีการที่คนเหมืองใช้แสดงให้
พวกเขาเชื่อ ค าถามที่น่าสนใจคือ คนงานเหมืองแซปไฟร์ไม่รู้ข้อมูลเกี่ยวกับพ่อค้าแซปไฟร์เลย ได้
เพียงแต่คาดเดาไปเท่านั้นว่า พ่อค้าพลอยต้องการแซปไฟร์ไปใช้ประโยชน์อย่างใดอย่างหนึ่ง  ท้ายที่สุด 
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คนที่แตกต่างกันทางวัฒนธรรมสังคม สนใจในมูลค่าของสิ่งเดียวกัน แตกต่างกันด้วยเป้าหมาย มี
ปฏิบัติการและกระบวนการในการต่อรองซื้อขายแลกเปลี่ยนกันอย่างไร มีปัจจัยอะไรบ้างที่เข้ามา
เกีย่วข้องกับการตัดสินใจที่จะซื้อหรือไม่ซื้อแซปไฟร์นั้น งานชี้ให้เราเห็นบทบาทของ “พ่อค้าชาวไทย” 
ที่มีชื่อเสียงในเรื่องของ เป็นคนช่างเลือก (being picky) ซื้อเฉพาะแซปไฟร์ที่ตนต้องการเท่านั้น ท าให้
เราเห็นลักษณะเฉพาะของพ่อค้าไทยในบริบทการค้าแซปไฟร์ระดับโลก ค าถามท่ีผู้เขียนสนใจต่อมาคือ 
บทบาทและลักษณะของพ่อค้าคนไทยในตลาดการค้าอัญมณีในประเทศไทยเป็นอย่างไร เหมือนหรือ
แตกต่างกันในพื้นที่ประเทศมาดากัสการ์อย่างไร แซปไฟร์ในมาดากัสการ์ ส าหรับคนท้องถิ่น ไม่มี
มูลค่าใช้สอย ไม่เหมือนกับพืชพันธุ์ธัญญาหารอย่าง ข้าว น ้าตาล หรือแม้แต่จะแปรรูปให้คนในท้องถิ่น
บริโภคได้ ทางเดียวที่จะใช้ประโยชน์จากแซปไฟร์คือการขาย พ่อค้าแซปไฟร์คนไทยเป็น “อันตราย” 
กับพ่อค้าท้องถิ่น เนื่องจากพวกเขารู้ความลับของผู้คนในเมือง แอมบอนโดรมิเฟฮี ที่ไม่ต้องการใช้  
แซปไฟร์ พ่อค้าไทยยังรู้อีกว่าการค้าในเมืองมีอยู่ได้เพราะพวกเขา  

  วอลช์ชี ้ให้เห็นระบบการไหลเวียนของแซปไฟร์จากมือคนงานเหมืองสู่พ่อค้า
พลอยคนไทย เดินทางข้ามภูมิภาค เพ่ือแสดงให้เห็นถึงการไหลเวียนของสินค้าในระบบการค้าแซปไฟร์
ระดับโลก และชี้ให้เห็นถึงภาพของการซื้อขายต่อรองแซปไฟร์ในตลาดอัญมณี ระหว่างผู้ซื้อและผู้ขาย 
ที่มีความแตกต่างทางวัฒนธรรม ปรากฏภาพของการค้าที่สอดคล้องกับแนวคิดระบบตลาดการค้าแบบ
บาซาร์ (Geertz, 1978) กล่าวคือ การค้าระหว่างคนเหมือง และพ่อค้า กุญแจที่ส าคัญของการค้าใน
ตลาดแซปไฟร์คือข้อมูลความรู ้เกี ่ยวกับตลาด สินค้า (แซปไฟร์) และคู ่ค้า ในบริบทของเมือง            
แอมบอนโดรมิเฟฮี ที่คนเหมืองสามารถยื่นขายแซปไฟร์ให้กับพ่อค้าได้ตามร้านค้าแซปไฟร์บนถนน
กลางเมือง สามารถเลือกที่จะขายให้กับใครก็ได้ การค้าแซปไฟร์ในพื้นที่มีสองส่วนส าคัญคือ ต้อง
ยอมรับเงื่อนไขความเป็นธุรกิจ และการโกง การไม่บอกราคาที่แท้จริง หรือการไม่บอกข้อมูลที่แท้จริง
ให้กับคู่ค้า เป็นสิ่งที่เรียกว่า การโกหก วอลช์คิดว่านี่ไม่ใช่สิ่งที่ผิดหรือถูก แต่การโกหกเป็นเพียงหนึ่งใน
กลยุทธ์ของผู้ค้าในตลาดการค้าอัญมณี เมื่อฝ่ายหนึ่งถือชุดข้อมูลความรู้มากกว่าอีกฝ่าย ถือว่าเป็นฝ่าย
ที่ได้เปรียบในตลาด และการโกหกเป็นเรื่องที่เกิดขึ้นได้ในตลาดอัญมณี ในการค้าแซปไฟร์หน้าเหมือง
ระหว่างคนงานเหมืองและพ่อค้าพลอย ที่ฝ่ายหนึ่งมีชุดข้อมูลความรู้ที่มากกว่า เพราะทุกครั้งของการ
เดินเข้าไปในตลาด พ่อค้าพลอยรู้ต าแหน่งแห่งที่ของแซปไฟร์ในการค้าแซปไฟร์ระดับโลก นอกจาก
แซปไฟร์ที่มีมูลค่าเป็นของตัวเองจากใต้ผิวโลก ข้อมูลข่าวสารที่อยู่ในตลาดแซปไฟร์นั้นมีมูลค่าไม่น้อย
ไปกว่ากัน ในตลาดการค้าอัญมณี ทั้งผู้ซื้อและผู้ขายต้องอยู่ในบริบทเงื่อนไขของการต่อรองที่ทั้งสอง
ฝ่ายรับได้ในท้ายที่สุด   

  นอกจากตลาดที่หน้าเหมืองแล้ว วอลช์เป็นนักมานุษยวิทยาที่ศึกษาแซปไฟร์ผ่าน
เส้นทางชีวิตของแซปไฟร์จากเหมืองสู่ตลาด ในบทความ The commodification of fetishes : 
Telling the differences between natural and synthetic sapphire (Walsh, 2010) เขาเริ่มต้น
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จากค าถามที่ว่าแซปไฟร์ถูกน าไปใช้ประโยชน์อะไร และท าไมชาวต่างชาติจากทุกมุมโลกเดินทางมายัง
เหมืองที่ประเทศมาดากัสการ์ พวกเขาให้มูลค่ากับแซปไฟร์อย่างที่ปรากฏผ่านเรื่องเล่า เพื่อที่จะ
ชี้ให้เห็นถึงการใช้แซปไฟร์ที่หลากหลาย และความเชื่อมโยงระหว่างคนที่น าแซปไฟร์ไปใช้แตกต่างกัน 
งานชี้ให้เห็นข้อสังเกต 5 ประการ  

  ประการแรก เขาเริ่มจากความแตกต่างระหว่างแซปไฟร์ธรรมชาติและแซปไฟร์
สังเคราะห์ ที่แตกต่างกันด้วยแหล่งก าเนิด กล่าวคือ แซปไฟร์ธรรมชาติมีแหล่งก าเนิดมาจากท้องถิ่นใต้
ผิวโลก และถูกท าให้ปรากฏชัดด้วยกระบวนการระบุชี้ในห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี ในทางตรง
ข้ามที่แซปไฟร์สังเคราะห์ถูกผลิตมาจากห้องปฏิบัติการที่เดียวกัน (Walsh, 2010, pp.98-102) 

  ประการที่สอง แซปไฟร์ที่มีฐานะเป็นวัตถุจัดแสดงในพิพิธภัณฑ์เต็มไปด้วยเรื่องราว
ตั้งแต่หน้าเหมืองจนถึงบนแท่นแสดงวัตถุในพิพิธภัณฑ์ หรือมิอาจเป็นเพียงก้อนหินที่อยู่ข้างประตูบ้าน 
(Walsh, 2010, pp.103-105)   

  ประการที่สาม วอลช์น าเสนอเรื่องราวการเดินทางของนักอัญมณีวิทยา ที่เดินทาง
สู่เหมืองในประเทศมาดากัสการ์ เพื่อไปให้เห็นแหล่งที่มาของแซปไฟร์ที่เขาศึกษาในห้องปฏิบัติการ 
การที่พ่อค้าเอาตัวเองไปอยู่ในพื้นที่เหมืองและสามารถแสดงหลักฐานภาพถ่ายของตนให้กับลูกค้านั้น
เพิ่มราศีของความเชี่ยวชาญ (an aura of expertise) นี้เองที่ท าให้พ่อค้านั้นแตกต่างออกไปจากผู้ค้า
คนอ่ืน ๆ ในตลาดแซปไฟร์ (Walsh, 2010, pp. 106-107) 

  ประการที่สี่ แซปไฟร์เป็นความพึงพอใจ และเป็นวัตถุแห่งความพึงพอใจ การเลือก
ซื้อหรือมีแซปไฟร์ไว้ในครอบครองเป็นเหมือนรักแรกพบ เป็นประสบการณ์ที่จะเหนี่ยวน าท าให้ผู้ซื้อ
ต้องการเกิดความอยากได้ อยากน ามาครอบครอง อย่างหลีกเลี่ยงไม่ได้ ผู้เขียนยกตัวอย่างเรื่องเล่าที่ 
เปิดเผยให้เห็นเหตุการณ์ที่ผู้ซื้อแซปไฟร์ท่านหนึ่งไม่สามารถลืมเลือนแซปไฟร์ชิ้นหนึ่ง ครั้นเมื่อเขา
เดินทางมาเยือนประเทศไทย แต่ไม่อาจได้มาครอบครอง และเม่ือเขากลับมาอีกครั้งเขาไม่พบเจอแซป
ไฟร์ชิ้นนั้นอีกแล้ว เหตุการณ์นั้นยังสร้างประสบการณ์ให้กับผู้ซื้อต่อเนื่องมาถึงปัจจุบัน ถ้าเมื่อใดเขา
เจอแซปไฟร์ที่ถูกตาต้องใจ เขาจะไม่ลังเลที่จะจ่ายเงินเพ่ือเอามาครอบครอง (Walsh, 2010, pp.108-
110) 

  ประการสุดท้าย ผู้คนที่เลือกซื้อแซปไฟร์ธรรมชาติและยินดีที่จะจ่ายเงินส าหรับ
แซปไฟร์ธรรมชาติที่มาจากพื้นดินเพราะถือว่ามันเป็นมูลค่าของสิ่งที่พระเจ้าสร้าง (work of god) 
(Walsh, 2010, p.110) และผู้คนให้คุณค่ากับแซปไฟร์ธรรมชาติ ไม่ใช่เพียงคุณภาพทางวัตถุ แต่เพราะ
คุณสมบัติบางอย่างของแซปไฟร์นั้นเป็นผลลัพธ์ของพลังแห่งความศักดิ์สิทธิ์ ที่น าพาให้แซปไฟร์เหล่านี้
ปรากฏขึ้นมา (Walsh, 2010, p.110-111) 

   สิ่งที่ปรากฏชัดในงานชิ้นนี้ คือการกลายมาเป็นสินค้าแห่งความคลั่งไคล้และ     
น่าหลงใหลของผู้คนที่มีความแตกต่างหลากหลายทางวัฒนธรรม ผู้คนให้มูลค่าและมองเห็นมูลค่าของ
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แซปไฟร์แตกต่างกัน ถึงแม้งานไม่ได้น าเสนอแง่มุมมูลค่าในเชิงเศรษฐกิจมากนัก อย่างน้อยที่สุดในงาน
ชิ้นนี้ชี้ให้เห็นว่ามูลค่าของแซปไฟร์นั้นไม่อาจจะถูกแยกออกจากเจตนารมณ์ รสนิยม ความพึงพอใจ 
หรือ ความประหลาดใจของผู้คนที่ถึงแม้จะมีความเข้าใจหรือประสบการณ์ที่แตกต่างกัน แต่ผู ้คน
เหล่านั้นกลับมีเรื่องราวที่แตกต่างกัน ในการใช้และให้มูลค่าหรือสร้างมูลค่าให้กับแซปไฟร์ 

  งานทั้งสองชิ ้นเป็นงานศึกษาแซปไฟร์ที ่บรรยายให้เราตั้งแต่ต้นทางจากหน้า
เหมืองจนมาถึงมือของผู้บริโภคและกลายเป็นของสะสมที่มีมูลค่า ท าให้เห็นส่วนส าคัญของงานชิ้นนี้คือ 
ประการแรกแซปไฟร์ในฐานะของสินค้าสองระดับคือ ในการค้าระดับโลก และระดับท้องถิ่น ประการ
ที่สองคือ อุปทานของตลาดโลกท่ีมีต่อแซปไฟร์ท าให้อุตสาหกรรมอัญมณีและเครื่องประดับในประเทศ
ไทยด าเนินไปได้อย่างต่อเนื่อง และท าให้ประเทศไทยเป็นศูนย์กลางทางการค้าอัญมณี ในระดับโลก 
ตลาดอัญมณีทั้งจังหวัดจันทบุรี และย่านสีลมของกรุงเทพมหานคร ดึงเอาผู้ค้าอัญมณีจากทั่วโลกให้
เดินทางมา สิ่งที่น่าสนใจว่าท าไมประเทศไทยถึงเป็นศูนย์กลางการค้าอัญมณีในระดับโลก ถึงแม้ว่า
ประเทศไทยไม่ใช่ส่วนต้นน ้าของอุตสาหกรรมนี้ เครือข่ายการค้าอัญมณีที่มีอยู่ในประเทศไทยหน้าตา
เป็นอย่างไร ชุมชนหรือสถาบันใดบ้างที่เชื ่อมโยง ปฏิบัติการแลกเปลี่ยนทางการค้าและข้อมูลที่
ไหลเวียนอยู่ในตลาดการค้าแห่งนี้เป็นอย่างไร  

 งานศึกษาเกี่ยวกับตลาดการค้าแร่มีค่า ที่ท าให้เห็นบทบาทของความสัมพันธ์ทาง
สังคมและครอบครัวของพ่อค้าแร่มีค่าว่าที ่มีความส าคัญอย่างยิ ่งต่อการท าการค้าแร่มีค่าขาย 
โดยเฉพาะการค้าข้ามชายแดนประเทศที่มีกฎระเบียบข้อบังคับที่แตกต่างกัน ได้แก่งานศึกษาของ    
เหวิน-ชิน จาง (Wen-Chin Chang) ในบทความเรื่อง Guanxi and Regulation in Networks: The 
Yunnanese Jade Trade between Burma and Thailand. 1962-88 (Chang, 2004) งานชิ้นนี้
ชี ้ให้เห็นถึงระเบียบข้อบังคับที่ก าหนดเงื ่อนไขการค้าหยกข้ามแดนเอาไว้ แต่สิ ่งที่ท าให้กิจกรรม    
การค้าขายหยกข้ามชายแดนไทย-เมียนมา เป็นไปในช่วงปี 1962 ถึง 1988 ซึ ่งเป็นช่วงเวลาที่      
ประเทศเมียนมาถูกปกครองด้วยระบอบสังคมนิยม รัฐกีดกันการค้าบางอย่าง หนึ่งในนั้นคือ หยกจาก
เมียนมาร์ คนยูนนานซึ่งเป็นพ่อค้าหยกอาศัยเครือข่ายความสัมพันธ์ในครอบครัวของคนยูนนาน
ด้วยกันที่ถือเอาความเชื่อจากลัทธิขงจื๊อ ที่เรียกว่ากงสี (Guanxi) ที่ให้ความสัมพันธ์ภายในเครือญาติ
ครอบครัวเป็นส่วนเชื่อมต่อ และสามารถด าเนินกิจการการค้าได้อย่างต่อเนื่อง ไม่ว่าจะเป็นการติดต่อ
ซื้อขายท าธุรกรรมทางการเงิน การไหลของหยกจากเมียนมาข้ามชายแดนมาสู่อ าเภอแม่สายจังหวัด
เชียงราย ของประเทศไทย  

  ศาสนาและความเชื่อที่ผู้คนยึดถือในการด าเนินชีวิต เป็นกลไกที่หมุนเคลื่อนให้
การค้าหยกนั้นหมุนต่อไปได้ ดังเช่นจะเห็นได้อย่างชัดเจนในงานศึกษาของ ไบรอัน บราซีล (Brian 
Brazeal) ในบทความเรื่อง Austerity, luxury and uncertainty in the Indian emerald trade  
(Brian, 2017) บราซีลชี้ให้เราเห็นถึงลักษณะตัวตนของพ่อค้ามรกต ที่เป็นผู้เชื่อศาสนาเชน ที่มีวิถี
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ปฏิบัติอย่างเคร่งครัดตามความเชื่อของศาสนาเชนที่ว่า จะต้องอดอาหาร บ าเพ็ญตบะ ถือเอาหลัก
พ้ืนฐานอย่างอหิงสาและเวรกรรม ความเชื่อของพ่อค้ามรกตท่ีปฏิบัติบ าเพ็ญตบะอย่างเคร่งครัดถูกแฝง
ฝังเข้าไปในร่างกายของพ่อค้า ทั้งยังถ่ายทอดออกมาให้เห็นในช่วงขณะที่พวกเขาท างานอย่าง การ
คัดเลือกแยกแยะลักษณะมรกตออกเป็นสัดส่วน เนื่องด้วยลักษณะทางกายภาพทั้งภายนอกและ
ภายในของมรกต ที่เป็นผลมาจากลักษณะการเกิดของแร่มรกตเอง ที่มีต้นก าเนิดจากสายแร่น ้าร้อน ที่
คนเหมืองไม่อาจจะคาดเดาได้ว่า สายแร่น ้าร้อนที่เป็นแหล่งสะสมตัวของแร่มรกตจะปรากฏที่ใด ความ
เข้มของสีมรกตอย่างสีเขียวที่แตกต่างออกไปได้อย่างหลากหลาย ลักษณะภายในที่สามารถมองผ่าน
ทะลุให้เห็นรอยแร่ภายในได้ ท าให้บทบาทหน้าที่ของพ่อค้าที่จะต้องคัดสรรเลือกเอามรกตแต่ละชิ้น 
เพื่อจะน าไปเจียระไนนั้น จ าเป็นจะต้องใช้ความอดทนอดกลั้น และความช านาญอย่างยิ่งในการงานนี้ 
บราซีลชี้ให้เราเห็นว่าความเชื่อของศาสนา หลักวิถีปฏิบัติของผู้เชื่อเองเป็นสิ่งส าคัญขับเคลื่อนตั้งแต่
การคัดเลือกคัดสรรมรกต ต่อเนื่องไปจนการเจียระไนมรกต ก่อนจะปรากฎมาสู ่ผู ้ซื ้อและผู ้ขาย 
จนกระทั่งในช่วงเวลาบแห่งการต่อรองซื้อขายมรกต ตัวตนของความเป็นผู้เชื่อและปฏิบัติบ าเพ็ญมา
อย่างเคร่งครัด ได้ถูกใช้เป็นส่วนหนึ่งในการพิจารณาราคาซ้ือขายมรกต 

งานศึกษาเกี ่ยวกับแร่มีค่าทั ้งสองกลุ ่ม ชี ้ให้เห็นว่าการศึกษาแร่มีค่าในทาง
มานุษยวิทยามุ่งความสนใจไปที่ ผู้กระท าการทั้งสิ่งที่เป็นมนุษย์และสิ่งที่ไม่ใช่มนุษย์อย่างแร่มีค่า  
มรกต แซปไฟร์ ต่างมีลักษณะเฉพาะเริ่มต้นเป็นเงื่อนไขก าหนดและควบคุมการไหลเวียนของแร่มีค่าใน
ตลาดการค้าอัญมณีทั้งในระดับประเทศไทยและระดับนานาชาติ ผู้เขียนเห็นว่า ตลาดการค้าอัญมณี
เป็นเวทีส าคัญที่เปิดเผยให้เราเห็นถึงลักษณะของสังคมวัฒนธรรมและการไหลเวียนของสินค้า กลไกที่
เข้ามามีบทบาทอย่างพ่อค้า วัฒนธรรม ความเชื่อ และสังคมที่แฝงฝังอยู่ภายในอัญมณี เพราะฉะนั้น
แล้วการเข้าไปศึกษาตลาดอัญมณี ในพื้นที่จริงและให้เห็นถึงความสลับซับซ้อนภายในตลาดจึงมีความ
จ าเป็นอย่างยิ่ง กรอบแนวคิดท่ีจะช่วยให้ผู้เขียนสามารถเข้าไปท าการศึกษาพ้ืนที่สนามอย่าง ตลาด ได้
อย่างละเอียดยิ่งขึ้น คือการเอากรอบแนวคิดทฤษฎีที่จะช่วยให้การอธิบายตลาดได้ดังจะกล่าวในสว่น
ถัดไป 

1.4.3 มานุษยวิทยาตลาด 
ตลาดเป็นสถาบันทางเศรษฐกิจพื้นฐานที่มี ผู้คนที่แตกต่างหลากหลายทั้งขนาด

ของกลุ่มคน เชื้อชาติ ล าดับชั้นทางสังคม การศึกษาทางมานุษยวิทยาเกี่ยวกับตลาดวิเคราะห์ตลาด
เป็นจุดรวมกระบวนความสลับซับซ้อนทางสังคมและเป็นแหล่งก าเนิดกิจกรรมทางวัฒนธรรมและ
ตลาดเป็นส ิ ่งท ี ่ท  าให ้เก ิดก ิจกรรมทางว ัฒนธรรมอย่างพื ้นที ่การแลกเปลี ่ยนทางเศรษฐกิจ                 
นักมานุษยวิทยาศึกษาตลาดในหลากหลายแง่มุม  

  งานศึกษาเกี่ยวกับตลาดทางมานุษยวิทยาแบ่งออกเป็น 5 กลุ่ม (Bestor, 2001) 
กลุ่มแรกคืองานศึกษาตลาดในมุมที่เป็นพื้นที่เฉพาะและกรอบแนวคิดทางสังคมที่ถูกก่อรูปโดยการ
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แลกเปลี่ยนทางเศรษฐกิจเพียงอย่างเดียว แต่เป็นพื้นที่เวทีของการแสดงกิจกรรมทางวัฒนธรรมและ
การแสดงออกทางการเมือง เป็นจุดรวมการไหลของข้อมูล ส่วนส าคัญของทางประวัติศาสตร์และ
พิธีกรรม เป็นศูนย์กลางของการมีส่วนร่วมของภาคประชาชน เป็นที่ซึ่งมีความหลากหลายทางสังคม 
วัฒนธรรม ชาติพันธุ์ วัฒนธรรมมาปะทะสังสรรค์กัน 

  กลุ ่มที ่สองคือ งานศึกษาตลาดในฐานะที ่เป ็นพื ้นที ่ทางชาติพันธุ ์วรรณนา 
(marketplace as ethnographic sites) นักมานุษยวิทยาสนใจศึกษาว่าตลาดแต่ละชุมชนนั้นมี
รูปแบบ ตัวตน ที่แตกต่างกัน จ าเป็นจะต้องเข้าใจตลาดเป็นเฉพาะที่ไป งานศึกษากลุ่มนี้สนใจลักษณะ
ภายในของตลาดว่ามีวัฒนธรรมรูปแบบ ความปกติและไม่ปกติอย่างไร รวมไปถึงรูปแบบการซื้อขาย
แลกเปลี่ยนภายในตลาด และระหว่างตลาดกับตลาดที่อยู่ไกลออกไปด้วยเช่นกัน  

  งานศึกษากลุ ่มที่สามคืองานศึกษาตลาดในฐานะที่เป็นสถาบัน (markets as 
institutions) ตลาดเป็นสถาบันที่ค ้าจุนรูปแบบทางสังคมและวัฒนธรรมผ่านแนวคิดต่าง ๆ เช่น กรอบ
แนวคิดเรื่องระเบียบของตัวเอง การจัดการทรัพย์สินทั่วไป ความสัมพันธ์ทางโครงสร้างระหว่างผู้ผลิต
และผู้ซื้อ หรือกลไกทางการเมืองของชุมชนการค้า    

  กลุ่มที่สี่งานศึกษาตลาดกับชีวิตในเมือง (market and urban life) กล่าวได้ว่า
เมืองกับตลาดเป็นสิ่งสร้างคู่กัน ระบบตลาดเป็นศูนย์กลางของเศรษฐกิจและชีวิตทางสังคมและเป็น
สถาบัน ตลาดเชื่อมต่อเครือข่ายและความขัดแย้งท่ามกลางส่วนที่มีความแตกต่างกันอย่างมากของ
เศรษฐกิจหรือสังคม ข้ามล าดับขั้นระหว่างชนบทกับเมือง ชาวนากับนายทุน ก่อนสมัยใหม่และ
สมัยใหม่ ส่วนที่เป็นปกติกับส่วนที่ไม่ปกติ  

  และงานศึกษากลุ ่มที ่ห้า คือ ตลาดและกระแสโลกาภิวัตน์ (markets and 
globalization) ตลาดและโลกาภิวัตน์ กลุ่มงานศึกษาตลาดในยุคโลกาภิวัตน์ขยายอาณาบริเวณของ
ตลาด ดึงรวมเอาทั้งภาคส่วนของสังคมและชุมชนและสินค้าที่ไม่เคยถูกรวมมาก่อน เข้ามาสนใจมาก
ขึ้น กลุ่มงานศึกษานี้จะเป็นการศึกษาห่วงโซ่สินค้าในบริบทของโลก โลกาภิวัฒน์ ที่มีการเคลื่อนของทั้ง 
ผู้คน เทคโนโลยี เงิน สื่อ และคติ ต่างเลื่อนไหลข้ามพรมแดนได้ มันทลายเส้นแบ่งเขตแดนลงแล้วท า
ให้สิ่งต่าง ๆ ไหลได้ง่ายขึ้น การศึกษาตลาดในทางมานุษยวิทยาอาจจะคาบเกี่ยวกันกับงานศึกษาของ
นักเศรษฐศาสตร์ได้ (Bestor, 2001)  

  เมื่อได้เริ่มสนใจประเด็นการศึกษาเกี่ยวกับตลาดอัญมณี ผู้เขียนได้ส ารวจตลาด
การค้าอัญมณีในเบื้องต้นแล้วพบว่า แง่มุมที่น่าสนใจและเป็นลักษณะเด่นของตลาดการค้าอัญมณีคือ 
“ราคาที่เลื่อนไหล” กล่าวคือ ราคาของอัญมณี ไม่มีราคามาตรฐานควบคุมก ากับดูแล ราคาแซปไฟร์
แต่ละเม็ด นั้นขึ้นอยู่กับปัจจัยหลายอย่าง และมีความสลับซับซ้อนอย่างยิ่ง ท าให้ผู้เขียนเห็นว่า แนวคิด
ที่จะมาช่วยในการวิเคราะห์และอธิบายทั้งระบบตลาดอัญมณีและอธิบายให้เห็นมูลค่าของอัญมณีได้
อย่างดี คือ ระบบตลาดบาซาร์ ในวิทยานิพนธ์เล่มนี้ผู้เขียนมุ่งความสนใจที่จะศึกษาตลาดในฐานะ

Ref. code: 25656208030590WCB



14 

 

สนามชาติพันธุ์วรรณนา เพื่อที่จะชี้ให้เห็นถึงความสลับซับซ้อนของความสัมพันธ์ระหว่างผู้คน สิ่งของ 
เทคโนโลยี และชุดมาตรฐานความรู้ทางวิทยาศาสตร์ ทั้งหมดล้วนเป็นส่วนส าคัญที่ก่อให้เกิดระบบ
ราคาเลื่อนไหลในตลาดอัญมณี 

1.4.4 การศึกษาระบบตลาดบาซาร์ (Bazaar economy) 
งานศึกษาเกี่ยวกับตลาดของ คลิฟฟอร์ด เกียร์ซ (Clifford Geertz) ให้ข้อสังเกต

ความแตกต่างระหว่างระบบเศรษฐกิจสมัยใหม่และระบบเศรษฐกิจแบบบาซาร์ไว้ว่า 
ระบบเศรษฐกิจแบบสมัยใหม่ประกอบด้วยระบบราคาตายตัว (fixed price 

system) ที่บนพื้นฐานของการท าให้เป็นมาตรฐาน เครื่องหมายการค้าโฆษณา และธรรมเนียมปฏิบตัิ
ทางเศรษฐกิจอ่ืน ๆ ช่วยลดความกดดันระหว่างผู้ซื้อและผู้ขาย ท าให้การซื้อขายเป็นสิ่งที่คาดเดาได้ ผู้
ซื้อและผู้ขายไม่ต้องต่อรองราคา ในขณะที่ระบบบาซาร์นั้นสินค้าจะมีลักษณะที่เคลื่อนย้ายง่าย ง่ายต่อ
การจัดเก็บเป็นของชิ้นเล็ก ๆ ที่ไม่ได้ขายเป็นจ านวนมาก และมีการหมุนเวียนของสินค้าสูง ส่วนในแง่
ของราคาจะเป็นระบบราคาที่เลื่อนไหล (sliding prices system) ผู้ซื้อและผู้ขายต้องตั้งราคาต่อรอง
ราคากันเอง ความกดดันในการแข่งขันระหว่างสองฝ่ายจึงมีสูง ทั้งผู้ซื้อและผู้ขายต่างก็ต้องมีชุดความรู้
เกี่ยวกับตลาดของตนเพื่อน ามายืนยันประกอบการต่อรองของแต่ละฝ่าย ผลก็คือในการซื้อขายครั้ง
หนึ่ง ๆ ทั้งสองฝ่ายต้องใช้พลังงานมหาศาลในการถกเถียงต่อรอง เพ่ือที่จะให้ได้ผลประโยชน์มากที่สุด
เท่าท่ีจะท าได้ในชั่วขณะนั้น ๆ ผู้ขายไม่พยายามที่จะหาลูกค้าถาวร แต่จะพยายามท าก าไรให้มากที่สุด
เมื่อมีโอกาส (Geertz, 1967 อ้างใน ฆัสรา ขมะวรรณ มุกดาวิจิตร, 2546) 

 ในการศึกษาท าความเข้าใจระบบตลาดบาซาร์ เกียร์ชเสนอให้ผู้ที ่จะศึกษามอง
ตลาดบาซาร์ในสามมุม ซึ่งเป็นลักษณะส าคัญของระบบตลาดแบบบาซาร์ แง่มุมแรกคือ มองตลาดเป็น
การไหลของสินค้าและบริการทางเศรษฐกิจที่มีรูปแบบ ผู้เขียนต้องเข้าไปมองหาสินค้าที่มีลักษณะเล็ก 
เคลื่อนย้ายไดง้่าย เก็บรักษาได้นาน สามารถลดเพิ่มปริมาณได้ตลอด สินค้าอาจจะเกิดการไหลเวียนไป
มาระหว่างผู้ค้าหลายคนได้ แง่มุมที่สองคือ มองหาชุดของกลไกทางเศรษฐกิจที่ก ากับดูแลการไหลของ
สินค้าและบริการ มีส่วนย่อยส าคัญ คือ ระบบราคาเลื่อนไหล, ความสลับซับซ้อนของการจัดการ
ธุรกรรมทางการเงินระหว่างผู้ซื้อผู้ขาย และการแบ่งแยกย่อยสัดส่วนของก าไร แง่มุมที่สามคือ ระบบ
ทางสังคม-วัฒนธรรมกลไกที่ชุดกลไกทางเศรษฐกิจคอยก ากับดูแลการไหลของสินค้าและบริการแฝง
ฝังอยู่ (Geertz, 1963, p.30) 

  ผู ้เขียนเห็นว่า ลักษณะส าคัญที ่พบจากการศึกษาสนามชาติพันธุ ์วรรณนาใน
เบื้องต้น คือ ระบบราคาเลื่อนไหล (sliding price system) เป็นกลไกส าคัญในการคอยขับเคลื่อนและ
ก ากับดูแลให้เกิดมูลค่าแซปไฟร์ในตลาดการค้าอัญมณี ผู้คนในตลาดอัญมณีมีชีวิตอยู่กับกลไก กลยุทธ์ 
รูปแบบวิธีการ ธรรมเนียม และต่างยอมรับและรับรู้ร่วมกัน มากไปกว่านั้นการศึกษาตลาดที่เกียร์ซ 
น าเสนอและเป็นสิ่งส าคัญส าหรับผู้ที่จะใช้ตลาดบาซาร์คือ การเสาะแสวงหาข้อมูลและ การต่อรอง 
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(bargaining) (Geertz, 1978, p.97) ผู้ที่ต้องการเข้าไปใช้ตลาดบาซาร์จ าเป็นจะต้องมีทั้งความรู้
เกี่ยวกับตลาด สินค้า และระบบวัฒนธรรมสังคมของตลาดบาซาร์ ที่มีท้ังการไหลเวียนของผู้คน สินค้า
และการบริการในตลาดบาซาร์ การศึกษาแบบนี้เรียกร้องให้ผู้เขียนต้องเข้าไปอยู่ในพื้นที่ตลาดและใช้
งานตลาดบาซาร์ซ ้าไปซ ้ามา เพื่อที่จะตอบค าถามวิจัยว่า ความสัมพันธ์อันสลับซับซ้อนของผู้ค้าพลอย 
พลอยและชุดมาตรฐานความรู้วิทยาศาสตร์ ล้วนแต่เป็นข้อมูลและความรู้เกี่ยวกับตลาดที่ผู้ใช้ตลาดทุก
คนจ าเป็นจะต้องรู้ รวมไปถึงผู้ที่ต้องการศึกษาตลาดที่มีลักษณะเฉพาะตัวอย่าง ตลาดอัญมณี รวมถึง
เพ่ือที่จะท าความเข้าใจการเกิดระบบราคาที่มีความเฉพาะตัวที่พบได้ในตลาดอัญมณีที่ราคาของสินค้า
มีความเลื่อนไหลเปลี่ยนแปลงได้ตลอดเวลาซึ่งวางอยู่บนข้อมูลเกี่ยวกับตลาดเช่นกัน ผู้เขียนเห็นว่าการ
น ากรอบแนวคิด ระบบตลาดบาซาร์จะช่วยให้เราสามารถท่ีจะตอบค าถามดังกล่าวได้   

 กล่าวโดยสรุป ผู้เขียนจะท าความเข้าใจมิติทางสังคม-วัฒนธรรมของแซปไฟร์ 
โดยเฉพาะอย่างยิ่ง การต่อรองราคาในลักษณะของตลาดบาซาร์ ด้วยการสังเกตการณ์อย่างมีส่วนร่วม
ในตลาดอัญมณีไทย ทั้งในระดับก่อนการเจียระไนและระดับหลังการเจียระไนแล้ว 

 
1.5 วิธีการวิจัย 
 

ผู ้เขียนใช้วิธีการศึกษาภาคสนามเป็นตลาดซื ้อขายอัญมณีสองแห่ง โดยไม่ได้เป็น
การศึกษาเชิงเปรียบเทียบ แต่ด้วยลักษณะที่เชื่อมโยงกันอย่างแนบแน่นของตลาดทั้งสองจึงเป็นเรื่อง
ส าคัญที่ผู้เขียนจะต้องเข้าไปสู่ทั้งสองตลาดอย่างหลีกเลี่ยงไม่ได้ ได้แก่   

 
1.5.1 สนามตลาดอัญมณีสีลม  

ตลาดอัญมณีสีลม เป็นศูนย์กลางการค้าอัญมณีในระดับโลก เนื่องด้วยเป็นพื้นที่  
ที่อุดมไปด้วยช่างเจียระไน  ผู้ค้าอัญมณีที่มีประสบการณ์ นักอัญมณีวิทยา ท าให้ตลาดแห่งนี้มีหน้าที่
ส าคัญในส่วนหลังกระบวนการขุดพลอย คือ กระบวนปรับปรุงเปลี่ยนแปลงที่เป็นส่วนเพิ่มมูลค่าอัญ
มณี อัญมณีจากแหล่งต่างๆ ทั่วทุกมุมโลกและผู้คนที่หลากหลายจึงเดินทางหลั่งไหลเข้ามาสู่ตลาดแห่ง
นี้ ภายในพื้นที่ตลาดอัญมณีที่มีความเฉพาะตัวนั้น ยังเต็มไปด้วยความสัมพันธ์ระหว่างผู้คนที่กล่าวไป
ข้างต้น ที่ส่งผลท าให้กระบวนการซื้อขายต่อรองราคาอัญมณีแบบราคาเลื่อนไหลโดยวางอยู่บนฐาน
ของระบบสังคมวัฒนธรรมที่คนในสังคมวัฒนธรรมยอมรับจารีตข้อก าหนดกฎเกณฑ์ร่วมกันด้วย  

1.5.2 สนามตลาดพลอยจันทบุรี  
ตลาดพลอยจันทบุรี เป็นตลาดนัดพลอย ที่เปิดเฉพาะวันศุกร์ วันเสาร์และวัน

อาทิตย์ เป็นพื้นที่ซื้อขายแลกเปลี่ยนพลอยที่มีพัฒนาการมาจากการกระจุกตัวของแหล่งพลอยใน
ภูมิภาคตะวันออกของประเทศไทย บริเวณชายแดนประเทศไทยและประเทศกัมพูชา  
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การเก็บข้อมูลผู้เขียนใช้เวลาในการเก็บข้อมูล 2-3 เดือน โดยผู้เขียนจะอาศัย
วิธีการดังต่อไปนี้ในการเก็บข้อมูล 1) การสังเกตการณ์อย่างมีส่วนร่วม แบ่งเป็น 1.1) พื้นที่ตลาดอัญ
มณีสีลม กรุงเทพมหานคร เนื่องจากเป็นศูนย์กลางการค้าอัญมณีในประเทศไทย ที่มีความหลากหลาย
ของกลุ่มคนและอัญมณีสูง และ 1.2) ตลาดพลอย ถนนศรีจันทร์ (ถนนอัญมณี) ในจังหวัดจันทบุรี ใน
ฐานะของตลาดค้าส่งพลอยที่ยังไม่เจียระไน และศูนย์กลางทางการค้าพลอยจากอดีตจนถึงปัจจุบัน  

2) การสัมภาษณ์ ผู้เขียนเลือกสัมภาษณ์ผู้ค้าอัญมณี 9 คน และขอติดตามการ
เดินทางของผู้ค้าเพื่อศึกษาปฏิบัติการของผู้ค้าในกระบวนการซื้อค้าขายต่อรองอัญมณีทั้งก่อนการ
เจียระไนและหลังเจียระไน และเพื่อเชื่อมต่อความสัมพันธ์ระหว่างตลาดทั้งสอง โดยให้เห็นการ
ไหลเวียนอัญมณีระหว่างทั้งสองตลาด และสัมภาษณ์นักอัญมณีในห้องปฏิบัติการอัญมณีเพื่อที่จะท า
ความเข้าใจปฏิบัติการของนักอัญมณีพร้อมสะท้อนย้อนคิดกับความรู้กับตัวผู้เขียน 

3) วิจัยเอกสารต่าง ๆ เช่น เอกสารวิชาการมานุษยวิทยาอัญมณี แนวทฤษฎี
มานุษยวิทยาตลาด ตลอดจนกฎหมายที่เก่ียวกับการค้าอัญมณี  

ทั้งนี้ผู้เขียนเองเคยท างานในธุรกิจการค้าอัญมณี จึงมีความคุ้นเคยกับผู้คนที่อยู่ใน
แวดวง ตั้งแต่ระดับผู้ค้าอัญมณี ช่างเจียระไน ตลอดจนนักปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี เรียกได้ว่ามีทั้ง
ประสบการณ์และข้อมูลเกี่ยวกับตลาดอัญมณีในเบื้องต้น จึงช่วยลดข้อจ ากัดในการเข้าถึงข้อมูล 
รวมถึงมีโอกาสในการเข้าถึงข้อมูลเชิงลึกได้เป็นอย่างดี 

 
1.6 เนื้อหาของวิทยานิพนธ์โดยสังเขป 

 
เนื้อหาของวิทยานิพนธ์นี้ใช้ชื่อสมมุติทั ้งชื่อบุคคลและชื่อห้องปฏิบัติการอัญมณีเพ่ือ

รักษาความเป็นส่วนตัวของ ผู้ให้ข้อมูล วิทยานิพนธ์ประกอบด้วยเนื้อหา 6 บทดังนี้ 
 บทที่ 1 – บทน า แสดงให้เห็นถึงที่มาและความส าคัญของค าถามวิจัย วัตถุประสงค์

ของการวิจัย รวบรวมวรรณกรรมที่เกี่ยวกับมานุษยวิทยาเกี่ยวกับอัญมณีในบริบทประเทศไทย งาน
ศึกษาเกี่ยวกับมานุษยวิทยาแร่มีค่า เพื่อชี้ให้เห็นโอกาสและข้อจ ากัดเกี่ยวกับงานศึกษามานุษยวิทยา
แร่มีค่าในประเทศไทยทีม่ีอยู่อย่างจ ากัด และทบทวนงานศึกษาเก่ียวกับมานุษยวิทยาตลาด โดยเน้นไป
ที่งานศึกษาระบบเศรษฐกิจแบบบาซาร์ของคลิฟฟอร์ด เกียซซึ่งจะน ามาใช้เป็นแนวทางในการศึกษา
ตลาดอัญมณี  

บทที ่ 2 - จากแหล่งอัญมณีสู ่ตลาดอัญมณีระดับโลก  ในบทนี ้เป็นการแสดงให้
ประวัติศาสตร์ และการเชื่อมต่อกันระหว่างตลาดพลอยจันทบุรี และตลาดอัญมณีสีลม ผ่านบริบททาง
สังคม การเมือง ทั้งสองแห่ง และภูมิศาสตร์บริเวณชายแดนประเทศไทยและประเทศกัมพูชา ที่ล้วน
เป็นสิ่งที่ก่อให้เกิดการสร้างตลาดอัญมณีของประเทศไทย รวมถึงให้ภาพของระบบนิเวศพลอยในโลก
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โดยสังเขป รวมถึงบทบาทของรัฐไทยที ่เข้ามาส่งเสริมให้ประเทศไทยกลายเป็นศูนย์กลางทาง
การค้าอัญมณีและเครื่องประดับของโลก  

บทที่ 3 – ห้องปฏิบัติการอัญมณี เป็นการเปิดเผยเรื่องราวการเดินทางของพลอยใน
ห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี ที่มีนักอัญมณีผู้ที่มีความรู้ทางด้านอัญมณีวิทยาและน ามาใช้ในการ
ตรวจสอบอัญมณี การได้มาซึ่งใบรับรองประกาศนียบัตรทางสีและแสงของอัญมณี และเป็นการ
ชี้ให้เห็นถึงความแตกต่างทางวัตถุวิสัยของห้องปฏิบัติการอัญมณีสองแห่งที่อยู่คนละระดับกัน  

บทที่ 4 - ตลาดพลอยจันทบุรี ในบทนี้เป็นการบรรยายถึงพื้นที่ตลาดพลอยจันทบุรี 
บริเวณตรอกกระจ่าง ถนนศรีจันท์ และอาคารจันท์เจมส์ ที่เป็นแหล่งรวมผู้ค้าพลอย โดยมีคนเดิน
พลอยเป็นผู้เชื่อมต่อระหว่างผู้ค้าพลอยกับผู้ค้าพลอยเข้าด้วยกัน รวมถึงเปิดเผยประสบการณ์ของผู้ค้า
พลอยชาวไทยและชาวต่างชาติในตลาดพลอยจันทบุรี  

บทที่ 5 - ตลาดอัญมณีสีลม กรุงเทพมหานคร เป็นการฉายภาพตลาดอัญมณีสีลม โดย
เน้นไปที่บริเวณอาคารจิวเวอรี่เทรดเซ็นเตอร์ เส้นทางการเดินของคนเดินพลอยและวิธีการซื้อขาย
พลอยของคนเดินพลอย  ผู้ค้าพลอยในตลาดอัญมณี ที่แสดงให้เห็นถึงระบบราคาเลื่อนไหลซึ่งเป็น
ลักษณะส าคัญของตลาดอัญมณี  

บทที่ 6 - สรุป ในบทนี้เป็นการสรุปรูปแบบของระบบเศรษฐกิจของตลาดอัญมณี     
ชาติพันธุ์วรรณานาราคาเลื่อนไหล ชี้ให้เห็นถึงกลไกที่ท าให้เกิดระบบราคาเลื่อนไหล ที่เป็นส่วนส าคัญ
ของระบบเศรษฐกิจตลาดอัญมณี รวมถึงเสนอสิ่งที่เรียกว่าเป็นโรงละครตลาดอัญมณี ซึ่งพื้นที่แห่ง
นาฏกรรมของผู้ค้าอัญมณีส าหรับการท าให้ราคาของอัญมณีปรากฏขึ้นมา 
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บทที่ 2 
จากแหล่งอัญมณีสู่ตลาดอัญมณีระดับโลก 

 
ก่อนที่จะท าการศึกษาเกี่ยวกับตลาดอัญมณีในประเทศไทย ความรู้ที่ควรจะท าความ

เข้าใจเป็นอันดับแรกคือ การก่อตัวขึ้นของตลาดและสินค้า ที่มีบริบททางประวัติศาสตร์ การเมือง และ
ภูมิศาสตร์ เนื้อหาในบทนี้ผู้เขียนจะท าการบรรยายถึงคุณสมบัติทางอัญมณีวิทยาในเบื้องต้นของแร่มี
ค่า โดยเฉพาะทับทิมและแซปไฟร์ ประวัติศาสตร์การท าเหมืองในบริเวณชายแดนประเทศไทยและ
ประเทศกัมพูชา ระบบนิเวศของอัญมณีในโลก เพื่อที่จะชี้ให้เห็นภาพของความสัมพันธ์ระหว่างพื้นที่
และปฏิบัติการจากอดีตที่ส่งผลมาถึงปัจจุบัน 

 
2.1 หินมีค่า 
 

อัญมณี คือ แร่หรือหินที่มีคุณสมบัติ สวยงาม คงทนถาวรและหายาก แบ่งออกเป็นสอง
กลุ ่มใหญ่คือ เพชรและพลอย ซึ ่งเพชรเป็นอัญมณีชนิดเดียวที ่มีความแข็งสูงที่สุดตามโมลสเกล 
(Moh’scale) อัญมณีชนิดอ่ืน ๆ  ที่มีความแข็งตั้งแต่ 9 ลงมาจะถูกเรียกว่า “พลอย”  ในวิทยานิพนธ์
เล่มนี้ หากผู้เขียนใช้ค าว่า “อัญมณี” หมายถึง อัญมณีทุกชนิดในฐานะของสินค้าในตลาด และหากใช้
ค าว่า “พลอย” จะหมายถึงอัญมณีที่ไม่นับรวม “เพชร” เมื่อกล่าวถึงพลอย จะแบ่งออกเป็น 2 
ประเภทด้วยกัน คือ พลอยเนื้อแข็งท่ีมีความแข็งตามโมลสเกลเท่ากับ 9 และพลอยเนื้ออ่อนคือพลอยที่
มีความแข็งตามโมลสเกลน้อยกว่า 9 ในวิทยานิพนธ์เล่มนี้ให้ความสนใจเฉพาะพลอยเนื้อแข็งซึ่งเป็นแร่
กลุ่มคอรันดัม ประกอบด้วย รูบี้ หรือ ทับทิม (ruby) แซปไฟร์สีน ้าเงินหรือไพลิน (blue sapphire) 
แซปไฟร์สีเหลือง (yellow sapphire) หรือบุษราคัม แซปไฟร์สีชมพู (pink sapphire) และแพดพา 
รัชชา (padpadradcha) เพียงเท่านั้น 

ทับทิมและแซปไฟร์ เป็นอัญมณีที่มีความแข็งเท่ากับ 9 ซึ่งเป็นพลอยที่มีความแข็ง
รองลงมาจากเพชร เพราะฉะนั้นทับทิมและแซปไฟร์จึงมีมูลค่าทั้งมิติทางเศรษฐกิจและวัฒนธรรม
สังคม ประกอบกับคุณสมบัติของแร่มีค่าคือ ความหายาก พลอยชิ้นใดที่สามารถพบได้ในธรรมชาติ 
เมื่อปรากฏขึ้นในตลาดการค้าอัญมณีหรือปรากฏในสังคมจึงท าให้พลอยที่มีความสวยงาม ความคงทน 
และความหายาก กลายเป็นพลอยที่มีมูลค่าสูงในตลาด ในอดีตนั้นพลอยเมียนมา หรือทับทิมเมียนมา
เป็นพลอยท่ีมีคุณสมบัติของแร่มีค่าที่ครบทั้งสามองค์ประกอบ และเป็นทับทิมที่ยังเป็นที่นิยมในหมู่นัก
สะสมพลอยอีกด้วย จึงท าให้ราคาของทับทิมพม่าในปัจจุบันสูงมากจนเรียกได้ว่า “ซื้อไม่ได้” ประเทศ
เมียนมาเป็นแหล่งสะสมตัวของทับทิมตั้งแต่ทศวรรษท่ี 17 ตามบันทึก และต่อมามีชาวกุลาซึ่งเป็นกลุ่ม
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ชาติพันธุ์ในประเทศเมียนมาเดินตามแสงของพลอย ได้เข้ามาขุดค้นพบทับทิมสยาม จนเป็นที่เลื่องลือ
ในระดับโลกต่อมา กล่าวได้ว่า การค้นพบพลอยไทย รวมถึงทับทิมสยามนั้นเป็นการค้นพบจากผู้คนซึ่ง
แสวงหาพลอย และรู้ถึงมูลค่าของพลอยเหล่านั้น จึงท าให้จันทบุรีเป็นที่มาของการกลายเป็นพ้ืนที่แห่ง
ประวัติศาสตร์แหล่งสะสมตัวทับทิมตั้งแต่สมัยรัชกาลที่ 5 

 
2.1.1 คุณสมบัติของอัญมณี  

โดยทั่วไปแล้วจะจ าแนก หินมีค่า หรือ อัญมณี ตามความหมายตรงไปตรงมา 
หมายถึง หิน ที่มีค่า การจ าแนกแร่ที่หรือหินมีค่าแยกด้วยคุณสมบัติ 3 ประการ ได้แก่ ประการแรก
ความสวยงาม จะพิจารณาจาก 3 องค์ประกอบได้ สี (color) ประกายแวววาว (brilliancy) และความ
ใสสะอาด (transparency) ประการที่สอง คือ ความคงทน โดยประเมินจาก 3 องค์ประกอบ ได้แก่ 
ความแข็ง ความเหนียว และความมีเสถียรภาพคือมีความคงทนต่อการซีดจางของสี แสงสว่างหรือ
สารเคมี และประการที่สาม คือ ความหายาก ซึ่งเป็นส่วนส าคัญในแง่ของมูลค่าทางเศรษฐกิจด้วย  

วิธีการตรวจสอบหรือจ าแนกประเภทแร่ต่าง ๆ ในธรรมชาติ หากไม่มีอุปกรณ์
วิทยาศาสตร์ขั้นสูง วิธีการตรวจสอบแยกชนิดของแร่อย่างง่ายที่สุดคือ การดูลักษณะปรากฏภายนอก
ที่สามารถสังเกตได้ด้วยตาเปล่าหรือทดสอบด้วยวิธีอย่างง่าย ได้แก่ สี รอยแตก รูปผลึกและความแข็ง 
ตามโมลสเกล (Moh’s scale) ใช้หลักการจากการเปรียบเทียบความแข็งของแร่ เช่น เล็บมือ มีความ
แข็งประมาณ 2.5 มีดและแก้วมีความแข็งประมาณ 5.5 และเหล็กกล้ามีความแข็งประมาณ 6.5 
ยกตัวอย่างวิธีการตรวจสอบแร่ที่พบ เช่น หากพบแร่ในธรรมชาติเพื่อที่จะระบุว่าเป็นแร่ชนิดใด 
ระหว่าง ฟลูออไรต์ ที่มีความแข็งเท่ากับ 4 และแซปไฟร์สีชมพูที่มีความแข็งเท่ากับ 9 หากใช้มีดที่มี
ความแข็งประมาณ 5.5 ขูดลงที่เนื ้อของแร่ทั้งสอง แร่ฟลูออไรด์ จะมีรอยและมีเนื้อแร่ติดออกมา 
ในทางตรงกันข้ามแซปไฟร์สีชมพูจะไม่ถูกขูดเป็นรอย แต่อย่างไรก็ตาม การตรวจสอบด้วยวิธีนี้ไม่เป็น
ที ่นิยมในตลาดการค้าอัญมณี เพราะอาจจะท าให้เกิดร่องรอยขีดข่วนเสียหายกับอัญมณีได้ 
เพราะฉะนั ้นว ิธ ีจ  าแนกแร่ชน ิดต ่าง ๆ ในตลาดการค้าอัญมณีจ ึงนิยมใช ้การตรวจสอบผ่าน
ห้องปฏิบัติการอัญมณีที่มีเครื่องมือวิทยาศาสตร์ขั้นสูงในการตรวจสอบและแม่นย ายิ่งกว่า โดยเป็นการ
ทดสอบคุณสมบัติทางสีและแสง ซึ่งมีข้อดีคือไม่ท าลายตัวอย่างหรือไม่ท าลายเนื้ออัญมณี ซึ่งถือเป็น
พื้นที่ที่มีส่วนส าคัญในการขับเคลื่อนราคาอัญมณีและตลาดการค้าอัญมณี ดังจะกล่าวถึงรายละเอียด
ในบทถัดไป  
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2.1.2 การเกิดสีในทับทิมและแซปไฟร์ 
ทับทิมและแซปไฟร์จ ัดอยู ่ในกลุ ่มแร่คอรันดัม ที ่ เป ็นแร่ในกลุ ่มฮีมาไทต์

(hematite group) ประกอบด้วยออกซิเจนอะตอมอัดตัวกันแน่นแบบหกเหลี่ยมและมีอะลูมิเนียมที่มี
ขนาดเล็กกว่าแทรกอยู่ในต าแหน่งที่ล้อมรอบด้วยออกซิเจน 6 อะตอม การเกิดสีในคอรันดัมเกิดจาก
ธาตุทรานซิชั่นจ านวน 1 ชนิดหรือหลายชนิดเข้าแทนที่อะตอมของอลูมิเนียมดังนี้  

- สีแดงในทับทิม เกิดจากการเข้าแทนที่ของธาตุโครเมียม (Cr3+) ในปริมาณ
เล็กน้อย 1-3% ซึ่งสีจะเข้มขึ้นตามปริมาณโครเมียม ทับทิมที่มีสีอมน ้าตาลเกิดจากมีธาตุเหล็กเข้า
แทนที่ร่วมด้วย และถ้ามีสีแดงอมม่วงเกิดจากมีทั้งเหล็กและไทเทเนียมเข้าแทนที่อะลูมิเนียม หรือ
อาจจะเกิดจากวาเนเดียม 

- สีชมพู เกิดจากโครเมียนเช่นกัน แต่เข้าไปแทนที่ในปริมาณน้อยมากไม่เกิน 1% 
- สีน ้าเงินในพลอยน ้าเงิน มีสาเหตุการเกิดสี 2 ประการคือ 1) ธาตุเหล็ก (Fe2+) 

และไทเทเนียม (Ti4+) เข้าแทนที่พร้อมกันในต าแหน่งใกล้กันจนเกิดการเคลื่อนย้ายประจุซึ่งกันและ
กัน เรียกว่า กระบวนการ Fe2+ - O - Ti4+ Intervalence Charge Transfer (IVCT)  

ดังสมการ Fe2+ + Ti4+             Fe3+ + Ti3+ ปริมาณของไทเทเนียมท่ีท าให้
เกิดสีน ้าเงินมีน้อยมากเพียง 0.01-0.03% เท่านั้น 2) การเข้าแทนที่ของธาตุเหล็กเพียงอย่างเดียว ใน
รูปของเหล็กเฟอริก (Fe3+) และ เหล็กเฟอรัส (Fe2+) ที่เข้ามาอยู่ใกล้กันในโครงสร้างของคอรันดัม 
จึงเกิดการเคลื่อนย้ายอิเล็กตรอนเรียกว่า  Fe2+ - O – Fe3+ Intervalence Charge Transfer  

สีน ้าเงินส่วนใหญ่เกิดจากกระบวนการแรก แต่อาจพบได้ทั้ง 2 กระบวนการใน
เม็ดเดียวกัน 

- สีเหลืองและสีส้ม มีสาเหตุการเกิดสี 2 ประการคือ 1) การเข้าแทนที่ของ
เหล็กเฟอริก (Fe3+) และจับกันเป็นคู่ เรียกว่า Fe3+/ Fe3+  2) ความผิดปกติของโครงสร้างจากการ
เข้าแทนที่ของธาตุแมกนีเซียม(Mg2+) (ดูเพ่ิมเติมใน ปัญจวรรณ ธนสุทธิพิทักษ์, 2552) 

ในทางวิทยาศาสตร์แล้วการปรับปรุงคุณภาพทับทิมและแซปไฟร์นั้นสามารถท า
ได้ในห้องปฏิบัติการที่มีการควบคุมอุณหภูมิและความดัน การปรับปรุ งคุณภาพทับทิมและแซปไฟร์
บางประเภทไม่เป็นที่ยอมรับหรือมีราคาถูกมากเมื่อเปรียบเทียบกับราคาของทับทิมและแซปไฟร์ที่ไม่
ผ่านปรับปรุงคุณภาพ 

2.1.3 แหล่งพลอย 
พลอยก าเนิดจากการจับกันของอนุภาคอะตอมในโครงสร้างของแร่ธาตุ โดยการ

กระท าของความร้อนและความดันสูงภายใต้ผิวโลก และพลอยถูกน าพาขึ้นมาสู่ชั้นผิวโลกจากการ
ระเบิดของหินภูเขาไฟชนิดแอลคาไลน์บะซอลต์ เรียกหินที่อัญมณีขึ้นมาสู่ชั้นผิวโลก หินต้นก าเนิดแร่
กลุ่มคอรันดัมมี 2 ชนิดคือ หินอัคนีและหินแปร  
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พลอยที่ขึ้นมาสู่ชั้นผิวโลกจะสามารถแบ่งการเกิดแหล่งพลอยตัวออกเป็นสอง
ประเภทด้วยกันได้แก่ แหล่งปฐมภูมิ เป็นแหล่งพลอยที่พบพลอยอยู่ติดกับหินต้นก าเนิด และแหล่ง
พลอยทุติยภูมิ เกิดจากการผุพังสลายตัวของหินต้นก าเนิด และการพัดพาของแร่ออกไปจากแหล่งต้น
ก าเนิดไปสะสมตัวเป็นแหล่งแร่แหล่งใหม่ ซึ่งแหล่งแร่ทุติยภูมินี้สามารถแบ่งออกได้เป็น 3 แบบ คือ 
แหล่งพลอยที่สะสมตัวอยู่กับที่หรือใกล้กับหินต้นก าเนิด (eluvial) แหล่งพลอยแบบแร่พลัดตามไหล่
เขาและเชิงเขา (colluvial) และแหล่งพลอยแบบลานแร่ (placer) (กองเศรษฐธรณีวิทยา กรม
ทรัพยากรธรณ,ี 2543 น.3) 

แหล่งพลอยทับทิมและแซปไฟร์ในประเทศไทยเป็นแบบทุติยภูมิ คือพลอยจะ
สะสมตัวอยู่กับที่ในดินและเศษหินบะซอลต์ แบบแร่พลัดตามไหล่เขาและเชิงเขา และแบบลานแร่  
การสะสมตัวของพลอยตามแหล่งพลอยนั้นมีผลต่อวิธีการท าเหมือง ในอดีตการท าเหมืองพลอยเป็น
การร่อนเลียงพลอยจากบริเวณทางน ้า ต่อมามีการขุดพลอยในลักษณะการขุดบ่อ เพื่อน าดินในชั้น   
กะสะ หรือชั้นที่มีการสะสมตัวของพลอย ขึ้นมาล้างและคัดพลอย ต่อมาจึงมีการใช้เครื่องมือหนักและ
เทคโนโลยีสมัยใหม่เข้ามาท าเหมือง การท าเหมืองอัญมณีสามารถแบ่งออกเป็น 2 ประเภทใหญ่คือ 
การท าเหมืองสูบและการท าเหมืองหาบ   

2.1.4 แหล่งพลอยในประเทศไทย 
แหล่งพลอยหรือแหล่งสะสมพลอยบนผิวดินในประเทศไทยสามารถพบได้ใน

ภาคเหนือ ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ ภาคกลาง และภาคตะวันออก ยกเว้นภาคใต้  
ภาคเหนือ ในจังหวัดแพร่และสุโขทัย พบแซปไฟร์สีน ้าเงิน สีฟ้า สีน ้าเงินอมเขียว 

สีเขียว สีเหลือง และพลอยสาแหรก เพ่ือนแร่1  ได้แก่ เพทาย นิลตะโก นิลเสี้ยน โกเมน แหล่งพลอยที่
มีชื่อเสียงในภาคเหนือ คือ แซปไฟร์สีน ้าเงินจากจังหวัดแพร่ จากแหล่งพลอยบริเวณบ้านบ่อแก้ว 
อ าเภอเด่นชัย พลอยส่วนใหญ่มีขนาดเล็กน ้าหนักไม่เกิน 10 กะรัต  

ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ พบที่จังหวัดศรีสะเกษ และอุบลราชธานี พบทั้งพลอย
ทับทิมและแซปไฟร์สีน ้าเงิน น ้าเงินอมเขียว สีเขียว สีเขียวอมเหลือง สีน ้าตาล เพ่ือนแร่ที่พบได้ เพทาย  

ภาคกลาง พบที่จังหวัดเพชรบูรณ์ “พื้นที่วิเชียรบุรี” อยู่ในเขตติดต่อระหว่าง 3 
อ าเภอคือ อ าเภอวิเชียรบุรี อ าเภอบึงสามพัน และอ าเภอหนองไผ่  

ภาคตะวันตก พบที่จังหวัดกาญจนบุรี เป็นแหล่งพลอยแซปไฟร์สีน ้าเงินที่ส าคัญ 
พลอยแซปไฟร์ที่พบส่วนใหญ่มีสีน ้าตาล และสีน ้าเงิน ส่วนพลอยสีเหลืองพบน้อยมาก เพื่อนแร่ได้แก่ 
นิลตะโก นิลเสี้ยน นิลติดเหล็ก 

 
1 เพ่ือนแร่ หมายถึง แร่ชนิดอื่น ๆ ที่สามารถพบร่วมกันกับแร่หลัก 
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ภาคตะวันออก ทั้งจังหวัดจันทบุรีและจังหวัดตราดเป็นแหล่งพลอยทับทิมและ
แซปไฟร์สีน ้าเงิน สีเหลือง เพื่อนแร่ได้แก่ นิลติดเหล็ก อิลเมไนต์ แร่ไพรอกซีนสีเขียว-น ้าตาลด า 
เพทาย โกเมน  

    
2.2 ประวัติศาสตร์พลอยเมืองจันทบุรีเริ่มจากรัชกาลที่ 5 
 

จันทบูรณ์ ชื่อเดิมของจังหวัดจันทบุรี ที่มีการบันทึกว่าเมืองนี้มีอายุมานานกว่าพัน ปี    
กลุ่มชาติพันธุ์เดิมคือ ชาวชอง มีหลักฐานการอาศัยของชาวชองที่เก่าแก่ที่สุดในจังหวัดจันทบุรีคือ ที่
ราบเชิงเขาสระบาป โดยเรียกว่า ควนคราบุรี ต่อมาในสมัยพระเจ้าอู่ทองได้ย้ายตัวเมืองจากเชิงเขาสระ
บาปมาที่ บ้านหัววังฝั่งตะวันออกของแม่น ้าจันทบุรี กระทั่งปี พ.ศ.2200 สมเด็จพระนารายณ์ได้ย้าย
จากบ้านหัววังมาท่ีบ้านลุ่มฝั่งตะวันตกของแม่น ้าจันทบุรี ในรัชกาลที่ 3 ย้ายไปอยู่ที่บ้านเนินวงชั่วคราว
เนื่องจากมีการท าสงครามกับชาวญวน หลังจากจบสงครามจึงย้ายกลับมาอยู่ที่บ้านลุ่มจนถึงปัจจุบัน   

สภาพภูมิประเทศของจังหวัดจันทบุรีเป็นแหล่งทรัพยากรป่าไม้และสมุนไพรที่อุดม
สมบูรณ์ ซึ่งในสมัยก่อนถือว่าเป็นแหล่งไม้ส าหรับไว้ท าเรือ มีเรือกลไฟที่คอยขนไม้จากจังหวัดจันทบรุี
เข้าสู่บางกอก   

 
2.2.1 การท าเหมืองในจังหวัดจันทบุรี  

การบันทึกเรื่องการท าเหมืองอัญมณีบริเวณรอยต่อระหว่างภาคตะวันออกของ
ประเทศไทยและภาคตะวันตกของประเทศกัมพูชา (จันทบุรี ตราด ไพลิน) อาจมีมานาน ในบันทึกของ 
มานูเอล เดอ ฟาเรีย ปีพ.ศ2160 – 2183 บรรยายไว้ว่า “มีเหมืองแซปไฟร์และทับทิม” ในสยาม 
(Ball, 1931) ซึ่งคาดว่าเป็นการท าเหมืองกันเองของคนในบริเวณดังกล่าว แต่การท าเหมืองบริเวณ
จันทบุรี และตราดอย่างเป็นทางการ ถูกบันทึกไว้ในสมัยรัชกาลที่ 5 โดยเป็นการท าในแหล่งพลอย
ทุติยภูมิของชาวบ้านทั่วไป แหล่งพลอยที่ส าคัญของจันทบุรี จากบันทึกเรื ่องราวการเดินทางของ   
เฮอร์เบิร์ต วาริงตัน สมิธ (Herbert Warington Smyth) ในชื่อหนังสือ ห้าปีในสยามเล่ม 2 (สมิธ, 
1898/2559) ซึ่งต่อมาได้ด ารงต าแหน่ง หัวหน้ากรมราชโลหกิจ ได้เดินทางไปส ารวจพื้นที่จังหวัด
จันทบุรีในปีพ.ศ.2437 พื้นที่ท าเหมืองพลอยในอดีตไม่ได้ถูกแบ่งออกเป็นจังหวัดอย่างที่เข้าใจใน
ปัจจุบัน พ้ืนที่แหล่งพลอยในอดีตที่มีปรากฏในหนังสือ ห้าปีในสยามเล่ม 2 คือ  

 
เขาเล็ก ๆ ที่เรียกว่า เขาพลอยแหวน (Kao Ploi Wen) หรือเขาแห่งอัญมณีเป็นบริเวณที่
น่าสนใจยิ่งมันเป็นเขาที ่มีชั ้นหินบะซอลต์โผล่ขึ ้นมา น่าจะมีลักษณะเป็นชั ้นหินที่
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พังทลายแล้ว และมีการพบผลึกแก้วขนาดใหญ่ของโครันดัม สีเขียวเข้มพาดขวางอยู่โดย
มีความกว้าง สองนิ้วครึ่งถึงสามนิ้ว และมีลักษณะของแร่ออไกต์ ปรากฏเห็นเด่นชัด  

(สมิธ, 1898/2559, น.219) 
 

การท าเหมืองบริเวณนี้จากบันทึกได้คาดคะเนไว้ในช่วงประมาณปี พ.ศ.2407 โดย
นักไล่ล่าพลอยชาวฉาน โดยฉพาะคนกุลาที่มีทักษะการสังเกต และจ าแนกพลอยที่ดีกว่าคนสยาม ลาว 
และจีน แต่ทั้งนี้ด้วยสภาพป่ารกชัฏ และคนตายกันจ านวนมากจากไข้ป่า จึงท าให้คนที่จะทนอยู่กับ
สภาพดังกล่าวได้มีเพียงชาวกุลาเท่านั้น แต่ทั้งนี้จากการเข้ามาของอังกฤษผ่านบริษัทบอเนียว  คาดว่า
ในราวปี พ.ศ.2434 – 2437 หลังประกาศให้ตั้งกรมโลหกิจและภูมิวิทยา ซึ่งเข้ามาดูแลเรื่องใบอนุญาต
ท าเหมืองและการส ารวจทรัพยากรในดินโดยเฉพาะ ที่เข้ามาบังคับให้คนท าเหมืองขายพลอยให้กับ
พวกเขาเท่านั้นจึงเป็นเหตุให้ชาวกุลาออกจากเหมืองในจันทบุรี ซึ่งเป็นจุดเริ่มต้นของการท าเหมืองเพ่ือ
การค้าของอังกฤษในประเทศไทย และตามมาด้วยการขออนุญาตต่าง ๆ ตามมา (สมิธ, 1898/2559, 
น.225 - 227) 

ในช่วงเวลาเดียวกันจากวิกฤติ ร.ศ.112 เรื ่องการเก็บภาษีเบ็ดเสร็จและภาษี    
สัตว์พาหนะเพื่อเข้าบ่อพลอยที่อังกฤษได้รับข้อยกเว้น  ยังเป็นหนึ่งในข้อพิพาทที่ฝรั่งเศสขุ่นเคืองใจ
เล็กน้อยด้วยเช่นกัน ทั้งนี้เพราะฝรั่งเศสเองก็ไม่ได้ยึดครองจันทบุรีทั้งจังหวัด แต่หากเป็นเพียงบางส่วน
ของตัวเมืองจันทบุรีเพียงเท่านั้น รวมทั้งไม่ได้มีความต้องการจะยึดครองจันทบุรีไปมากกว่าฝั่งซ้ายของ
แม่น ้าโขง (ณัฐพร ไทยจงรักษ์, 2561) จึงเกล่าได้ว่าแม้จะมีข้อพิพาทดังกล่าว และการถูกยึดครองไป
ราว 11 ปี (2436 -2447) ก็ไม่ได้ส่งผลต่อกิจการเหมืองพลอยมากนัก รวมทั้งช่วงเวลาดังกล่าว ในปี
พ.ศ. 2438 ประเทศไทยได้ออกใบอนุญาตแก่บริษัทอังกฤษ ชื่อ The Sapphire and Rubies of 
Siam Ltd., เป็นบริษัทที่เป็นความร่วมมือกันระหว่างเจ้าของร้านจิวเวอรี่ชาวอังกฤษ และนักท าเหมือง
ชาวเมียนมาที่มีชื่อเสียงจากบริษัท Burma Ruby Mines Ltd. แต่บริษัทไม่ประสบความส าเร็จในการ
ท าเหมืองที่จันทบุรี และตราด และต่อมาในปี พ.ศ. 2444 บริษัทคลาร์ก (Messrs Clarke&Co.) ได้รับ
พระราชทานอนุญาตให้ท าเหมืองพลอย 25 ปี ต่อมาได้โอนกิจการให้บริษัทสยามซินดิเกต ลิมิเต็ด 
(Siam Syndicate ltd.) ด าเนินการต่อในปีพ.ศ. 2449 (Keller, 1982, p.188) 

2.2.2 การค้าขายพลอยในอดีต 
บันทึกเรื่องราวการเดินทางของ เฮอร์เบิร์ต วาริงตัน สมิธ ในชื่อหนังสือ ห้าปีใน

สยามเล่ม 2 นอกไปจากการบันทึกเรื่องราวเกี่ยวกับภูมิศาสตร์และธรณีวิทยาของภาคตะวันออกแล้ว 
ยังมีการบรรยายถึงบรรยากาศชีวิตทางเศรษฐกิจของผู้คนที่ท าการค้าขายแลกเปลี่ยนพลอย ระหว่าง
ผู้ค้าชาวอังกฤษและชาวจีน ชาวอินเดีย  
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ชาวจีนซึ่งอยู่ที่นี่จะนั่งอยู่หน้าร้านค้าของพวกเขา ตองสู (Tongsu) และกุลา (Gula)  
ชาวเหมืองขุดพลอยเดินวางท่าเขื่องโดยสะพายดาบของพวกเขาไว้ที่บนบ่า พ่อค้าเพชร

 พลอยชาวพม่าที่คล้ายคนขี้โอ่กระแทกส้นรองเท้าเสียงอึกทึกมาตามทางเท้า ส่วนชาว
 อินเดียเชื้อสายอังกฤษก็ก าลังท า สงครามปาก ใช้ค าพูดต่อรองสินค้าต่าง ๆ (สมิธ, 
 1898/2559, น.216) 

 
นอกจากบรรยายการค้าขายจากสายตาตนเองแล้ว สมิธยังได้พูดคุยกับพ่อค้า

พลอยชาวยุโรปที่เข้าไปซื้อพลอยหน้าเหมืองว่า 
 
ในการซื้อแร่นั้นคุณต้องจ าไว้อย่างหนึ่งว่า คุณก าลังเข้าไปอยู่ในสนามประลองความรู้ที่
คุณต่อสู้กับคนอ่ืน ๆ ส าหรับเขามันเป็นเสมือนการแข่งขันกีฬา ส่วนหนึ่งของการแข่งขัน
อาจท าให้เขาต้องหลอกลวงหรือท าลายเพ่ือนรักที่สุดของเขาก็ได้ หากว่าเพ่ือนรักคนนั้น
จะโง่พอที่จะปล่อยให้เขาท าเช่นนั้นได้ ในขณะที่คุณต่อรองราคาอัญมณี ท่าทีของความ
เข้มแข็ง (หรือภูมิความรู้) จะเกิดขึ้นได้ในตัวคุณเองและให้ได้ของกลับบ้านก่อนฝ่ายตรง
ข้าม ดวงตาของคุณจะต้องถูกฝึกฝนด้วย หากว่าคุณไม่ได้ดูอัญมณีมาเลยร่วม 6 เดือน  
ก็ให้หาคอ่ืนมาช่วยซื้อให้คุณ มิเช่นนั้นแล้วคุณก็จะโดนเล่นงานจนอ่วมแน่ ๆ  
(สมิธ, 1898/2559, น.240) 
 

นอกจากสมิธจะชี้ให้เห็นถึงการค้าขายที่กระท ากันหน้าเหมือง หรือแม้ในตลาดก็
ตาม สมิธยังชี้ให้เห็นถึงความต้องการของคนท่ีเหมือง ที่ต้องการให้  

 
ยุติการใช้กฎข้อบังคับที่หยุมหยิมกับพวกเขาเพื่อให้เขายอมขายอัญมณีให้  พวกเขาคง
แสดงออกถึงความตั้งใจจริงในการค้าขายกับลูกค้าของบริษัทโดยมุ่งให้เกิดการซื้อขายให้
ได้ในทุกวิถีทาง หากบริษัทยังไม่วางมือเพื่อที่จะเข้ามากว้านซื้อให้ได้ในปริมาณมาก ๆ 
ด้วยการส่งนายหน้าในท้องถิ่นของตนเอง ซึ่งตอนนั้นมีอยู่ในมือเป็นจ านวนมากไปจนทั่ว
เมือง พวกเขาก็คงมีพ้ืนที่หรือโอกาสน้อยมากในการยื้อแย่งสิทธิในการซื้อจากพวกพ่อค้า
คนกลาง ซึ่งขณะนี้เข้ามาท าการซื้ออยู่ตามเหมืองต่าง ๆ และเกือบจะยึดครองธุรกิจนี้ไว้
ในก ามือได้แล้วทั้งหมด (สมิธ, 1898/2559, น.235) 

  
ในบทที่ 21 ของห้าปีในสยามเล่ม 2 ยังแสดงให้เห็นถึงบทบาทของพ่อค้าคน

กลาง ที่มีส่วนท าให้พ่อค้าหน้าเหมืองได้ประโยชน์น้อยลงจากการท าการค้า หรือเรียกว่า ท าให้พ่อค้า
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หน้าเหมืองเสียเปรียบพวกพ่อค้าคนกลาง และเข้ามาท าให้อัญมณีจากหน้าเหมืองเมื่อเข้าสู่มือพ่อค้า
คนกลางแล้ว “อัญมณีก็จะถูกเปลี่ยนมือกันไปมาหลายครั้งหลายครา” (สมิธ, 1898/2559, น.236) 

การบรรยายให้เห็นถึงวิธีการของพ่อค้าคนกลางในระดับท้องถิ่นที่มีเครือข่าย
ร่วมกันอย่างมหาศาลในท้องที่ระหว่างเหมืองนั้น แสดงให้เห็นถึงพ่อค้าคนกลางที่เข้ามาเอารัดเอา
เปรียบผู้ขุด “ผู้ซื้อท้องถิ่นที่คอยขย ้าพวกนักขุดจะกดราคาพวกเขาให้น้อยอย่างไม่น่าเชื่อ ส่วนนักขุดที่
มักจะเป็นคนง่าย ๆ และเป็นพวกมักน้อยเสมอมา ก็ดูเหมือนจะไม่ได้มีความแค้นเคืองแม้แต่น้อย ถึง
จะรู้ว่าพ่อค้าจะได้รับผลตอบแทนอย่างมหาศาล เมื่อเขาได้น าอัญมณีไปยังจันทรบูรณ์” ซึ่งอัญมณีที่
ขายกันที่หน้าเหมืองในราคา 150 รูปีมักจะขายได้ถึง 250 รูปี ในจันทบูรณ์และได้ราคาถึง 400 รูปีใน
กัลกัตตา (สมิธ, 1898/2559, น.236) 

 
นอกจากนั้นก็ยังมีพ่อค้าอีกแบบหนึ่งเป็นพวกที่อาศัยอยู่ในบ้านอันแสนสะดวกสบายใน
เมือง แล้วคอยเปลี่ยนเวรกับพ่อค้าคนที่เข้าไปซื้อในชนบทตอนที่เขากลับออกมาพร้อม
กับผลงานที่ได้จากการเดินทางครั้งหลังสุด และนี่ก็คือคนที่เข้ามาท าเรื่องการส่งออก 
และเป็นคนที่ท าผลประโยชน์ได้มหาศาล (สมิธ, 1898/2559, น.236) 
 

ในบทที่ 21 ของห้าปีแห่งสยามเล่ม 2 เปิดเผยให้เห็นถึงกิจกรรมเกี่ยวกับพลอย
ตั้งแต่การขุดพลอยท าเหมือง พ่อค้าคนกลาง วิธีการซื้อขายแลกเปลี่ยนระหว่างคนขุดพลอยและพ่อค้า
คนกลาง ซึ่งเราจะพบวิธีการค้าขายพลอยในปัจจุบันที่คล้ายกับการค้าในช่วงเวลานี้ได้เช่นเดียวกัน ซึ่ง
ผู้เขียนจะบรรยายในบทที่ 4 

2.2.3 วิกฤตการณ์ร.ศ. 112 และ สงครามเย็น ผู้พลิกโฉมการค้าพลอยไทย 
การค้าและการท าเหมืองในอดีต คือช่วงรัชกาลที่ 5 จนกระท่ังถึงช่วงสงครามเย็น 

อย่างที่ผู้เขียนแสดงให้เห็นในเรื่องการท าเหมืองด้านบนว่า วิกฤติ ร.ศ. 112 ไม่ได้ส่งผลต่อการท า
เหมืองอย่างจริงจัง แต่จะเป็นเรื่องของการค้ามากกว่า โดยเฉพาะหลังจบวิกฤติร.ศ 112 ที่มีการแบ่ง
เขตแดนอย่างชัดเจน การเข้าถึงเส้นทางการค้าสามารถเข้าถึงพื้นที่บริเวณดังกล่าวได้สองทางคือ ทาง
น ้าจากปากแม่น ้าจันทบูรณ์ และทางป่าจากเมืองพระตะบอง เพราะฉะนั้นหลังวิกฤติเส้นทางที่
สามารถเข้าถึงจันทบุรีและตราดจ าเป็นต้องผ่านจังหวัดจันทบุรีเท่านั้น จึงท าให้การค้าหน้าเหมืองและ
เมืองที่มีบ่อพลอยเป็นจ านวนมาก จึงมีตลาดพลอยที่มีขนาดใหญ่ โดยมีศูนย์กลางอยู่ที่ตลาดพลอย
จันทบุรี ซึ่งสามารถเดินทางจากจังหวัดกรุงเทพมหานครได้ง่ายที่สุด  

อย่างไรก็ตามในภาพรวมระดับโลก การค้าพลอยและการท าเหมืองพลอยยังคง
อยู่ในประเทศเมียนมาจนกระทั่งหลังสงครามโลกครั้งที่ 2 ปี 1962 การรัฐประหารในประเทศเมียนมา
ส่งผลให้การค้าอัญมณีในเมียนมาล่มสลายลง ในขณะที่ฝั่งกัมพูชาในแหล่งเมืองไพลิน และซัมโล๊ก ก็ถูก
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ใช้เป็นฐานที่มั่นของกลุ่มเขมรแดง ตั้งแต่ปี 1970 – 1999 ในช่วงสงครามกลางเมือง จึงเป็นโอกาสให้
ประเทศไทยก้าวขึ้นมาเป็นศูนย์กลางการผลิตในภูมิภาค และในขณะเดียวกันรั ฐบาลเขมรแดงก็ยัง
อนุญาตให้คนท าเหมืองสัญชาติไทยสามารถเข้าไปท าเหมืองในไพลินและซัมโบ๊กได้ตั ้งแต่ปี 1990 
เพ่ือที่จะหาเงินไว้สู้รบการประเทศเวียดนาม (Supharart Sangsawong et al, 2017, p.4)  

กล่าวโดยสรุปได้ว่า การก่อร่างสร้างตลาดการค้าอัญมณีในจังหวัดจันทบุรีนั้น
ประกอบด้วยบริบททางการเมืองการปกครองของทั้งประเทศไทยและประเทศเพื่อนบ้าน อย่างเช่น 
เมียนมา กัมพูชา และประเทศเจ้าอาณานิคมคือ โปรตุเกส อังกฤษ ฝรั่งเศส อเมริกา และบริบททาง
ภูมิศาสตร์ของจังหวัดจันทบุรีและจังหวัดตราด ที่เป็นแหล่งก าเนิดพลอยและแหล่งสะสมตัวของแร่
ทับทิมและแซปไฟร์ การเข้ามาของผู้คนที่หลากหลายที่ทั ้งผู ้ที ่เดินตามแหล่งพลอยอย่างชาวกุลา 
ชาวตะวันตกที่แสวงหาแหล่งทรัพยากร ผู้ค้าชาวจีนที่มีความสามารถในการค้าขาย พ่อค้าคนกลางจาก
บริษัทต่างชาติที่เข้ามากว้านซื้อและขุดเหมืองแร่ทับทิมและแซปไฟร์ทั้งในจังหวัดจันทบุรีและจังหวัด
ตราด ต่างมีส่วนท าให้จันทบุรีกลายมาเป็นพื้นที่ของประเทศไทย และเป็นกิจกรรมการค้าอัญมณีที่
ส าคัญจนถึงในปัจจุบัน เพราะฉะนั้นการจะศึกษาพ้ืนที่ของตลาดการค้าอัญมณีในประเทศไทย จะต้อง
ไม่ละเลยเรื่องราวทางประวัติศาสตร์ ตลอดจนบทบาทของผู้คน และปฏิบัติการที่เกิดขึ้ นในอดีตว่าสิ่ง
เหล่านั้นส่งผลมาสู่ตลาดการค้าอัญมณีในปัจจุบันได้อย่างไร ส่วนข้อมูลทางประวัติศาสตร์ทั้งบันทึก
ทางสังคมศาสตร์และวิทยาศาสตร์ได้ช่วยฉายภาพในอดีตถึงการมีอยู่ของทั้งอัญมณีและผู้คนได้อย่าง
ชัดเจนและบ่งชี้ลักษณะสภาพทั้งทางภูมิศาสตร์ธรรมชาติ สิ่งในธรรมชาติอย่างอัญมณี และลักษณะ
นิสัยใจคอ ท่าทางบุคลิกภาพของผู้คนได้อย่างละเอียด  

 
2.3 ช่วงตื่นพลอยถึงตลาดพลอยจันทบุรี  
 

พ.ศ.2510 เรียกได้ว่าเป็น “ช่วงตื ่นพลอย” จากหนังสือ ตามรอยพลอยจันท์ ของ      
พัศพงศ์ ชินอุดมพงษ์ (2551) และหนังสือชุมทางพลอยแดง สารคดีโดย รงค์ วงษ์สวรรค์ ที่ฉายภาพ
การเดินทางและการซื้อขายพลอยของทั้งเหมืองพลอยและตลาดพลอย เรียกได้ว่าเป็นความคึกคัก
ในช่วงปีพ.ศ.2516  

 
2.3.1 การปรากฏตัวของพลอยเผาในเชิงวิชาการ และจุดเริ่มต้นของการซื้อพลอย

แบบชาวไทย 
สามเมือง แก้วแหวน ในฐานะผู้ที่พัฒนาวิธีการเผาพลอยน ้าเงินแล้วท าให้ เนื้อ

พลอยใสขึ้นเป็นคนแรก และถูกเรียกว่าดร.ธรรมชาติ (พัศพงศ์ ชินอุดมพงศ์, 2551, น.119) การพัฒนา
เตาเผาพลอยตั้งแต่ เตาเผาน ้ามัน เตาไฟฟ้า ทั้งนี้การเผาของสามเมืองแก้วแหวนอาจจะไม่ได้เป็นคน
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แรก และคนเดียวที่ค้นพบการเผานี้ การเผาพลอยครั้งแรกเกิดจากความบังเอิญที่กลุ่มนักขุดพลอยเมา 
และโยนพลอยแดงคุณภาพต ่าลงไปในกองไฟ แต่ครั้งเมื่อกลับไปหาพลอยที่เคยโยนเข้าไปเพื่อจะมา
ขายนั้น พลอยที่โยนเข้าไปกลับมีคุณภาพดีขึ้น ซึ่งคาดว่าเรื่องราวนี้ท าให้ คนในวงการพลอยในจันทบุรี
ต่างหันมาหาวิธี เผาพลอย เพ่ือเพ่ิมคุณภาพจนแต่ละคนต่างก็มีวิธีการของตนเอง แต่ส าหรับสามเมือง
แล้ว การที ่เขาได้รู ้จักกับพัศพงค์ และพัฒนาเตาเผาด้วยกันจนสามารถเผาได้ทั ้ง ทับทิม ไพลิน 
บุษราคัม ในเวลาต่อมา (คนอื่น ๆ ในจันทบุรีก็อาจท าได้) นอกจากนี้พัศพงค์ยังกล่าวถึงการเผาพลอย
ด้วยบอเร็กซ์เพ่ือเชื่อมประสานพลอยที่แตกร้าว เผาใส่สารเบริเรียมเพื่อเปลี่ยนสี และเผาด้วยสารตะก่ัว 
ที่เรียกว่า “พลอยลายไทย” (พัศพงศ์ ชินอุดมพงศ์, 2551) ซึ่งท าให้ทับทิมไทยที่ผ่านการปรับปรุง
คุณภาพด้วยความร้อนเป็นที่นิยมของตลาดโลก  

จนกระทั่งในปี พ.ศ.2523 เหล่านักอัญมณีวิทยาเข้ามาตรวจสอบ และพบว่ามีสิ่ง
แปลกปลอมอุดแก้ว โดยเฉพาะพลอยที่แตกร้าว จนท าให้ราคาพลอยตกลงมาจากราคากะรัตละหลัก
แสน มาเหลือ 30,000 บาท ในขณะที่พลอยแซปไฟร์สีเหลืองหรือบุษราคัม แม้จะปรับปรุงคุณภาพ
และสีสวยงามขึ้นแต่ราคาไม่ได้ดีเท่าที่ควร และมีเพียงแซปไฟร์สีน ้าเงินที่ไม่มีปัญหา จนกระทั่งปี    
พ.ศ.2525 พัศพงศ์ได้น าพลอยบุษราคัมไปเปิดตัวที่งาน Tucson Show ซึ่งส่งผลให้ ปีเตอร์ เคลเลอร์ 
(Peter Keller) นักอัญมณีวิทยา และผู้อ านวยการวารสาร Gem & Gemology เดินทางมาหาข้อมูล
เรื่องเตาเผาเพื่อลงนิตยสาร และปีถัดมา ด้วยความสัมพันธ์อันดีระหว่างพัศพงศ์ และ เฮนรี่ โฮ (Henri 
Ho) เจ้าของธุรกิจพลอยในตลาดสีลม เจ้าของห้องปฏิบัติการ AGIS และผู้ริเริ่มการสร้างอาคารจิวเวอร์
รี่เทรดเซนเตอร์ ร่วมกับ เซ็นทรัลกรุ๊ปท าให้ เฮนรี่ ได้เชิญ    เอดูอาร์ท โจเจฟ กือเบลิน (Eduard 
Josef Gúbelin) มาหาพัศพงศ์ถ ึงบ้าน พร้อมกับ  อ็องรี อาร์ ฮันนี (Henri A Hanni) จาก
ห้องปฏิบัติการ SSEF ผู้น าพลอยบุษราคัมไปตรวจจนได้รับการยอมรับว่า สีของพลอยที่เกิดจากการ
ปรับปรุงคุณภาพมีคงทนและไม่เปลี่ยนแปลง (พัศพงศ์ ชินอุดมพงศ,์ 2551) 

นับตั้งแต่ค้นพบการเผาพลอยแดงโดยบังเอิญจนกระทั่งพ่อค้าพลอยและคนอ่ืน ๆ 
ภายในตลาดพยายามพัฒนาการเผาขึ้นมา ในปัจจุบันมีเทคนิคการเพิ่มคุณภาพพลอยที่สามารถพบ
เห็นได้ในประเทศไทยคือ 1) การเผาแบบดั้งเดิม หรือเผาเก่า คือไม่มีเพิ่มเติมสารเคมีชนิดใดลงไป แต่
อาจจะมีการใส่น ้าประสานทองหรือเรียกว่าบอแรกซ์ (borax) หรือผงอะลูมินาออกไซด์หุ้มตัวพลอยไว้
เพ่ือป้องกันการแตกร้าวจากการใช้ความร้อนสูงและเย็นตัวอย่างรวดเร็ว 2) การเผาอุดรอยแตกในเนื้อ
พลอยหรือหลุมบนผิวพลอย แบ่งออกเป็นสองแบบ คือ แบบมีสารบอแรกซ์แห้งอยู่ตามรอยแตก และ
แบบที่ใส่แก้วที่มีส่วนประกอบของตะกั่ว (Pb) 3) การเผาโดยใช้ธาตุเบริลเรียมหรือเผาใหม่ 4) การเผา
ซ่านสี หรือเคลือบสีเป็นการเปลี่ยนสีอัญมณีโดยใช้สารเคมีที่ให้สีร่วมกับการเผาปกติ แต่สีเกิดขึ้น
เฉพาะบริเวณผิวพลอยเป็นชั้นบางมากไม่เกิน 0.5 มิลลิเมตร (ปัญจวรรณ ธนสุทธิพิทักษ์, 2552) 
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การเผาพลอยในเมืองจันท์นั้น “เป็นสิ่งมหัศจรรย์” เพราะไม่มีสถานศึกษาระดับใด ๆ 
ของไทย มีการสอนการเผาพลอยมาก่อนกระทั่งเมื ่อ พ.ศ.2535 มีการเริ ่มต้นการ
สอนอัญมณีจากมหาวิทยาลัยศรีนครินทร์วิโรจน์ (ประสานมิตร) หลังจากนั้นเมืองจันท์
ได้ ดัง...เรื่องเผาพลอย และเป็นที่รู้จักเป็นที่ยอมรับของวงการค้าชาวต่างประเทศ เมือง
จันทบุรีได้กลายเป็น Brand ของพลอยไทยอย่างอัตโนมัติ (พัศพงศ์ ชินอุดมพงศ์, 2553, 
น.50)  

 
การปรากฏขึ้นของการเผาพลอยที่ผ่านการเพิ่มคุณภาพ โดยเฉพาะเทคนิคการ

เผา ไม่ได้น าไปสู่เพียงการถกเถียงระหว่างวงวิชาการด้านอัญมณีกับผู้ผลิตอย่างคนเผาพลอยเพ่ือจะหา
ที่ทางและยอมรับด้านเทคนิคเพียงเท่านั้น แต่ยังรวมไปถึงเป็นการสร้างรูปแบบการค้าพลอยของพ่อค้า
พลอยชาวไทยด้วยเช่นกัน นั่นคือ เรื่องการซื้อพลอยดิบ พลอยไม่สวย เพ่ือมาปรับปรุงคุณภาพ ต่าง ๆ 
ซึ่งนี่เป็นจุดเด่นของผู้ค้าชาวไทยที่มีทักษะตั้งแต่การเจียระไน การหุงหรือเผาพลอย เรียกได้ ว่า ผู้ค้า
ชาวไทยนั้นมีวิธีการเพ่ิมลดมูลค่าของอัญมณีในทางเศรษฐกิจและสังคม  

การเพิ่มคุณภาพพลอยด้วยความร้อนถูกบันทึกไว้ว่า มีความพยายามพัฒนา
วิธีการตั ้งแต่ศตวรรษที ่ 11 ย้อนกลับไปเก่าแก่ที ่สุดคือบันทึกของ อัล บิรูนี ่ (al-Biluni) เป็น
นักวิทยาศาสตร์ชาวอาหรับ ผู้บันทึกการเพิ่มคุณภาพพลอยด้วยความร้อนในพลอยสปิเนลสีแดง 
(Themelis, 1992) 200 ปีหลังจากนั้น ในช่วงศตวรรษท่ี 13 มีการบรรยายถึงการเพ่ิมคุณภาพทับทิม
ด้วยความร้อนในประเทศศรีลังกาอีกด้วย และต่อมาช่วงยุควิคตอเรียน ในปีค.ศ.1860 มีบันทึกของ
เซอร์ เจมส์ เทนเน็น (Sir James Tennent) ถึงวิธีการก าจัดสีน ้าเงินออกจากทับทิมของชาวสิงหล ซึ่ง
เป็นกลุ่มคนส่วนใหญ่ในประเทศศรีลังกา ซึ่งเทคนิคการใช้ความร้อนนี้เองเป็นเทคนิคที่ถูกใช้เพ่ือ
ปรับปรุงคุณภาพแซปไฟร์สีชมพูและทับทิม และเทคนิคนี้ยังเรียกว่าเป็นเทคนิคดั้งเดิมของการเผา
พลอยทั้งในประเทศศรีลังกาและประเทศไทย แต่อย่างไรก็ดีถึงแม้ว่าการใช้ความร้อนเพื่อปรับปรุง
คุณภาพทับทิมและแซปไฟร์มีมาอย่างยาวนาน แต่สิ่งที่ท าให้ประเทศไทยมีชื่อเสียงคือ การค้นพบการ
เผาพลอยแล้วไม่เกิดการเปลี่ยนแปลง หลังจากการค้นพบวิธีเผาดังกล่าวคนเผาพลอยบางส่วนของ
ประเทศศรีลังกา ได้เข้ามาร่วมทุนกับพ่อค้าชาวไทยเพื่อเข้ามาเรียนวิธีเผาพลอยกับคนเผาพลอยใน
ประเทศไทย และก่อให้เกิดอุตสาหกรรมเผาพลอย ไม่ว่าจะเป็นการตั้งบริษัท การสนับสนุนจาก
นักวิชาการและมหาวิทยาลัยท้องถิ่น การเผาพลอยในประเทศศรีลังกาจึงไม่ใช่เรื่องลึกลับหรือต้อง
ปิดบังแต่อย่างใด ในทางตรงกันข้ามเทคนิคการเผาพลอยของประเทศไทยไม่ได้ถูกเผยแพร่อย่างจริงจัง 
และมีความพยายามปิดบังอยู่ตลอดเวลา เทคนิคการเผาจึงเป็นความรู้ที่ถ่ายทอดสืบต่อกันมาของแต่
ละโรงงานเผาพลอย การเผาพลอยในไทยจึงเป็นเรื ่องลึกลับที่ไม่รู ้ว่ามายาคติสิ ้นสุดตรงไหน และ   
ความจริงจะเริ่มต้นที่ใด (Themelis, 1992, pp.11-13) 
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2.3.2 สารคดีชุมทางพลอยแดง: นาฏกรรมของผองผู้คนผู้ขุดค้นความจริง ของรงค์ 
วงษ์สวรรค์    
 สารคดีชุมทางพลอยแดง เป็นสารคดีการเดินทางสู่พื้นที่เหมืองพลอยแดง ต าบล
หนองบอน อ าเภอบ่อไร่ จังหวัดตราด บางตอนในหนังสือดังกล่าว เป็นภาพที่ฉายให้เห็นถึงปฏิบัติการ
ของผู้คนในพ้ืนที่ต าบลหนองบอน อ าเภอบ่อไร่ จังหวัดตราด   

การเดินทางของรงค์ วงษ์สวรรค์จากกรุงเทพถึงเมืองขลุง ในคืนแรกเขาพักใน
โรงแรมในอ าเภอขลุงที่มีพนักงานต้อนรับที่คอยอ านวยความสะดวก และเป็นที่ที ่มีการดื่ มบรั่นดี       
วี.เอส.โอ.พี ซึ่งเป็นเหล้าองุ่น สัญชาติฝรั่งเศส จากเมืองบรั่นดี ประเทศฝรั่งเศส ผู้เขียนเองได้เดินทาง
ไปพักอยู่ที่บ้านของอาหนอม อ าเภอขลุง ซึ่งเป็นเมืองที่ห่างจากตัวเมืองจันทบุรีเพียง 30 กิโลเมตร 
หากเดินทางด้วยรถยนต์ใช้เวลาเพียง 20 หน้าในช่วงลงสนาม สังเกตได้ว่า ตัวอ าเภอขลุงเป็นเมือง
ขนาดใหญ่ และมีการกระจายตัวของเมืองจากถนนสุ ขุมวิทเข้าไปจนถึงแนวป่าชายเลน มีโรงเรียน
ประจ าอ าเภอทั้งของรัฐและเอกชน ถนนเข้าตัวเมืองขนาดกว้างกว่า 3 เมตร มีโรงเรียนขนาดใหญ่  

สถานะของอ าเภอขลุง หรือ ขลุงบุรีในอดีต ไม่ได้น้อยหน้าไปกว่าพื้นที่บ้านลุ่ม 
ของเมืองจันทบูรณ์ เส้นทางของพลอยจากหน้าบ่อพลอยที่นาวงถึงกรุงเทพฯ ไปยังต่างประเทศ หญิง
คนที่รงค์ เรียกว่า “ราเควล เวลซ์ นุ่งโสร่ง” บอกกับรงค์ขณะที่ยืนอยู่เหนือปากหลุมพลอยว่า “ฝ่าย
หนึ่งเอาเปรียบให้มากเท่าที ่จะเป็นไปได้ และอีกฝ่ายหนึ่งปกป้องให้ตัวเองเสียเปรียบน้อยที่สุด       
เอาสองหารความโลภของทั้งสองฝ่ายแล้วจะได้ตัวเลขที่ถูกต้อง หรือคุณจะเรียกได้ว่าเป็นราคาที่
ยุติธรรม” (รงค์ วงษ์สวรรค์, 2554, น.73) 

เมื่อผู้เขียนอ่านวิธีการบรรยายภาพของรงค์ วงษ์สวรรค์ นั้นพบว่า การบรรยาย
เป็นเหมือนการฉายภาพของการซื้อขายพลอยที่หน้าเหมือง ที่เมื่อเปรียบเทียบกับการซื้อขายพลอยใน
ปัจจุบันที่ช่วงเวลาห่างกันกว่า   

 
มันไม่ยากเลย! อยู่ที่นี่ฉันเป็นคนซื้อฉันก็เป็นฝ่ายแรก แต่เมื่อเข้าไปถึงจันท์ฯฉันเป็น
คนขายฉันก็ย่อมเป็นฝ่ายหลัง ถ้าคุณตระเวนแถวนี้สักหลาย ๆ วันจะรู้ว่าพลอยบางเม็ด
มันอาจท าเงินแสนได้อย่างง่ายดาย แล้วก็อย่าสงสัยเลยว่าไม่มีคนอยากเข้ามามีส่วนกับ
มันด้วย เขาพยายามกดราคามันลง มันเป็นธรรมดาเหลือเกินของธุรกิจนี้ แต่ถ้าราคาที่
เขากดลงนั้นมันไม่น่าเกลียดน่าชังนักฉันปล่อยมันไปทันที นอกจากตกลงกันไม่ได้จริง 
เอามันเข้ากรุงเทพฯ ฉันรู้จักพ่อค้าหลายคนที่ติดต่อขายมันออกนอกประเทศ แต่ความ
ยุ่งยากขนาดนั้นไม่ค่อยเกิดขึ้นบ่อยนัก คนในวงการพลอยส่วนมากมีเหตุผล ทุกคนรู้
ราคาตลาด มันควรจะเท่าไรที่หนองบอน เท่าไรที่จันท์ และเท่าไรที่กรุงเทพฯ เราต้องรู้
ความเคลื่อนไหวของราคาพลอยที่ฮ่องกงจนถึงที่นิวยอร์ก แล้วมันก็ไม่มีอุปสรรคมากนัก
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ในการตกลงกัน คุณพอจะเข้าใจถึงราคาที่ว่ายุติธรรมหรือยัง (รงค์ วงษ์สวรรค์, 2554, 
น.76) 
 
การซื้อขายพลอยหน้าเหมืองหรือตลาดพลอยจันทบุรีในอดีต หรือในปัจจุบันก็ดี ล้วน

แล้วแต่เต็มไปด้วยความสลับซับซ้อนของผู้คน ทั้งความโลภ แรงปรารถนา ความอยากร ่ารวย หรือ
กระหายต่อเงิน หรือดิ้นรนเพื่อเอาชีวิตรอด แต่สุดท้ายแล้ว พื้นที่อย่างหน้าเหมืองหรือตลาดพลอย 
เป็นพื้นที่ที่ผู้คนต่างเข้ามาแสวงหาก าไรสูงสุดกันทั้งนั้น ตลาดพลอยทุกแห่งที่กล่ าวมา ไร้ซึ่งกฎเกณฑ์
การซื้อขายที่ชัดเจน หรือระเบียบข้อบังคับระหว่างการซื้อขาย ไม่มีการเซ็นสัญญาหลักฐาน หรือการ
ลงลายมือชื่อว่าจะจ่ายเงินอย่างไร เมื่อไหร่ ทุกอย่างเกิดขึ้นจากลมปากของผู้คนในตลาด รวมทั้ง
อุปกรณ์อันตรายที่ไม่ถูกกฎหมายอย่างเช่นปืนยังมีปรากฏในพื้นที่อย่างหน้าเหมือง เพราะฉะนั้นแล้ว
การก้าวเข้าสู่ตลาดโลกของตลาดพลอยประเทศไทยไม่ได้ง่ายอย่างที่คิด ท าให้เอกชนบางรายพยายาม
กดดันให้รัฐเข้ามามีส่วนในการพัฒนาสร้างกฎเกณฑ์ข้อบังคับ เพื่อเอื้อต่อการค้าในระดับประเทศและ
ทัดเทียมนานาชาติ  

 
2.4 ย่านบางรัก และ ตลาดอัญมณี สีลม 

 
ส าหรับการเกิดตลาดอัญมณีสีลมแล้วผู้เขียนจะเล่าผ่านถนนสองเส้นด้วยกัน คือ ถนน

ทางหลวงหมายเลข 3 (ถนนสุขุมวิท) และถนนเจริญกรุง โดยจะเริ่มจากทางหลวงหมายเลข 3 อย่างที่
เห็นข้างต้นว่าการเกิดขึ้นของการท าเหมืองในภาคตะวันออก และอาจเรียกได้ว่าผลพลอยได้จากวิกฤติ 
ร.ศ. 112 และสงครามเย็น ท าให้ภาคตะวันออกของไทยกลายเป็นศูนย์กลางการผลิตของไทย แต่ทั้งนี้
แม้ทุกสิ่งทุกอย่างดูจะอ านวยพร้อมให้ไทย แต่สิ่งที่ยังขาดคือ การเชื่อมโยงระหว่างศูนย์กลางอย่าง
กรุงเทพฯ ไปยังชายแดนอย่างจันทบุรีและตราดในอดีตผ่านการเดินทางด้วยเรืออาจใช้เวลาหลายวัน 
แต่เมื่อมีการสร้างทางหลวงหมายเลข 3 แล้วการเดินทางดังกล่าวลดเหลือไม่ก่ีชั่วโมง แต่ทั้งนี้ส่วนหนึ่ง
ที่ต้องชี้ให้เห็นคือ บรรดาบริษัทต่าง ๆ ที่เข้าไปท าเหมืองหรือแม้กระทั่งพ่อค้าเองไม่ได้ตั้งบริษัทอยู่ใน
จังหวัดจันทบุรี แต่ทั้งนี้กลับมีบริษัทแม่อยู่ในกรุงเทพมหานคร โดยเฉพาะถนนเจริญกรุง หรือ ชื่อเดิม
คือ New Road 

ถนนเจริญกรุงถูกสร้างตามค าเรียกร้องของชาวตะวันตก โดยอาจแบ่งเป็นเจริญกรุงใน
เขตคลองผดุงกรุงเกษม จะเป็นแหล่งของคนไทยและชาวจีนมีย่านการค้าส าคัญอยู่ที ่ส าเพ็ง และ
บริเวณติดถนนใหญ่จะเป็นห้างร้าน อาคารพาณิชย์ ของชาวตะวันตกด้วยเงินทุนที่สูงกว่า บริเวณแยก
สี่กั๊กพระยาศรี มีห้างร้านที่จ าหน่ายเพชรพลอยตั้งอยู่ด้วย เช่น ห้าง ย.ร. อันเดร ห้าง เอส เอ บี ห้าง

Ref. code: 25656208030590WCB



31 

 

เอฟ แกรเลิต แอนด์โก ร้านเพชรพลอยเอกมณี และนอกเขตคลองผดุงกรุงเกษม จะเป็นเขตท่ีตั้งบริษัท
และท่ีอาศัยของชาวตะวันตก  

 
ในบรรดากิจการที่มีชื่อเสียงซึ่งเรียงรายอยู่บนที่ดินริมแม่น ้า ในช่วงเปลี่ยนศตวรรษนั้น

 (บริษัทแม่ของกิจการเหล่านี้แทบจะทุกแห่งตั้งอยู่ที ่บางรัก) ได้แก่ บางกอก ดอก์ค   
 คอมพานี, บอร์เนียว คอมพานี, เอ.มาร์ควาลด์ แอนด์ คอมพานี, เธอะ อีสต์เอเชียติก 
 คอมพานี, คลาร์ก แอนด์ คอมพานี, และเดนน,ี มอตต์ แอนด์ ดิกสัน  

(แวนรอย, 2017/2565, น.411) 
 
จากบริเวณกรุงเทพฯเก่าดังกล่าว ภายหลังเมื่อย่านการค้าชาวตะวันตกขยายตัวตาม

แนวถนนเจริญกรุง จึงเกิดย่านการค้าอัญมณีบางรักและสีลม ตลาดอัญมณีสีลมที่ประกอบด้วยห้าง
ร้านค้าที่เปิดให้ท าการค้าอัญมณีแทบทุกชนิด สีลมเป็นแหล่งรวมผู้ค้าอัญมณีที่ ให้บริการทั้งผู้ต้องการ
สะสม ร้านผลิตเครื่องประดับ และผู้ที่มองหาอัญมณีส าหรับการลงทุน รวมถึงเครื่องประดับส าเร็จรูป 
เครื่องมืออุปกรณ์ส าหรับการผลิตเครื่องประดับ ห้องปฏิบัติการอัญมณี ร้านค้าขายปลีกและขายส่ง 
ตลาดอัญมณีสีลมมีทั้งอัญมณีจากธรรมชาติ อัญมณีสังเคราะห์ อัญมณีเลียนแบบ เครื่องมืออุปกรณ์
เบื้องต้น เช่น แว่นขยาย ที่คีบพลอย แว่นขยายกล้องจุลทรรศน์อัญมณี ไฟเบอร์ออปติก 

 
2.5 รัฐกับอัญมณีไทย 

 
รัฐไทยเข้ามามีบทบาทปีพ.ศ. 2520 ออกกฎหมายยกเลิกภาษีน าเข้าอัญมณี และงดเว้น

ภาษีมูลค่าเพ่ิม (VAT) และจัดท าแผนแม่บทในปีพ.ศ. 2538 โดยการศึกษาจากนานาประเทศที่ประสบ
ความส าเร็จในการเป็นศูนย์กลางทางการค้าอัญมณีมาแล้ว อย่างประเทศฮ่องกง ประเทศบรูไน หรือ
ประเทศสหรัฐอเมริกา ประเทศแคนาดา ประเทศสวิตเซอแลนด์ โดยการเสนอแผนแม่บทดังกล่าว เป็น
การร่วมมือขององค์กรภาคเอกชน บริษัทต่าง ๆ ที่ก่อตั้งในประเทศไทย ที่เสนอแผนแม่บทต่อรัฐบาล
เพื่อน าไปผลักดันนโยบายในการส่งเสริมการค้าอัญมณีและเครื่องประดับ ต่อมาในปีพ.ศ. 2540 
บริษัทอัญมณีและเครื่องประดับที่มีทุนจดทะเบียน 10 ล้านบาทพร้อมกับช าระเงินทุนจดทะเบียนครบ 
หรือเป็นสมาชิกสมาคมใดสมาคมหนึ่งของสมาคมอัญมณีและเครื่องประดับในประเทศไทย จะได้รับ
การลดภาษีมูลค่าเพ่ิมและภาษีส่งเสริมรายย่อย  

ภายใต้นโยบายส่งเสริมของรัฐ และแก้ไขปัญหาการลักลอบน าพลอยเม็ดและพลอยก้อน
เข้าประเทศ ท าให้มีการประกาศยกเลิกภาษีมูลค่าเพิ่มส าหรับผู้ประกอบการที่ช าระทุนจดทะเบียนไม่
ต  ่ากว ่าส ิบล้านบาท หรือเป็นสมาชิกสมาคมอัญมณีสมาคมใดสมาคมหนึ ่ง  (ประกาศอธ ิบดี
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กรมสรรพากร, 2540) และสมาคมผู้ค้าอัญมณีและเครื่องประดับได้เริ่มจัดงานแสดงสินค้าอัญมณีและ
เครื่องประดับประจ าปีตั้งแต่ปี พ.ศ.2526  (เชฐณี โอภาสวัตชัย, 2539, น.6) นอกจากการปลอดภาษี
น าเข้าและมีงานจัดแสดงสินค้าแล้ว อีกสาเหตุที่ท าให้อัญมณียังคงไหลเข้ามาในประเทศไทย คือ ช่าง
เจียระไนมากฝีมือ เทคนิคการเพิ่มคุณภาพเฉพาะที่ริเริ่มโดยชาวไทย อย่างการหุงพลอยหรือการเผา
พลอย ก่อนจะน าไปเจียระไน มีส่วนช่วยให้สีของพลอยดูสดและสวยงามมากขึ้นจนเป็นที่ต้องการของ
ตลาด เทคนิคเฉพาะดังกล่าวท าให้รัฐบาลต้องถือเอางานเจียระไน งานขัดเพชรพลอยหรือหินมีค่า
ต่างๆ เป็นอาชีพที่สงวนเฉพาะส าหรับคนไทย (กระทรวงแรงงาน, 2563) เพื่อกันไม่ให้ความรู้ดังกล่าว
ถูกส่งออกไปนอกประเทศ เรียกได้ว่าตั้งแต่มีการท าเหมืองขึ้นครั้งแรก ประเทศไทยเป็นทั้งแหล่งผลิต 
การค้า และเจียระไน ที่ส าคัญมาจนถึงปัจจุบัน และเป็นส่วนส าคัญของการผลักดันนโยบายและศึกษา
นโยบายที่ส่งเสริมสนับสนุนให้ประเทศต่าง ๆ  

ในแผนพัฒนาเศรษฐก ิจและส ังคมแห ่งชาต ิ  ฉบ ับท ี ่ เจ ็ด  ระบ ุถ ึงการส ่งเสริม
อุตสาหกรรมอัญมณีว่า “อุตสาหกรรมอัญมณีและเครื่องประดับ ส่งเสริมการค้นคว้าวิจัยด้านโลหะมี
ค่าสาหรับอุตสาหกรรมเครื่องประดับ และให้มีก าหนดและออกประกาศนียบัตรรับรองมาตรฐานสีและ
แสงอัญมณีแก่ผู้ใช้” (ส านักงานคณะกรรมการพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ, 2534, น. 64) การ
ส่งเสริมจากภาคเอกชนถือเป็นแรงก าลังส าคัญที่ผลักดันให้ประเทศไทยเชิดหน้าชูตาในฐานะศูนย์กลาง
ทางการค้าอัญมณี คือสมาคมผู้ค้าอัญมณีและเครื่องประดับ ที่ได้ร่วมกันก่อร่าง ผลักดันและส่งเสริม 
เพ่ือให้ประเทศไทยเป็นศูนย์กลางทางการค้าอัญมณีและเครื่องประดับ  

หนึ่งในสิ่งที่มีพัฒนาการมาจากความร่วมมือระหว่างภาครัฐและภาคเอกชนอีกส่วนคือ 
การผลักดันให้มีการผลิตนักอัญมณี และส่งเสริมความรู้ทางวิทยาศาสตร์ รวมถึงจัดตั้งสถาบันวิจัยและ
พัฒนาอัญมณีและเครื่องประดับแห่งชาติ (GIT) เพื่อส่งเสริมและสนับสนุนทั้งการผลิตงานวิจัยทาง  
อัญมณีและการจัดท ามาตรฐานเกี่ยวกับอัญมณี รวมถึงการให้บริการห้องปฏิบัติการอัญมณีที่ท าหน้าที่
เป็นตัวกลางระหว่างคู่ค้าอัญมณีได้ ในปัจจุบันประเทศไทยมีห้องปฏิบัติการที่รับตรวจสอบชนิดและ
คุณภาพของทั้งอัญมณีและเครื่องประดับและคุณภาพสี อยู่ตามเมืองส าคัญทางอัญมณี อย่างเช่น 
ตลาดพลอยจันทบุรีที่ได้รับการผลักดันให้เกิดขึ้นในรัฐบาลของทักษิน ชินวัตร ช่วงปีพ.ศ.2549 ร่วมกับ
มหาวิทยาลัยราชภัฎร าไพพรรณี มหาวิทยาลัยบูรพา วิทยาเขตจันทบุรี หอการค้าจังหวัดจันทบุรีและ
หน่วยงานภาครัฐในจังหวัด เกิดส่งเสริมให้มีการเรียนการสอนในทางด้านอัญมณีวิทยาในมหาวิทยาลัย
ชั้นน าอย่าง มหาวิทยาลัยเชียงใหม่ มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ วิทยาเขตประสานมิตร (พัศพงศ์ 
ชินอุดมพงศ์, 2551, น.137) ผู้เขียนเองก็เป็นผลผลิตของนโยบายนี้ อย่างที่ได้จบการศึกษาด้านอัญมณี
ที่มหาวิทยาลัยเชียงใหม่มา โดยสรุปมาตรการที่ได้รับการส่งเสริมจากรัฐ หรือข้อบังคับและข้อก าหนด
ทางกฎหมาย ช่วยส่งเสริมการส่งออก การลงทุนของผู้ค้าในประเทศไทย รวมถึงการเข้าไปมีบทบาท
ของผู้ค้าชาวไทยในตลาดอัญมณีนานาชาติในสะดวกมากยิ่งข้ึน   
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2.6 ระบบนิเวศของพลอยในโลกโดยสังเขป 
 

จากที่กล่าวไปในข้างต้นถึงกิจกรรมการหน้าเหมืองของประเทศไทย จนพัฒนามาสู่
ศูนย์กลางทางการค้าอัญมณี หากมองให้ภาพที่กว้างกว่านั้น เพ่ือฉายภาพให้เห็นถึงกิจกรรมทางการค้า
ที่สัมพันธ์กับซีกโลกต่าง ๆ และแหล่งทับทิมและแซปไฟร์ที่มีความส าคัญในแต่ละช่วงเวลา  

ทับทิมและแซปไฟร์จากแหล่งต่าง ๆ ต่างไหลเข้าสู่ประเทศไทย ในฐานะที่เป็นแหล่ง
เจียระไนและแหล่งรวมผู้ค้าอัญมณี ในปัจจุบันมีแหล่งพลอยทับทิมและแซปไฟร์ที่ยังท าการท าเหมือง
อยู่ ในภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงเหนือได้แก่ เมืองโมกกและเมืองมองซู ประเทศเมียนมา เขต   
หลุกเอียน ภาคเหนือของประเทศเวียดนาม เมืองไพลิน ประเทศกัมพูชา ในภูมิภาคเอเชียใต้ได้แก่ 
เมืองซีลอน ประเทศศรีลังกา ในภูมิภาคเอเชียกลางได้แก่ ประเทศอัฟกานิสถาน ประเทศทาจิกิสถาน 
ทวีปออสเตรเลีย ประเทศออสเตรเลีย ทวีปอเมริกาเหนือ รัฐมอนทาน่า ประเทศสหรัฐอเมริกา        
ในทวีปยุโรปประเทศกรีนแลนด์ ในภูมิภาคแอฟริกาตะวันออกประเทศเคนย่า และประเทศเอธิโอเปีย 
หุบเขาอุมบา ประเทศแทนซาเนีย ประเทศมาดากัสการ์ ประเทศโมซัมบิก และในภูมิภาคแอฟริกา
ตะวันตก ได้แก่ เมืองทุนดูรูและเมืองซองเจีย ประเทศไนจีเรีย ประเทศแคเมอรูน  

พลอยทับทิมและแซปไฟร์ที ่มาจากแหล่งต่าง ๆ ทั ่วโลก คือ พลอยดิบ ที ่ย ังไม่มี         
การเจียระไนและการปรับปรุงคุณภาพ โดยจะเข้ามาสู่ประเทศไทยด้วยมือของผู้ค้าสามกลุ่ม ได้แก่ 
ผู้ค้าคนพื้นถิ่นในพื้นที่เหมือง ผู้ค้าจากเมืองอื่น ๆ ในประเทศที่มีแหล่งเหมือง และผู้ค้าจากชาติอื่น ๆ 
ซึ่งอาจจะเป็นตัวแทนบริษัทเอกชนรายใหญ่ ผู้ค้าพลอยทับทิมและแซปไฟร์ชาวไทยอยู่ในผู้ค้ากลุ่มท่ี 3  

ผู้ค้าพลอยชาวไทย เดินทางไปยังแหล่งพลอยต่าง ๆ ในโลก และบางแห่งยังร่วมมือกับ
รัฐบาลในการท าอุตสาหกรรมพลอยเนื้อแข็ง จุดเปลี่ยนที่ส าคัญที่ท าให้ประเทศไทยและผู้ค้าพลอยมี
บทบาทส าคัญในตลาดหน้าเหมืองคือ การค้นพบวิธีการเพิ่มคุณภาพพลอยเนื้อแข็ง เป็นส่วนที่ช่วย
เสริมความแข็งแรงในด้านการผลิตและปรับปรุงคุณภาพอัญมณีที่ส าคัญในโลก ซึ่งรูปแบบการเจียระไน
พลอยเนื้อแข็งของช่างเจียระไนชาวไทยเป็นที่ยอมรับและกล่าวถึงว่าดีที่สุดในโลก  

นอกจากประเทศไทยแล้ว ประเทศท่ีมีโรงงานเจียระไนพลอยและมีฝีมือในการเจียระไน
ได้แก่ ประเทศศรีลังกา ซึ่งเป็นหนึ่งในประเทศที่มีแหล่งสะสมตัวของทั้งพลอยเนื้อแข็งคือ ทับทิมและ
แซปไฟร์และพลอยเนื้ออ่อน อย่างเช่น คริโซเบริลตาแมว สปิเนล  การ์เนต เบริล ทัวร์มาลีน โทแพซ 
ควอตซ์ พลอยจากเหมืองในประเทศศรีลังกาจะถูกส่งไปที่เมืองโคลัมโบ ซึ่งเป็นเมืองหลวงและเป็น
แหล่งเจียระไนพลอย เทคนิคการเจียระไนพลอยของประเทศศรีลังกาเหมาะกับแซฟไฟร์ระดับสูง
และอัญมณีอื่น ๆ ซึ่งการจัดวางสีเป็นสิ่งส าคัญ เมืองไจเปอร์ ประเทศอินเดีย เป็นหนึ่งในเมืองที่มี
ชื่อเสียงในด้านการเจียระไนมรกต ซึ่งแหล่งมรกตที่ส าคัญได้แก่ ประเทศแซมเบียและประเทศบราซิล 
ประเทศโคลอมเบีย (Lucas et al ,2016) ส่วนประเทศบราซิล เนื่องจากเป็นประเทศที่มีแหล่งสะสม
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ตัวของพลอยเนื ้ออ่อนหลายชนิด เช่น มรกต โทแพซ ซึ่งการเจียระไนต้องมีความระมัดระวังสูง
เนื่องจากผลึกที่พบมีขนาดใหญ่และมีแนวแตกชัดเจน (Pay, 2016) จึงท าให้ช่างเจียระไนในประเทศ
บราซิลมีฝีมือในการเจียระไนเฉพาะตัวกว่าช่างเจียระไนพลอยเนื้อแข็ง เมืองอีดาร์ -โอเบอร์ชไตน์ ใน
ประเทศเยอรมนี เป็นเมืองที่มีชื่อเสียงในงานเจียระไนพลอยสี โดยเฉพาะพลอยเนื้ออ่อนอย่างเช่น 
พาราอีบ้า ไบคัลเลอทัวร์มาลีน อความารีน รีเบลไลท์ ช่างเจียระไนจากเมืองนี้ได้ย้ายไปยังเมือง
การค้าอัญมณีที่ส าคัญอย่าง ไจเปอร์ ประเทศอินเดีย และกรุงเทพฯ ประเทศไทย (Vertriest, 2008) 
และเมืองที่เป็นแหล่งสะสมตัวพลอยเนื้ออ่อนอย่างเช่นประเทศบราซิล และสาธารณรัฐประชาธิปไตย
คองโก นอกจากฝีมือการเจียระไนพลอยเนื้ออ่อนแล้ว ช่างเจียระไนจากเมืองอีดาร์-โอเบอร์ชไตน์ นั้นมี
ชื่อเสียงในการแกะสลักอะเกต ซึ่งเป็นหนึ่งในแร่ตระกูลควอตซ์ที่มีเนื้อผลึกแบบละเอียด ซึ่งมีแหล่ง
สะสมตัวในประเทศอาร์เจนตินา ประเทศอุรุกวัย ประเทศออสเตรเลีย และทวีปอเมริกาเหนือ  

ส าหรับประเทศไทยมีศูนย์กลางในการกระจายพลอยดิบอยู่สองแห่งคือ ตลาดอัญมณี    
สีลมและตลาดพลอยจันทบุรี พลอยจากทั้งสองตลาดจะถูกซื้อขายแลกเปลี่ยน แล้วจึงน าเข้าสู่โรงงาน
เจียระไนพลอยและโรงงานเผาพลอยซึ่งตั้งอยู่ในจังหวัดจันทบุรีเป็นส่วนใหญ่ โรงงานเจียระไนพลอยใน
จังหวัดจันทบุรีบางโรงงานมีแรงงานช่างเจียระไนพลอย อยู่ตามจังหวัดต่าง ๆ เช่น จังหวัดมหาสารคาม 
จังหวัดอุบลราชธานี จังหวัดขอนแก่น เนื่องจากเกิดวิกฤติต้มย ากุ ้ง ในปีพ.ศ.2540 แรงงานช่าง
เจียระไนพลอยในโรงงานเจียระไนพลอยจ าเป็นต้องย้ายกลับไปยังบ้านเกิดอย่างเช่น มหาสารคาม 
อุบลราชธานี ขอนแก่น เพื่อที่ช่างเจียระไนจะสามารถประกอบอาชีพเดิมอย่างการท านา และเจียระไน
พลอยในช่วงที่ว่างเว้นจากการท านา พลอยที่เจียระไนเรียบร้อยแล้วจะกลับเข้าสู่ตลาดการค้าอัญมณี
ทั้งสองแห่งอีกครั้ง หรือในบางโรงงานเจียระไนพลอยจะมีผู ้ค้าจากต่างชาติติดต่อซื้อจากโรงงาน
เจียระไนโดยตรง สถานะทางการค้าอัญมณีของประเทศไทยจึงเป็นทั้งผู้น าเข้าสินค้าอัญมณี ผู้ผลิต   
อัญมณี และผู้ส่งออกอัญมณีสู่ตลาดโลก ตลาดการส่งออกจากอัญมณีและเครื่องประดับของไทย ได้แก่ 
ประเทศสหรัฐอเมริกา ประเทศฮ่องกง ประเทศเบลเยียม ประเทศอิสราเอล สหราชอาณาจักร 
ประเทศอินเดีย ประเทศญี่ปุ่น ประเทศเดนมาร์ก ประเทศเยอรมนี ประเทศสวิตเซอร์แลนด์ ประเทศ
อิตาลี 

กล่าวโดยสรุปคือ แหล่งพลอยเนื้อแข็งและเนื้ออ่อนตั้งแต่อดีตจนถึงปัจจุบันมาจากแหล่ง
สะสมตัวในประเทศโลกที่สามเป็นส่วนใหญ่ จากนั้นพลอยจะถูกส่งไปเจียระไนเพียงไม่กี ่ประเทศ
เท่านั้นซึ่งส่วนใหญ่นั้นเป็นประเทศในโลกที่สามอีกเช่นกัน แต่ในท้ายที่สุดแล้วประเทศปลายทางของ
การบริโภคพลอยเนื้อแข็งและพลอยเนื้ออ่อนที่มีก าลังซื้อส าคัญคือ ประเทศโลกที่หนึ่ง อย่างประเทศ
ในทวีปยุโรปและทวีปอเมริกา ประเทศจีน ประเทศฮ่องกง และประเทศญี่ปุ่น  

เนื่องจากว่าในทศวรรษนี้ แหล่งพลอยในประเทศไทยเรียกได้ว่าแทบจะไม่มีกิจกรรม
หน้าเหมืองเลย ผู้ค้าพลอยชาวไทยจึงแบ่งออกเป็นสองกลุ่ม คือ กลุ่มแรกเป็นผู้ค้าที่อยู่ในประเทศไทย 
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และกลุ่มที่สองคือผู้ค้าที่เดินทางไปตามหาพลอยยังเหมืองพลอยแหล่งใหม่ การเดินทางออกแสวงหา
แหล่งพลอยใหม่ ๆ ของผู้ค้าพลอยชาวไทย และนักขุดพลอยหรือนายทุนเหมืองพลอย เริ่มจากการเข้า
ไปยังพื้นที่แหล่งพลอยในประเทศเพื ่อนบ้านอย่างเช่น ประเทศกัมพูชา ประเทศเวียดนาม และ
ประเทศเมียนมาแต่การลงทุนท าเหมืองพลอยในประเทศเหล่านี้ มีข้อจ ากัดทั้งกฎหมายการท าเหมือง
ของประเทศ และต้นทุนในการน าเครื่องมือหนักเข้าไปในพื้นที่ ทั้งสองเงื่อนไขสร้างความล าบากและ
ส่งผลให้นายทุนหลายคนต้องล้มเลิกความคิดในการท าเหมืองในประเทศเหล่านี้ไป ส่วนผู้ค้าอีกกลุ่ม
เริ่มออกแสวงหาพลอยในประเทศแถบแอฟริกา เช่น ประเทศมาดากัสการ์  

ประเทศไทยในปัจจุบันมีความพยายามที่จะเป็นศูนย์กลางทางการค้าอัญมณีและ
เครื่องประดับในระดับโลก ที่มีผู้ค้า นักสะสมอัญมณี นักธุรกิจอัญมณี ผู้ผลิตเครื่องประดับอัญมณีและ
โลหะมีค่า ทั้งเข้ามาอาศัยอยู่เพื่อท าการค้าเพชร พลอยเนื้อแข็ง พลอยเนื้ออ่อน หรือแม้แต่การสร้าง
โรงงานผลิตเครื่องประดับระดับกลางจนถึงระดับสูง เพ่ือที่จะส่งออกสู่ตลาดผู้บริโภคทั่วทุกมุมโลก แต่
จุดเด่นที่แท้จริงของประเทศไทยคือ การที่มีช่างเจียระไนฝีมือดีได้ที่ได้รับการยอมรับ และช่างเผา
พลอยเนื้อแข็งอย่างทับทิมและแซปไฟร์ที่มีชื่อเสียงตามที่ได้กล่าวไว้ในส่วนก่อนหน้าแล้ว  

  
2.7 สรุปท้ายบท: จากเมืองเชลยสู่ศูนย์กลางทางการค้าอัญมณี   

 
จันทบุร ี เปล ี ่ยนสถานะจากเม ืองท ี ่ เคยเป ็นเชลยศ ึกสงครามการแย ่งช ิงพ ื ้นที่

ทรัพยากรธรรมชาติในอดีต มาสู่พื้นที่ทางการค้าอัญมณีที่ส าคัญในระดับประเทศและในระดับโลก 
การเป็นพื้นที่แหล่งอัญมณีที่ส าคัญจากอดีตมาสู่ปัจจุบันนั้นมีมาก่อนการล่าอนานิคม เช่นในบันทึกที่
ปรากฏให้เห็นภาพของผู้คนหลากหลายเชื้อชาติมีกิจกรรมทางเศรษฐกิจ ไม่ว่าจะเป็นการท าไร่ ท า
เหมืองพลอย หรือการท าการค้า รวมถึงเป็นแหล่งทรัพยากรธรรมชาติที่อุดมสมบูรณ์ สิ่งเหล่านี้ล้วน
แล้วแต่มีมาก่อนการค้นพบพื้นท่ีของชาวตะวันตก  

จันทบุรี เป็นเมืองที ่มีแม่น ้าไหลผ่านกลางเมือง คือ แม่น ้าจันทบุรี เป็นแม่น ้าที ่มี
ความส าคัญในอดีตเพราะเป็นเส้นทางท าการค้า หากสังเกตบริเวณตลิ่ง ยังคงพบเห็นท่าน ้าที่อ้างอิงได้
ว ่าเป็นการปรับปรุงจากอดีต รวมถึงรูปแบบอาคารบ้านเรือนที ่มีร ่องรอยของสถาปัตยกรรม
ต่างประเทศ พ้นไปจากจันทบุรีแหล่งอัญมณีที่มีชื่อคือ ประเทศเมียนมา ประเทศกัมพูชา ประเทศ   
ศรีลังกา ประเทศอินเดีย ประเทศเวียดนาม ประเทศออสเตรเลีย และประเทศสหรัฐอเมริกา แหล่ง
ส าคัญปัจจุบันอยู่ในทวีปแอฟริกา ได้แก่ ประเทศมาดากัสการ์ ประเทศแทนซาเนีย ประเทศเคนยา 
ประเทศโมซัมบิค ประเทศซิมบับเว ประเทศไนจีเรีย และประเทศมาลาวี นอกจากนี้ พบที่ประเทศ
แคนาดา ประเทศกรีซ ประเทศอัฟกานิสถาน ประเทศปากีสถาน ประเทศรัสเซีย ประเทศจีน และ
ประเทศบราซิล 
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จากการส ารวจเรื ่องราวประวัติศาสตร์ของการค้นพบพลอยในประเทศไทย และ      
การพัฒนาวิธีการเผาพลอยเนื้อแข็งในอดีต ท าให้เราเห็นว่าทั้งสองส่วนนี้เป็นส่วนส าคัญที่ท าให้
ประเทศไทยประสบความส าเร็จในการเป็นแหล่งผลิตพลอยเนื้อแข็ง และเป็นศูนย์กลางทางการค้าอัญ
มณีที่ส าคัญของโลก ผู้เขียนเห็นว่า ส่วนส าคัญท่ีท าให้ข้อมูลข่าวสารเกี่ยวกับความสามารถของผู้คนใน
อุตสาหกรรมอัญมณีไทยปรากฏสู่สายตาของชาวต่างชาติ คือการที่พลอยที่ผ่านการปรับปรุงคุณภาพ
โดยช่างเผาพลอยชาวไทย ถูกส ารวจตรวจสอบจากนักอัญมณีในห้องปฏิบัติการอัญมณีในโลกตะวันตก 
และถูกน าไปจัดแสดงในประเทศสหรัฐอเมริกา น ามาซึ่งการมาเยือนของนักอัญมณีต่างชาติและตีพิมพ์
บทความเกี่ยวกับเรื่องราวของพลอยไทยอย่างต่อเนื่องจนมาถึงในปัจจุบัน กล่าวอีกอย่างหนึ่งคือ 
นักอัญมณีและห้องปฏิบัติการอัญมณีมีส่วนส าคัญในการเปลี่ยนแปลงราคาอัญมณีในตลาด เนื่องจาก
ปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีในห้องปฏิบัติการนั้นเป็นส่วนที่ระบุถึงคุณสมบัติของอัญมณีอย่างละเอียด
และเป็นระบบไว้ในกระดาษใบเดียว  

อย่างไรก็ตามในวิทยานิพนธ์เล่มนี้ ผู้เขียนมุ่งความสนใจไปยังมูลค่าของทับทิมและไพลิน 
(แซปไฟร์) เป็นหลัก ด้วยเหตุผลสองประการ ประการแรกคือ ทับทิมและแซปไฟร์เป็นอัญมณีที่มีแหล่ง
สะสมตัวในประเทศไทย และเป็นส่วนส าคัญที่ดึงดูดผู้คนจากทั่วโลกเข้ามาสู่ตลาดพลอย และประการ
ที่สองคือ ทับทิมและแซปไฟร์ เป็นพลอยที่ช่างเผาพลอยชาวไทยสามารถท าการปรับปรุงคุณภาพได้ 
ซึ่งเป็นส่วนที่ท าให้ราคาของอัญมณีแตกต่างกันไประหว่างอัญมณีที่ผ่านการปรับปรุงและไม่ผ่านการ
ปรับปรุง แต่การระบุบ่งชี้ของห้องปฏิบัติการอัญมณีในปัจจุบันถือว่าเป็นเพียงส่วนเดียว แต่ราคายังถูก
ก าหนดจากการต่อรองในตลาด ดังจะแสดงในบทต่อ ๆ ไป 
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บทที่ 3 
ห้องปฏิบัตกิารอัญมณี 

 
ห้องปฏิบัติการอัญมณีในปัจจุบันเป็นส่วนส าคัญที่เป็นตัวกลางระหว่างผู้ค้าและผู้ที่    

ชื่นชอบสะสม พลอยเป็นสินค้าในตลาดอัญมณีที่มีลักษณะเฉพาะอย่างที่ได้กล่าวตลอดมาในบทก่อน
หน้า และพลอยยังเป็นวัตถุธรรมชาติที่เป็นวัตถุการศึกษาทางวิทยาศาสตร์ของนักอัญมณีวิทยา ผู้เขียน
เสนอว่าห้องปฏิบัติการเหล่านี้เป็นสถาบันที่มีความส าคัญในการสร้างชุดความหมายให้กับวัตถุอย่าง
พลอย และมีส่วนส าคัญที่เปลี่ยนแปลงหน้าตาระบบการค้าจากอดีตมาถึงปัจจุบัน เพื่อที่จะขับเน้นให้
เห็นถึงศักยภาพและความเป็นวัตถุสภาวะของพลอย จึงจ าเป็นต้องอธิบายให้เห็นถึงวิธีการศึกษา
พลอยในฐานะวัตถุศึกษาทางวิทยาศาสตร์ 
 
3.1 อัญมณีวิทยา 
 

อัญมณีวิทยา หรืออัญมณีศาสตร์ (Gemology)  เป็นวิทยาศาสตร์ที่มีรากฐานมาจาก   
แร่วิทยา (Mineralogy) ซึ่งเป็นสาขาหนึ่งของธรณีวิทยา (Geology) ผู้ที่ศึกษาในสาขาวิชาอัญมณี
วิทยา จะเรียกว่า นักอัญมณีวิทยา ที่มีความเชี่ยวชาญเกี่ยวกับแร่ที่เป็นอัญมณีมีความรู้ครอบคลุมถึง
การเกิด การจ าแนกประเภท การตรวจแยกชนิดอัญมณี การเพิ่มคุณค่าอัญมณี การจัดล าดับคุณภาพ 
การประเมินราคา ตลอดจนด้านการตลาด และการค้าขายอัญมณี  ปัจจุบันอัญมณีวิทยาเป็นหนึ่งใน
สาขาวิชาที่ส่งเสริมให้มีการเรียนการสอนเพื่อผลิตนักอัญมณีวิทยาส าหรับอุตสาหกรรมอัญมณีและ
เครื่องประดับในประเทศไทย สถาบันที่มีการเรียนการสอนอัญมณีวิทยาสามารถแบ่งออกเป็นสองภาค
ส่วนคือ ในสังกัดภาครัฐและภาคเอกชน  

 
3.1.1 ภาครัฐ 

ปัจจุบันบัณฑิตเหล่านี้ได้กระจายตัวอยู่ในสถาบันที่เกี่ยวข้องกับอัญมณีและโลหะ 
ในสถาบันของรัฐอย่างเช่น กรมทรัพยากรธรณี กระทรวงอุตสาหกรรม สถาบันอัญมณีและ
เครื่องประดับแห่งชาติ  ในโรงงานอุตสาหกรรมอัญมณีและเครื่องประดับ และที่ส าคัญบัณฑิตเหล่านี้
ได้เข้าไปเป็นส่วนหนึ่งของห้องปฏิบัติการตรวจสอบและออกใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณีทั้ง
ภาครัฐและเอกชน  

ประเทศไทยมีสถาบันการศึกษาที่เปิดสอนหลักสูตรอัญมณีวิทยา ระดับปริญญา
วิทยาศาสตร์ในระดับอุดมศึกษา ตั้งแต่ระดับปริญญาตรีจนถึงปริญญาโท 3 แห่ง ได้แก่ สาขาอัญมณี
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วิทยา ภาควิชาธรณีวิทยา คณะวิทยาศาสตร์ มหาวิทยาลัยเชียงใหม่ สาขาอัญมณีและเครื่องประดับ 
วิทยาลัยอุตสาหกรรมสรางสรรค มหาวิทยาลัยศรีนครินทรวิโรฒ และคณะอัญมณี มหาวิทยาลัยบูรพา 
วิทยาเขตจันทบุรี ทั้งสามสถาบันมุ่งเน้นการผลิตบัณฑิตตั้งแต่ระดับปริญญาตรีจนถึงระดับปริญญาเอก 
รวมถึงหลักสูตรของทั้งสามสถาบันมุ่งเน้นความรู้ทางวิทยาศาสตร์และปริญญาบัตรเป็นหลักสูตร  
วิทยาศาสตรบัณฑิต โดยทั้งสามแห่งสามารถผลิตบัณฑิตประมาณปีละ 30-40 คน  

นอกจากมหาวิทยาลัยแล้ว ประเทศไทยยังมีสถาบันการศึกษาประกาศนียบัตร
ของภาครัฐ ได้แก่ สถาบันวิจัยและพัฒนาอัญมณีและเครื่องประดับแห่งชาติ (องค์การมหาชน) (Gem 
and Jewelry institute Thailand, GIT) เป็นองค์กรของรัฐในรูปแบบองค์การมหาชน โดยเปิด
หล ักส ูตรการตรวจสอบและประเม ินค ุณภาพเพชร  (Diamond Identification and Grading 
Course) และ หลักสูตรประกาศนียบัตรนักอัญมณีศาสตร์ (Fellowship of the Gemmological 
Association, FGA) ในหลักสูตรประกาศนียบัตรนี้เป็นการร่วมมือกันระหว่าง GIT ร่วมกับ สมาคม 
อัญมณีแห่งสหราชอาณาจักร (The Gemmological Association of Great Britain, Gem-A)  

สถาบัน GIT ยังมีการอบรมความรู้เกี่ยวกับอัญมณีและโลหะมีค่าให้กับผู้ที่สนใจ
อีกด้วย ในปัจจุบันสถาบัน GIT ตั้งอยู่ที่อาคารไอทีเอฟ ทาวเวอร์ (ITF Tower) รวมถึงยังให้บริการ
ห้องสมุดอัญมณีและเครื่องประดับที่รวบรวมหนังสือเกี่ยวกับอัญมณีและเครื่องประดับ บทบาทส าคัญ
ของสถาบัน GIT ต่อวงการอัญมณีไทย คือการจัดให้มีห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีที่ทันสมัยที่สุด
แห่งหนึ ่งของโลกและมีนักอัญมณีศาสตร์ที ่ม ีประสบการณ์สูง นอกจากนั ้น ห้องปฏิบัต ิการ
ตรวจสอบอ ัญมณี  ย ั งได ้ร ับการร ับรองจากสมาพ ันธ ์อ ัญมณีโลก (The World Jewellery 
Confederation หร ื อ  Confédération International de la Bijouterie, Joaillerie, Orfèvrerie 
des Diamants, Perles et Pierres, CIBJO) ให้เป็น CIBJO Member เมื่อเดือนพฤษภาคม 2543  

3.1.2 ภาคเอกชน 
สถาบันการศึกษาทางด้านอัญมณีวิทยา โดยเอกชน ได้แก่ สถาบันอัญมณีศาสตร์

แห่งสหรัฐอเมริกา (Gemological Institute of America, GIA) เริ่มก่อตั้งในปีค.ศ.1931 มุ่งเน้น
การศึกษา การวิจัย ให้บริการห้องปฏิบัติการ มีนิตยสาร Gem and Gemology ที่เป็นนิตยสาร
บทความทางวิชาการมีเนื ้อหาหลักเกี ่ยวกับอัญมณีในแหล่งต่าง ๆ ประกอบด้วยเรื ่องราวทาง
ประวัติศาสตร์ของพื้นที่แหล่งพลอย ลักษณะภายนอกและภายในของพลอย มีขอบเขตการศึกษา
ครอบคลุมอัญมณีทุกชนิด ในฐานะที่เป็นสถาบันให้ความรู้และผลิตงานวิชาการแล้ว ยังเป็นสถาบันที่
ผลิตเครื่องมือทางวิทยาศาสตร์ที่ใช้ในการตรวจสอบคุณสมบัติของอัญมณีด้วย หนึ่งในเครื่องมือที่มี
ความแพร่หลายและถูกใช้ในสถาบันการศึกษาอ่ืน ๆ ตามมาด้วยคือ GIA Gemset (ภาพท่ี 3.1) แท่งสี
พลาสติกสีที่ใช้ส าหรับการประเมินคุณภาพสีของอัญมณี แต่ในปัจจุบันไม่มีการผลิตแล้ว ผู้เขียนเองเมื่อ
ครั้งที่เป็นนักเรียนอัญมณีวิทยาก็ได้มีโอกาสได้ใช้ชุดเครื่องมือนี้ด้วยเช่นกัน GIA เป็นสถาบันความรู้
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ทางอัญมณีวิทยาและธรณีวิทยา ที่เรียกได้ว่าเป็นแหล่งความรู้ทางอัญมณีวิทยาและธรณีวิทยาที่เปิดให้
ผู้คนสามารถเข้าถึงได้ง่ายผ่านเว็บไซด์ของสถาบันประกอบกับที่มีสาขาที่เป็นทั้งสถาบันการศึกษา
ประกาศนียบัตรและห้องปฏิบัติการอัญมณีตามประเทศที่มีแหล่งอัญมณีและประเทศที่มีการค้า      
อัญมณี ได้แก่ ประเทศฮ่องกง เมืองมุมไบและเมืองสุรัต ประเทศอินเดีย เมืองโตเกียว ประเทศญี่ปุ่น 
เมืองนิวยอร์ก รัฐนิวยอร์ก และ เมืองคาร์ลสแบด ในรัฐแคลิฟอเนีย ประเทศสหรัฐอเมร ิกา           
เมืองกาโบโรเน ประเทศบอตสวานา เมืองโจฮันเนสเบิร์ก ประเทศแอฟริกาใต้ เมืองรามัทกัน ประเทศ
อิสราเอล 

 
ภาพที่ 3.1  
GIA Gemset 

 

 
 

หมายเหตุ. จาก https://www.gemsociety.org/article/what-happened-to-the-gia-gemset-
color-and-hue-wheel/ 
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GIA ได้เข้ามาก่อตั ้งสาขาย่อยในประเทศไทยเป็นในปีพ.ศ.2536 บริเวณตึก
อ้ือจื่อเหลียง บริเวนสี่แยกลุมพินี และปัจจุบันส านักงานตั้งอยู่ที่ตึกสามย่านมิตรทาวน์ ซึ่งประกอบด้วย
ห้องปฏิบัติตรวจสอบอัญมณีและออกใบรับรองประกาศนียบัตรทางสีและแสง และเปิดการเรียนการ
สอนประกาศนียบัตรพลอยสีและเพชร ประกอบด้วย 4 หลักสูตร ได้แก่ ประกาศนียบัตรนักอัญมณี
ศาสตร ์ (Graduate Gemologist) ประกาศนียบัตรการว ิเคราะห์และประเมินคุณภาพเพชร 
(Graduate Diamonds) ประกาศนียบัตรการวิเคราะห์และประเมินคุณภาพพลอย (Graduate 
Colored Stones) และประกาศนียบัตรการออกแบบเครื่องประดับอัญมณี (Jewelry Design) ทั้งสี่
หลักสูตรเหมาะสมส าหรับผู้เรียนจากทุกระดับไม่จ าเป็นต้องมีประกาศนียบัตรอ่ืน ๆ มาก่อน และเป็น
สถาบันที่ไดร้ับการยอมรับในระดับนานาชาติ   

สถาบันอัญมณีศาสตร์แห่งเอเชีย (Asian Institute of Gemological Sciences, 
AIGS)  เป็นสถาบันที่ก่อตั้งโดยครอบครัวโฮ นักธุรกิจชาวเมียนมาที่ย้ายเข้ามาอยู่ในประเทศไทย 
ในช่วงปีพ.ศ.2507 (1964) หลังจากการล่มสลายของการค้าพลอยในเมียนมาร์ และครอบครัวโฮ ได้สั่ง
สมประสบการณ์ในตลาดพลอย และจบการศึกษาจากสถาบัน GIA และเริ่มจากการตรวจอัญมณีโดย
ใช้แลปกระเป๋า (portable lab) ต่อมาปีพ.ศ.2521 (1978) ได้ก่อตั้งบริษัท สถาบันอัญมณีศาสตร์แห่ง
เอเชียขึ้น และมีผู้ที่ส าเร็จการศึกษาและได้รับใบประกาศนียบัตรรุ่นแรกในปีพ.ศ. 2523 (1979) AIGS 
เป็นห้องปฏิบัติการอัญมณีแห่งแรกในโลกที่ซื้อเครื่อง Raman Spectrophotometer เพื่อการศึกษา
ทางอัญมณีวิทยา ต่อมาในปี พ.ศ.2534 (1991) ได้ร่วมเป็นผู้ก่อตั้งอาคารจิวเวอรี่เทรดเซ็นเตอร์ 
ร่วมกับเซ็นทรัล กรุ๊ป และเปิดตัวอย่างเป็นทางการในปีพ.ศ.2539 ตั้งแต่อดีตจนถึงปัจจุบันสถาบันอัญ
มณีศาสตร์แห่งเอเชีย ได้ก้าวขึ้นมาเป็นสถาบันทางอัญมณีที่มีชื่อเสียงและเป็นส่วนส าคัญในการสร้าง
พ้ืนที่ส าหรับการคา้อัญมณีของประเทศไทย ในด้านสถาบันการศึกษาทางด้านอัญมณีวิทยา ปัจจุบันได้
เปิดหลักสูตรส าหรับผู้ที่สนใจเกี่ยวกับอัญมณี ซึ่งประกอบด้วยหลักสูตรประกาศนียบัตรนักอัญมณี
ศาสตร์ (Accredited Gemologist, A.G.) ประกอบไปด้วย การวิเคราะห์อัญมณี  การวิเคราะห์   
พลอยแท้พลอยสังเคราะห์ การประเมินคุณภาพและตีราคาพลอย และการประเมินคุณภาพและ       
ตีราคาเพชร ด้วยประวัติศาสตร์ของ AIGS ปัจจุบันมีการกระจายของสถาบันการศึกษาทางอัญมณี
ศาสตร์อยู่ในย่านสีลม กรุงเทพมหานคร ซึ่งผู้ค้าหรือผู้ที่สนใจเรียนเกี่ยวกับประกาศนียบัตรเหล่านี้ ก็
สามารถเข้ารับการศึกษาได้ ไม่ได้ยากเกินไปนักหากมีก าลังทรัพย์มากพอ เพราะการได้มาซึ่ง
ประกาศนียบัตรหนึ่งใบนั้นมีราคาแพงยิ่งเสียกว่าการเรียนตลอด 4 ปีภายในมหาวิทยาลัย  

ในด้านตรงข้าม ผู้ค้าพลอยหลายคนไม่มีประกาศนียบัตรจากสถาบันอัญมณี
ศาสตร์ติดตัว หรือเรียกว่าไม่ได้ใช้ความรู้วิทยาศาสตร์ที่เข้มข้นในตลาดการค้าอัญมณี เช่นนานา เป็น
ตัวอย่างที่ดีในฐานะผู้ค้าที่เดินทางไปมาระหว่างตลาดพลอยจันทบุรีและตลาดอัญมณีสีลม และร้านค้า
ของเธอที่ประเทศจีน ครั้งหนึ่งที่ผู ้เขียนพบกับนานาในตลาดพลอยจันทบุรี เธอบอกกับผู้เขียนว่า     
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“ไม่เห็นต้องใช้ A.G. เลย” เธอเปรยพร้อม ๆ กับที่เพิ่งจะพันกาพลอยในราคา หนึ่งล้านห้าแสนบาท 
หลังจากคนเดินพลอยเปิดมาในราคาห้าล้านบาท อย่างไรก็ตามผู้ค้าและผู้ซื ้อ อาจจะไม่ใช้ความรู้     
อัญมณีวิทยาอย่างตรงไปตรงมาในการซื ้อขายพลอยในตลาดอัญมณี เพราะการปรากฏตัวและ       
การมีอยู่ของห้องปฏิบัติการอัญมณีที่ท าหน้าที่เสมือนคนกลางระหว่างคู่ค้า โดยแสดงออกมาใน
รูปแบบ “ใบรับรองประกาศนียบัตรทางสีและแสง” ที่ถูกรับรองโดยนักอัญมณีวิทยาที่ได้ร ่าเรียน และ       
มีประสบการณ์กับทั้งอัญมณีและอุปกรณ์เครื่องมือวิทยาศาสตร์ที่ช่วยในการตรวจสอบคุณสมบัติ
ของอัญมณี อย่างไรก็ตามห้องปฏิบัติการเป็นพื้นที่ที่สงวนส าหรับนักอัญมณีวิทยาและผู้เกี่ยวข้องใน
ปฏิบัติการการตรวจสอบเท่านั้น ผู้เขียนในฐานะที่เคยเป็นหนึ่งในผู้ร่วมปฏิบัติการในห้องปฏิบัติการ
ตรวจสอบคุณสมบัติทางแสงและสีเหล่านี้ มุ่งหวังว่าการเปิดเผยเรื่องราวเกี่ยวกับการเดินทางของ
พลอยในห้องปฏิบัติการอัญมณ ีและใช้แง่มุมทางมานุษยวิทยา จะช่วยให้เข้าใจถึงปฏิบัติการที่มีส่วนใน
การก าหนดราคาพลอย  

3.1.3 ราคาค่าตรวจสอบอัญมณี 
การตรวจสอบทับทิมและแซปไฟร์แบ่งออกเป็นสองประเภทใหญ่ คือ แบบย่อย 

และแบบเต็ม ในตลาดการค้าอัญมณีในปัจจุบันนิยมแบบเต็มมากกว่า ในส่วนของราคาค่าตรวจสอบ
ทับทิมและแซปไฟร์คิดโดยค่าเฉลี่ยแล้วแบบย่อยการตรวจสอบพลอยทุกชนิดและทุกขนาดในราคา 
500 บาท ใบรับรองประกาศนียบัตรจะออกมาในรูปแบบคล้ายกับนามบัตร ที่มีรายละเอียดเพียง ชนิด 
รูปร่าง ขนาด น ้าหนัก รูปภาพ และการปรับปรุงคุณภาพแบบย่อ ใบรับรองประกาศนียบัตรในรูปแบบ
เต็มราคาเริ่มต้นจะอยู่ที่ 1500 บาท หากต้องการระบุแหล่งที่มาจะมีค่าบริการเพิ่มอีกหนึ่งเท่าตัว 
ระยะเวลาท าการส าหรับการตรวจสอบประมาณ 3 วันท าการเป็นอย่างต ่า หรือหากมีความจ าเป็น
จะต้องให้ระยะเวลาสั้นจะมีค่าใช้จ่ายเพิ่มเติมเช่นกัน  

 
3.2 วัตถุแห่งการศึกษาทางวิทยาศาสตร์ 

 
ส าหรับวิทยาศาสตร์ พลอยมีสถานะเป็นวัตถุที่ต้องท าการศึกษาอย่างละเอียดและเป็น

ระบบ โดยข้อมูลที่ได้มาจาก การเก็บเกี่ยวเรื่องราวเกี่ยวกับธรรมชาติภายในพลอย ซ่ึงสามารถบ่งบอก
ถึงต้นก าเนิดที่พลอยเคยอาศัยอยู่ ลักษณะที่บ่งชี้เหล่านี้คือลักษณะภายในและลักษณะภายนอก 
การศึกษาอย่างเป็นวิทยาศาสตร์เช่นการสังเกตการณ์ เป็นขั้นตอนแรกของการศึกษาอัญมณีทุกชนิดที่
เข้าสู่ห้องปฏิบัติการทางอัญมณี   

คุณสมบัติเริ่มต้นของพลอย อย่างทับทิมและแซปไฟร์ไม่สามารถเปลี่ยนแปลงได้ง่าย   
แต่หากมีการเปลี่ยนแปลงที่ท าให้พลอยทั้งสองเปลี่ยนแปลงไป มนุษย์ได้ทิ้งร่องรอยของปฏิบัติการ
เหล่านั้นไว้ภายใน ซึ่งก่อให้เกิดพื้นที่ที่นักอัญมณีวิทยาจะเข้าไปตรวจสอบสิ่งที่เปลี่ยนแปลง หรือ
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เรียกว่า ความแตกต่างระหว่างพลอยดิบและพลอยเผา ผู้เขียนเสนอว่าปฏิบัติการของนักอัญมณีวิทยา 
ในห้องปฏิบัติการอัญมณีที่มีลักษณะเป็นพื้นที่ปิด เพื่อสงวนพื้นที่ส าหรับชุมชนนักอัญมณีวิทยาที่มี
ความรู้วิทยาศาสตร์ และเป็นพื้นที่แห่งความรู้ที่มีความเป็นระบบระเบียบและเป็นสากล ในท้ายที่สุด
แล้วสิ่งที่นักอัญมณีวิทยาศึกษาในห้องปฏิบัติการได้ถูกเปิดเผยออกมาผ่านวัตถุที่เรียกว่า ใบรับรอง
ประกาศนียบัตรทางแสงและสี (certificate) 

จากคุณสมบัติพลอยที่มีความเฉพาะตัวดังที่กล่าวมา พลอยทุกชิ้นจึงมีมูลค่าของตัวเอง 
และสามารถเพิ่มหรือลดมูลค่าได้ในทุกขั้นตอนการผลิตผ่านการคัดสรร ขัดเกลา เจียระไนมาอย่าง
ประณีตจนปรากฏออกมาให้เห็นภายใต้ชุดรูปแบบมาตรฐาน ไม่ว่าจะเป็นช่างเจียระไน พ่อค้า หรือนัก
ตรวจสอบอัญมณีที่ออกใบรับรองคุณภาพและลักษณะให้กับพลอยแต่ละชิ้นแล้ว ในปัจจุบันทั้งผู ้ซื้อ
และผู ้ขายจ าเป็นที ่จะต้องมีความรู ้เกี ่ยวกับอัญมณี อย่างน้อยที่สุดคือสามารถที่จะแยกอัญมณี
สังเคราะห์ อัญมณีที่ผ่านการปรับปรุง และอัญมณีธรรมชาติ เนื่องจากสถานะของอัญมณีสังเคราะห์
หรืออัญมณีเลียนแบบไม่ได้ถูกควบคุมให้เป็นสินค้าที่ผิดกฎหมาย เพราะฉะนั้นผู้ซื ้อหรือผู้ขายใน
ตลาดอัญมณี อาจจะโดนหลอกลวงหรือท าให้สับสนได้หากไม่มีความรู้ และในส่วนนี้เองที่ท าให้มี
ช ่องว่างส าหรับปฏิบัติการทางวิทยาศาสตร์อย่างการตรวจสอบคุณภาพอัญมณีและการออก
ประกาศนียบัตรสีและแสงส าหรับอัญมณี ปฏิบัติการทางวิทยาศาสตรจ์ึงได้เข้ามามีบทบาทในการเป็น
ตัวกลางระหว่างคู่ค้าในตลาดอัญมณี  

 
3.3 ห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี 

 
ห้องปฏิบัติการอัญมณีโดยทั่วไปจะอยู ่ในพื ้นที ่ปิดไม่สามารถมองทะลุได้ ต่างจาก

ร้านค้าอัญมณีที่จะเป็นกระจกใสที่คนภายในตลาดสามารถเห็นได้ชัดเจน รวมถึงไม่สามารถเปิดเผย
ข้อมูลเกี่ยวกับนักอัญมณีวิทยาผู้ที่ท าหน้าที่ตรวจสอบได้ด้วยเช่นกัน เพราะฉะนั้นเมื่อพลอยถูกส่งเข้า
ไปตรวจสอบภายในห้องปฏิบัติการอัญมณี จะถูกระบุด้วยอักษรและตัวเลข อาจจะเป็นบ่งบอกถึงวันที่
หรือล าดับที่ของพลอยในแต่ละวัน โดยนักอัญมณีวิทยาจะแบ่งงานภายในห้องปฏิบัติการออกเป็นสาม
ส่วนคือ ส่วนแรก เป็นพื้นที่ส าหรับเก็บข้อมูลพื้นฐานทั่วไป คือ ภาพถ่ายภายนอก ขนาดความกว้าง     
ความยาวและความลึก ส่วนที่สองจะเป็นพื้นที่การตรวจสอบลักษณะภายนอกและภายในโดยใช้
เครื่องมือทางวิทยาศาสตร์ ซึ่งแบ่งออกเป็น 2 ส่วนคือ เครื่องมือขั้นพ้ืนฐาน และเครื่องมือขั้นสูง 

 
3.3.1 พื้นที่ห้องปฏิบัติการอัญมณี  

ผู ้เขียนเลือกยกตัวอย่างแผนผังห้องปฏิบัติการอัญมณีแห่งหนึ ่งในย่านสีลม
เพ่ือที่จะชี้ให้เห็นเส้นทางการท างานในแต่ละวันของนักอัญมณีและเส้นทางของพลอยในช่วงเวลาที่อยู่
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ในห้องปฏิบัติการอัญมณี พ้ืนที่ห้องปฏิบัติการอัญมณีเป็นพ้ืนที่ปิด ไม่สามารถให้มองทะลุผ่านได้ และ
มีระบบปฏิบัติการเฉพาะตัว เพราะฉะนั้นโดยทั่วไปของห้องปฏิบัติการอัญมณีที่พลอยทุกเม็ดต้องผ่าน
ขั้นตอนเหมือนกันคือ ในห้องปฏิบัติการอัญมณีจะถูกแบ่งออกเป็นพ้ืนที่สี่ส่วน ได้แก่ (ดูภาพท่ี 3.2) 

พ้ืนที่ส่วนแรก (พ้ืนที่สีน ้าเงิน)  ด้านหน้าเป็นพื้นที่รับรองลูกค้าหรือผู้ที่ต้องการส่ง
ตัวอย่างอัญมณี และรับอัญมณีกลับไป โดยจะถูกแบ่งออกเป็นช่องรับตัวอย่างอัญมณี ซึ่งจะเป็นพื้นที่
เดียวเท่านั้นที่คนท่ัวไปสามารถเข้าได้ 

พื้นที่ส่วนที่สอง (พื้นที่สีเขียว) เป็นพื้นที่รับส่งตัวอย่างจากผู้ส่งถึงผู้รับซึ่งเป็นคน
ของห้องปฏิบัติการ เมื่อรับตัวอย่างอัญมณีมาแล้วจะมีการออกเอกสารรับระบุ ถึงสีและน ้าหนัก 
รวมถึงวันที ่จะรับตัวอย่างพร้อมใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี เพื ่อเป็นหลักฐานให้กับผู ้ส่ง
ตัวอย่างอัญมณี พื้นที่ส่วนที่สองและสาม จะสงวนเฉพาะนักอัญมณีที่จะท าการตรวจสอบอัญมณี
เท่านั้น เป็นพื้นที่ปิดทึบไม่สามารถมองทะลุได้จากท้ังภายในและภายนอก 

พื้นที่ส่วนที่สาม (พื้นที่สีเหลือง) เป็นบริเวณพื้นที่ที่จะมีเฉพาะนักอัญมณีวิทยา
เท่านั้น นักอัญมณีจะมีโต๊ะประจ าตัวของตนเอง ซึ่งอุปกรณ์พื้นฐานที่มีเหมือนกันของนักอัญมณีวิทยา
ทั้งขั้นต้นและขั้นสูงคือ กล้องจุลทรรศน์อัญมณี ไฟเบอร์ออฟติก ที่คีบพลอย แอลกอฮอล์ เครื่องวัด
ดัชนีการหักเหของแสง ผ้าเช็ดพลอย คอมพิวเตอร์โน้ตบุ๊ก และเครื่องยิงบาร์โค้ด  

พื้นที่ส่วนที่สี่ (พื้นที่สีแดง) เป็นพื้นที่ส าหรับเครื่องมือวิทยาศาสตร์ขั ้นสูงที่ใช้
ส าหรับตรวจสอบอัญมณีได้แก่ เครื่อง UV-VIS-NIR เครื่อง FTIR เครื่อง EDXRF และเครื่อง LIBS 
เครื่องมือขั้นสูงจะถูกแยกไปอยู่ในพื้นที่ห้องปิดเฉพาะที่ติดกระจกใสไว้ด้านหนึ่งสามารถมองทะลุเข้าไป
ได้ สาเหตุที่เครื่องมือต้องอยู่ในพื้นที่แยกออกเป็นเนื่องมาจากเครื่องมือขั้นสูงทั้งสองชิ้นใช้พลังงานสูง 
และต้องมีระบบระบายความร้อน รวมถึงมีการใช้สารเคมีบางชนิด ที่อาจจะมีผลกระทบต่อร่างกายได้ 
เช่น ไนโตรเจนเหลว ทั้งนี้เครื่องมือขั้นสูงทุกชนิดเป็นเครื่องมือที่มีราคาต่อหน่วยแพงมากและเป็น
สาเหตุหนึ่งในส่วนของราคาค่าตรวจสอบอัญมณีในห้องปฏิบัติการอัญมณี  
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ภาพที่ 3.2 
ภาพจ าลองพ้ืนที่ห้องปฏิบัติการอัญมณีแห่งหนึ่ง  

   

 
3.3.2 การตรวจสอบอัญมณีโดยท่ัวไป 

ภายในห้องปฏิบัติการอัญมณีนอกจากจะปิดทึบแล้ว ยังรวมถึงการไม่เปิดเผย
ข้อมูลเกี่ยวกับนักอัญมณี และตัวเจ้าของอัญมณีที่น ามาด้วยเช่นกัน เพราะฉะนั้นเมื่อพลอยถูกส่งเข้าไป
ตรวจสอบภายในห้องปฏิบัติการอัญมณี จะถูกระบุด้วยอักษรและตัวเลข อาจจะเป็นการบ่งบอกถึง
วันที่หรือล าดับที่ของพลอยในแต่ละวัน นักอัญมณีวิทยาจะแบ่งงานภายในห้องปฏิบัติการอัญมณี
ออกเป็นสามส่วนคือ ส่วนแรก เป็นพื้นที่ส าหรับเก็บข้อมูลพื้นฐานทั่วไป คือ ภาพถ่ายภายนอก ขนาด
ความกว้าง ความยาวและความลึก ส่วนที่สองจะเป็นพื้นที่การตรวจสอบลักษณะภายนอกและภายใน
โดยใช้เครื่องมอืทางวิทยาศาสตร์ ซึ่งแบ่งออกเป็น 2 ส่วนคือ เครื่องมือขั้นพ้ืนฐาน และเครื่องมือขั้นสูง  

3.3.2.1 เครื่องมือขั้นพื้นฐาน 
เครื่องมือขั้นพื้นฐานที่มีในห้องปฏิบัติการอัญมณีทุกแห่ง ประกอบด้วย 

เครื่องวัดขนาดอัญมณีต้องมีความละเอียด 0.01 มม. และมีค่าความแม่น 0.1 มม.  
 เครื่องชั่งน ้าหนักอัญมณีที่สามารถอ่านค่าในหน่วยกะรัตได้ มีค่าความ

ละเอียด 0.001 กะรัต และมีค่าความแม่น 0.01 กะรัต   
เครื ่องวัดค่าความหักเหของแสง (refractometer ) ค่าดัชนีห ักเห 

หมายถึง อัตราส่วนความเร็วของแสงผ่านสุญญากาศต่อความเร็วของเเสงผ่านอัญมณี อัญมณีแต่ละ
ชนิดจะมีค่าดัชนีหักเหเฉพาะของแต่ละชนิดแตกต่างกันออกไป   

กล้องจุลทรรศน์ก าลังขยายสูง (microscope) ที่ช่วยให้นักอัญมณีวิทยา
สามารถมองเห็นลักษณะภายในพลอย โดยแบ่งออกเป็นสองส่วน คือ ลักษณะมลทินภายใน 
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(inclusion) และลักษณะมลทินภายนอก (exclusion) ซึ ่งผู ้เขียนจะอธิบายในหัวข้อที ่ 3.4.1 
กระบวนการวิเคราะห์ 

3.3.2.2 เครื่องมือขั้นสูง 
เป็นเครื่องมือที่ช่วยขยายขีดความสามารถของนักอัญมณีวิทยาให้กว้าง

และลึกลงไปในเนื้อภายในพลอยได้มากยิ่งขึ้น โดยเครื่องมือขั้นสูงจะเป็นการใช้แสงในช่วงความยาว
คลื่นที่แตกต่างกัน ส่องกราดเข้าไปเพื่อตรวจสอบ ท าให้ในใบรับรองประกาศนียบัตรจึงใช้ค าว่าสีและ
แสง ปัจจุบันเครื่องมือขั้นสูงที่นิยมใช้ในห้องปฏิบัติการอัญมณีได้แก่ 

เครื ่องมือขั ้นสูง UV-visible Spectrophotometer เป็นการท างานที่
อาศัยช่วงคลื่นแสงอัลตราไวโอเล็ตถึงแสงขาว ที่มีความยาวช่วงคลื่นตั้งแต่ 200 – 1000 นาโนเมตร 
ขึ้นอยู่กับผลิตภัณฑ์ ส าหรับการศึกษาทับทิมและแซฟไฟร์ นักอัญมณีวิทยามักใช้เครื่องนี้ในการช่วย
ตรวจสอบชนิดของหินต้นก าเนิดของพลอย เพื่อช่วยในการจ ากัดขอบเขตของประเทศแหล่งก าเนิด
ของพลอย กราฟที่ปรากฏออกมาจะสามารถระบุชนิดของหินบะซอลต์และหินแปร  

เครื ่องมือขั ้นสูง Fourier Transform Infrared Spectrometer (FTIR) 
เป็นเครื่องมือที่ใช้รังสีอินฟราเรดในการตรวจสอบรูปแบบพันธะของอะตอมที่จับตัวกันภายในแร่ 
ข้อมูลปรากฏออกมาจะเป็นรูปแบบของกราฟเส้น จะน าไปเปรียบเทียบกับฐานข้อมูลในคอมพิวเตอร์ 
เพื่อระบุชนิดของพันธะได้ มักใช้ส าหรับตรวจสอบชนิดของอัญมณีและรูปแบบการปรับปรุงคุณภาพ
พลอย เช่น พลอยดิบหรือพลอยเผา  

เครื ่องมือขั ้นสูง Energy Dispersive X-Ray Fluorescence (EDXRF) 
เป็นเครื่องมือที่อาศัยการท างานของรังสีเอกซ์ที่ท าปฏิกิริยากับแร่ธาตุในเนื้อพลอย สามารถระบุ
องค์ประกอบของแร่ธาตุพร้อมทั้งบอกปริมาณ ที่สามารถช่วยระบุแหล่งก าเนิดของพลอยได้  

เครื่องมือขั้นสูง Laser Induced Breakdown Spectroscopy (LIBS) มี
ความสามารถในการระบุชนิดของแร่ในอย่างเฉพาะเจาะจงแต่จะท าลายเนื้อของพลอยลงไป ส่วนใหญ่
จะใช้ในการตรวจสอบทับทิมและแซปไฟร์ที่ปรับปรุงคุณภาพ โดยการใส่สารเบริลเลียม หรือที่เรียกว่า 
การเผาใหม่ ปริมาณของธาตุเบริลเลียมเพียงเล็กน้อยสามารถท าให้พลอยมีสีเข้มขึ้น ในการตรวจสอบ
โดยใช้เครื่อง LIBS จึงจ าเป็นต้องเจาะเข้าไปในเนื้อของพลอย และจะเกิดเป็นต าหนิขนาดเล็กบนผิว
พลอย ซึ่งส่วนใหญ่นักอัญมณีวิทยามักจะเลือกพื้นที่บริเวณขอบของพลอย (girdle) เพราะเมื่อน าไป
ขึ้นตัวเรือนแล้วจะมองไม่เห็นต าหนิที่เกิดจากการตรวจสอบนี้   

กล่าวโดยสรุปเครื่องมือระดับขั้นพ้ืนฐานสามารถระบุข้อมูลในเบื้องต้นใน
ระบบเมตริกอย่างตัวเลขได้แม่นย า ในส่วนของเครื่องมือขั้นสูงที่มีความสามารถที่จะตรวจสอบข้อมูล
รายละเอียดเกี่ยวกับปริมาณธาตุ และการดูดกลืนแสงของแร่ธาตุ เป็นส่วนของข้อมูลที่ให้ข้อมูลใน
ระดับที่ลึกและกว้างกว่าข้อมูลจากการสังเกตด้วยตาเปล่าของนักอัญมณีวิทยา เพราะฉะนั้นข้อมูลที่
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ได้มาจากการวิเคราะห์ด้วยเครื่องมือขั้นสูงจึงเป็นข้อมูลเฉพาะส าหรับตัวอย่างอัญมณีแต่ละเม็ดมาก
ยิ ่งขึ ้น ข้อมูลส่วนใหญ่จะแสดงผลในรูปแบบของกราฟพร้อมระบุตัวเลข ข้อมูลที ่ได้ออกมาจาก
เครื่องมือทางวิทยาศาสตร์และบันทึกออกมา จะถูกน าไปเก็บไว้เป็นฐานข้อมูลของห้องปฏิบัติการ 
หลังจากนั้นนักอัญมณีวิทยาจะวิเคราะห์ตามข้อมูลทั้งจากเครื่องมือทั้งสองชุด ประกอบรวมกันและ
แปลผลในที่สุด ซึ่งในขั้นตอนการสรุปผล อาจจะเป็นการสรุปผลร่วมกันระหว่างนักอัญมณีวิทยา
ทั้งหลายในห้องปฏิบัติการอัญมณีและเครื่องมือทางวิทยาศาสตร์ 

 
3.4 การไหลเวียนของตัวอย่างอัญมณีในห้องปฏิบัติการอัญมณี    

 
เมื่อข้อมูลของอัญมณีเข้าสู่ระบบของห้องปฏิบัติการอัญมณีจะมีเลขประจ าตัวอย่าง   

อัญมณี (barcode) และเจ้าหน้าที่ในพื้นที่ส่วนแรกจะพิมพ์สติ๊กเกอร์ที่มีบาร์โค้ดติดไว้ที ่กระดาษ
ด้านหน้าซองพลาสติกซิปล็อค การน าพลอยไปตรวจสอบในแต่ละพ้ืนที่จะต้องท าการแจกจ่ายสู่นักอัญ
มณีวิทยา โดยจะมีผู้ที่ควบคุมการแจกจ่ายนี้เพียงคนเดียวเท่านั้น กล่าวคือ เมื่อตัวอย่างอัญมณีเข้ามาสู่
พื้นที่ส่วนที่สองแล้ว   ผู้แจกจ่ายจะท าหน้าที่ส่งตัวอย่างอัญมณีไปตามขั้นตอน ซึ่งมีขั้นตอนดังนี้ ชั่ง
น ้าหนัก วัดขนาด ถ่ายรูป ตรวจสอบด้วยกล้องจุลทรรศน์ และตรวจสอบด้วยเครื่องมือขั้นสูง อัญมณี
ทุกชิ้นจะถูกทดสอบตามขั้นตอนข้างต้นเหมือนกันทุกชิ้น และเมื่อทดสอบเสร็จแล้วจะต้องส่งตัวอย่าง
คืนสู ่ผ ู ้ควบคุมก่อนที ่ต ัวอย่างจะถูกส่งต่อในขั ้นตอนถัดไป ว ิธ ีการแจกจ่ายของผู ้ควบคุมใน
ห้องปฏิบัติการอัญมณีคือ การสแกนบาร์โค้ดจากสติ๊กเกอร์ที่ติดไว้ที่กระดาษด้านหน้าซองพลาสติกซิป
ล็อคเข้าในระบบปฏิบัติการของห้องปฏิบัติการอัญมณี ส่งไปยังชื่อของนักอัญมณีวิทยาที่จะเป็นผู้ท า
การตรวจสอบในขั้นตอนต่าง ๆ เพราะฉะนั้นการไหลเวียนของพลอยในห้องปฏิบัติการอัญมณีจะมีการ
ดูแลด้วยระบบดิจิทัลที่เชื่อมโยงนักอัญมณีวิทยาทุกคนในห้องปฏิบัติการอัญมณีไว้ด้วยกัน สามารถ
ตรวจสอบได้ว่า ตัวอย่างอัญมณีก าลังถูกทดสอบด้วยเครื ่องมืออะไรและใครเป็นผู ้ตรวจสอบ ณ 
ช่วงเวลาใด ตลอดจนตัวอย่างอัญมณีใช้เวลาอยู่ในห้องปฏิบัติการอัญมณีนานเท่าไหร่ ข้อมูลชุดนี้จะถูก
ใช้ส าหรับการวิเคราะห์ และติดตามพลอยแต่ละเม็ดหากว่าขั้นตอนใดมีปัญหาจะได้แก้ไขได้ แต่ใน
ขณะเดียวกันข้อมูลชิ้นนี้ก็อาจมีไว้ประเมินผลงานของนักอัญมณีวิทยาด้วยเช่นกัน 

เมื่อตรวจสอบแล้วพบว่าตัวอย่างอัญมณีเป็นทับทิมหรือแซปไฟร์ธรรมชาติแล้ว ใน
ขั้นตอนถัดไป คือการตรวจสอบการปรับปรุงคุณภาพ ซึ่งจะใช้วิธีการตรวจสอบสองส่วนคือ ส่วนแรก
คือการตรวจสอบลักษณะมลทินแร่ภายในเนื้อพลอย และสองตรวจสอบด้วยเครื่องมือขั้นสูง คือ เครื่อง 
FTIR เครื่อง UV-VIS-NIR และเครื่อง EDXRF 
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3.4.1 กระบวนการวิเคราะห์ 
การวิเคราะห์ข้อมูลเพื่อการระบุแหล่งที่มาในพลอยทับทิมและแซปไฟร์ถือเป็น

สากล เป็นการระบุบ่งชี้จากการสังเกตและเก็บข้อมูลสองส่วน ส่วนแรกคือ การสังเกตลักษณะมลทิน
ภายใน และสองการใช้เครื่องขั้นสูงได้แก่ เครื่อง FTIR เครื่อง UV-VIS-NIR และเครื่อง EDXRF  

3.4.1.1 การสังเกตคุณสมบัติทางกายภาพ คือ การสังเกตคุณลักษณะมลทิน
ภายในตัวอย่างอัญมณี เครื่องมือที่เข้ามาช่วยนักอัญมณีวิทยาในการตรวจสอบในขั้นตอนนี้ได้แก่ 
กล้องจุลทรรศน์ ที่มีไฟส่องจากด้านล่าง และจะใช้ร่วมกับไฟเบอร์ออปติก เพื่อที่จะใช้ส่องกราดได้ทั่ว
ตัวอย่างอัญมณี รวมไปถึงลักษณะของแร่ที่อยู่ภายในบางชนิดจะสะท้อนไฟจากไฟเบอร์ออปติกด้วย 
และท าให้สามารถสังเกตรูปร่างของผลึกแร่ ท าให้สามารถระบุได้ว่าเป็นแร่มลทินภายในชนิดได้ นักอัญ
มณีวิทยาอาจจะใช้ที่คีบพลอยที่ติดอยู่กับกล้องจุลทรรศน์หรือใช้มือข้างที่ถนัดคีบพลอยด้วยที่คีบ
พลอย แล้วน าไปวางไว้กึ่งกลางช่องรับวัตถุของกล้องจุลทรรศน์ และมือข้างที่ไม่ถนัดจะใช้ส าหรับจับ
ไฟเบอร์ออปติก มือทั้งสองข้างของนักอัญมณีวิทยาจะท าหน้าที่คู่ขนานกันไป เป็นไปเพื่อที่จะสังเกต
ลักษณะมลทินภายนอกและมลทินภายใน และช่วยให้นักอัญมณีวิทยาสามารถระบุแหล่งก าเนิดได้  

ผู้เขียนขอยกตัวอย่าง แร่มลทินภายในที่พบได้ในทับทิมจากประเทศไทย
คือ มลทินแผ่นฟิล์ม และแร่มลทินภายในที่พบได้ในทับทิมจากประเทศโมซัมบิก ได้แก่ แร่ไมก้า  แร่
แอมฟิโบต์ มลทินเส้นไหม มลทินเส้นเข็ม เพื่อตรวจสอบแร่มลทินเหล่านี้นักอัญมณีต้องใช้ไฟเบอร์    
ออปติกช่วยให้การส่องส ารวจเข้าไปในเนื้อพลอย จึงจะเห็นการสะท้อนสีรุ้ง เป็นลักษณะของมลทิน ใน
ขณะเดียวกันนี้ นักอัญมณีวิทยาจะตรวจสอบรูปร่างรูปทรงของแร่มลทินภายในทับทิมเพ่ือที่จะระบุถึง
ชนิดการปรับปรุงคุณภาพของพลอยได้อีกด้วย แร่มลทินภายในตัวอย่างอัญมณีส่วนใหญ่เป็นแร่
เนื้ออ่อนมีจุดหลอมเหลวต ่ากว่าพลอยทับทิม จึงท าให้เมื่อโดนความร้อนสูงแล้ว รูปร่างภายนอกจะ
เปลี่ยนแปลงไป คือ จะเกิดการละลายบริเวณผิวของมลทิน ซึ่งสามารถสังเกตได้จากการใช้ไฟเบอร์    
ออปติกส่องเข้าไปในเนื้อพลอยเช่นเดียวกัน เพราะฉะนั้นแล้วในขั้นตอนการส ารวจสังเกตลักษณะ
มลทินภายในเนื้อพลอยเป็นส่วนที่สามารถระบุประเภทการปรับปรุงคุณภาพและแหล่งที่มาของพลอย
ในเบื้องต้นได้ (ภาพท่ี 3.3) 
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ภาพที่ 3.3  
ลักษณะมลทินแร่ไมก้าและแผ่นฟิล์มล้อมรอบ 

 
หมายเหตุ. จาก 
https://www.lotusgemology.com/index.php/library/inclusiongallery?filter%5Bgemtype
%5D=Natural+Ruby&filter%5Borigin%5D=Mozambique&filter%5Benhancement%5D=N
one+Detected+%28None%29&filter%5Bsearch%5D=thin+film 

การตรวจสอบในส่วนที่สองที่ให้รายละเอียดระดับที่ลึกลงไปในเนื้อพลอย
นั้นจะช่วยประกอบการระบุบ่งชี้แหล่งก าเนิดได้ดีมากยิ่งขึ ้น จากประสบการณ์ของผู้เขียน และ         
ลี่ เพื่อนนักอัญมณีวิทยาที่มีประสบการณ์กว่า 10 ปีในห้องปฏิบัติการอัญมณี นั้นมีความเห็นตรงกัน
กับ ที ่GIA กล่าวได้ว่า “ที่ GIA การประกอบรวมกันของข้อมูลจากลักษณะมลทินแร่ภายในและข้อมูล
เกี่ยวกับธาตุร่องรอยนั้นเพียงพอต่อการระบุแหล่งก าเนิดของอัญมณีได้” (Groat et al 2019 p.518) 
หากมลทินภายในทับทิมจากสองแหล่งมีความคล้ายกันมาก จนแยกไม่ได้ เพราะฉะนั้นเครื่องมือขั้นสูง
จึงมีบทบาทในการช่วยเสริมการตัดสินใจของนักอัญมณีวิทยาเพ่ือที่จะระบุแหล่งที่มาของพลอย   

3.4.1.2 การตรวจสอบคุณสมบัติทางแสง 
การตรวจสอบในส่วนที่สอง คือการเก็บรวบรวมข้อมูลคุณสมบัติทางแสง 

ได้แก่ การตรวจสอบคุณสมบัติทางแสง ธาตุร่องรอย ซึ่งเป็นวิธีการตรวจวัดด้วย spectroscopic ทั้ง
รวดเร็ว ไม่ท าลายตัวอย่าง และให้ข้อมูลที่มีประโยชน์ที่จะช่วยชี้ทางส าหรับนักอัญมณี วิทยาในการ
ระบุแหล่งก าเนิดพลอยได้ (Groat et al 2019, p.519) ขั้นตอนการเก็บข้อมูลจากเครื่องมือขั้นสูงที่มัก
ใช้ประกอบการระบุบ่งชี้แหล่งก าเนิดอัญมณี คือ EDXRF และ UV-VIS-NIR  ตรวจสอบประเภทการ
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ปรับปรุงคุณภาพและจะใช้ผลทดสอบจากเครื่อง FTIR ร่วมด้วย ซึ่งการทดสอบตัวอย่างอัญมณีด้วย
เครื่องมือขั้นสูง นักอัญมณีวิทยาจะต้องท าความสะอาดตัวอย่างอัญมณีด้วยผ้าเช็ดพลอยหรือบางครั้ง
ใช้แอลกอฮอล์เช็ดเพื่อก าจัดคราบไขมันหรือสิ่งสกปรกอื่น ๆ ที่อาจจะติดตามนิ้วมือ ขั้นตอนนี้จะใช้ที่
คีบพลอยในการน าพลอยวางบนแท่นวางวัตถุในเครื่องมือทุกชนิด  

 ผลการทดสอบจากเครื่องมือขั้นสูงจะปรากฏออกมาในรูปแบบของ
กราฟที่ระบุช่วงคลื่นที่มีการดูดกลืนแสง โดยนักอัญมณีจะน ากราฟที่ได้ไปเปรียบเทียบกับกราฟที่มีอยู่
ในฐานข้อมูลของห้องปฏิบัติการซึ่งเป็นชุดข้อมูลที่ถูกรวบรวมโดยการศึกษาของนักอัญมณี วิทยาใน
ห้องปฏิบัติการอัญมณีและจากบทความวิชาการจากนิตยสารต่าง ๆ ที่น่าเชื่อถืออย่างเช่น นิตยสาร 
Gem & Gemology, Gem-A, Journal of Gemology ข้อดีประการส าคัญของการทดสอบด้วย
เครื่องมือทั้งสองส่วนคือ สามารถท าซ ้าได้หลายครั้งเพราะเป็นวิธีการทดสอบที่ไม่ท าลายตัวอย่างอัญ
มณี  

 
ภาพที่ 3.4   
กราฟสามเหลี่ยมเปรียบเทียบปริมาณธาตุร่องรอยสามชนิด  

 
 
 
 
 
 
 
 
 

หมายเหตุ. จาก A Review of Analytical Methods Used In Geographic Origin 
Determination Of Gemstones by Lee A. Groat et al., 2019, Gem & Gemology, 55(4), 
p.527 
 

ข้อมูลจากกราฟข้างต้นสามารถบ่งชี้ได้จากการทดสอบด้วยเครื่องมือขั้น
สูง EDXRF ที่ระบุถึงปริมาณความเข้มข้นของธาตุร่องรอยสามชนิดที่มีปริมาณความเข้มข้นแตกต่าง
กันไปในแต่ละแหล่งจากกราฟสามเหลี่ยมรูป A ที่เปรียบเทียบปริมาณธาตุร่องรอยสามชนิดได้แก่  
วาเนเดียม(Vanadium) เหล็ก (Fe) แกลเลียม (Ga) ของทับทิมธรรมชาติจากแหล่งต่าง ๆ ใน และ

Ref. code: 25656208030590WCB



50 

 

กราฟ B หน่วย คือ เปรียบเทียบปริมาณธาตุร่องรอยในทับทิมธรรมชาติและทับทิมสังเคราะห์ 
(synthetic ruby) จากกราฟท้ังสองเป็นการบ่งชี้ถึงปริมาณธาตุร่องรอยในทับทิมจากแหล่งก าเนิดทาง
ธรณีวิทยาแต่ละแห่งทั่วโลกและน ามาเปรียบเทียบกัน พวกเขาพบว่า ทับทิมจากแหล่งหินบะซอลต์
หรือบะซอลติก จากประเทศไทยและประเทศกัมพูชา ความเข้มข้นของธาตุเหล็กสูงมาก และมีปริมาณ
ความเข้มข้นของวาเนเดียมและแกลเลียมน้อย ในขณะที่ทับทิมที่มีหินอ่อนเป็นหินต้นก าเนิด จาก
ประเทศอัฟกานิสถาน เมียร์มาร์ เนปาล และจีน มีปริมาณความเข้นข้นของ วาเนดียมสูง และปริมาณ
ความเข้นข้นแกลเลียมและวาเนเดียมน้อย   

 การวิเคราะห์โดยการเปรียบเทียบข้อมูลจากตัวอย่างอัญมณีฐานข้อมูล
ของห้องปฏิบัติการเทียบได้กับการท าข้อสอบแบบตัดตัวเลือก กล่าวคือ นักอัญมณีวิทยาจะแยกพลอย
ออกตามหินต้นก าเนิดอย่างกว้างที่สุดคือ หินบะซอล์ และหินแปร ซึ่งเป็นการจ ากัดแหล่งพลอยในโลก
ให้แคบลง หลังจากนั้นจะใช้ข้อมูลจากการตรวจสอบปริมาณความเข้มข้นของธาตุร่องรอยที่ได้จาก
เครื่องมือขั้นสูงอย่าง EDXRF เพ่ือเปรียบเทียบเฉพาะทับทิมที่มีแหล่งก าเนิดเฉพาะในกลุ่มหินบะซอลต์
หรือหินแปร จากนั้นในขั้นตอนสุดท้ายนักอัญมณีวิทยาจะน าข้อมูลทั้งสามส่วมมาประกอบรวมกันเพ่ือ
ระบุชี้ถึงแหล่งก าเนิดทับทิมหรือแซปไฟร์ในที่สุด  

กล่าวโดยสรุปการระบุแหล่งก าเนิดพลอยเป็นการยืนยันถึงคุณสมบั ติ
ของอัญมณี คือ ความหายาก ซึ่งในปัจจุบันแหล่งพลอยหลายแห่งจากท่ัวโลกนั้นมีการค้นพบใหม่ในแต่
ละทศวรรษ (ดูเพ่ิมเติมใน Vertriest et.al 2019) และพ้ืนที่แหล่งพลอยใดที่ปิดร้างหรือว่าไม่มีการขุด
ค้นอีกแล้ว จะถือว่าอัญมณีหรือทับทิมและแซปไฟร์เหล่านั ้นเป็นทับทิมและแซปไฟร์ที ่หายาก 
เพราะฉะนั้นแล้วบทบาทของนักอัญมณีวิทยาในห้องปฏิบัติการจึงเป็นส่วนส าคัญของกลไกราคาพลอย
ในตลาดการค้าทับทิมและแซปไฟร์  

3.4.2 การได้มาซึ่ง “สีพิเศษ” 
การตรวจสอบ “สี” ของพลอยอย่างละเอียด ในห้องปฏิบัติการอัญมณีเป็นการ

สร้างความเห็นร่วมกันของนักอัญมณีในห้องปฏิบัติการ การพิจารณาคุณสมบัติของสีพลอยต้องดู
องค์ประกอบ 3 อย่างด้วยกัน คือ สีหลัก ความเข้มสี และโทนสี ตามล าดับ การระบุสีจะต้องดูสีภายใต้
แสงไฟเดย์ไลท์หรือแสงสีขาว เพ่ือที่จะได้สีที่มีความแม่นย ามากที่สุด แต่ในท้ายที่สุดแล้ว การประเมิน
ทั้งสามองค์ประกอบเป็นการประเมินด้วยนัยน์ตาของมนุษย์เท่านั้น แต่ละห้องปฏิบัติการจะมีชุดสี
พลอยมาตรฐาน หรือ บางครั้งเรียกว่า สีมาตรฐาน ไว้ส าหรับเปรียบเทียบ โดยชุดสีพลอยที่ว่านี้ คือ 
พลอยที่ห้องปฏิบัติการต่าง ๆ ซื้อเก็บไว้ เพื่อท าเป็นชุดสีต้นฉบับไว้ใช้ส าหรับเทียบกับพลอยที่ต้อง
ตรวจสอบ เพราะฉะนั้นสี ที่ถูกระบุว่ามีลักษณะพิเศษจากสีอ่ืน ๆ ก็ถูกอ่านด้วยสายตาของมนุษย์และ
ร่วมกันลงความเห็นส่วนตัวของชุมชนนักอัญมณีวิทยาในห้องปฏิบัติการนั้น ๆ   
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สีของพลอย จะมีสีที่เรียกว่า “สีพิเศษ” และเมื่อพลอยถูกระบุพร้อมกับสีพิเศษ
จะท าให้พลอยมีราคาเพิ่มขึ้น สีพิเศษส าหรับทับทิมและแซปไฟร์มีค าเรียกพิเศษและเป็นที่ยอมรับ        
มีรากฐานมาจากสีทับทิมของเมียนมา ที่มีสีแดงสด ซึ่งเป็นลักษณะที่โดดเด่นของทับทิมเมียนมา      
เมื่อการค้นพบทับทิมจากแหล่งอ่ืน ๆ ที่มีสีแดงสดคล้ายกันเช่นกัน จะถูกประเมินและพิจารณา ให้ระบุ
สีพิเศษลงในใบประกาศนียบัตรเพิ่ม สีที่ถูกระบุเป็นค าเฉพาะส าหรับทับทิมคือ “Pigeon Blood” สี
แดงเลือดนก และสีพิเศษส าหรับแซปไฟร์สีน ้าเงิน ได้แก่ “Royal Blue” สีน ้าเงินเข้มเนื้อก ามะหยี่ 
และ “Cornflower Blue” สีน ้าเงินสด การตรวจสอบสีพิเศษในแต่ละห้องปฏิบัติการนั้นมีขั้นตอนที่
แตกต่างกันออกไป  

ดังนั้นแล้วการระบุสีพิเศษ คือการดึงเอาลักษณะความเป็นอัตวิสัยของพลอยให้
กลายเป็นวัตถุวิสัยของนักอัญมณีวิทยา โดยการระบุลายลักษณ์อักษร เพราะฉะนั้นแล้วชุดมาตรฐานที่
มีการสร้างมาตรฐานในเบื้องหลัง โดยกลุ่มนักอัญมณีวิทยาร่วมกันรวบรวมข้อมูลคุณสมบัติของพลอย 
และประมวลผลออกมาในรูปแบบของวัตถุ อย่างใบรับรองประกาศนียบัตร ดังนั ้นมูลค่าของ
ห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีเป็นการน าชุดมาตรฐานมาประกอบรวมกันเป็นชุด “คุณสมบัติที่ถูก
มัดรวมกัน” (Keane, 2003) โดยแนวคิดเรื่อง “ชุดคุณสมบัติ” (bunding) ของเว็บบ์ คีน (Webb 
Keane) นั้นได้พัฒนามาจากแนวทางสัญศาสตร์ของชาร์ลส์ แซนเดอร์ส เพิร์ซ  (Charles Sanders 
Peirce) ในการท าความเข้าใจบทบาทของประสบการณ์ท่ีเชื่อมโยงกับวัตถุสภาวะในกระบวนผลิตสร้าง
ความหมาย (signification) (พรรณราย โอสถาภิรัตน์, 2564) เป็นกรอบมโนทัศน์การศึกษาที่เสนอให้
มองถึงกระบวนการที่ชุดของคุณสมบัติเชิงวัตถุเชื ่อมโยงกับระบบคุณค่าทางสังคม สุดท้ายเมื่อเรา
พิจารณาถึงกระบวนการสร้างความหมายของนักอัญมณีวิทยาในห้องปฏิบัติการ พบว่าชุดคุณสมบัติ
ของพลอยไม่สามารถอยู่ได้อย่างโดดเดี่ยว ต้องพิจารณาทั้งคุณสมบัติทางกายภาพ สี ประกาย รูปทรง 
ประกอบรวมกับประสบการณ์ร่วมกันที่คนมีร่วมกับพลอย หรือที่เรียกว่า ประสบสัญญะ  

ปฏิบัติการในห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี จึงเป็นกระบวนแปลความของ
นักอัญมณีวิทยา โดยจะอ่านสัญลักษณ์ที่ได้ออกมาจากเครื่องมือซึ่งอาจจะออกมาในรูปแบบของกราฟ
หรือตัวเลขท่ีบอกปริมาณแร่ธาตุ เมื่อน าไปเทียบกับฐานข้อมูลที่มีอยู่แล้ว นักอัญมณีวิทยาจะตัดสินใจ
ที่จะชี้เฉพาะว่าเป็นพลอยชนิดใดมาจากแหล่งไหน ในกระบวนการสุดท้ายของการตรวจสอบนัก     
อัญมณีวิทยาไม่ได้มีการตีความเพียงคนเดียว แต่น าข้อมูลการศึกษาการส ารวจตรวจสอบไปปรึกษา
แลกเปลี่ยน ทบทวนและตรวจสอบอีกครั้งร่วมกับนักอัญมณีวิทยาคนอื่น ๆ ในห้องปฏิบัติการอัญมณี 
อย่างถึงที่สุดแล้วปฏิบัติการของนักอัญมณีวิทยาจึงเป็นหนึ่งในกระบวนการสร้างชุดความหมาย เช่น 
ความแท้และเทียม  และเมื่อออกไปสู่พื ้นที่ตลาดกระบวนการเหล่านั้นสะท้อนถึ งทั้งระบบมูลค่า
ของอัญมณีและราคาของพลอยที่ผู้คนในตลาดอัญมณียอมรับ 
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3.5 ห้องปฏิบัติการอัญมณีและชุดมาตรฐานที่แตกต่าง 
 

เพ่ือที่จะชี้ให้เห็นความแตกต่างของห้องปฏิบัติการอัญมณีที่มีชุดมาตรฐานที่แตกต่างกัน
ในการใช้ประเมินคุณสมบัต ิทางส ีและแสงอัญมณี จากการที ่ผ ู ้ เข ียนเคย เป็นส่วนหนึ ่งของ
ห้องปฏิบัติการอัญมณี ในฐานะของนักอัญมณีวิทยา จึงเลือกห้องปฏิบัติการอัญมณีในตลาดอัญมณี   
สีลมสองแห่ง   
 

3.5.1 ห้องปฏิบัติการอัญมณี Wiseman Gemological Laboratory, WGL (นาม
สมมติ) 

ห้องปฏิบัติการอัญมณี WGL เป็นส่วนหนึ่งของสถาบันอัญมณีศาสตร์แห่งหนึ่งใน
ประเทศไทยและปัจจุบันมีสาขาย่อยอยู่ในเมืองแห่งหนึ่ง ประเทศจีน ภายใต้การควบคุมและบริหาร
โดยชาวไทย ที่มีประสบการณ์ในวงการอัญมณีในประเทศไทยมากว่า 50 ปี นักอัญมณีวิทยาใน
ห้องปฏิบัติการแห่งนี ้มีสองระดับ คือ นักอัญมณีวิทยาปฏิบัติการ และนักอัญมณีวิทยาอาวุโส 
ห้องปฏิบัติการแห่งนี ้ ได้อ้างมาตรฐานของสถาบัน GIT ที ่ออกนโยบายการเปิดเผยข้อมูลของ
ห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี (กระทรวงพาณิชย์, 2564) ส าหรับมาตรฐานการระบุลักษณะสีพิเศษ 
โดยใช ้ว ิธ ีการเปร ียบเท ียบระหว ่างต ัวอย ่างท ับท ิมและแซปไฟ ร ์  ก ับ ช ุดส ีมาตรฐานของ
ห้องปฏิบัติการอัญมณี ซึ่งเป็นมาตรฐานที่คล้ายคลึงกับมาตรฐานของ GIT ที่ระบุวิธีการทดสอบไว้
อย่างชัดเจน (ดูเพิ่มเติมใน กระทรวงพาณิชย์, 2565) ทับทิมและแซปไฟร์ถูกเรียงอยู่ในกล่องทรง
สี่เหลี่ยมผืนผ้า มีทับทิมหรือแซปไฟร์เรียงแถวตอนหนึ่งจ านวน 5 เม็ด (ภาพท่ี 3.5) การระบุลักษณะสี
พิเศษส าหรับห้องปฏิบัติการแห่งนี้ต้องเป็นการยื่นขอตรวจสอบเพิ่มเติม นอกเหนือจากการตรวจสอบ
ชนิดและแหล่งก าเนิดของพลอยเพิ่มเติมมาเท่านั้น หากผู้ส่งหรือลูกค้าไม่มีความประสงค์ที่จะให้ระบุ 
ตัวอย่างทับทิมหรือแซปไฟร์เม็ดนั้นจะไม่ถูกน าไปเปรียบเทียบกับชุดสีมาตรฐานของห้องปฏิบัติการ  
อัญมณี โดยในตัวอย่าง สีพิเศษอย่างสีแดงเลือดนกจะถูกเทียบกับสี vivid red ก่อนที่จะขอความเห็น
และตรวจสอบซ ้าของนักอัญมณีวิทยาภายในห้องปฏิบัติการมากกว่า 1 คน นักอัญมณีวิทยาที่สามารถ
ตรวจสอบสีได้จะต้องผ่านการอบรมการจัดล าดับสีของสถาบัน GIT ไม่ว่าจะเป็นสีธรรมดา หรือสีพิเศษ
จะถูกแบ่งออกสองระดับด้วยกัน กล่าวคือ การตรวจสอบสีนั้นจะถูกเทียบในลักษณะของ “ช่วงสี” 
มากกว่าที่จะต้องเหมือนกับสีในตัวอย่างอย่างตรงไปตรงมา  
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ภาพที่ 3.5  
วิธีการเปรียบเทียบสีพลอยกับชุดสีมาตรฐาน 

 

หมายเหต.ุ จาก คอรันดัม - การจัดระดับสีทับทิม ไพลิน และแซปไฟร์สีต่าง ๆ Corundum – colour 
grading of ruby, blue sapphire and fancy sapphires. โดย สถาบันวิจัยและพัฒนาอัญมณีและ
เครื่องประดับแห่งชาติ (องค์การมหาชน). (2565) 

 
ลี่ เป็นนักอัญมณีวิทยา ณ ปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีแห่งนี้ ลี่มีประสบการณ์

การท างานทั้งในร้านขายอัญมณีและเครื่องประดับ และประสบการณ์ในห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญ
มณีปัจจุบัน เมื่อนับรวมกันแล้วเธอมีประสบการณ์เกี่ยวกับการเป็นนักอัญมณีวิทยามากกว่า 10 ปีหาก
นับรวมตั้งแต่ช่วงแรกเริ่มเข้าสู่มหาวิทยาลัย เธอเป็นหนึ่งในผู้ฝึกสอนผู้เขียนเมื่อครั้งผู้เขียนเป็นนัก    
อัญมณีวิทยา เธอเล่าถึงบรรยากาศการท างานในห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีอย่างง่าย ๆ รวมถึง
อธิบายถึงข้ันตอนการแบ่งแยกทับทิมจากสองแหล่งที่มาคือระหว่างพลอยแดงสัญชาติไทย และพลอย
แดงสัญชาติโมซัมบิก ว่าเธอใช้เครื่องมืออย่างน้อยสองชนิดในการดูข้อมูล ซึ่งเครื่องมือขั้นสูงที่เธอใช้
เป็นประจ าคือเครื่อง UV-VIS-NIR และ EDXRF เธอจะตรวจสอบด้วยทั้งสองเครื่องมือตามล าดับ ซึ่ง
เครื่อง UV-VIS-NIR จะสามารถช่วยจ าแนกหินต้นก าเนิดของพลอยออกได้ คือ สามารถดูกราฟช่วง
คลื่นที่มีการดูดกลืนว่า เป็นพลอยจากแหล่งหินบะซอลติกหรือหินแปร จากนั้นเธอจะน ากราฟที่
แสดงผลมาเปรียบเทียบกับฐานข้อมูล 

Ref. code: 25656208030590WCB



54 

 

ส าหรับลี่ เธอเลือกที่จะใช้เครื่องมือขั้นพื้นฐานอย่าง กล้องจุลทรรศน์ เป็นอย่าง
แรก เพื่อดูลักษณะมลทินภายในพลอย หลังจากนั้นเธอจะน าพลอยเม็ดดังกล่าวไปตรวจสอบด้วย
เครื่องมือขั้นสูงอีกครั้ง เพื่อยืนยันสิ่งที่เธอสันนิษฐานไว้ในขั้นตอนแรก ส าหรับลี่แล้ว เธอถนัดที่จะ
สังเกตลักษณะของมลทินภายในเพ่ือที่จะจ าแนกแหล่งก าเนิดของพลอยมากกว่าการใช้เครื่องมือขั้นสูง 
เธอบอกว่า “แม้ว่าจะได้ข้อมูลจากเครื่องมือขั้นสูง แต่สุดท้ายแล้ว เจมโม1 ต้องเป็นคนตัดสินใจ” และ
ในบางครั ้งหากเธอไม่มั ่นใจในความคิดของตนเอง เธอจะเลือกปรึกษากับนักอัญมณี วิทยาที ่มี
ประสบการณ์มากกว่าเธอ 

3.5.2 ห้องปฏิบัติการอัญมณี Euro Gemological Laboratory, EGL (นามสมมติ) 
เป็นห้องปฏิบัติการอัญมณีที่มีผู้อ านวยการห้องปฏิบัติการเป็นนักอัญมณีวิทยา

ชาวสวิตเซอร์แลนด์ ขั้นตอนในการตรวจสอบส าหรับห้องปฏิบัติการแห่งนี้คือ อัญมณีที่เข้าสู่ระบบแล้ว
จะต้องตรวจสอบด้วยเครื่องขั้นสูงสามชนิดเป็นหลัก ได้แก่ เครื่อง FTIR เครื่อง UV-VIS-NIR และ 
เครื่อง EDXRF และการวิเคราะห์อัญมณีในห้องปฏิบัติการแห่งนี้จะได้รับการระบุแหล่งก าเนิดทุกชิ้น
และการปรับปรุงคุณภาพ ส าหรับการวิเคราะห์แหล่งที่มาและประเภทการปรับปรุงคุณภาพของ EGL 
วางอยู่บนพื้นของการลักษณะมลทินภายในร่วมกับคุณสมบัติทางแสงที่ได้จากการทดสอบด้วยเรื่อง 
FTIR และ UV-VIS-NIR เมื่อตัวอย่างทับทิมผ่านการทดสอบและระบุข้อมูลลงในฐานข้อมูลของ
ห้องปฏิบัติการแล้ว สิ่งที่นักอัญมณีวิทยาจะระบุลงในใบประกาศนียบัตรนั้นมีวิธีการระบุดังตารางที่ 
3.1 ซึ่งเป็นมาตรฐานของห้องปฏิบัติการเองมิได้อ้างอิงกับมาตรฐานของสถาบัน GIT เช่นเดียวกับ
ห้องปฏิบัติการ WGL  

การตรวจสอบคุณสมบัติทางสีของห้องปฏิบัติการแห่งนี้ยังมีมาตรฐานเป็นของ
ปฏิบัติการเอง กล่าวคือ Tier 1 – EGL pigeon blood พลอยทับทิมจะคุณสมบัติดังต่อไปนี้จึงจะ
ได้รับการระบุสี pigeon blood คือ ตัวอย่างทับทิมจะต้องมีปริมาณแร่ธาตุโครเมียมประมาณ 0.3-0.5 
เปอร์เซ็นต์ หรือสูงกว่านั้น และมีปริมาณธาตุเหล็กต ่ามากถึงปานกลาง ในขณะที่อัตราส่วนธาตุเหล็ก
และโครเมียมมากกว่า 1 เปอร์เซ็นต์ และเรืองแสงภายใต้แสงยูวีในระดับกลางถึงสูง ซึ่งครอบคลุมถึง
ทับทิมจากแหล่งก าเนิดในหินบะซอลติกและหินอ่อน และ Tier 2 – EGL pigeon blood จะต้องมี
การเรืองแสงน้อยมากถึงปานกลางภายใต้แสงยูวี (UV light 365nm)  

 
 
 

 
1 เจมโม เป็นชื่อย่อของค าว่า gemologist หมายถึงนักอัญมณีซึ่งเป็นผู้เชี่ยวชาญที่จบการศึกษามา
ทางอัญมณีวิทยา สามารถตรวจสอบคุณสมบัติอัญมณีด้วยวิธีการและเครื่องมือทางวิทยาศาสตร์ได้  
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ตารางท่ี 3.1  
แสดงการบ่งชี้ถึงการปรับปรุงคุณภาพท่ีจะระบุลงในใบรับรองประกาศนียบัตรลักษณะทางสีและแสง 
Indication (ข้อบ่งชี้)  Comment (รายละเอียด) 

No indication of treatment 
 

No gemological constraints (for instance no altered inclusions) 
are present that would indicate that a heat enhancement 
process was applied. (ไม่พบลักษณะทางอัญมณีภายในที่บ่งช้ีถึงการผ่าน
การปรับปรุงคุณภาพ) 

H  Enhanced by heat (ผ่านการปรับปรุงคุณภาพด้วยความร้อน) 
H (I) Enhanced by heat – residues insignificant (indication of very 

small residues within fissures only). (ผ่านการปรับปรุงคุณภาพด้วย
ความร้อนและพบสารตกค้างในรอยแตกปริมาณน้อยมาก) 

H(II) Enhanced by heat – minor residues are present (within fissures 
only). Clarity and/or color are enhanced by heat. Minor residues 
of glass-like materials are present in fissures. (ผ่านการปรับปรุง
คุณภาพด้วยความร้อน ความใสสะอาดและ/หรือสี ที ่ปรากฏผ่านการ
ปรับปรุงคุณภาพ พบสารตกค้างที่มีองค์ประกอบของแก้วในช่องว่างและ/
หรือ รอยแตกปริมาณน้อย) 

H(III) Transitional grade between H(I) and H(II) - Clarity and/or color 
are enhanced by heat. Residues of glass -like materials are 
present in cavities and/or in fissures. (ผ่านการปรับปรุงคุณภาพด้วย
ความร้อน ความใสสะอาดและ/หรือสี ที่ปรากฏผ่านการปรับปรุงคุณภาพ 
พบสารตกค้างที่มีองค์ประกอบของแก้วในช่องว่างและ/หรือ รอยแตก
ปริมาณปานกลาง) 

H(IIII) Enhanced by heat – significant and deep reaching residues 
present within fissures and cavities filled with lead glass (ผ่านการ
ปรับปรุงคุณภาพด้วยความร้อน พบสารตกค้างที่มีองค์ประกอบของแก้วใน
ช่องว่างและ/หรือ รอยแตกปริมาณมากและมีนัยส าคัญที่สง่ผลต่อเนื้อพลอย) 

H(BE)  Enhanced by heat and light elements (such as beryllium) (การ
ปรับปรุงคุณภาพด้วยความร้อนร่วมกับธาตุเบา Be) 
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3.5.3 ความแตกต่างทางวัตถุวิสัย 
จากการเปรียบเทียบปฏิบัติการของนักอัญมณีวิทยาระหว่างห้องปฏิบัติการอัญ

มณี EGL และ WGL ผู ้เขียนพบว่าปฏิบัติของห้องปฏิบัติการ EGL อ้างอิงตามมาตรฐานของ
ห้องปฏิบัติการอัญมณีเอง และมีการระบุถึงวิธีการประเมินคุณภาพผ่านมาตรฐานเดียวกันส าหรับ
ตัวอย่างอัญมณีทุกชนิดที่เข้ามาในระบบฐานข้อมูลของห้องปฏิบัติการแห่งนี้ จากการสังเกตระบบการ
ไหลเวียนของทั้งสองห้องปฏิบัติการอัญมณีไม่มีความแตกต่างกันมากนัก ทั้งสองห้องปฏิบัติการอัญมณี 
อาศัยข้อมูลจากการสังเกตด้วยนัยน์ตา ประกอบกับข้อมูลจากเครื่องมือเทคโนโลยีที่ช่วยกันตีความ
ออกมา แต่ทั้งนี้หากเป็นเรื่องของสีโดยเฉพาะสีพิเศษอย่างสีแดงเลือดนกแล้ว การจะได้มาซึ่งการ
ก ากับว่า pigeon blood กลับแตกต่างกันอย่างสิ้นเชิง โดย WGL ใช้การเทียบด้วยตาของนักอัญมณี
วิทยาที่ถูกฝึกมาโดยหลักสูตรเพิ่มเติม กับชุดสีมาตรฐานที่สถาบันกลางออกให้ และต้องใช้ผู้ทดสอบ
มากกว่า 1 ขึ ้นไป แต่ส าหรับ EGL กลับยังยึดถือเอาเครื ่องมือทางวิทยาศาสตร์เป็นที ่ตั ้ง และ           
ตั้งกฎเกณฑ์ผ่านการแบ่งด้วยความหนาแน่นของแร่ธาตุ และความสามารถในการสะท้อนแสง UV ของ
พลอย ซึ่งก็ไม่อาจสามารถบอกได้ว่า สีที่เกิดจากมาตรฐานที่แบ่งชัดเจนเช่นในห้องปฏิบัติการ EGL จะ
ตรงกับสีของห้องปฏิบัติการ WGL และเช่นเดียวกันในเรื่องของความงามที่มักจะเป็นอัตวิสัย ก็ไม่
สามารถบอกได้เช่นกันว่า การเทียบกันด้วยนัยน์ตาและการแบ่งอย่างชัดเจนนั้นชุดมาตรฐานใดสวย
กว่ากัน  

ทั้งนี้ การตรวจสอบพลอยโดยเฉพาะคุณสมบัติพื้นฐานของทั้งสองแห่งล้วนเป็น
กระบวนการเกิดจากชุดคุณสมบัติที่ถูกมัดรวมกัน (Keane, 2003) ซึ่งเป็นชุดคุณสมบัติของมนุษย์ที่
เป็นอัตวิสัย (ตาเปล่า) และชุดคุณสมบัติจากชุดมาตรฐานทับทิมและแซปไฟร์ที่จัดท าขึ้นด้วยมาตรฐาน
ห้องปฏิบัติการอัญมณี (ซึ ่งมาจากอัตวิสัยของมนุษย์ที ่สร้างขึ ้น) มูลค่าที ่ถูกบรรจุในใบรับรอง
ประกาศนียบัตรอัญมณีจึงเป็นการมัดรวมคุณสมบัติของพลอยที่วางอยู่บนอัตวิสัยของมนุษย์ผู้ออก
มาตรฐานที่ต้องใช้ภายในห้องปฏิบัติการอัญมณี ท าให้ในท้ายที่สุดแล้วเป็นความพยายามที่จะท าให้ทุก
อย่างกลายเป็นวัตถุวิสัย แต่เมื่อมีหลาย ๆ วัตถุวิสัยที่ไม่ตรงกันนั้น ซึ่งจะส่งผลต่อความน่าเชื่อถือของ
ห้องปฏิบัติการอัญมณีแต่ละแห่งด้วยเช่นกัน และในขณะเดียวกันก็เป็นการเปิดโอกาสให้ผู้ค้าและคน
อื่น ๆ ในตลาดพลอย มีทางเลือกมากยิ่งขึ ้น แม้พวกเขาจะไม่ใครที่สามารถรับรู ้เรื ่องราวภายใน
ห้องปฏิบัติการอัญมณี ไม่มีใครสามารถที ่จะรู ้ได้ว ่าพลอยแต่ละเม็ดต้องผ่านขั ้นตอนใดบ้าง 
ห้องปฏิบัติการอัญมณีใช้วิธีการเช่นใดในการตรวจสอบ แต่สิ่งที่พวกเขาท าได้คือ สังเกตลักษณะของ
พลอย ว่าหากมีลักษณะเช่นนี้ คล้ายคลึงกับที่เคยเอาไปตรวจในห้องปฏิบัติการอัญมณีแต่ละแห่ง และ
ได้ผลออกมาอย่างไร เมื่อพวกเขาอยากได้ใบรับรองประกาศนียบัตร ที่สามารถออกให้ได้ตามที่ตน
ต้องการนั้น พวกเขาก็จะรู้โดยอัตโนมัติว่าจะต้องเอาพลอยไปตรวจยังห้องปฏิบัติการอัญมณีแห่งใด ซึ่ง
จะเห็นได้ในหัวข้อ 3.6 ใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี: วัตถุเปลี่ยนเกม 
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3.5.4 ความน่าเชื่อถือของห้องปฏิบัติการในตลาดพลอย 
ในมุมมองของเมย์ ผู้ค้าพลอยทั้งในตลาดพลอยจันทบุรีและตลาดอัญมณีสีลม 

รวมถึงเธอมีลูกค้าที่เป็นนักสะสม ซึ่งมีวิธีการซื้อพลอยที่ต่างไปจากผู้ซื้อกลุ่มอื่น ๆ ส าหรับผู้ซื้อพลอย
พิเศษที่มีความหายาก (ปัจจุบันไม่มีการท าเหมืองแล้ว) สีพิเศษ สิ่งที่เป็นส่วนส าคัญคือ ใบรับรอง
ประกาศนียบัตรอัญมณีเป็นส่วนส าคัญในแง่ของการต่อรองในแต่ละครั้งเพราะว่า “หากใบเซอร์เก่า
เกิน 6 เดือน เราจะต้อง re cer ค่ะ” คือการน าอัญมณีชิ้นพิเศษไปตรวจสอบอีกครั้ง เพ่ือที่จะยืนยันถึง
คุณสมบัติคงเดิม ที่ไม่มีการเปลี่ยนแปลงอย่างเช่น การปรับปรุงคุณภาพ หรือการเปลี่ยนขนาดและ
น ้าหนักของพลอย สิ่งเหล่านี้มีผลต่อราคาโดยตรง ห้องปฏิบัติการอัญมณีที่เป็นที่นิยมส าหรับนักสะสม
พลอย ได้แก่ Gubelin SSEF และ AGL ห้องปฏิบัติการอัญมณีสองแห่งแรกเป็นห้องปฏิบัติการสัญชาติ
สวิตเซอร์แลนด์ และมีการก่อตั ้งมายาวกว่า 90 ปี ปีที ่ก่อตั ้งได้แก่ ค.ศ.1923 และ ค.ศ.1972 
ตามล าดับ ส่วนห้องปฏิบัติการแห่งที่สามเป็นห้องปฏิบัติการอัญมณีสัญชาติอเมริกา ซึ่งการจะส่ง
ตัวอย่างอัญมณีนั้นจะต้องส่งอัญมณีไปยังประเทศต้นก าเนิดของห้องปฏิบัติการอัญมณีเท่านั้น ส่วน
ส าคัญคือ ตัวอย่างอัญมณีทุกชิ้นเมื่อเข้าสู่ระบบของห้องปฏิบัติการอัญมณีแล้วจะถูกบันทึกลงในระบบ
ของห้องปฏิบัติการอัญมณีที่มีหมายเลขหรือรหัสตัวอักษรภาษาอังกฤษก ากับอยู่ด้วย ซึ่งผู้ที่มีใบรับรอง
ประกาศนียบัตรสามารถน ารหัสหรือหมายเลขตรวจสอบที่หน้าเว็บไซด์ของห้องปฏิบัติการอัญมณี 
นอกจากเรื่องของความเก่าแก่และสัญชาติของห้องปฏิบัติการอัญมณีแล้ว สิ่งที่มีส่วนเสริมให้เกิดความ
น่าเชื่อถือคือ ลายมือชื่อของนักอัญมณีวิทยาผู้เชี่ยวชาญและมีชื่อเสียงในวงการอัญมณีที่ปรากฏลงใน
ใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี 

ส าหรับห้องปฏิบัติการอัญมณีที ่ได้รับความนิยมในประเทศไทยส าหรับผู้ค้า     
อัญมณีในระดับกลาง-บน จะนิยมห้องปฏิบัติการอัญมณีสัญชาติสวิตเซอร์แลนด์และสัญชาติไทย
มากกว่า ห้องปฏิบัติการอัญมณีเหล่านี้ตั้งอยู่ในบริเวณย่านการค้าอัญมณีสีลม ท าให้มีความสะดวก
มากกว่าส าหรับผู้ค้าที่ต้องการใช้เวลาในการซื้อขายต่อรองราคาให้สั้นที่สุด เพราะฉะนั้นหากผู้ค้า
ต้องการใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมรีในช่วงเวลาที่สั้น นั่นหมายถึงเขาจะต้องเพิ่มเงินเพื่อที่จะได้
ใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณ ี
 
3.6 ใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี: วัตถุเปลี่ยนเกม 
 

ผู้เขียนสังเกตเห็นพลอยท่ีอยู่ในตู้กระจกของร้านค้าพลอยภายในอาคารจิวเวอรี่เทรดเซ็น
เตอร์ที่สีลม กรุงเทพฯ ระบุถึง “สีพิเศษ” และ “กระบวนการปรับปรุงคุณภาพ” ไว้อย่างชัดเจน พลอย
ที่ได้รับการประเมินจากห้องปฏิบัติการอัญมณีและมีใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี นอกจากช่วย
ยืนยันและสร้างความมั่นใจให้กับผู้ซื้อ ยังช่วยลดระยะเวลาในการด าเนินการซื้อขายลงได้มาก เพราะ

Ref. code: 25656208030590WCB



58 

 

การส่งพลอยตรวจสอบในห้องปฏิบัติการอัญมณีจะต้องใช้เวลาระยะเวลาตั้งแต่เร็วที่สุด 3 วันโดย
จะต้องเสียค่าใช้จ่ายเพ่ิม และหากเป็นระยะเวลาการรอใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณีสามารถนาน
ได้ถึง 3 เดือน เพราะฉะนั้นการมีใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณีจึงเข้ามาช่วยผู้ซื้อได้ เพราะผู้ซื้อไม่
จ าเป็นจะต้องคาดเดาว่าพลอยที่ต้องการจะซื้อนั้นมีลักษณะอย่างไร ในขณะเดียวกันก็ยังช่วยผู้ขายที่
สามารถใช้ในการต่อรองราคาได้อีกด้วย เพราะใบประกาศนียบัตรนั้นสามารถเปลี่ยนแปลงการซื้อขาย
ได้อย่างมีนัยส าคัญ 

จุดเริ ่มต้นของการออกใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี เกิดขึ้นเมื่อข้อมูลจากการ
ตรวจสอบถูกบันทึกลงในระบบคอมพิวเตอร์ของห้องปฏิบัติการในรูปแบบดิจิทัลแล้ว ข้อมูลเหล่านั้น
จะถูกบันทึกเก็บเอาไว้ในฐานข้อมูล ส่วนของข้อมูลที่จะปรากฏลงใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี 
(certificate) เป็นการบ่งบอกถึงลักษณะภายนอกอย่างละเอียดด้วยระบบเมตริกเช่นกัน แต่เป็นข้อมูล
ที่เป็นการสรุปผลการตรวจสอบลงบนกระดาษที่พิมพ์ออกมาจากเครื่องพิมพ์ พร้อมถูกเคลือบด้วย
พลาสติกบางแบบใส ให้ใบประกาศนียบัตรนั้นคงทนและไม่ถูกเปลี่ยนแปลงได้โดยง่าย รายละเอียดที่
ระบุอยู่บนหน้ากระดาษขนาด A4 พับครึ่งดังท่ีปรากฏในภาพ 3.6 เป็นตัวอย่างของใบประกาศนียบัตร
ทับทิมสองเม็ด ที่ผู้เขียนได้ขอถ่ายรูปมาจากพ่ีต๋อม ผู้ค้าพลอยในตลาดพลอยจันทบุรี  

 
ภาพที่ 3.6  
รูปภาพตัวอย่างใบประกาศอัญมณี  

 
หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน โดยได้รับอนุญาตเจ้าของพลอยแล้ว 
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ปฏิบัติการของนักอัญมณีวิทยา กล่าวได้ว่าเป็นการจ าแนกคุณสมบัติอัญมณีออกมาอย่าง
เป็นระเบียบ จากภาพที่ 3.6 เมื่อพิจารณาตามล าดับจากบนลงล่างโดยเริ่มต้นจากบนฝั่งซ้ายมือของ
หน้ากระดาษ เป็นการเรียงล าดับคุณสมบัติที ่ประกอบ รหัสประจ าตัวของอัญมณี วันที ่ท าออก
ใบรับรองประกาศนียบัตร รายละเอียด ชนิดพลอย น ้าหนักหน่วยกะรัต รูปร่าง สัดส่วน (กว้าง ยาว
และความหนา) การเจียระไน สีและคุณสมบัติสุดท้ายคือการปรับปรุงคุณภาพ คุณสมบัติเหล่านี้ล้วน
เป็นข้อมูลที ่วางอยู ่บนฐานความรู้ว ิทยาศาสตร์ที ่เกิดจากการสร้างชุดมาตรฐานหนึ่งขึ ้นมาผ่าน
กระบวนการในห้องปฏิบัติการ การจัดเรียงคุณสมบัติพลอยอย่างละเอียดบนใบรับรองประกาศนียบัตร
จึงเป็นการมัดรวมกันของชุดคุณสมบัติ ที่เรียกว่า “ชุดมาตรฐาน” เพราะในแต่ละห้องปฏิบัติการอัญ
มณีจะมีการสร้างชุดมาตรฐานไม่เหมือนกัน โดยเฉพาะอย่างยิ่งเมื่อการประเมินคุณสมบัติพลอยตั้งเป็น
การร่วมมือกันระหว่างมนุษย์และวัตถุสิ่งของอย่างเครื่องมือขั้นสูงและเครื่องมือขั้นพื้นฐาน และใน
ท้ายที่สุดจึงเป็นการแสดงความเห็นสรุปของนักอัญมณีวิทยาลงไป ในแง่นี้ใบรับรองประกาศนียบัตรจึง
มีบทบาทต่อการซื้อขายพลอยอย่างยิ่ง นอกจากท าหน้าที่ในการสร้างความมั่นใจให้กับลูกค้าแล้ว 
ในทางตรงกันข้ามการปรากฏตัวของใบรับรองประกาศนียบัตรได้พลิกโฉมหน้าและราคาของพลอย
อย่างสิ้นเชิง หรือเรียกว่ามีความสามารถในการปั่นป่วนตลาด  

อย่างที่ได้กล่าวไปในข้างต้นว่าใบรับรองประกาศนียบัตรมีหน้าที่ส าคัญในตลาดในการ
เป็นตัวกลางระหว่างผู้ค้าทั้งสองฝ่าย และเป็นตัวแปรที่เข้ามาเปลี่ยนสถานการณ์ระหว่างผู้ค้าอย่างที่จะ
สังเกตได้จากสถานการณ์ของผู้ค้าและคนเดินพลอยในตลาดพลอยจันทบุรีและตลาดอัญมณีสี ลม
เช่นกัน     

 
สถานการณ์ท่ี 1  
พ่ีต๋อม ขายพลอยไทยแดง ลูกค้าซื้อไปแล้ว เอาไปเซอ ออกมาเป็นพลอยโมซัมบิก ขอคืน 
จากเดิมมูลค่าพลอยชิ้นนี้คิดเป็นราคา สามหมื่นห้าพันบาท เมื่อใบประกาศนียบัตรระบุ
ผลที่ต่างไปจากค าพูดของผู้ค้าอย่างพ่ีต๋อม มูลค่าราคาพลอยแดงสัญชาติไทย กลับเหลือ
ศูนย์มูลค่าพลอยมันมีอยู่ กลายเป็นของไม่มีมูลค่าได้ และตลาดไม่เอา พลอยเพียงคนละ
แหล่ง ในเงื่อนไขของพ้ืนที่และเวลาบางช่วง ก่อให้เกิดมูลค่าที่ลดลงจนเหลือศูนย์  

พ่ีต๋อม (สัมภาษณ์, 19 พฤษภาคม 2566) 
   
 ในสถานการณ์ที่ 1 ของการซื้อขายพลอยข้างต้น มีการจ่ายเงินตกลงเรียบร้อยแล้ว แต่

เมื่อลูกค้าน าพลอยไปตรวจสอบที่ห้องปฏิบัติการ พร้อมกับระบุข้อมูลที่ไม่ตรงกันกับที่ผู้ขายบอก ผู้ซื้อ
จะน าพลอยมาคืนพร้อมกับยื่นใบแสดงข้อมูลจากห้องปฏิบัติการ จากที่ตกลงซื้อขายกันแล้วในความ
เข้าใจว่าเป็นพลอยแดงจากแหล่งประเทศไทย แต่เมื่อใบรับรองประกาศนียบัตรระบุแหล่งก าเนิด 
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“มาดากัสการ์” ผู้ค้าพลอยที่ซื้อไปแล้วจึงขอคืนเงินและพลอยผ่านการด าเนินการโดยคนเดินพลอย
ของพี่ต๋อม น้าแดงกล่าวเมื่อน าพลอยมาคืนให้กับพี่ต๋อมว่า “เงินมันไม่เยอะนะ ผมเลยรับผิดชอบได้” 
แต่สุดท้ายพี่ต๋อมก็คืนเงินให้น้าแดงอยู่ดี 

 
สถานการณ์ท่ี 2 
พี่ต๋อมขายพลอยพาราอิบ้า สีฟ้าอ่อน หากเทียบกับสีต้นแบบของพาราอิบ้า อาจจะไม่
นับว่าเป็นพลอยพาราอิบ้า หรือเมื่อเทียบกับพลอยพาราอิบ้าเม็ดอื่น อาจจะสีอ่อน
เกินไปหรือราคาต ่ากว่า เรียกว่า สู้เม็ดอ่ืนไม่ได้ แต่พ่ีต๋อมน าพาราอิบ้าเม็ดดังกล่าว ไปท า
การตรวจสอบที่ห้องแลปสัญชาติจีนแห่งหนึ่งในตึกจิวเวอรี่เทรด ซึ่งในใบประกาศระบุว่า 
เป็น “Paraiba Tourmaline” และเมื่อลูกค้าสิงคโปร์มาติดต่อซื้อขายกับพี่ต๋อม จึงได้
เสนอขายพลอยพาราอิบ้าไปได้ส าเร็จพร้อมกับใบประกาศ เมื่อเวลาผ่านไปไม่นานลูกค้า
คนเดินกลับมาถามหา พาราอิบ้า สีแบบเดียวกันกับที่เขาได้ซื้อไปก่อนหน้านี้มีอีกไหม พ่ี
ต๋อมก็บอกว่า ไม่มีแล้ว หาไม่ได้แล้ว  

พ่ีต๋อม (สัมภาษณ์, 19 พฤษภาคม 2566) 
 
 ในสถานการณ์ที่ 2 ท าให้เห็นสถานะของใบประกาศนียบัตรเป็นส่วนส าคัญในกลยุทธ์

ของผู้ค้าพลอย เพื่อใช้ในการเสนอขายได้เช่นกัน การระบุบ่งชี้จากห้องปฏิบัติการทางวิทยาศาสตร์
พร้อมทั้งระบุชื่อและลงนามโดยผู้เชี ่ยวชาญเป็นเหมือนดั่งพ่อค้าคนกลางระหว่างผู้ค้าทั้งสองฝ่าย
เช่นกัน ท าให้ทั้งสองมีความพึงพอใจและเป็นเครื่องประกันให้กับทั้งสองอีกด้วย แต่ทางตรงกันข้าม 
หากพลอยที่ไม่มีใบประกาศได้ดูซื้อขายไปแล้ว และเมื่อห้องปฏิบัติการระบุบ่งชี้แตกต่างไปจาก “ค า” 
ที่ผู้ค้าบอกมา ผู้ซื้อจะต้องคืนพลอยแก่ผู้ขายและผู้ขายจะคืนเงินกลับสู่มือของผู้ซื้อ ซึ่งธุรกรรมทางการ
เงินในส่วนนี้ คนเดินพลอยจะเป็นผู้จัดการให้ทั้งหมด ในกรณีที่มีเงินจ านวนมากซึ่งคนเดินพลอยไม่
สามารถรับผิดชอบได้ จะต้องมีการออกเช็คหรือจะต้องจ่ายเงินสดซึ่งขึ้นอยู่กับการตกลงของระหว่างคู่
ค้า 

ขั้นตอนของใบรับรองประกาศนียบัตรนี้ โดยปกติแล้วตามหน้าที่ของนักอัญมณีวิทยาจะ
ท าการตรวจชนิดของพลอย การปรับปรุงคุณภาพพลอย ขนาด และสี เช่น ในพลอยพาราอิบ้าของ     
พี่ต๋อม หากปกติแล้วการน าไปขอให้ห้องปฏิบัตการอัญมณีจะระบุว่า ทัวมาลีนธรรมชาติ (Blue 
Tournaline) ขนาด 10 กะรัต (ขนาดสมมติ) และมีสีฟ้าอ่อน แต่เมื่อพี่ต๋อมขอให้ตรวจสอบว่าเป็น     
ทัวรมาลีนพาราอิบ้าหรือไม่ ทางห้องปฏิบัติการอัญมณีจะต้องท าการตรวจสอบเพื ่อยืนยันว่า
เข้าเกณฑ์ทัวมารีนพาราอิบ้าตามที่พี่ต๋อมขอไว้จริง ๆ โดยพิจารณาจากแร่ธาตุทองแดงกับสังกะสีหาก
ถึงเกณฑ์ที่จะเป็นพาราอิบ้าได้ ทางห้องปฏิบัติการอัญมณีถึงจะยอมออกใบรับรองประกาศณียบัตรให้
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ตามที่พี่ต๋อมต้องการ นอกจากนี้แล้ว ผู้ค้าหรือผู้บริโภคยังสามารถขอให้ห้องปฏิบัติการตรวจ สอบ
เพิ่มเติมจากปกติได้อย่างเช่น การขอสีพิเศษ หรือ การขอให้ตรวจสอบอีกครั้งได้ด้วยเช่นกัน ซึ่งถือว่า
เป็นเรื่องปกติของห้องปฏิบัติการอัญมณีทุกแห่ง 

ห้องปฏิบัติการแต่ละแห่งในการออกใบรับรองประกาศนียบัตร จะต้องมีลายมือชื่อของ
นักอัญมณีวิทยาผู้เชี ่ยวชาญของห้องปฏิบัติก ากับไว้เสมอ โดยมากแล้วผู้เชี ่ยวชาญจะเป็นคนที่ มี
ประกาศนียบัตรอัญมณีวิทยาหรือเรียกว่ามีความเชี่ยวชาญเฉพาะทางอัญมณีวิทยา แร่วิทยา หรือ
ธรณีวิทยาในระดับดุษฎีบัณฑิต แต่ทั้งนี้ก็ขึ้นอยู่กับห้องปฏิบัติการอัญมณีว่าจะก ากับชื่อของบุคคล
ดังกล่าวไว้หรือไม่ แต่ปกติแล้วผู้คนในตลาดจะรู้ข้อมูลดังกล่าวจะรู้อยู่แล้วว่า ห้องปฏิบัติการอัญมณีแต่
ละแห่งนั้น มีสัญชาติอะไรหมายถึงว่าผู้ก่อตั้งห้องปฏิบัติการอัญมณีเป็นคนเชื้อชาติใด ผู้เชี่ยวชาญจาก
สัญชาติอะไรและชื่ออะไรที่นั่งอยู่ในต าแหน่งผู้อ านวยการห้องปฏิบัติการอัญมณี และผู้เชี่ยวชาญคน
ดังกล่าวเชี่ยวชาญพลอยชนิดใด และท าการตรวจสอบอัญมณีเองในจ านวนมากแค่ไหน ข้อมูลดังกล่าว
จึงเป็นข้อมูลที่คนภายในตลาดไม่ว่าจะอยู่ในสถานะใดสามารถหยิบใช้ได้เพื่อสร้างการต่อรองรูปแบบ
ใหม่ ๆ เพิ่มเตมิข้ึนมา  

การปรากฏใบรับรองประกาศนียบัตรในระหว่างการซื้อขายพลอยก็ดีหรือในตู้โชว์หน้า
ร้านพลอยก็ดีนั้นส่งผลต่อผู้ค้าและคนเดินพลอยด้วยเช่นกัน น้าหญิง เป็นคนเดินพลอย ชาวจันทบุรี 
รู้จักคุ้นเคยกันดีกับอาชัย ช่วงเวลาเที่ยง ๆ มักจะเข้ามาอาศัยนั่งหลบแดดที่โต๊ะพลอยอาชัย ครั้งหนึ่งที่
ผู้เขียนได้ฟังเรื่องราวความไม่พึงพอใจอย่างมาก จากผลการตรวจสอบจากห้องปฏิบัติการแห่งหนึ่งใน
ตรอกแจ่มจันทร์ น้าหญิงน าพลอยส่งเข้าไปตรวจสอบ ณ ห้องปฏิบัติการ ผลการวิเคราะห์ระบุว่า 
พลอยที่น้าหญิงส่งเข้าไปตรวจสอบ “พลอยปลอม”1 น้าหญิง ถือขวดน ้าหวานที่เธอดื่มเข้าไปค่อนขวด
แล้วส่งสายตาแข็ง ๆ พร้อมกับเล่าให้อาชัยจึงได้ความว่า น้าหญิงไปเอาพลอยเขามาเดิน ปรากฏว่า
ลูกค้าสงสัยไม่เชื ่อว่าเป็นพลอยแท้ แล้วผลจากห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีบอกว่าเป็นพลอย
ปลอม เธอโมโหมากจนโวยวายกับห้องปฏิบัติการอัญมณีว่า ท าไมมาบอกว่าพลอยปลอม เธอเริ่มหยุด
ความฉุนเฉียวนั้นไว้ไม่ไหว พร้อมกับที่อาชัยขอดู “พลอยปลอม” ที่ว่านั้นหน้าตาเป็นอย่างไร ผู้เขียน
รับพลอยมาจากมืออาชัยแล้วขอดูอยู่สักพัก ลักษณะของพลอยในเบื้องต้นคือ เป็นพลอยก้อนที่ยังไม่

 
1 ในทางอัญมณีวิทยาแล้ว ไม่ได้มีค าว่าพลอยปลอม แต่เป็นการระบุค าท่ีบ่งบอกถึงวิธีการเกิดผลิตและ
ลักษณะ อย่างเช่น พลอยสังเคราะห์ ซึ่งเป็นพลอยที่เลี ้ยงจากในห้องปฏิบัติการด้วยสารตั้งแต่ที่
เหมือนกับพลอยธรรมชาติ พลอยประกบ คือ เอาพลอยสองชนิดมาประกบกันด้วยน ้ายาเชื่อมประสาน 
พลอยย้อมสี คือ พลอยที่ได้รับการปรับปรุงคุณภาพโดยการใส่แร่ธาตุต่าง ๆ ที่มีสีเข้าไปในพลอยขณะ
ขั้นตอนการเผา ฯลฯ ผู้เขียนจึงไม่สามารถคาดเดาได้ว่าพลอยปลอมในความหมายของน้าหญิงคือ
พลอยอะไรกันแน่ 
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ผ่านการเจียระไน มีสีแดงอมม่วง มีแนวแตกเรียบชัดเจน คล้ายกับพลอยก้อนหลาย ๆ ก้อนรวมอยู่ใน
กลุ่มเดียวกัน เนื้อผิวสัมผัสลื่นและเงา มีเศษแร่ติดมือออกมา และเศษแร่บางชิ้นร่วงบนถาดรองพลอย
อย่างง่ายได้  

 
นั่นแหละ ที่แลปมันออกมาว่าเป็นพลอยปลอม เราก็โวยกลับไปเลยว่า บอกว่าพลอย
ปลอมได้ไง มันไม่ใช่พลอยปลอม ท าแบบนี้เราก็เสียหายซิ คนทั้งตลาดเขาก็พูดกันหมด
ว่าเราขายพลอยปลอม พลอยปลอม แล้วอย่างงี้จะท ายังไงละเนี่ย  

น้าหญิง (สัมภาษณ์, 19 มีนาคม 2566)  
  
พลอยปลอม เป็นค าที่ให้ผลกระทบในด้านลบโดยตรงต่อผู้คนที่อยู่ในตลาดอย่างเป็นวง

กว้าง เพราะเป็นการท าลายชื่อเสียงของคนเดินพลอย และเจ้าของพลอยไปในเวลาเดียวกัน ทั้งนี้ยัง
สร้างปัญหาใหม่ระหว่างคนเดินพลอยและคู่ค้า ซึ่งในเหตุการณ์ที่น้าหญิงเผชิญมานี้มีความเป็นไปได้
บางประการที่เป็นสาเหตุของการระบุพลอยปลอม เช่น อาจจะเกิดจากความไม่รู้ของนักอัญมณีวิทยา
ในห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีว่า พลอยลักษณะนี้เป็นการน าพลอยชิ้นเล็ก ๆ หรือเศษพลอยมา
เผารวมกัน หรืออาจเกิดจากข้อจ ากัดของค านิยามที่ระบุชนิดของพลอย ที่อ้างอิงอยู่กับลักษณะที่พบ
ได้อย่างทั่วไป เมื่อพบพลอยที่มีลักษณะแตกต่างจากฐานข้อมูลจึงท าให้นักอัญมณี วิทยา ระบุว่า 
“พลอยปลอม” การระบุจากนักอัญมณีวิทยาในห้องปฏิบัติส่งผลโดยตรงกับคนเดินพลอย เพราะว่า
ต้นเหตุของการเริ่มตรวจสอบนั้นมาจากความสงสัยของผู้ซื้อ ที่เมื่อรับพลอยมาจากคนเดินพลอยแล้ว
สงสัย จึงขอให้น้าหญิงน าพลอยไปทดสอบที่ห้องปฏิบัติการอัญมณี ซึ่งสามารถระบุผลภายในไม่กี่
ชั่วโมง จึงท าให้การค้าพลอยของน้าหญิงไม่ส าเร็จและสร้างชื่อเสียให้น้าหญิงตามมา ในสถานการณ์
ของน้าหญิง ผู้ซื้อเลือกคนกลางที่จะบอกว่าเป็นพลอยชนิดใดคือ นักอัญมณี แต่หากผู้ซื้อพลอยเลือก
มาถามกับอาชัย ผู้ที ่มีประสบการณ์เผาพลอยมาก่อน ระบุกับผู้เขียนและน้าหญิงอย่างชัดเจนว่า 
“พลอยเผา” สถานการณ์ของน้าหญิงก็อาจจะเปลี่ยนไปอย่างสิ้นเชิง  

เหตุการณ์ดังกล่าวท าให้ผู้เขียนสะท้อนย้อนนึกถึงตนเอง ครั้งเมื่อมีสถานะเป็นนักอัญมณี
ว ิทยาในห้องปฏิบัต ิการตรวจสอบอัญมณี พลอยหรืออัญมณีทุกชนิดที ่ผ ู ้ เข ียนประสบพบใน
ห้องปฏิบัติการอัญมณี ไม่มีสัญลักษณ์หรือตัวเลขที่ระบุถึงราคาอย่างชัดเจน หรืออาจมีรหัสที่บ่งบอก
ราคาแต่ผู้เขียนไม่สามารถอ่านได้ พลอยที่เข้ามาสู่ห้องปฏิบัติการอัญมณีจึงมีเพียงตัวเลขที่ระบุถึง
น ้าหนักกะรัตต่อเม็ดเท่านั้น และสองคือชุดของตัวเลขและอักษรที่เป็นเพียงรหัสระบุตัวตนเฉพาะของ
พลอยที่เข้ามาในห้องปฏิบัติการอัญมณี พลอยในมือของผู้เขียนในช่วงเวลาแห่งการตรวจสอบวัตถุ
ทางการศึกษา พลอยจึงมีฐานะเป็นวัตถุการศึกษาที่ปราศจากราคา กล่าวได้ว่าผู้เขียนทั้งไม่สนใจและ
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ไม่นึกถึงราคาของพลอยเลย สิ่งเดียวที่ผู้เขียนมองเห็นและพิจารณาพลอยคือคุณสมบัติของพลอยที่
อ้างอิงตามความรู้วิทยาศาสตร์เท่านั้น  

ในอีกทางหนึ่ง เมื่อผู้เขียนเข้าสู่สนามและมีส่วนร่วมในการนั่งดูพลอยกับผู้ค้าพลอย สิ่งที่
เปลี่ยนแปลงไปจนผู้เขียนสังเกตได้ด้วยตนเอง คือการที่ผู้เขียนรับรู้ถึง ราคาในพลอยเม็ดที่ผู้เขียนถือ 
พลอยเม็ดดังกล่าวไม่ได้เป็นเพียงหินชนิดหนึ่งในฐานะวัตถุแห่งการศึกษา แต่พลอยเม็ดนั้นกลับมีราคา
ในตัวเอง ช่วงเวลาที่ผู้เขียนรู้ว่าพลอยที่ผู้เขียนถืออยู่มีราคาทางเศรษฐกิจ และสามารถตีราคาเป็นเงิน
ในราคาหกพันบาทต่อกะรัต มือของผู้เขียนจึงเริ่มสั่นเทา กล้ามเนื้อมัดเล็กที่ผู้เขียนเคยมั่นใจกับการดู
พลอยในห้องปฏิบัติการกลับไม่สามารถสั่งการได้ดั่งใจ  

 
3.7 สรุปท้ายบท: มูลค่าใบประกาศนียบัตรอัญมณี 
 

พื้นที่อย่างห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีเป็นหนึ่งในพื้นที่ส าคัญที่สร้างชุดมาตรฐาน
และชุดมูลค่าให้กับอัญมณีแต่ละชิ้นที่อยู่ในตลาดการค้าอัญมณี ผ่านปฏิบัติการทางวิทยาศาสตร์ซึ่ง
เป็นพื้นที่ที่พยายามจะแยกเขตแดนระหว่างคนและสิ่งของอย่างชัดเจน และด้วยการศึกษาเพื่อตอบ
ค าถามที่ผู้คนในตลาดบางส่วนต้องการความแน่นอน โดยไม่ต้องอาศัยเพียงผัสสะและแสงธรรมชาติ 
และเพื่อที่จะขยายขีดจ ากัดของตนให้เข้าใจถึงวัตถุทางธรรมชาติอย่างแร่หรืออัญมณีให้มากกว่าเดิม 
เครื่องมืออย่างง่ายที่นักอัญมณีวิทยาใช้ในห้องปฏิบัติการคือ กล้องจุลทรรศน์ที่มีก าลังขยายสูง และ
หากต้องการตอบค าถามที่เฉพาะเจาะจงมากขึ้นจึงจ าเป็นต้องใช้เครื่องมือชั้นสูงเข้ามาช่วยในการ
วิเคราะห์ โดยค าถามทั้งหมดที่สามารถตอบได้ภายในห้องปฏิบัติการจะถูกถอดออกมาเป็นคุณสมบัติ
ต่าง ๆ ของพลอย ได้แก่ ชนิด สี ขนาด น ้าหนัก แหล่งก าเนิด ประเภทของการปรับปรุงคุณภาพ และสี
พิเศษ กล่าวในอีกทางหนึ่ง ห้องปฏิบัติการได้ท าให้อัตวิสัยของพลอยแต่ละเม็ด ถูกถอดออกจน
กลายเป็นวัตถุวิสัย ที่มีชื่อเรียกว่า ใบรับรองประกาศนียบัตร ในฐานะของมาตฐานที่พลอยแต่ละเม็ด
จะต้องมีคุณสมบัติเข้าเกณฑ์อย่างใดอย่างหนึ่ง ที่มัดรวมเอาคุณสมบัติที่ผู้เขียนได้กล่าวไว้ ถึงจะเป็น
พลอยที่มีชื่อเรียกได้ และในที่สุดก็ได้กลายเป็นชุดคุณสมบัติ 

เหล่านักอัญมณีวิทยา ทั้งสร้างชุดมาตรฐานที่ตนเข้าใจและสถาปนาความรู้วิทยาศาสตร์
และบอกต่อโลกว่า ตนนั้นเข้าใจธรรมชาติมากกว่ามนุษย์ผู้อื่น และความรู้นั้นถือเป็นที่สุดและถูกต้อง      
ชุดคุณสมบัติจากห้องปฏิบัติทางวิทยาศาสตร์เมื่อเคลื่อนเข้าสู่ตลาดอัญมณี ในรูปแบบใบรับรอง
ประกาศนียบัตรอัญมณี พลอยวัตถุท่ีมีศักยภาพตั้งต้นเป็นประกายแวววาว ความใสที่สามารถมองทะลุ
ได้ และมีสีสันสด เมื่อประกอบรวมกับผู้ค้าพลอยที่มีประสบการณ์ และการให้ความหมายต่อพลอยที่
แตกต่างกันไปของผู้บริโภค จึงเป็นการมัดรวมของชุดคุณสมบัติที่เต็มไปด้วยความหมายที่ท าให้เกิด
ราคา   
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เพราะฉะนั้นแล้วชุดความหมายที่มัดรวมกันในตลาดอัญมณี จึงเป็นอีกภาพสะท้อนของ
มูลค่าอัญมณี การเปิดเผยถึงวิธีแห่งการศึกษาที่มีความเป็นระบบระเบียบวิธีแบบวิทยาศาสตร์อย่าง
ละเอียดหรือการเปิดเผยเรื่องราวการเดินทางของอัญมณีเมื่ออยู่ในห้องปฏิบัติการจะช่วยให้มองเห็นว่า 
หากปราศจากเครื่องมือวิทยาศาสตร์ทั้งสองขั้นแล้ว มนุษย์นั้นไม่อาจเข้าถึงธรรมชาติได้อย่างหมดจด 
ถึงแม้ว่าท้ายที่สุดแล้วมนุษย์จะพยายามเข้าใจธรรมชาติอย่าง พลอย ให้ได้กว้างและลึกที่สุดผ่าน
เครื่องมือ แต่หากปราศจากเครื่องมือเหล่านั้น มนุษย์ก็ไม่สามารถสร้างชุดมาตรฐานขึ้นมาได้เลย 
เพราะฉะนั้นการมีอยู่ของใบรับรองประกาศนียบัตรทางสีและแสง และห้องปฏิบัติการอัญมณีมากขึ้น
ในปัจจุบันจึงเป็นการเปิดโอกาสให้ใครก็ตามสามารถเข้ามาใช้ตลาดได้ โดยที่ไม่ต้องมีความรู้ ซึ่งช่วย
เชื้อเชิญให้ผู้ที่ยังไม่เข้าสู่ตลาด สามารถเดินเข้าสู่ตลาดมั่นใจมากยิ่งขึ้นได้ 
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บทที่ 4  
ตลาดพลอยจันทบุร:ี ระบบเศรษฐกิจในตลาด 

 
จันทบุรีเป็นจุดเริ ่มต้นการท าการค้าอัญมณีในประเทศไทย เนื่องจากเคยเป็นแหล่ง

เหมืองที่ผลิตอัญมณีชื่อดังอย่าง “ทับทิมสยาม” แม้ปัจจุบันการท าเหมืองแร่จะยุติบทบาทลงไป แต่
จันทบุรีในฐานะตลาดอัญมณีก็ยังคงมีบทบาทส าคัญในการขับเคลื่อนตลาดอัญมณีในประเทศไทย ใน
บทที่ 4 ผู้เขียนจะเล่าเรื่องราวเกี่ยวกับตลาดพลอยหรือถนนอัญมณี อ าเภอเมือง จังหวัดจันทบุรี โดย
ใช้วิธีการเดินตามเส้นทางของผู้ค้าในตลาดพลอย เพื่อเปิดเผยให้เห็นถึงปฏิบัติการของผู้ค้าพลอยชาว
ไทยที่มีลักษณะเฉพาะตัวที่ต่างจากตลาดสินค้าประเภทอื่น รวมทั้งผู้ใช้ตลาดจ าเป็นต้องมีความรู้
เกี่ยวกับตลาดและสินค้าอย่างเพียงพอ ในบทนี้จึงต้องการขับเน้นให้เห็นถึงความส าคัญของความรู้
ส าหรับผู้คนที่จะเข้าไปเป็นส่วนหนึ่งของตลาดไม่ว่าจะบทบาทใดก็ตาม ทั้งปฏิบัติการและความรู้เป็น
ส่วนส าคัญท่ีท าให้ตลาดอัญมณีก่อรูปขึ้นมาอย่างแตกต่างจากตลาดสินค้าอุปโภคบริโภคท่ัวไป  

 
4.1 ความรู้ที่ไม่จ าเป็น 
 

ผู้เขียนเคยเข้าใจว่าตนเองคุ้นเคยกับอัญมณีทุกชนิดเป็นอย่างดี โดยเฉพาะอย่างยิ่ง     
อัญมณีที่เป็นที่นิยมในตลาดไม่ว่าจะเป็น แซปไฟร์ทุกชนิดและบุษราคัม เนื่องจากผู้เขียนเคยมีอาชีพ
เป็น “นักอัญมณีวิทยา” ในห้องปฏิบัติการอัญมณีของเอกชนแห่งหนึ่ง โดยต าแหน่งแล้วอาจกล่าวได้
ว่าผู้เขียนถือชุดความรู้ที่เรียกว่า “วิทยาศาสตร์” ไว้ในมือ รวมไปถึงผู้เขียนได้ท าการบ้านเพิ่มเติม
เกี่ยวกับอัญมณีในด้านสังคมและวัฒนธรรมผ่านการทบทวนวรรณกรรมจ านวนหนึ่งและการเข้า
พิพิธภัณฑ์ที่เก่ียวข้องกับอัญมณีทั้งหมดนี้เป็นไปเพ่ือการเตรียมตัวที่จะเข้าไปสู่ตลาดค้าพลอย 

การเด ินทางไปจันทบุร ีของผู ้ เข ียนเร ิ ่มจากการเข ้าส ู ่  “พิพิธภ ัณฑ์อ ัญมณีและ
เครื่องประดับจันทบุรี” ซึ่งหากเอ่ยถึงพิพิธภัณฑ์แล้วหน้าที่อย่างพ้ืนฐานที่สุดคือ การให้ความรู้เบื้องต้น
เกี่ยวกับสิ่งที่ถูกจัดแสดง และพิพิธภัณฑ์แห่งนี้ก็เป็นพ้ืนที่ที่รวมเอาข้อมูลความรู้เกี่ยวกับประวัติศาสตร์ 
และวัฒนธรรมการใช้อัญมณี และข้อมูลประวัติศาสตร์จังหวัดจันทบุรี รวมไปถึงร้านค้าอัญมณีจ านวน
หนึ่งที่ผู้เขียนมองว่าเหมาะสมส าหรับการทดลองเข้าสู่สนาม   

  พิพิธภัณฑ์อัญมณีและเครื่องประดับจันทบุรี ตั้งอยู่ในอาคารศูนย์ส่งเสริมอัญมณีและ
เครื่องประดับ จังหวัดจันทบุรี ลักษณะของอาคารเป็นอาคารเพดานสูงโปร่งสองชั้น ชั้นล่างของอาคาร
เป็นร้านขายของที ่ระลึกด้านซ้าย และด้านขวาเป็นพื ้นที่ห้องปฏิบัติการอัญมณีในการดูแลของ
มหาวิทยาลัยบูรพา ส่วนชั้นสองของอาคารเป็นพิพิธภัณฑ์ฯซึ่งเปิดให้เข้าชมโดยไม่เสียค่าใช้จ่าย และ
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เชื่อมต่อกับส่วนของร้านค้าอัญมณีและเครื่องประดับ เมื่อเดินขึ้นบันไดเลื่อนทางขวามือของอาคาร  
จะพบกับทางเข้าสู่พื้นที่จัดแสดงของพิพิธภัณฑ์ก่อนและถัดไปทางซ้ายมือเป็นส่วนของร้านค้าอัญมณี
ของสมาชิกสมาคมผู้ค้าอัญมณีและเครื่องประดับจังหวัดจันทบุรี  

พิพิธภัณฑ์ฯ แห่งนี้ได้รับการสนับสนุนจากร้านค้าที่เป็นสมาชิกของสมาคมอัญมณีและ
เครื่องประดับจังหวัดจันทบุรี พ้ืนที่จัดสรรแบ่งออกเป็น 5 ส่วน ได้แก่ 

ส่วนแรก ข้อมูลทั่วไปเกี่ยวกับการเกิดอัญมณี ลักษณะของอัญมณี ชนิดของอัญมณีที่
สามารถพบเจอสิบชนิดหลัก เรียงล าดับตามความแข็งตามโมห์สเกล พร้อมมีตัวอย่างอัญมณีจัดแสดง
ในตู้ให้สามารถมองเห็นได้ เพชรเป็นอัญมณีชนิดเดียวที่ไม่มีตัวอย่างการจัดแสดง  

ส่วนที่สอง เป็นการบอกแหล่งสะสมตัวของอัญมณีในพื้นที่ต่าง ๆ ทั่วโลก ผู้ชมสามารถ
กดปุ่มชนิดของอัญมณีและจะมีจุดไฟแสดงขึ้นบนลูกโลกจ าลองขนาดใหญ่ เพื่อแสดงแหล่งสะสมตัว
ของอัญมณีชนิดนั้น ๆ   

ส่วนที่สาม เป็นส่วนของความสัมพันธ์ระหว่างอัญมณีกับจักรราศีทั้ง 12 รวมไปถึงข้อมูล
เกี่ยวกับความเชื่อของอัญมณีว่า อัญมณีมีศักยภาพที่แตกต่างกันออกไปทั้งทางกายภาพและทางจติใจ 
เช่นการเชื่อว่าอัญมณีสามารถรักษาโรคได้หรือสามารถช่วยเพิ่มพลังความสามารถบางอย่างให้กับ
มนุษย์  

ส่วนที่สี่ เป็นการเล่าเรื ่องราวของอารยธรรมโบราณจากทั่วโลกที่สัมพันธ์กับการใช้     
อัญมณี หรือการปรากฏมีอยู่ของอัญมณีในวัฒนธรรมเก่าแก่  

ส่วนที่ห้า แสดงเรื่องราวประวัติศาสตร์เมืองจันทบุรีในอดีต ที่มีกษัตริย์พระองค์ส าคัญ    
คือ พระเจ้าตากสินมหาราชที่ได้กอบกู้เมืองจันทบุรี ใช้เป็นเมืองสะสมสะเบียง ตลอดจนสถานที่
ท่องเที่ยวประวัติศาสตร์ที่ส าคัญของจันทบุรี เช่น น ้าตกพริ้ว เป็นสถานที่ท่องเที่ยวที่มีชื่อเสียงและเป็น
ที่นิยม   มีวังปลาขนาดใหญ่ ค าว่า พริ้ว เป็นค าจากภาษาชอง เป็นภาษาของคนพื้นถิ่นเดิมที่อาศัยอยู่
ในพ้ืนที่จันทบุรีในอดีต แปลว่า ทราย  

ส่วนสุดท้าย เป็นการบรรยายการท าเหมืองพลอย การเจียระไนพลอยอย่างละเอียดใน
ทุกขั ้นตอน รวมถึงการเผาพลอยหรือการหุงพลอยพร้อมกับจัดแสดงเตาเผาพลอย ลักษณะ
ทรงกระบอกสีขาวมีช่องกลวงตรงกลางส าหรับใส่พลอยลงไป ด้านล่างเป็นฐานเซรามิกที่ต่อเข้ากับ
ไฟฟ้าซึ่งเป็นส่วนที่ให้ความร้อนกับเบ้าเซรามิก 

การเดินชมพิพิธภัณฑ์ฯ ที่บอกเล่าเรื่องราวเกี่ยวกับอัญมณีโดยสังเขปใช้เวลาในการชมไป
ร่วมชั่วโมง โดยภาพรวมแล้วพื้นที่จัดแสดงและโถงทางเดินค่อนข้างมืดเนื่องจากผนังที่ถูกปิดด้วย      
ค าบรรยายเกี่ยวกับข้อมูลต่าง ๆ เป็นพื้นสีด า ในส่วนสุดท้ายของพิพิธภัณฑ์ฯที่มีประตูทางออกสู่สว่น
ของร้านค้าอัญมณีและเครื่องประดับของสมาคมผู้ค้าอัญมณีและเครื่องประดับจังหวัดจันทุรี  เป็น
เหมือนอีกหนึ่งส่วนจัดแสดงที่เน้นย ้าบทบาทของประเทศไทยในเวทีโลกว่าเป็นส่วนส าคัญในการ
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ส่งออกอัญมณี และเป็นศูนย์กลางทางการค้าอัญมณีที่ส าคัญแห่งหนึ่งในทวีปเอเชีย เมื่อเทียบกับ
ประเทศเมียนมา ประเทศดูไบ และประเทศฮ่องกง การเดินชมส่วนจัดแสดงของพิพิธภัณฑ์ฯเป็น
เหมือนการย ้าเตือนความรู้เดิมที่ผู้เขียนมีอยู่อีกครั้ง แต่เมื่อเดินเข้าสู่บริเวณร้านค้าฯ ภาพที่ตื่นตาตื่นใจ
ของสินค้าและเครื่องประดับนานาชนิดกลับเร่งเร้าให้ผู้เขียนเดินเข้าไปดูอย่างอดใจไม่ได้ เนื่องจากอัญ
มณีได้เปลี่ยนสถานะจากวัตถุจัดแสดงกลายมาเป็นสินค้าที่ใครก็สามารถ “จับต้องได้” แม้ในท้ายที่สุด
แล้วจะไม่ได้เป็นผู้ครอบครองก็ตาม 

ถึงแม้ว่าการเดินผ่านพื้นที่จัดแสดงในพิพิธัณฑ์ฯจะให้ความรู้แก่ผู้ชมบางส่วน แต่สิ่งที่
ไม่ได้ถูกน าเสนอออกมาเลยคือ “ราคา” ของพลอยหรืออัญมณี ไม่ว่าจะเป็นพลอยชนิดใดหรือความ
เฉพาะเจาะจงถึงราคาของพลอยจากแหล่งพลอยต่าง ๆ ทั่วโลก นอกจากนี้การเดินเข้าสู่ส่วนร้านค้าฯ
ยังให้ความรู้สึกที่เหมือนทุกอย่างสว่างจ้าซึ่งต่างจากส่วนพิพิธภัณฑ์ฯที่มืดมากอย่างสิ้นเชิง เพราะส่วน
ร้านค้าฯที่ใช้ไฟสีขาวที่อยู่บนเพดาน รวมถึงการจัดตู้สินค้าโดยการน าพลอยวางไว้ในตู้กระจกใส ซึ่งไม่
ต่างจากการวางวัตถุจัดแสดงเท่าไหร่นัก โดยมีพ้ืนสีขาวเป็นเบื้องหลัง พร้อมกับส่องไฟนีออนสีขาวดวง
เล็ก ๆ ไปยังตัวสินค้าเพ่ือความโดดเด่น 

พื้นที่ของร้านค้าอัญมณีและเครื่องประดับ แต่ละร้านสามารถมองเห็นกันได้ และแต่ละ
ร้านจะมีตู้กระจกใสตั้งอยู่ด้านหน้า ผู้ขายจะหันหน้าออกยืนอยู่หลังตู้กระจก ในตู้จะมีการจัดวาง
สินค้าอัญมณีและเครื่องประดับต่าง ๆ ไมว่่าจะเป็นแหวน จี้ ก าไลข้อมือที่ท าด้วยหินสี ผู้เขียนเดินผ่าน
หน้าร้านขายอัญมณีร้านแรกโดยมองผ่าน ๆ สังเกตเห็นว่าในร้านขายปลีกร้านหนึ่งจะมีทั้งพลอยที่
เจียระไนแล้วและพลอยที่ยังไม่เจียระไนซึ่งถูกจัดแยกจากการชัดเจน หลังจากเดินวนเพื่อดูแต่ละ
ร้านค้าโดยรอบและตัดสินใจเดินเข้าไปดูแหวนในร้านหนึ่งแถวกลางของห้องโถง พนักงานขายเป็น
ผู้หญิงหน้าตายิ้มแย้มกล่าวต้อนรับผู้เขียนด้วยความใจดี ร้านค้าแห่งนี้ มีแท่นวางส าหรับแสดงแหวน
ประดับด้วยพลอยหลายแบบวางอยู่บนโต๊ะกระจกใสที่ยังสามารถมองผ่านไปเห็นเครื ่องประดับ
และอัญมณีอื่น ๆ ในตู้กระจกได้ แม่ค้าเริ ่มทักทายผู้เขียนว่า “ดูก่อนได้นะคะ ถามได้นะคะ เกิด       
วันอะไรคะ” พร้อมกับเอากระดาษที่ระบุถึงผู้ที่เกิดวันใดเหมาะกับพลอยชนิดใด หรือสีของอัญมณี
ชนิดใดจะส่งเสริมเรื่องใดเป็นพิเศษเช่น โชคลาภ การเงิน การงาน คู่ครองหรือคนรัก นอกจากนั้นยังมี
ระบุถึงอัญมณีที่สอดคล้องกับจักรราศีซึ่งคล้ายกันกับที่ข้อมูลในพิพิธภัณฑ์ฯระบุไว้ในส่วนจัดแสดง 
ผู้ขายอธิบายรายละเอียดดังกล่าวพร้อมกับแนะน าว่า นิ้วมือเล็ก ๆ ของผู้เขียนเหมาะกับแหวนแบบใด 
พร้อมกันกับที่เธอกวาดตามองมาที่นิ้วของผู้เขียน สิ่งที่น่าสนใจคือผู้ขายเสนอขายบุษราคัมจากแหล่ง
บางกะจะอยู่หลายครั้งโดยการเน้นย ้าถึงว่าเป็นพลอยจากจังหวัดจันทบุรีและพบที่เดียวเท่านั้น  

หลังเดินออกมาจากร้านดังกล่าวและเดินเข้าร้านที่สอง วิธีการเสนอขายเริ่มต้นด้วยวิธีที่
ไม่ได้แตกต่างกันกับร้านแรก ผู้ขายเริ่มน าเสนอเครื่องประดับที่เหมาะกับผู้เขียน พร้อมกับน าพลอย   
สีต่าง ๆ ออกมาวางเรียงบนตู้กระจกให้ดู สิ่งที่เพ่ิมเติมต่างออกไปจากร้านแรกคือผู้ขายร้านที่สองจะให้
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ข้อมูลคล้ายกับว่าเพื่อที่จะเพิ่มความน่าเชื่อถือให้การผู้ขายว่า  “ร้านในตึกนี้เป็นสมาชิกของสมาคมฯ
เราต้องไม่โกหกลูกค้า” ผู้เขียนถามกับผู้ขายกลับไปว่าแล้วที่นี่ขายพลอยปลอมไหม ผู้ขายอธิบายต่อไป
ว่า “ก็ขายแต่บอกลูกค้าตามตรงว่าพลอยชนิดไหนเป็นอะไร พลอยสังเคราะห์ก็บอกว่าพลอย
สังเคราะห์ แต่ไม่ใช่พลอยปลอมนะ” ผู้เขียนสอบถามถึงข้อมูลเกี่ยวกับพลอยบุษราคัม ผู้ขายจึงที่เริ่ม
ให้ข้อมูลเกี่ยวกับพลอยชนิดต่าง ๆ ได้แก่ พลอยธรรมชาติ พลอยสังเคราะห์ และพลอยเผาใหม่ที่
ผู้เขียนสนใจเป็นพิเศษ ผู้ขายเล่าถึงเรื่องราวความเข้าใจ เนื่องมาจากว่าพลอยเผาใหม่ในอดีตถูกเข้าใจ
ผิดว่าเป็นการใส่สารแปลกปลอมเข้าไป แต่ส าหรับผู้ขายพลอยในจันทบุรีอธิบายว่าเป็นการเผาให้ความ
ร้อนเพื ่อปรับปรุงคุณภาพที ่ช ่วยท าให้พลอยบุษราคัมมีสีที ่เข้มและสวยขึ ้น สิ ่งแปลกปลอมที่
ชาวต่างชาติเข้าใจผิด เพราะแท้จริงแล้วเป็นแร่ธาตุที่อยู่ในพลอยที่อยู่ในตระกูลเบริลซึ่งมีแร่ธาตุที่ช่วย
ท าให้สีของพลอยดีขึ้น เกิดจากความบังเอิญในขั้นตอนการเผามิใช่เป็นการจงใจสารเคมีแปลกปลอม
เข้าไปในพลอยแต่อย่างใด  

หลังจากผู้เขียนเลือกสนใจพลอยบุษราคัมที ่บอกว่าเป็นพลอยที่พบมากในจันทบุรี 
คนขายจึงเลือกหยิบบุษราคัมภายในตู้พร้อมย ้าอยู่เสมอว่า “ดูได้ ไม่ซื้อไม่เป็นไร” หลังจากเลือกซื้อ
บุษราคัมราว 1 ชั่วโมง (ตามภาพที่ 4.1) ผู ้เขียนจึงตัดสินใจจ่ายให้กับบุษราคัมเม็ดหนึ่งในราคา    
1,000 บาท  และแม้ว่าจะจ่ายเงินเรียบร้อยแล้ว ผู้ขายยังคงน าเสนอสินค้าอย่างอื่นตามมา ไม่ว่าจะ
เป็นสายคล้องแมสที่ท าจากพลอยแท้ ก าไลที่ท าจากหินสี ขวดน ้าที่บรรจุเศษพลอยเล็ก ๆ หลากสี
หลากชนิดพลอย พร้อมบอกสรรพคุณว่าเอาตั้งไว้ที่โต๊ะท างานจะช่วยส่งเสริมหลายด้านเพราะมีพลอย
หลายชนิด ในราคา 600 บาท จากนั้นเริ่มถามถึงว่า “ชอบการ์ตูนดิสนีย์ไหม” พร้อมกับหยิบจี้ส าหรับ
สร้อยคอให้ดู เป็นรูปตัวละครในการ์ตูนดิสนีย์ เช่น รถฟักทองในเรื่องซินเดอเรลล่า หรือพระเอกจาก
เรื่องอะลาดิน นอกจากนี้ยังมีจี้รูปสัตว์ที่มีการออกแบบแตกต่างกันไป เช่น หมูที่มีทองด้านในหรือ
กระรอกที่สามารถเปิดได้มีถั่วอยู่ด้านใน ในช่วงเวลานั้นผู้เขียนรู้สึกว่าทุกอย่างเกิดขึ้นอย่างรวดเร็ว 
และการน าเสนอด้วยวาทะการขายที่จี้จุดความชอบของผู้เขียนจึงไม่ยากเลยที่จะท าให้ให้ผู้เขียนรู้สึก
เคลิบเคลิ้ม โอนอ่อนคล้อยตามผู้ขายอย่างไม่ทันฉุกคิดอะไร จนตัดสินใจซื้อขวดน ้าบรรจุเศษพลอย 
และจี้รูปนกฮูกเพ่ิมมา  
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ภาพที่ 4.1  
ชุดพลอยที่ผู้ขายเสนอขายให้กับผู้เขียน 
 

 

หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน  
 
หลังออกจากร้านค้าฯมาสู่พื้นที่อื่นในอาคาร ผู้เขียนเกิดความสับสนว่าเมื่อสักครู่เกิด

อะไรขึ้น ทั้ง ๆ ที่รู ้อยู่แก่ใจว่า พลอยบุษราคัมไม่ได้มีราคาแพงและซ ้ายังเป็นพลอยที่ผ่านการเผา
ปรับปรุงคุณภาพ ผู้เขียนที่เคยเป็นนักอัญมณีวิทยาย่อมรู้ดีอยู่แล้วว่าพลอยบุษราคัมส่วนใหญ่ผ่านการ
เผามาแล้วถึงจะมีสีที่สดและเสมอเท่ากันทั้งเม็ดอย่างที่ซื้อมา แต่ด้วยบรรยากาศและวาทะจากการ
ขายร่วมกับโอกาสที่จะได้เลือกสรรตามอ าเภอใจ ท าให้ทุกอย่างดูเป็นใจให้ได้เสียเงินไปกับสินค้า
เหล่านั้นอย่างง่ายดาย รวมไปถึงความรู้สึกสับสนและเสียดายที่ต้องเสียค่าโง่นิดหน่อยแต่ก็ไ ม่ถึงกับ
รู้สึกว่าต้องเสียทีให้กับคนขายพลอยแต่อย่างใด กล่าวอีกอย่างหนึ่งคือ การลองผิดลองถูกในการซื้อ
พลอย อาจจะเป็นการเสียค่าโง่หรือเสียค่าความรู้ที่น้อยกว่าผู้ขาย อย่างเรื่องเล่าที่ผู้เขียนไปเจอเอง 
ข้างต้น หลังจากซื้อพลอยในอาคารส่งเสริมฯ ผู้เขียนจึงน าเรื่องนี้ไปเล่าให้หนึ่งในผู้ให้ข้อมูลหลักฟัง 
ก่อนจะโดนแซวกลับมาว่า “ซื้อไปได้อย่างไร ในราคานั้น” ซึ่งก็เป็นสิ่งที่ผู้เขียนรู้อยู่แล้วหลังจากเดิน
ออกมา แต่ถามอีกครั้งเพื่อให้แน่ใจเพราะผู้เขียนเองแม้จะเดาได้แต่ก็ไม่ได้มั่นใจถึงขนาดที่จะเชื่อว่า
ตนเองคิดถูก 

เรื่องเล่าดังกล่าวเป็นส่วนที่ชี้ให้เห็นว่า ชุดความรู้เกี่ยวกับอัญมณีที่ผู้เขียนถืออยู่ไม่ว่าจะ
เป็นความรู้ด้านอัญมณีวิทยา หรือความรู้ที่ได้จากพิพิธภัณฑ์ดูเหมือนจะไม่มีความหมายหรือน ามาใช้ได้
เลย เมื่อเข้าสู่ตลาดพลอย การมีความรู้เกี่ยวกับตลาดหรือพลอยมาก่อนอาจจะเปรียบเหมือนการติด
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อาวุธเพิ่มเติม แต่หากไม่ได้เป็นหนึ่งในคนที่อยู่กับตลาดตลอดเวลา  หรือหาข้อมูลเกี่ยวกับการค้า     
อัญมณีแต่ละชนิดไปอย่างดีแล้ว ผู้ซื้อก็ไม่ต่างจากคนตาบอดคล าช้าง แม้ว่าจะอาศัยทางเลือกในการ
ทดลองและเรียนรู้ไปเรื่อย ๆ ภายในตลาดได้ แต่กว่าจะใช้เวลาเรียนรู้ ทุกสิ่งทุกอย่าง ทุกกลยุทธ์ก็
เสียเวลาไปพอสมควร โดยเฉพาะในตลาดพลอยสถานะระหว่างผู้ค้าและผู้ซื้อสามารถสลับบทบาทกัน
ได้ตลอดเวลา 

ประสบการณ์ในพ้ืนที่พิพิธภัณฑ์ฯ และส่วนร้านค้าฯในอาคารศูนย์ส่งเสริมฯ ของผู้เขียน
ชี ้ให้เห็นถึงบรรยากาศ องค์ประกอบแวดล้อมของพื้นที ่ที ่มีส่วนกระตุ ้นความปรารถนาได้ เช่น         
การแสดงอัญมณีในรูปแบบเดียวกับพิพิธภัณฑ์ การใช้ภาพลักษณ์ของพื้นที่สมาคมฯเพื่อสร้างความ
น่าเชื่อถือ การให้โอกาสแก่ผู้บริโภคในการจับต้องหลังจากให้ข้อมูลจ านวนมากเพ่ืออธิบายว่าอัญมณีมี
ความพิเศษอย่างไร ไม่ว่าจะเกิดจากพลังธรรมชาติหลายร้อยหลายล้านปี การบอกถึงพลังวิเศษที่
สามารถเสริมโชค ลาภใดรวมไปถึงอ้อยอิ่งอยู่กับการเลือกสินค้า อย่างไรก็ตามทั้งหมดที่เกิดขึ้นเป็น
เพียงส่วนหนึ่งของโฉมหน้าความสัมพันธ์ในตลาดพลอยจังหวัดจันทบุรี ซึ่งผู้เขียนจะชี้ให้เห็นในส่วน
ถัดไป 
 
4.2 ความรู้ที่จ าเป็น 
 

ผู้เขียนเดินเข้าพิพิธภัณฑ์ฯ และส ารวจพื้นที่การขายของอาคารศูนย์ส่งเสริมฯ ส าหรับตัว
ผู้เขียนเองแล้ว เป็นทั้งประสบการณ์ใหม่และเป็นการทบทวนความรู้เดิมที่ตัวผู้เขียนมีสะสมเอาไวแ้ล้ว 
แต่ความรู ้เหล่านั้นกลับไม่ได้มีบทบาทมากนักหรือเรียกอีกอย่างว่า ไม่ได้ถูกน าออกมาใช้อย่าง
ตรงไปตรงมาในตลาดพลอย ผู้เขียนไม่ได้บอกกับผู้ขายว่า ผู้เขียนเคยเรียนเกี่ยวกับอัญมณีวิทยา 
ภายใต้หลักสูตรที่มุ่งเน้นความรู้ทางวิทยาศาสตร์เกี่ยวกับอัญมณี แต่ผู้เขียนเข้าสู่พื้นที่การค้าในฐานะ
ของ ผู้ซื้อท่านหนึ่ง ที่มีความรู้เริ่มต้นเกี่ยวกับอัญมณี และต้องการซื้ออัญมณีเท่านั้น ในขณะเดียวกับ    
ผู้ซื้อที่มีอัญมณีอย่างผู้เขียน กลับไม่มีความรู้เกี่ยวกับตลาดพลอยเลย ไม่ว่าจะเป็นราคาพลอยหรือ
วิธีการซื้อขายต่อรองราคา หรือพลอยที่เป็นที่นิยมในตลาดอัญมณีโลกในตอนนี้หรือในตลาดอัญมณี
ไทยเองก็ตาม เพราะฉะนั้นแล้วการที่จะศึกษาท าความเข้าใจตลาดอัญมณีได้อย่างรอบด้าน ผู้เขียนจึง
จ าเป็นจะต้องพูดถึงข้อมูลหรือความรู้เกี่ยวกับสินค้าอย่างอัญมณีก่อน แล้วจึงเดินเข้าสู่ตลาดและศึกษา
กฎเกณฑ์ระเบียบหรือขั้นตอนการซื้อขายอัญมณีในตลาดพลอยได้  กล่าวอีกอย่างคือผู้ที่จะเข้าไปใช้
ตลาดอัญมณี จ าเป็นจะต้องมีความรู้เริ่มต้นคือ สินค้าและตลาด ซึ่งผู้เขียนจะกล่าวดังต่อไปนี้ตามล าดับ  
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4.2.1 พลอย: สินค้าในตลาด 
พลอยหมายถึงแร่หรือหินมีค่าทุกชนิดที่อาจจะเจียระไนแล้วหรือยังไม่เจียระไน 

และรวมถึงพลอยที่ผ่านการปรับปรุงคุณภาพหรือพลอยที่ยังไม่ผ่านการปรับปรุงคุณภาพเช่นกัน 
ยกเว้นเพชร ในตลาดพลอยจันทบุรี พลอยเป็นชื่อเรียกที่มีความหมายบ่งบอกถึงการซื้อขายหินหรือแร่
มีค่าเท่านั้น หลังจากผู้เขียนเดินส ารวจตลาดพลอยจันทบุรีทั่วทั้งบริเวณตรอกกระจ่าง ถนนศรีจันทร์ 
ตรอกแจ่มจันทร์และอาคารจันท์เจมส์พบว่าสินค้ามากกว่าเก้าสิบเก้าเปอร์เซ็นต์ในพื้นที่ตลาดพลอย
จันทบุรีเป็นพลอยทั้งสิ้น เพราะฉะนั้นชื่อที่ถูกเรียกว่า “ตลาดพลอยจันทบุรี” เป็นชื่อเรียกที่เหมาะสม
กับท้ังชนิดสินค้าและรูปแบบการวิธีการซื้อขายแลกเปลี่ยนสินค้าในตลาด 

เดิมทีจันทบุรีเป็นแหล่งพลอยเนื้อแข็งที่เป็นที่นิยมตั้งแต่ในอดีตจนถึงปัจจุบันคือ
ทับทิมและไพลิน ในปัจจุบันสินค้าในตลาดพลอยมีความหลากหลายมากยิ่งขึ ้นเพราะมีทั้งพลอย
เนื้ออ่อนและพลอยเนื้อแข็ง เนื่องจากว่าพลอยเป็นสินค้าที่ไม่มีฤดูกาลอย่างสินค้าสดจึงไม่จ าเป็นต้อง
ซื้อตามเดือนหรือช่วงเวลาพิเศษของปี ตลาดพลอยจันทบุรีจึงเป็นตลาดนัดที่ประจ าสัปดาห์ แต่อย่างไร
ก็ดีการหาซื้อพลอยในตลาดพลอยจันทบุรีไม่สามารถเดินหาได้ง่ายเพราะสินค้าไม่ได้ถูกจัดวางเหมือน
ร้านค้าฯในอาคารศูนย์ส่งเสริมฯที่ผู้เขียนไปเปิดประสบการณ์มาก่อน  

ในการศึกษาตลาดพลอยจันทบุรีผู้เขียนให้ความสนใจทับทิมและไพลิน (พลอย
แดงและพลอยน ้าเงินตามล าดับ) เป็นล าดับแรก เนื่องจากว่าพลอยทั้งสองชนิดเป็นสินค้าหลักในตลาด
พลอยประเทศไทยและผู้ค้าพลอยชาวไทยมีประสบการณ์เกี่ยวกับพลอยทั้งสองชนิดตั้งแต่อดีตจนถึง
ปัจจุบัน ในทางการค้ามีชื ่อเรียกที่หลากหลายซึ่งถูกอ้างอิงจากแหล่งก าเนิดและสีของพลอยหรือ
ลักษณะเด่นของพลอยจากแหล่งต่าง ๆ เป็นส าคัญ 

4.2.2 ค าในตลาดพลอย (ค าทางการค้า) 
ชื่อเรียกของพลอยแต่ละชนิดถูกตั้งขึ้นมาจากลักษณะต่าง ๆ โดยอ้างอิงจากสี 

ลักษณะเฉพาะ จุดเด่น และแหล่งก าเนิดรวมถึงวิธีการปรับปรุงคุณภาพ เพราะฉะนั้นการที่ผู้ใช้ตลาด
พลอยจะเข้าสู่ตลาดจะเป็นที่จะต้องรู้ว่าสินค้ามีชื่อเรียกว่าอะไรบ้างและมีลักษณะอย่างไร    

ทับทิมคือพลอยแดง ไพลินคือแซปไฟร์สีน ้าเงิน แซปไฟร์สีเหลืองคือบุษราคัม 
แซปไฟร์สีชมพู แซปไฟร์สีส้ม สตาร์แซปไฟร์ แพดพารัชชาคือแซปไฟร์สีชมพูอมส้ม จากชื่อของ     
แซปไฟร์แต่ละชนิดจะเห็นได้ว่า ชื่อของพลอยแต่ละชนิดจะอ้างอิงตามสีเป็นล าดับแรกหรือเรียกไดว้่า
อ้างอิงตามลักษณะปรากฏภายนอกที่สามารถรับรู้ได้ด้วยตา แต่ความรู้พื้นฐานเหล่านี้ถือเป็นความรู้
เกี่ยวกับสินค้าที่สามารถหาได้ในตลาดอัญมณี เมื่อเดินเข้าไปในตลาดอัญมณีจะได้ยินค าเหล่านี้ได้ไม่
บ่อยมาก เพราะว่าผู้ค้ามีค าหรือชื่อที่ใช้เรียกตามลักษณะภายนอกเสียมากกว่า ส าหรับทับทิมผู้ค้าจะ
นิยมเรียกว่า พลอยแดง และส าหรับไพลินเรียกว่า พลอยน ้าเงิน นอกจากทั้งสองชนิดนี้แล้วแซปไฟร์สี
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เหลืองนิยมเรียกว่า พลอยบุษฯ  ถ้ามีแซปไฟร์หลากหลายสีรวมอยู่ในห่อเดียวกันจะเรียกว่า พลอย
แฟนซีหรือแฟนซี   

 ชื่อเรียกพลอยที่บ่งบอกถึงว่าพลอยชนิดนั ้นได้ผ่านการปรับปรุงคุณภาพมา
หรือไม่ได้แก่ พลอยเผา หมายถึง พลอยที่ผ่านการปรับปรุงคุณภาพโดยการน าพลอยใส่ลงในเบ้าหลอม
เซรามิกแล้วน าไปให้ความร้อนอุณหภูมิกว่าพันองศาเซลเซียส  เพื่อท าให้พลอยมีสีที่สวยขึ้น สดขึ้นเข้ม
ขึ้นหรือสีอ่อนลง หรือเพ่ือให้พลอยใสสะอาดและลดมลทินที่อยู่ภายในลง โดยจะแบ่งออกเป็น เผาเก่า 
และ เผาใหม่ ซึ่งมีวิธีการที่แตกต่างกัน พลอยเผาเก่า คือการเผาโดยให้ความร้อนอุณหภูมิสูง อาจจะใส่
สารเชื่อมประสาน เช่นน ้าประสานทอง หรือ ตะกั่ว เพื่อให้สารเข้าไปอุดตามรอยแตกช่องว่างภายใน
เนื้อพลอย เมื่อน ามาส่องกับไฟจะเห็นประกายแวววาวเป็นเงาสะท้อนสีรุ้ง ในอดีตเป็นที่นิยมอย่างมาก
เทคนิคการเผาถือเป็นเทคนิคเฉพาะของช่างเผาพลอย พลอยเผาใหม่ เป็นพลอยที่ผ่านกระบวนการ
เผาให้ความร้อนและใช้สารที่ใช้เติมคือการน าพลอยที่มีแร่ธาตุเบริลเลียมเป็นองค์ประกอบหลัก 
อย่างเช่น แร่เบริล (พลอยชนิดหนึ่ง) ใส่ปะปนเข้าไปในเบ้าหลอม เมื่อธาตุเบริลเลียมละลายและเข้าไป
อยู่ในโครงสร้างพลอยท าให้สีของพลอยนั้นสดสว่างเข้มขึ้นกว่าเดิม พบมากในพลอยบุษราคัม หรือ 
แซปไฟร์สีเหลือง พลอยที่ได้จากการเผาใหม่นี้จะมีสีออกส้มมากกว่าแซปไฟร์สีเหลืองที่เผาเก่า   

 ค าท่ีใช้บ่งบอกแหล่งที่มาอย่างเช่น บางกะจะ หมายถึงแซปไฟร์สีเขียวจากแหล่ง
บางกะจะ จังหวัดจันทบุรี ค าว่า โมฯ หมายถึงพลอยที่มาจากประเทศโมซัมบิก มาดาฯ หมายถึง
ประเทศมาดากัสการ์ ซีลอน หมายถึงพลอยสีน ้าเงินที่มาจากเมืองซีลอน ประเทศศรีลังกา ไมบีร่า คือ
แซปไฟร์จากบ่อพลอยไมบีร่า ในประเทศไนจีเรีย ดังนั้นแล้วอัญมณีหรือพลอยมีหลายชนิดแล้วยังมี
หลายชื่อเรียกอีกด้วย ในส่วนของตลาดการค้าพลอยเอง เราจะพบได้ในตลาดว่า มีการใช้ค าเรียกชื่อ
เรียกที่แตกต่างหรือบางทีเราอาจจะได้ยินบางค าที่เราอาจจะไม่เข้าใจเลยก็เป็นได้ อย่างเช่นเหตุการณ์
ที่ผู้เขียนเดินตามคนเดินพลอยแต่มีการพูดคุยแลกเปลี่ยนข้อมูลเกี่ยวกับพลอยชนิดหนึ่ง ภาษาที่ใช้ ถือ
เป็นส่วนหนึ่งของตลาดอัญมณีที่มีวัฒนธรรมเป็นของตนเอง เราในฐานะผู้ที่ต้องการจะศึกษาจ าเป็นที่
จะต้องเข้าใจภาษา ค าศัพท์ หรือค าที่ใช้ในตลาดอัญมณี แตกต่างไปจากค าศัพท์ที่ผู้เขียนคุ้นเคย ใน
บางครั้งค าเรียกพลอยในตลาดนั้นอ้างอิงจากประสบการณ์ในอดีตเกี่ยวกับพลอยที่เดิมจะท าการค้าที่
หน้าเหมืองพลอยจึงท าให้ค าที่ใช้เรียกนั้นฟังดูเหมือนเป็นค าเฉพาะ อย่างเช่นค าว่าพลอยก้อนหรือ
พลอยเจีย หรือพลอยหมู่ พลอยกลุ่ม  

 พลอยก้อนหมายถึงพลอยที่ยังไม่ผ่านการตัดแต่งโกลนหรือเจียระไนเป็นหน้า
เหลี่ยม อาจจะเป็นพลอยดิบหรือพลอยเผา ดังที่ปรากฏในภาพที่ 4.2 คือพลอยแดงหรือทับทิมที่ผู้ให้
ข้อมูลซื้อมาจากผู้ค้าพลอยท่านหนึ่ง ผู้ให้ข้อมูลอธิบายว่าวิธีการซื้อพลอยหมู่หรือการซื้อพลอยรวม
ปริมาณมาก โดยคิดราคาต่อน ้าหนักกะรัตหรือเรียกว่า การซื้อยกห่อ ในห่อพลอยห่อหนึ่งจะมีน ้าหนัก
พลอยรวมอย่างน้อย 10 กะรัตขึ้นไป แต่ก่อนที่จะท าการตกลงซื้อขาย ผู้ซื้อจะแกะพลอยทั้งหมด
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ออกมาดูและแยกพลอยออกเป็นสามส่วนคือ หัว กลาง ท้าย ซึ่งเป็นการแบ่งพลอยออกเป็นสามเกรด 
พลอยหัวคือพลอยที่มีลักษณะดี สามารถเจียระไนแล้วน าไปขายแยกเม็ดได้ พลอยส่วนกลาง กับพลอย
ส่วนท้ายคือ พลอยที่มีลักษณะเนื้อพลอยขุ่นมัวหรือรองลงมาตามล าดับ มักจะมีขนาดเล็กกว่าห้า
มิลลิเมตรและต้องขายรวมกัน กล่าวอีกอย่างได้ว่าพลอยส่วนหัวสามารถท าก าไรได้มากกว่าพลอย
ส่วนกลางและท้าย ผู้ให้ข้อมูลอธิบายเพ่ิมเติมว่า  

 
เราไม่ได้ท าการซื้อเพราะเรารู้ว่าเราต้องการพลอยทั้งหมดเอามาท าอะไร แต่เราต้อง

 มีไอเดียเกี่ยวกับพลอยที่เราก าลังจะซื้อ เพราะว่าในการซื้อพลอยแต่ละครั้ง เราอาจจะ
 มีไอเดียเกี่ยวกับพลอยเพียง 5-10 เม็ดที่จะสามารถน ามาตกแต่ง โกลน และเจียระไนน า
 ออกมาขายและท าก าไรได้ โดยที่ยังไม่ต้องค านึงพลอยเม็ดอ่ืน ๆ  

พ่ีต๋อม (สัมภาษณ์, 16 มีนาคม 2566) 
 

ภาพที่ 4.2  
ผู้ให้ข้อมูลแบ่งพลอยออกเป็นกลุ่มย่อย ๆ ตามคุณภาพและขนาดของพลอย 

 

 
หมายเหตุ. ภาพถ่ายโดยผู้เขียน เมื่อวันที่ 15 มีนาคม 2566 

 พลอยเจียฯ หรือพลอยที่ท าการเจียระไนแล้วคือพลอยที่อาจจะผ่านการเผา
ปรับปรุงคุณภาพมาแล้วหรือเป็นพลอยดิบ แต่พลอยจะเจียระไนมาเรียบร้อยแล้ว การเจียระไนพลอย
เป็นขั้นตอนที่ท าให้ลักษณะของพลอยสวยขึ้นด้วยการท าให้พลอยมีประกายแวววาว โดยปกติราคา
ค่าแรงส าหรับช่างเจียระไนพลอยจะคิดราคาต่อน ้าหนักกะรัตของพลอย ในปัจจุบันราคาค่าแรงใน
ตลาดพลอยจันทบุรีคิด กะรัตละ 100 บาท ซึ่งเป็นราคาส าหรับการเจียระไนพลอยทุกชนิด แต่ส าหรับ
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การเจียระไนที่เรียกว่าเหลี่ยมเพชรจะมีราคาค่าแรงแพงกว่าเล็กน้อยราคาประมาณ 110-120 บาทต่อ
กะรัต   

 
ภาพที่ 4.3  
พลอยเจีย บนมือของผู้เขียน 

 

 
 

 พลอยไทย หมายถึง พลอยที่มีแหล่งก าเนิดและสะสมตัวในประเทศไทยและเป็น
ค าท่ีพบได้บ่อยในตลาดการซื้อขายพลอยอาจจะเป็นพลอยเนื้ออ่อนหรือพลอยเนื้อแข็งก็ได้ แต่ส าหรับ
ผู้ค้าพลอยเนื้อแข็ง ทับทิมสยามเป็นพลอยที่มีชื่อเสียงของประเทศไทย ที่ท าให้ผู้คนหันมาสนใจแหล่ง
พลอยในประเทศไทย ทับทิมจากแหล่งประเทศไทยมีลักษณะเฉพาะเด่นคือ มีสีแดงสด ก าเนิดจาก
หินบะซอลต์ซึ่งเป็นหินที่มีแร่ธาตุเหล็กอยู่มากท าให้ทับทิมที่มีปริมาณแร่ธาตุเหล็กสะสมตัวอยู่มาก เมื่อ
ตรวจสอบด้วยเครื่องมือขั้นสูงจะพบปริมาณแร่ธาตุเหล็กเด่นชัดกว่าทับทิมจากแหล่งอื่น ๆ รวมถึง
ทับทิมไทยนั้นเริ่มหายากมากขึ้น เพราะเหมืองพลอยในประเทศไทยปิดตัวลงหมดแล้ว ท าให้ราคา
ทับทิมไทยนั้นมีราคาสูงมาก เพราะฉะนั้นผู ้ค้าพลอยเห็นทั่วทั ้งเม็ดพลอยว่า สี ลักษณะภายใน 
ประกาย ภาพรวมของพลอย หรือที่เรามักได้ยินเสมอว่า “หน้าพลอย พลอยก็เหมือนกับคน เราเจอ
บ่อย เรารู้จักเราจ าได้ เราจะเข้าใจนิสัยใจคอของคนได้ พลอยก็เช่นกัน ถ้าเราเจอบ่อย ๆ เห็นบ่อย ๆ 
เราก็จะรู้จักพลอยที่เราซื้อ พลอยหน้าตาประมาณนี้ ราคาประมาณไหน เราเป็นคนขายเราต้องรู้ ”     
(ดูเพ่ิมเติมในหัวข้อถัดไป) 

นอกจากนั้นยังมีค าว่า พลอยเผาเก่า พลอยเผาใหม่ ดังที่ ได้กล่าวว่าค าที่ได้ยิน
และได้เห็นในตลาดในปัจจุบันมีการเปลี่ยนแปลงจากอดีตมาสู่ปัจจุบันคือ ในอดีตผู้คนจะเรียกชื่อ
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พลอยตามสีที่ปรากฏและตามแหล่งก าเนิดเรียกว่า ภาษาพลอยจันท์ (พัศพงศ์ ชินอุดมพงศ์, 2551) ซึ่ง
ค าท่ีใช้ในอดีตยังคงมีร่องรอยของภาษาพลอยจันท์เดิมอยู่ ยกตัวอย่างเช่นพลอยบางกะจะ พลอยบุษฯ 
พลอยสีแดง เขียวส่อง พลอยสีน ้าเงิน (น.94) ผู้ค้าพลอยชาวจันทบุรีในตลาดพลอยจันทบุรีส่วนใหญ่จะ
มีความเชี่ยวชาญพลอยเนื้อแข็ง ซึ่งพวกเขาสะสมประสบการณ์และความรู้ในการดูพลอยผ่านการ
ประกอบอาชีพช่างเจียระไน ช่างโกลนพลอย1หรือบางคนสะสมประสบการณ์จากการเป็นคนเดิน
พลอย อาชีพเหล่านี้ล้วนต้องอาศัยทักษะการดูสีพลอย หน้าพลอย เนื้อพลอยหรือต าหนิภายนอกและ
ภายใน  

4.2.3 หน้าพลอย 
นอกจากความรู้เกี่ยวกับชื่อเรียกพลอยแต่ละชนิดที่ใช้ในตลาดแล้ว การแยกชนิด

ของอัญมณีเป็นส่วนส าคัญส าหรับผู้ค้าในตลาดพลอย วิธีการแยกอย่างง่ายที่สุดคือ การดูหน้าพลอย
หน้าพลอย หมายถึง บริเวณผิวด้านนอกสุดของพลอย การดูหน้าพลอยจะต้องอาศัยนัยน์ตาของผู้ค้า
พลอย ในบางครั้งจะใช้แว่นขยายแบบพกพาที่มีก าลังขยาย 10 เท่า แต่ผู้ค้าบางคนอาจจะไม่ใช้เลย 
ผู้ค้าพลอยจะต้องดูหน้าพลอยได้ การดูหน้าพลอยจึงเป็นทักษะหนึ่งของผู้ค้าพลอยในตลาด ที่ผู้ค้า
พลอยทุกคนจะต้องมีทักษะนี้ เมื่อพลอยอยู่ในมือของตนเองแล้ว จะต้องท าการตรวจสอบหน้าพลอย 
ประกอบด้วย สีของพลอย ความอิ่มสีของพลอย รูปร่างของพลอย น ้าหนักของพลอย ต าหนิภายนอก
และต าหนิภายในของพลอย  

 การดูหน้าพลอยเป็นสิ่งส าคัญในการต่อรองราคาและมีผลต่อราคาพลอยด้วย 
หากมีต าหนิพลอยที่ติดกับเนื้อผิวด้านนอกหรือต าหนิด้านนอกของเนื้อพลอย ที่ผู้ค้าสามารถมองเห็น
ได้เมื่อใช้แว่นก าลังขยายส่องผ่าน (ภาพที่ 4.4) ซึ่งลักษณะต าหนิภายนอกและภายในนั้นส่งผลต่อ
รูปลักษณ์ภาพรวมของพลอย อย่างที ่กล่าวไปในตอนต้นว่า อัญมณีคือแร่มีค่า ที ่ประกอบด้วย
คุณสมบัติอย่างหนึ่งคือ ความสวยงาม เพราะฉะนั้นแล้วลักษณะที่ปรากฏที่ได้รับอิทธิพลของมลทิน
ภายนอกและภายในมีผลต่อความสวยงามของพลอย และมีผลต่อราคานั่นเอง 

 
 
 
 
 
 

 
1 ช่างโกลนพลอยคือคนที่ท าหน้าที่สร้างรูปร่างให้กับพลอยแต่ละเม็ด รวมถึงต้องก าหนดจุดสีและ
ก าหนดว่าด้านไหนคือส่วนหน้าพลอยหรือก้นพลอย 
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ภาพที่ 4.4  
ผู้ค้าพลอยใช้แว่นขยายก าลังขยาย 10 เท่าดูพลอยในถุงซิป 
 

 
 

หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน เมื่อวันที่ 16 มีนาคม 2566 
 
4.3 เข้าสู่ตลาดพลอย 
 

หลังจากที่ผู ้เขียนได้ชี ้ให้เห็นหน้าตาของร้านค้าอัญมณีในพื้นที ่ของสมาคมฯและ
พิพิธภัณฑ์ฯแล้ว แต่ออกมาก็จะพบร้านค้าซึ่งเป็นเพียงส่วนหนึ่งที่เชื่อมต่อกับตลาดพลอย หากดูจาก
ห่วงโซ่อุปทานแล้ว (ภาพท่ี 4.5) ร้านค้าที่ท าหน้าที่ขายอัญมณีสู่มือผู้บริโภค ถือว่าเป็นส่วนที่อยู่ปลาย
น ้าที่สุด อัญมณีที่วางอยู่ในตู้ก็อาจจะเป็นอัญมณีที่เคยอยู่ในตลาดพลอยถนนศรีจันทร์และตรอก
กระจ่างมาก่อน สาเหตุที่ต้องใช้ค าว่าอาจจะก็เป็นเพราะ อัญมณีใด ๆ ก็ตามอาจจะวนไปมาทั่วโลก 
ก่อนจะมาถึงร้านค้าแห่งนั้น ไม่ว่าจะเป็น แหล่งพลอยในทวีปแอฟริกา ทวีปออสเตร เลีย ประเทศ
มาดากัสการ์ ประเทศอินเดีย หรือประเทศปากีสถาน โดยมีพาหนะเป็นผู้ค้าพลอยจากประเทศต่าง ๆ 
รวมถึงผู้ค้าในประเทศไทยด้วยเช่นกัน  

ผู้ค้าในประเทศไทยแบ่งออกเป็นสองกลุ่มใหญ่คือ 1) ผู้ค้าประมูล เป็นผู้ค้าพลอยที่มี
ลักษณะพิเศษเฉพาะตัวและซื้อพลอยตามน ้าหนักหรือเรียกว่าพลอยขนาดใหญ่ โดยส่วนมากพลอยที่มี
น ้าหนักมากกว่า 5 กะรัต หรือพลอยที่มีสีโดดเด่น และหายาก เช่น ในปัจจุบันทับทิมเมียนมาที่มี
น ้าหนักตั้งแต่ 5 กะรัตขึ้นไปและมีสีแดงเลือดนก (pigeon blood) สม ่าเสมอทั่วกันทั้งเม็ดพลอย
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จัดเป็นพลอยหายากเพราะแหล่งพลอยในประเทศเมียนมานั้นเข้าถึงได้ยาก เนื่องจากอยู่ในควบคุม
ของรัฐบาลทหารของประเทศเมียนมา ท าให้เมื่อมีทับทิมพม่าที่มีลักษณะดังกล่าว ปรากฏขึ้นในตลาด 
ราคาจึงสามารถสูงได้ถึงหลักสิบล้านบาท โดยพลอยในลักษณะเช่นนี้จะไม่ออกสู่ตลาดในวงกว้าง แต่
จะถูกปิดอยู่ในห้องประมูลในกรุงเทพฯ 2) ผู้ค้าพลอยทั่วไป จะท าการค้าพลอยที่สามารถหาได้ทั่วไป 
อาจจะมีสีพิเศษอย่างสีแดงเลือดนก หรือ สีน ้าเงินเข้ม (royal blue) ด้วยเช่นกัน แต่น ้าหนักของ
พลอยไม่เกินสามกะรัต ลักษณะส าคัญของผู้ค้ากลุ่มนี้คือพวกเขาจะท าการค้าพลอยที่สามารถหาได้
ค่อนข้างง่ายภายในตลาดพลอยทั่วโลก ตลาดพลอยจันทบุรีเป็นตลาดพลอยส าหรับผู้ค้าพลอยกลุ่มที่
สอง ที่เรียกได้ว่าเป็นผู้ค้าพลอยระดับล่างถึงระดับกลาง พลอยระดับล่าง คือ พลอยที่มีลักษณะทั่วไป
บางประการที่สามารถสังเกตได้ด้วยตาเปล่า คือ สีทึบแสงสามารถมองทะละผ่านไปได้ยาก ส่วนพลอย
คุณภาพระดับปานกลาง คือ พลอยที่มีสีโปร่งแสงและสามารถมองทะลุผ่านได้ง่าย มีต าหนิภายในที่ไม่
สามารถมองเห็นได้ด้วยตาเปล่า รวมถึงสีภายนอกจะสม ่าเสมอเท่ากันทั้งเม็ด น ้าหนักกะรัตต่อพลอย
หนึ่งเม็ดที่ผู ้เขียนเคยเจอในตลาดฯ คือ ทับทิมเจียระไนแล้วจากแหล่งพลอยในประเทศโมซัมบิก
น ้าหนัก 3 กะรัต 

ดังนั้นบทบาทส าคัญของตลาดพลอยจันทบุรี คือ เป็นจุดนัดพบและรวมตัวของทั้งผู้ค้า
พลอยจากที่ต่าง ๆ ทั่วโลก ซึ่งผู้ค้าเหล่านั้นเป็นส่วนส าคัญในอุตสาหกรรมอัญมณี และบทบาทส าคัญที่
สองของตลาดอัญมณีจันทบุรีคือ เป็นพื้นที่เชื่อมต่อผู้คนในภาคส่วนของการปรับปรุงเพิ่มลดคุณภาพ
ของอัญมณี ได้แก่ ผู้ค้าพลอยชาวไทย ช่างเผาพลอย และช่างเจียระไน โดยเฉพาะช่างแรงงานฝีมือชาว
ไทยนั้นเป็นที่ยอมรับในระดับโลก พวกเขาเหล่านั้นล้วนมีส่วนส าคัญอย่างยิ่งในการเพิ่ม -ลดคุณภาพ
พลอย และเปลี่ยนแปลงรูปร่างของพลอย เพ่ือเพ่ิมราคาให้กับพลอยดิบที่มาจากแหล่งก าเนิด    

ด้วยจุดเด่นดังกล่าวท าให้พลอยจากทั่วโลกเดินทางมาสู่ประเทศไทย ในปัจจุบันจันทบรุี
มีโรงงานเจียระไนพลอยหลายแห่ง พลอยทั่วโลกจากผู้ค้าจะถูกกระจายออกไปยังโรงงานเหล่านั้นผ่าน
ผู้ค้าที่อยู่ในตลาด และจะกลับเข้ามาตลาดอีกครั้งเมื่อได้รับการเจียระไนเรียบร้อย โรงงานบางแห่งใน
จันทบุรีส่งอัญมณีออกไปเจียระไนตามจังหวัดต่าง ๆ ในภาคอีสาน เช่น อุบลราชธานี มหาสารคาม 
และขอนแก่น ด้วยเช่นกัน และในที่สุดพลอยที่เจียระไนเรียบร้อยแล้วจะกลับเข้ามาสู่ตลาดพลอย
จันทบุรี อีกครั้ง จากเดิมในอดีตการซื้อขายพลอยจะท าการซื้อขายพลอยดิบหรือพลอยที่ยังไม่ได้
เจียระไนที่หน้าเหมืองพลอย ผู้ค้าจะเดินทางไปตามเหมืองในอ าเภอต่าง ๆ ของจันทบุรีและตราด 
เหมืองที่มีชื่อเสียงได้อดีต ได้แก่ บ่อเวฬุ บ่อไร่ เขาพลอยแหวน เป็นต้น ในปัจจุบันนี้บทบาทที่ส าคัญ
ที่สุดของตลาดพลอยจันทบุรี คือ เป็นศูนย์กลางการค้าพลอยเจียระไนจากโรงงานพลอยในจังหวัดต่าง 
ๆ ทั่วประเทศไทย ซึ่งท าให้มีศักยภาพในการดึงผู้ค้าจากทั่วทุกมุมโลกให้เข้ามาในตลาดพลอยจันทบุรี   
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ภาพที่ 4.5  
ห่วงโซ่อุปทานของตลาดพลอยจันทบุรี 

 
 
จากแผนภาพจะเห็นว่าพลอยจากแหล่งพลอยต่าง ๆ ถูกน าเข้ามาสู่ตลาดอัญมณี โดย

ผู้ค้า และเมื่อเข้าสู่ตลาดอัญมณีแล้วพลอยเม็ดนั้น ๆ จะถูกแลกเปลี่ยนหรือน าไปเพิ่มคุณภาพในพื้นที่
โรงงานเจียระไนหรือโรงงานเผาพลอย โดยมือของผู้ค้าเช่นกัน และพลอยเม็ดนั้นที่เคยถูกแลกเปลี่ยน
หรือน าไปเพิ่มคุณภาพก็สามารถกลับมาในตลาดอีกครั้งหนึ่งโดยผ่านมือของผู้ค้าอีกเช่นเดิม   

 
4.3.1 ถนนอัญมณี: ลักษณะทางกายภาพ สิ่งของในตลาด แสง เสียง 

ถนนอัญมณี เป็นชื่อเรียกตลาดอัญมณี ที่ตั้งอยู่ริมฝั่งน ้าจันทบุรีตรงข้ามกับอาสน
วิหารพระนางมารีอาปฏิสนธินิรมล อายุเกือบ 300 ปี สร้างโดยชาวฝรั่งเศส โดยเชื่อมต่อกับชุมชน
ริมน ้าจันทรบูรผ่านถนนสุขาภิบาล ในอดีตการเดินเข้าสู่ตลาดอัญมณีจังหวัดจันทบุรี ต้องใช้วิธีจอดเรือ
ที่ปากแม่น ้าจันทบุรีและต่อเรือกระด้งเลียบล าน ้าราว 10 กิโลเมตรเพื่อมาขึ้นท่าบริเวณชุมชนฯ และ
เดินต่อเข้ามายัง “ตรอกกระจ่าง” ที่ตั้งอยู่ท้ายชุมชน และมีซอยย่อยออกไปเชื่อมบริเวณต่าง ๆ แยก
เป็น ตรอกกระจ่าง 1 – 7 โดยเริ่มนับจากฝั่งติดชุมชนริมน ้าฯ และสามารถเดินยาวไปจนถึงถนนศรี
จันทร์ บริเวณตรอกและถนนเส้นนี้เองที่เรียกว่าเป็น “ถนนอัญมณี” ปัจจุบันเมื่อการคมนาคมเปลี่ยน
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มาใช้รถยนต์เป็นหลัก การเดินทางเข้าสู่ตลาดท าได้โดยใช้ “ถนนเบญจมราชูทิศ” และ “ถนนตรีรัต” 
เป็นหลัก ดังนั้นทางเข้าตลาดที่เป็นที่นิยมจึงเป็นการเดินเข้าบริเวณสี่แยกที่ตัดกันระหว่าง ตรอก
กระจ่าง ถนนศรีจันทร์ ถนนเบญจมราชูทิศ และถนนตรีรัต ส่วนอีกทางจะเป็นการเดินข้ามมาจากฝั่ง
อาสนวิหารฯ 

 แม้จะชื่อว่าถนนอัญมณี แต่บริเวณท่ีท าการค้าพลอยในปัจจุบันขยายออกไปตาม
ซอยต่าง ๆ ตั้งแต่ตรอกกระจ่าง 5 – 7 ตรอกแจ่มจันทร์ และซอยอาคารจันท์เจมส์ บริเวณที่มีความ
คึกคักจะอยู่ทางด้านตรอกกระจ่าง 5 จนถึงท้ายตรอกฝั่งติดถนนเบญจมราชูทิศ ส่วนที่เหลือที่พอเห็น
บ้างจะเป็นตึกในตรอกแจ่มจันทร์ ด้านขวาของซอยอาคารจันท์เจมส์ และอาคารจันท์เจมส์ เพียง
เท่านั้น ในขณะที่ฝั่งถนนศรีจันทร์เมื่อพ้นตึกที่อยู่หัวมุมแยกไปแล้วจะไม่มี “โต๊ะ” หรือ “ตู้” ขาย
พลอยอีก หากจะเปลี่ยนเป็นที่ตั้งของร้านค้าอื่น ๆ รวมถึงสมาคมอัญมณีฯ วิสาหกิจชุมชนฯ แต่ก็เป็น
ลักษณะการขายคนละประเภทกับตัวตลาดพลอย กล่าวคือ เป็นการท าการค้าระหว่าง ผู ้ค้ากับ
ผู้บริโภค แทนที่จะเป็นการท าการค้าระหว่างผู้ค้าและผู้ค้า โดยมีคนเดินพลอยเป็นตัวเชื่อม 

 
ภาพที่ 4.6  
แผนที่แสดงถนนอัญมณี บริเวณตรอกกระจ่าง ถนนศรีจันทร์ ถนนบรมราชูทิศและถนนตรีรัต 
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จากเรื่องเล่าของผู้คนในตลาดพลอยจันทบุรี อ้างอิงถึงบรรยากาศการซื้ อขาย
พลอยในอดีตมีความคึกคักมากกว่าในปัจจุบันมาก โต๊ะพลอยจะตั้งเรียงรายทั้งตรอกกระจ่างและถนน
ศรีจันท์ รวมถึงตรอกแจ่มจันทร์เอง ก็มีพ่อค้าจากกรุงเทพฯ มานั ่งรับซื ้อพลอยกันเป็นประจ า      
ปัจจุบันนี้เรียกได้ว่า ตลาดพลอยเงียบลงมากกว่าเดิม ท าให้โต๊ะพลอยส่วนใหญ่กระจุกตัวอยู่ในตรอก
กระจ่าง ประกอบกับลักษณะของตรอกกระจ่างเป็นตรอกที่ไม่มีทางเท้า จึงสะดวกต่อการเดินจากโต๊ะ
หนึ่งไปอย่างอีกโต๊ะหนึ่งท าให้เดินเข้าออกง่ายกว่าตรอกและถนนอ่ืน ๆ  ที่มีทางเท้าอยู่ด้านหน้าร้านค้า
และอาคารพาณิชย์  

ในการศึกษาครั้งนี้ผู้เขียนให้ความสนใจส่วนพื้นที่ตลาดการค้าพลอย ในพื้นที่
ตรอกกระจ่าง 4-7 เป็นหลัก ซึ ่งใช้วิธีการเดินตามเส้นทางของผู ้ค้าพลอยและคนเดินพลอยเป็น
จุดส าคัญ เพราะฉะนั้นผู้เขียนจะพูดพ้ืนที่สองส่วนเพ่ือให้ภาพลักษณะของตลาดอัญมณีได้ชัดเจนยิ่งขึ้น 
ส่วนแรกคือ ตรอกกระจ่าง และส่วนที่สองคือ ซอยอาคารจันท์เจมส์ ซึ่งตลาดอัญมณียังมีการท าการค้า
อยู่และมีลักษณะการค้าแบบเดิมคือ เป็นลักษณะของตลาดนัด ตลาดจะเปิดเฉพาะในวันศุกร์ เสาร์ 
อาทิตย์ เริ่มมีผู้คนเดินขวักไขว่ในช่วง 11.00 – 17.00 น. วันเสาร์เป็นวันที่ตลาดมีชีวิตชีวามากกว่าวัน
อ่ืน ๆ ตัวพื้นที่ตรอกกระจ่างเป็นส่วนที่มีโต๊ะพลอยเรียงต่อกัน ด้านหน้าอาคารบนถนนเต็มไปด้วยรถ
มอเตอร์ไซค์ของผู้คนที่มาใช้ตลาด ลักษณะของตรอกกระจ่าง เป็นทางถนนลาดยางขนาดกว้างพอให้
รถยนต์สวนกันได้ มีตรอกย่อยอีก 7 ตรอก สองข้างของตรอกกระจ่างมีอาคารพาณิชย์ ตั้งแต่สองชั้น
จนถึงสี่ชั้น และห้องอาคารชั้นเดียวมีประตูเหล็กปิดชั้นล่าง เมื่อถึงเวลาตลาดนัดพลอยเปิด จะมีโต๊ะ
พลอยออกมาตั้งเรียงรายทั้งในอาคารพาณิชย์ชั้นล่างและด้านหน้าอาคารพาณิชย์ รวมถึงตามตรอก
กระจ่าง 5-7  ก็จะมีโต๊ะพลอยออกมาตั้งเรียงรายเช่นกัน  

โต๊ะพลอยส่วนใหญ่โดยข้อห้ามแล้วจะไม่สามารถตั้งบนถนนได้ จึงตั้งอยู่ใต้ตัว
อาคาร หรือชายคาที่ยื่นออกมา ประกอบกับตรอกกระจ่างไม่ได้เป็น “ถนน” ท าให้ไม่มีทางเท้าจึง
สามารถเห็นการตั้งโต๊ะพลอยตามรูปแบบดังกล่าวได้ แต่ส าหรับถนนศรีจันทร์จะเห็นเฉพาะอยู่ใต้ตัว
อาคารเพียงเทา่นั้น โต๊ะพลอยแต่ละตัวมีขนาดประมาณ 1 เมตร พร้อมกับเก้าอ้ีพลาสติกอาจจะมีพนัก
พิงหรือไม่มี บางโต๊ะจะมีลิ ้นชักที่มีกุญแจล็อคได้หรือบางโต๊ะเป็นโต๊ะเรียบ ๆ ด้านล่างไม่มีลิ้นชัก 
ส าหรับลิ้นชักจะใช้ส าหรับเก็บตราชั่งน ้าหนักพลอย ที่คีบพลอย ถาดใส่พลอยมีขอบพ้ืนสีขาว กระดาษ
ช าระ ถุงซิปล็อคใสขนาดต่าง ๆ ส าหรับใส่พลอย โต๊ะพลอยแต่ละโต๊ะจะมีราคาในการเช่าแต่ละวัน 
จากการสอบถามข้อมูล ราคาค่าเช่าโต๊ะพลอยจะอยู่ที่ วันละ 500 บาทต่อโต๊ะ เจ้าของโต๊ะพลอยคน
หนึ่งอาจจะมีหลายโต๊ะ ในราคานี้ผู้เช่าโต๊ะพลอยจะได้รับบริการ การยกโต๊ะและเก้าอี้เ ข้าออก พัดลม 
และร่มกันแดดด้วยเช่นกัน ราคาโต๊ะพลอยแต่ละที่อาจจะแตกต่างกันไม่มาก อย่างเช่นโต๊ะพลอยใน
ห้องกระจกที่มีแอร์ราคาวันละ 1,500 บาท อาจจะมีบริการโคมไฟส าหรับช่วยในการดูพลอยรวมอยู่ 
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ภาพที่ 4.7  
โต๊ะพลอยในพ้ืนที่ตรอกกระจ่าง 

หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน เมื่อวันที่ 16 มีนาคม 2566 
   

แสงในตลาดพลอย เป็นส่วนที ่มีความส าคัญต่อการค้าขายพลอยอย่างมาก 
เนื่องจากว่า แสง ในแต่ละช่วงเวลาของวันมีความเข้มและอุณหภูมิสีที่แตกต่างกัน แสงที่เหมาะสม
ส าหรับการดูสีพลอย คือ ช่วงเวลาบ่ายสองโมง เป็นช่วงที่แสงธรรมชาติมีสีขาว หากไม่มีแสงอาทิตย์
ธรรมชาติ โต๊ะพลอยที่อยู่ในห้องที่ปิดตั้งอยู่ติดกับกระจกใส เพื่อให้แสงธรรมชาติส่องถึงด้านห้อง
ได้มากที่สุด หากโต๊ะพลอยที่อยู่ในมุมอับแสงส่องไม่ถึงจะมีโคมไฟที่ใช้หลอดไฟแสงสีขาวเท่านั้นหรือ
เป็นหลอดไฟที่ให้ความสว่างช่วง 5000-6000 องศาเคลวินหรือในภาษาทางการค้าหลอดไฟจะเรียกว่า 
“ไฟเดย์ไลท”์ให้ความสว่างเหมือนกับแสงธรรมชาติสีขาววางอยู่บนโต๊ะ  
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ภาพที่ 4.8  
ภาพอุณหภูมิสีตามระบบองศาเคลวิน   

 

หมายเหตุ: จาก www.olightstore.co.th/blog/post/color-temperature-of-lights-led-
olight.html 

นอกจากนี ้ผนังตึกหรือผนังออฟฟิศที ่มีกระจกกั ้นจะทาผนังเป็นสีขาวและ
พยายามให้แสงส่องเข้าถึงด้านในได้มากที่สุด รวมทั้งมีป้ายติดก ากับว่า “ห้ามดึงเปิดปิดม่าน ยกเว้น
เจ้าหน้าที”่ โต๊ะพลอยที่ตั้งอยู่ในอาคารจันท์เจมส์ (ภาพท่ี 4.9) เป็นอาคารสูง 5 ชั้นแบ่งให้เช่า ในส่วน
ของพ้ืนทีมี่โต๊ะพลอยประมาณ 60 โต๊ะตั้งเรียงแถว พ้ืนที่ภายในเป็นโถงโล่งเพดานสูง ผนังทุกด้านทาสี
ขาว  ติดกระจกใส รอบตัวอาคาร ท าให้แสงส่องทะลุเข้ามาได้ทุกทิศทาง แสงสีขาวโดยเฉพาะแสงสี
ขาวธรรมชาติจากดวงอาทิตย์เป็นส่วนส าคัญในตลาดที่มีลักษณะเปิดโล่ง รวมถึงตัวอาคารหรือร่มที่
กางบังแดดในยามบ่ายในตรอกกระจ่าง ท าให้การค้าในช่วงเวลาบ่ายสองโมงถึงสี่โมงเย็นเป็นช่วงเวลา
ที่มีคนเดินพลอยหนาแน่นมากที่สุด หลายครั้งที่ผู้เขียนได้ยินผู้ค้าที่โต๊ะพลอยพูดอยู่เสมอว่า “อากาศ
ไม่ได้” หรือ “ดูสีไม่ได้เลย” ปัจจัยที่มีส่วนไม่ว่าจะเป็นแสงที่สะท้อนจากสีของร่มที่กางอยู่ หรือ
ช่วงเวลาสี่โมงเย็น แสงแดดจากดวงอาทิตย์จะมีความเข้มแสงเพ่ิมข้ึน และอุณหภูมิสีลดต ่าลง จึงท าให้
ให้แสงติดสีส้มและมีผลต่อสีของพลอยทุกชนิด เพราะฉะนั้นช่วงเวลาสี่โมงเย็นเป็นต้นไป เราจะเห็น
ความเข้มข้นและแรงกดดันจากคนเดินพลอยมากขึ้น อย่างเช่นคนเดินพลอยที่เดินมาหาผู้ค้าชาว
ปากีสถานในเรื่องเล่าข้างต้น ช่วงเวลาใกล้ห้าโมงเย็น พร้อมกับบทสนทนาที่เร่งรัดให้ชายชาวปากีฯ
ช่วยตัดสินใจในตอนนี้ พร้อมกับค าพูดประกอบเหตุผลว่า “เร็ว ๆ เดี๋ยวท างานให้ ๆ” แต่ชายชาวปากี
ฯ ดูพลอยไปพร้อมกับส่ายหัว ใช้ตัวบังแสงที่ส่องมายังพลอย เอี้ยวตัวหลบไปด้านหลัง ลดมือต ่าลง
หลบแสงแดดที่ส่องลงมา เพื่อที่จะดูสีของพลอยให้ชัดเจนมากยิ่งขึ ้น แต่ในท้ายที่สุดเขาจึงบอกว่า 
“ไม่ได้ แสงมันดูไม่ได้” พร้อมกับท่ีชี้นิ้วไปทางเดียวกับที่แสงส่องลงมา เหตุการณ์ข้างต้นที่ผู้เขียนยกมา 
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เป็นการขับเน้นให้เห็นถึงรูปแบบของตลาดที่เป็นตลาดแบบเปิด โต๊ะพลอยที่ออกมาเรียงรายด้าน
นอกนอาคารเพื่อที่จะรับแสงจากธรรมชาติ หรือโต๊ะพลอยที่ตั้งอยู่ในห้องกระจก พร้อมกับโคมไฟสี
ขาว ทุกโต๊ะล้วนต้องการใช้แสงสีขาวเพื่อให้เห็นถึงสีของพลอยที่แท้จริง   

 
ภาพที่ 4.9 
บรรยากาศภายในตึกจันท์เจมส์ 

 

หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน เมื่อวันที่ 16 มีนาคม 2566 
 

  ดังนั้น “แสง” จึงเป็นองค์ประกอบส าคัญในการซื้อขายและมีบทบาทอย่างยิ่ง
ต่อการค้าในตลาดพลอย จากที่กล่าวไปข้างต้นแล้วว่าตลาดพลอยจันทบุรี ที่มีลักษณะของการเป็น
ตลาดนัดและเป็นตลาดระหว่างผู้ค้าและผู้ค้า เป็นตลาดพลอยระดับกลาง-ล่าง เพราะฉะนั้นปัจจัยราย
ล้อมอย่าง เช่น สภาพอากาศที่ร้อนจากแสงแดด หรืออาคารที่ไม่มีการตกแต่งหรือทาสีสันสะดุดตา         
ไม่ต้องการการตกแต่งหรือการบริหารระดับพิเศษเพื่อส่งเสริมการขายหรือเพื่อการโฆษณา หรือสร้าง
ความประทับใจและพึงพอใจให้กับลูกค้า ปัจจัยรายล้อมจึงไม่ได้เป็นองค์ประกอบส าหรับการค้า แต่
เป็นองค์ประกอบส าหรับเงื ่อนไขประกอบการขายอย่างตรงไปตรงมา และเป็นกลไกที่ท าให้เกิด
รูปแบบของราคาและการค้าที่เฉพาะตัวในตลาดพลอย ผู้เขียนสังเกตว่า พลอยที่ท าการซื้อขายใน
ตลาดพลอย ตรอกกระจ่าง ส่วนใหญ่จะมีต าหนิภายนอกที่เห็นได้ชัด หรือมีต าหนิภายในที่มองเห็นชัด
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ภายใต้แว่นขยายแบบพกพาก าลังขยายขนาดสิบเท่า และราคาพลอยเริ่มต้นหรือราคาเปิดเริ่มต้นที่
หลักสิบ แต่ส าหรับพลอยราคาเริ่มต้นหลักล้านก็มีให้เห็นบ้าง ในขั้นตอนการซื้อขายใช้ระยะเวลาให้
การตัดสินใจซื้อสั้นกว่าการซื้อขายของราคาสูง และการประวิงเวลาระหว่างคู่ค้าถือเป็นกลไกที่สร้าง
ความกดดันให้กับคู่ค้าทั้งสองฝ่าย เพราะฉะนั้นในการต่อรองราคาในแต่ละครั้งคู่ค้าทั้งสองฝ่ายมีเวลา
อย่างจ ากัดเพ่ือที่จะตัดสินใจซื้อสินค้า  

เส ียงที ่ได ้ย ินในตลาดบ่งบอกถึงบรรยากาศของตลาดที ่เต ็มไปด้วยความ
ฉวัดเฉวียนของผู้คนและข้อมูลข่าวสารเกี่ยวกับสินค้าและราคา ถ้าหากเดินผ่านและแทรกตัวเข้าไปใน
ตรอกซอยเล็ก ๆ หรือยื่นหูเข้าไปใกล้กับโต๊ะพลอยโต๊ะใดโต๊ะหนึ่งที่มีก าลังมุง ค าท่ีจะเข้าหูคงหนีไม่พ้น
ค าว่า “เท่าไหร่” “มีอีกไหม” “พลอยอะไร” “มีอะไร” หรือตัวเลขที่บ่งบอกได้ทั้งราคา หรือจ านวน
กะรัตของพลอยหรือน ้าหนัก เสียงของผู้คนที่เดินในตลาดจะมีเนื้อหาเกี่ยวกับการเจรจาที่เพ่ิงจะจบลง
ระหว่างคนเดินพลอยและคนซื้อพลอยที่นั่งโต๊ะ รายละเอียดเกี่ยวกับต่อรองที่เพิ่งเกิดขึ้นหมาด ๆ 
อย่างราคาเปิด และราคาสุดท้าย หรือตัวเลขที่ถูกพันกาหรือตีราคามาจากคนซื้อ เราสามารถคาดเดา
ได้ว่าปลายสายของคนเดินพลอยคือเจ้าของพลอย คนเดินพลอยจะต้องบอกราคาพลอยให้กับเจ้าของ 
ซึ่งจะเป็นราคาที่ได้จากการต่อรองหรือเป็นตัวเลขอ่ืน ๆ ที่เพ่ิมเข้าไป นอกจากนี้เราจะได้ยินผู้ซื้อพลอย
ใช้ภาษาที่แตกต่างกันสลับสับเปลี่ยนไปมา ซึ่งอาจจะเป็นรายละเอียดส าคัญเกี่ยวกับพลอยในมือของ
เขาหรือราคาพลอยในใจ หรือความเห็นระหว่างผู้ค้าที่นั่งโต๊ะพลอยติด ที่มีสัญชาติเดียวกัน  

4.3.2 การซื้อขายพลอย 
การซื้อขายสินค้าในตลาดเป็นกิจกรรมการแลกเปลี่ยนระหว่างผู้ค้าและผู ้ค้า

ด้วยกัน การซื้อขายพลอยแตกต่างจากการค้าขายสินค้าในตลาดสดที่คุ้นเคยโดยทั่วไป กล่าวคือ ผู้ซื้อ
จะเป็นนั่งอยู่ที่โต๊ะ และผู้ขายจะแจกจ่ายพลอยให้กับคนเดินพลอย เพ่ือที่จะท าหน้าที่เดินเร่ขายสินค้า
ไปตามโต๊ะต่าง ๆ ซึ่งคนเดินพลอยหรือเด็กเดินพลอยมีสถานะเป็นพ่อค้าคนกลางระหว่างผู้ ซื้อและ
ผู้ขายในตลาดพลอย เพราะฉะนั้นคนที่นั่งอยู่ที่โต๊ะพลอยมีสองสถานะ สถานะแรกคือเป็นผู้ซื้อ การนั่ง
รับซื้อพลอยที่คนเดินพลอยน าพลอยมาเสนอขาย และสถานะที่สอง คือ ผู้ขาย เนื่องจากพลอยที่อยู่ใน
มือเขาจะถูกขายออกไป ผ่านมือของคนเดินพลอย ซึ่งเป็นปกติที่ผู้ค้าพลอยแต่ละคนจะอยู่ทั้งสอง
สถานะเสมอ ในทุกวันของตลาดนัด คนเดินพลอยจะมารับพลอยจากผู้ค้าตามโต๊ะ แล้วน าพลอยไป
เดินขายตามโต๊ะที่อยู่ในตรอกกระจ่างและถนนศรีจันท์หรือซอยอื่น ๆ ในระแวก ตามโต๊ะพลอยหรือ
ออฟฟิศใกล้ ๆ   

4.3.3 ราคาสินค้าหรือราคาพลอย  
ราคาพลอยเป็นสิ่งที่ไม่ปรากฏคือไม่มีป้ายราคาติดชัดเจนเหมือนราคาของตามชั้น

วางในห้างสรรพสินค้า ราคาของพลอยอยู่ที ่ปากของคนเดินพลอยกล่าวคือ ราคาพลอยจะปรากฏ
ออกมาเมื่อคนเดินพลอย “พูด” ราคาพลอยออกมา ราคาพลอยสามารถที่จะเปลี่ยนแปลงไปได้ด้วย
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ปัจจัยต่าง ๆ อย่างเช่น วิธีพูดคุย ความพึงพอใจของคนซื้อ ความสามารถในการโน้มน้าวของคนเดิน
พลอย หรือความคิดเห็นของคนในตลาด ลูกค้าที่แท้จริงที่ต้องการพลอยอาจจะนั่งอยู่ในอีกซีกมุมโลก 
หรือลูกค้าต่างประเทศ จีน ญี่ปุ่น ฮ่องกง หรือลูกค้าที่นั่งอยู่ที่ตลาดพลอยสีลม ในส่วนนี้รายละเอียด
ของการซื้อขายต่อรองจะกล่าวถึงในส่วนถัดไป สิ่งที่เป็นจุดบ่งบอกว่าคนเดินพลอยจะรู้ได้ว่าจะขาย
พลอยในมือตนที่ไหนคือ มองที่ป้ายที่ติดอยู่ที่โต๊ะพลอยดังที่ปรากฏในภาพที่ 4.10 อาจจะเขียนด้วย
ภาษาไทยหรือภาษาอังกฤษ บางครั้งป้ายที่ติดตามห้องกระจก ระบุน ้าหนักหรือขนาดของพลอยที่รับ
ซื้อไว้อย่างชัดเจน 

 
ภาพที่ 4.10 
ป้ายกระดาษพร้อมชื่อชนิดพลอยที่รับซื้อ 

 

 
หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน เมื่อวันที่ 16 มีนาคม 2566  

 
 การซื้อขายพลอยในตลาดอัญมณี ตรอกกระจ่าง แบ่งออกเป็นสองแบบหลัก ๆ 

คือการขายตามน ้าหนักพลอยเป็นกะรัตและกิโลกรัม โดยคนเดินพลอยจะเสนอขายต่อผู้ค้าที่นั่งโต๊ะ 
และแบบที่สอง เป็นการบอกราคารวมทั้งเม็ด ส่วนใหญ่ราคาพลอยรวมต่อเม็ดมักจะเป็นพลอยที่มี
ราคาสูงเช่น ราคาทับทิมน ้าหนัก 5 กะรัต ราคา 5 ล้านบาท ซึ่งในการเสนอขายพลอยต่อผู้ค้า คนเดิน
พลอยจะยื่นพลอยให้กับผู้ค้า หลังจากนั้นจะเป็นกระบวนการ “ดูพลอย” หมายถึงการดูขนาดความ
กว้างความยาว รูปทรง การเจียระไน สี เนื้อพลอย โดยจะเริ่มจากการการแกะพลอยออกมาจากซอง
ซิปหรือไม่ขึ้นอยู่กับผู้ซื้อ จากนั้นผู้ซื้อจะวางพลอยบนฝ่ามือเพื่อดูสี และแกะพลอยเทออกมาคัดเลือก
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หากสีที่มองดูครั้งแรกแล้วถูกใจ หรือในบางกรณีพลอยที่ได้มามีสีที่ใกล้เคียงกับพลอยที่ผู้ค้ามีอยู่แล้ว 
โดยมากการดูสีเพื่อเทียบจะเป็นพลอยขนาดเล็กที่แม้แต่พัดลมยังสามารถพัดให้ปลิวได้ การคัดเลือก
พลอยเช่นนี้มักจะเป็นผู้ค้าพลอยชาวไทย ด้านหนึ่งเพราะพลอยไทยมักจะเป็นพลอยขนาดดังกล่าว   
อีกด้านหนึ่งผู้ค้าพลอยชาวไทยจะเรียกพลอยแบบนี้ว่า “พลอยชุด” โดยท าการหาพลอยขนาดเล็ก
ดังกล่าวให้ได้เพียงพอต่อการไปท าเครื่องประดับ เมื่อสีและขนาดผ่านแล้วสิ่งที่ดูต่อไป คือ เนื้อพลอย 
โดยมากแล้วขั ้นตอนนี ้หากเนื ้อพลอยไม่ใสจะสามารถดูตาเปล่าได้จะใช้เครื ่องมือช่วย ไฟฉาย        
แว่นขยายทั้งแบบถือและสวมหัว หลังจากผู้ค้าท าความรู้จักเม็ดนั้น ๆ แล้ว ต้องคิดต่อว่า จะน าพลอย
เม็ดนั้น ๆ ไปท าอะไรได้บ้าง เช่น จับคู่กับพลอยที่มี น าไปปรับปรุงคุณภาพ น าไปขายให้ลูกค้าประจ าที่
ชอบพลอยลักษณะเช่นนี้ ซึ่งหากผ่านกระบวนการดังกล่าวหากผู้ค้าไม่ชอบจะคืนพลอยให้กับคนเดิน
พลอย แต่หากผู้ค้าสนใจจะถามถึงราคาและเริ่มต่อรองราคากับคนเดินพลอย โดยกระบวนการดูพลอย
อาจจะเกิดขึ้นในระยะเวลาไม่ถึง 1 วินาที จนถึง 20 นาที และหากถูกใจและต่อราคากันเป็นที่
เรียบร้อยก็จะถึงข้ันตอนการพันกาหรือตีกา 

4.3.4 การพันกา 
การพันกาหรือตีกาคือการห่อพลอยด้วยกระดาษทิชชู่แล้วพันทับปิดรอบด้านด้วย

เทปใส พร้อมกับเขียนราคาพลอยลงบนเทปใสด้วยปากกาเมจิกที่ไม่สามารถลบหรือเลือนออกได้ง่าย 
(ภาพท่ี 4.11) ในทางหนึ่งการพันกา เป็นการท าสัญลักษณ์ว่า พลอยเม็ดนี้ได้มีคนยื่นเสนอราคาซื้อขาย
มาแล้ว หรือเรียกได้ว่า พลอยเม็ดนี้หรือพลอยในห่อนี้ถูกจองไว้แล้วและพลอยที่มีเครื่องหมายพันกา
แล้วไม่สามารถถูกน าไปเสนอขายกับโต๊ะพลอยอื่น ๆ ได้จนกว่าเจ้าของจะตกลงซื้อขายหรือว่าหาก
เจ้าของพลอยไม่พึงพอใจต่อราคาที่เสนอขายมาสามารถที่จะแกะกาทิ้งได้ การแกะกานี้ต้องให้ผู้ซื้อ
หรือผู้พันกาเป็นคนแกะออกหรือหากเจ้าของพลอยต้องการที่จะต่อรองราคาจะบอกราคาใหม่กลับไป
ที่คนเดินพลอยและคนเดินพลอยจะน าพลอยกลับไปให้ผู้ค้าอีกครั้ง เพื่อต่อรองกันอีกครั้งโดยการแกะ
กาออกแล้วจึงท าเครื่องหมายพันกาใหม่อีกครั้งหนึ่ง วนไปจนกว่าจะตกลงกันทั้งสองฝ่าย 
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ภาพที่ 4.11  
การพันกา 

 
 

หมายเหตุ. จาก เฟสบุ๊คเพจ จันทบุรี นครอัญมณี 
https://www.facebook.com/ChanthaburiGemsCity/photos/a.546829295811249/569358
996891612/?type=3) 

 
4.3.5 การเงิน วิธีการจ่ายเงิน วิธีการวางเครดิต การหักเปอร์เซ็นต์ของพ่อค้าอินเดีย

และปากีสถาน  
การซื้อขายอัญมณีในตลาดฯ หน่วยสกุลเงินบาทเป็นเพียงสกุลเงินเดียวที่ใช้อย่าง

แพร่หลาย ราคาของอัญมณีคิดอ้างอิงจากราคาต่อน ้าหนักกะรัตส าคัญว่าจะจ านวนเม็ดเท่าไหร่ก็ตาม 
ในการซื้อขายทุกครั้ง คู่ค้าจะต้องถามให้แน่ชัดว่า ราคาที่สุดท้ายเมื่อตกลงซื้อแล้ว ผู้ซื้อจะมีการหัก
ออกจากราคานั้นอีกหรือไม่ โดยปกติแล้วคนเดินพลอย จะได้เงินค่าเดินเร่ขายเริ่มต้นที่ 3% จากราคา
ขายอัญมณี ในปัจจุบันมีการเปลี ่ยนแปลงไปจากการมาถึงของผู ้ค้าอัญมณีชาวอินเดียแล ะชาว
ปากีสถาน ที่หักเปอร์เซ็นต์การรับซื้อตั้งแต่ 3%-12% การหักเปอร์เซ็นต์ส่วนนี้เป็นมากหรือน้อยขึ้นอยู่
กับว่าผู้ซื้อมีลูกค้าหรือผู้ซื้อปลายทางเรียกได้ว่า “ของเรามีที่ไป”  ถึงอย่างไรผู้ซื้อก็สามารถน าไปท า
ก าไรต่อได้แน่นอน แต่หากพลอยเม็ดนั้นผู้ซื้อสนใจซื้อไว้เพ่ือรอขายในอนาคต ผู้ซื้อจะท าการหักเงิน
ส่วนนี้ไว้ส าหรับพวกเขาเอง ผู้เขียนเรียกเงินได้ต่างหากของผู้ซื้อนี้ว่า “ค่าเสียเวลา”  

เงื่อนไขการช าระเงินหรือการท าธุรกรรมเกี่ยวกับเงินจะต้องภายในวันเดียวกัน
กล่าวคือเมื่อมีการตกลงซื้อขายทั้งสองฝ่ายพึงพอใจแล้ว คนเดินพลอยจะน าเงินสดจากผู้ซื้อไปให้
เจ้าของพลอย ผู้ซื้ออาจจะตกลงกับคนเดินพลอยและนัดหมายเวลา เช่น ห้าโมงเย็น หรือบ่ายสองโมง 
เผื่อที่คนเดินพลอยจะสามารถไปเดินเร่ขายพลอยต่อได้ แล้วจึงมาจัดการการเงินในตอนเย็น เพ่ือไม่ให้
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เป็นการเสียประโยชน์ทั้งสอง วิธีการจ่ายเงินแบบที่สองคือ การเขียนเช็คเงินสด สามารถไปขึ้นเงินได้ใน
วันถัด หรือภายในสามวันท าการ การจ่ายเงินแบบนี้มักจะไม่นิยมท ากันในตลาดพลอย จันทบุรี เพราะ
ตลาดเปิดในวันเสาร์อาทิตย์ ซึ ่งไม่ใช่วันเวลาท าการธนาคาร กรณีอื่น ๆ เช่น การขอน าพลอยไป
ตรวจสอบที่ห้องปฏิบัติการในกรุงเทพฯ แล้วจึงตกลงจ่ายเงิน อาจจะเป็นสัปดาห์ถัดไปหรือนัดจ่ายเงิน
ที่กรุงเทพฯ ขึ้นอยู่กับคู่ค้าทั้งสองฝ่าย ในทางตรงกันข้ามหากข้อมูลในใบประกาศพลอยออกมาจาก
ห้องปฏิบัติการไม่เป็นไปตามที่คนเดินพลอยระบุ เช่น “ทับทิม จากแหล่งประเทศไทย ที่ผ่านการ
ปรับปรุงคุณภาพด้วยความร้อน” แต่ใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณีระบุว่าเป็น “ทับทิมจากแหล่ง
ประเทศมาดากัสการ์ ผ่านการปรับปรุงคุณภาพด้วยความร้อน” ผู้ซื้อสามารถขอคืนเงินได้ พลอยกับ
จะคืนพลอยให้กับเจ้าของพลอย ผู้เขียนสังเกตเห็นว่ามีการนับเงินสดในตลาดพลอยอยู่บ่อยครั้ง เมื่อ
สอบถามกับเจ้าของโต๊ะพลอยอย่างอาชัยให้ค าตอบว่า “ท าแบบนี้ในกรุงเทพฯไม่ได้ อันตราย         
แต่ส าหรับที่ตลาดจันทบุรีท าได้” อาจจะเป็นเพราะว่าตลาดพลอยจันท์ มีรูปแบบเฉพาะแต่มีความ
ใกล้ชิดกันระหว่างผู้ค้าและผู้ค้าด้วยกัน รวมถึงลักษณะทางกายภาพของโต๊ะ ผู้คนในตลาดมีความสนิท
คุน้เคยและจ าหน้ากันได้เสมอ ผู้เขียนเองเมื่อเดินอยู่ในตลาดบ่อยครั้งมักจะได้รอยยิ้มจากผู้ค้าในตลาด
เสมอ เพราะว่าจ ากันได้แล้ว  

4.3.6 กฎระเบียบในตลาดพลอย 
กฎระเบียบในตลาดพลอย ไม่ได้มีเขียนบังคับใช้อย่างชัดเจน ซึ่งเป็นส่วนส าคัญ

ส าหรับผู้คนที่ต้องการเข้าไปใช้ตลาดพลอยจันทบุรี กฎระเบียบสามารถแบ่งออกเป็นสองส่วนอย่าว
คร่าว ๆ คือ กฎระเบียบข้อบังคับชัดเจน ที่มีผลทางกฎหมายส าหรับผู้ค้า และสองกฎระเบียบข้อตกลง
ร่วมกันระหว่างผู้คนในตลาดที่ กฎระเบียบส่วนแรกส าหรับคนเดินเร่ขายพลอย คือ ห้ามชาวต่างชาติเร่
ขายพลอยเจียระไนแล้วทุกชนิดในตลาดพลอย เป็นประกาศที่ติดไว้ตามสถานที่ที่มีผู้คนพลุกพล่าน 
อย่างอาคารจันท์เจมส์และสี่แยกถนนศรีจันทร์ และสองกฎระเบียบข้อตกลงร่วมกันระหว่างผู้คนใน
ตลาด เช่น ผู้ขายดูแลพลอยของตนเอง พลอยหายไม่รับผิดชอบใด ๆ ทั้งสิ้น ผู้ซื้อสามารถยกเลิกการ
ซื้อขายได้ทุกกรณี ซึ่งไม่ได้เป็นป้ายประกาศของหน่วยงานใด แต่เป็นข้อตกลงร่วมกันของทุกคนใน
ตลาด (ภาพท่ี 4.12) 
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ภาพที่ 4.12  
ป้ายประกาศอย่างไม่เป็นทางการ  

 

 

หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียนเมื่อวันที่ 16 มีนาคม 2566 
 

4.4 ผู้คนในตลาด 
 
ผู้คนในตลาดพลอย ที่อาจจะพบได้เมื่อเดินเข้าสู่ตรอกกระจ่างคือ ชาวบ้านในชุมชน

ตรอกกระจ่างและชุมชนริมน ้าจันทบูรณ์ รถหาบเร่น ้ามะพร้าว รถหาบเร่ก๋วยเตี๋ยว รถหาบขายข้าวแกง 
คนขายน ้าส้มคั้นสด คนขายหมูทอด คนเดินพลอย หญิงชายตั้งแต่วัยรุ่นจนถึงผู้สูงอายุ คนตั้งโต๊ะขาย
พลอยที่วางโชว์บนโต๊ะ ผู้ค้าพลอยที่ประกอบไปด้วยชาวไทย ชาวจีน ชาวปากีสถาน ชาวอินเดีย      
ชาวเมียนมา ชาวกัมพูชา ชาวญี่ปุ่นที่มานั่งรับซื้อพลอย ในส่วนของผู้ค้าชาวยุโรปพบได้น้อยผู้เขียน
สังเกตเห็นประมาณ 3 ถึง 4 โต๊ะและส่วนใหญ่จะมีคนไทยนั่งอยู่ด้วย ผู้ค้าจากชาติเดียวกันมักจะนั่ง
ใกล้ ๆ รวมกลุ่มกันเราสามารถแยกออกได้จากสายตาอย่างคร่าวว่าผู้ค้าเป็นคนสัญชาติไหนด้วยภาษา
พูดหรือลักษณะภายนอก  

ครั้งแรกที่ผู้เขียนเดินเข้าตลาดจากฝั่งต้นตรอกกระจ่าง 3 เสียงแรกที่ได้ยินท าให้ผู้เขียน
รู้สึกประหม่าเพราะเป็นเสียงจากภาษาไม่คุ้นเคย ท าให้ความรู้สึกของการเก็บข้อมูลสนามเหมือนการ
เริ่มต้นนับหนึ่งใหม่ ได้แต่คิดในใจว่าเราจะมาซื้อขายพลอยหรือแม้แต่จะฟังว่าเขาคุยอะไรกันก็คงจะ
เป็นไปไม่ได้เลย แต่เมื่อเข้าสู่ตลาดพลอยได้ระยะหนึ่งแล้วจึงพบว่า ผู้ค้าในตลาดชาวต่างชาติ จะพูด
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ภาษาไทยได้นิดหน่อย โดยเฉพาะชนิดพลอยและค าที่ใช้ส าหรับการซื้อขาย และหากเป็นชาวจีนและ
ยุโรปมักจะมีคนไทยนั่งร่วมอยู่ด้วย โดยท าหน้าที่เป็นทั้งล่ามหรือเป็นคนที่ตัดสินใจร่วมกันในฐานะของ
หุ้นส่วน โดยผู้เขียนจะเลือกศึกษา “ผู้ค้าพลอยชาวไทย” เป็นหลักในการท าวิทยานิพนธ์ชิ้นนี้ ดังที่
เกียซร์เสนอว่า การศึกษาระบบตลาดบาซาร์ การค้นหาข้อมูลเป็นเรื ่องที่ต้องหมกมุ่นอย่างยิ่ง  ไม่
จ าเป็นว่าจะต้องถามผู้คนในจ านวนมาก แต่เป็นการถามค าถามที่ถูกคิดมาอย่างดีกับแหล่งข้อมูลที่
เข้มข้น (Geertz, 1978, p.32) เนื่องมาจากว่าผู้ค้าชาวไทยมีความเชี่ยวชาญเกี่ยวกับแซปไฟร์สีน ้าเงิน 
แซปไฟร์สีเขียว และทับทิม เพราะเป็นพลอยที่พบมากในประเทศไทยโดยเฉพาะในจังหวัดจันทบุรีและ
กาญจนบุรี ท าให้เกิดเป็นองค์ความรู้ที่แฝงฝังอยู่ในผู้ค้าชาวไทย และประการที่สองผู้ค้าชาวไทยใน
ตลาดโลกถูกมองว่าเป็นผู ้ค้าที ่หลอกลวง  (Walsh, 2004) ผู ้เขียนจึงพยายามจะชี ้ให้เห ็นถึง
ลักษณะเฉพาะของผู้ค้าชาวไทยที่การหลอกลวงถือเป็นหนึ่งในกลยุทธ์วิธีในการซื้อขายต่อรองราคา
พลอยในตลาดอัญมณี  

 
4.4.1 คนเดินพลอย  

คนเดินพลอย เป็นต าแหน่งที่มีจ านวนมากท่ีสุดในตลาด ไม่มีต าแหน่งที่อยู่ชัดเจน
เหมือนกับผู้ซื้อและคนเดินพลอยส่วนใหญ่จะเป็นชาวไทย ผู้เขียนสังเกตว่าช่วงเวลาบ่ายสองโมงที่
ตลาดมีความหนาแน่นมากยิ่งเป็นเพราะว่าคนเดินพลอยเริ่มมีจ านวนมากขึ้น จุดสังเกตส าคัญคือ คน
เดินพลอยมักจะสะพายกระเป๋าหนังไว้ที่ไหล่ ผิวกร้านแดด ในมือจะมีซองซิปล็อคที่ใส่พลอยไว้ด้านใน 
บางคนก็มีห่อพลอยขนาดใหญ่เท่าฝ่ามือ บางคนก็ใส่พลอยไว้ในกล่องเหล็กขนาดเท่าฝ่ามือ คนเดิน
พลอยเดินสวนผ่านกันไปมาในตลาดปะปนกันไปกับท้ังนักท่องเที่ยวและผู้คนในตลาด ช่วงเวลาพักของ
คนเดินพลอยนั้นไม่ชัดเจนเช่นกัน แต่คนเดินพลอยจะจับกลุ่มรวมตัวกันตาม มุมถนนหรือร่มชายคา
ของอาคาร บ้างก็นั่งบ้างก็ยืน บ่อยครั้งที่ผู้เขียนสังเกตเห็นคนเดินพลอยจะผลัดกันชมพลอยของกัน
และกัน  

 คนเดินพลอย สามารถจะเป็นใครก็ได้ แต่จะเป็นชาวไทย เนื่องด้วยกฎเกณฑ์
ข้อบังคับจากกรมการจัดหางานจังหวัดจันทบุรีและกฎหมายที่ก าหนดให้อาชีพ คนเร่ขายของ เป็น
อาชีพสงวนส าหรับชาวไทย ท าให้คนเดินพลอยมักจะเป็นชาวไทย การจะมาเป็นคนเดินพลอยได้นั้นไม่
มีข้อก าหนดของความอาวุโส ไม่ว่าจะอายุมากหรือน้อย ไม่จ าเป็นต้องมีประสบการณ์มาก่อน อาจจะ
เป็นผู้ที่มีเพศสภาพใดก็ได้ มาจากจังหวัดใดก็ได้ ในอดีตคนเดินพลอยมักจะเป็นภรรยาของเจ้าของ
พลอยกล่าวคือ สามีเป็นผู้ที่มีพลอยและต้องการที่จะขายจึงให้ภรรยาของตนเป็นผู้เดินเร่ขายพลอย แต่
ในปัจจุบันคนเดินพลอยอาจจะเป็นใครก็ได้ไม่จ าเป็นจะต้องเป็นคนในครอบครัวเท่านั้น แต่คุณสมบัติ
ส าคัญของคนเดินพลอยคือ เป็นคนที่มีความรับผิดชอบต่อภาระหน้าที่ คนเดินพลอยจะรับพลอยจาก
เจ้าของพลอยในตอนสายของวันและน าพลอยไปเดินเร่ขายตามโต๊ะพลอยที่รับซื้อ เมื่อมีการต่อรอง
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ราคาหรือพันกา จะเดินกลับมาที่โต๊ะของเจ้าของพลอย หรือในปัจจุบันคนเดินพลอยจะโทรศัพท์
กลับไปถามราคากับเจ้าของพลอย 

  คนเดินพลอย ในภาษาอังกฤษจะใช้ค าว่าโบรคเกอร์ (broker) เป็นผู้ที่มีหน้าที่
ในการเชื่อมต่อระหว่างผู้ซื้อและผู้ค้าในพบกันผ่านการเสนอขายพลอย เขาจะเป็นคนที่รู้จักคุ้นเคยกัน
ดีกับเจ้าของพลอยและรู้จักดีว่าจะน าพลอยไปขายให้ใครที่ไหน ในตลาด หน้าที่ของคนเดินพลอยใน
ตลาดนัดหรือตลาดพลอยสีลม ไม่ต่างกัน คนเดินพลอยมีความสามารถหลัก ๆ อยู่สี่ ประการคือ การ
พูดเพ่ือโน้มน้าวใจ การต่อรองราคา การรักษาผลประโยชน์ของทุกฝ่าย และสุดท้ายคือ หาของ ของใน
ที่นี่ก็ถือ พลอย ที่ลูกค้าอยากได้ ครั้งหนึ่งพ่ีต๋อมเล่าให้ฟังในฐานะอดีตเด็กเดินพลอยว่า 

  
คนเดินพลอยแต่ละคนจะมีพลอยที่ตัวเองถนัด หมายความว่า คนเดินพลอยสามารถท่ี
จะดูหน้าพลอย มีสายตาในการเลือก และรู้ว่าพลอยแบบไหนที่ลูกค้าชอบไม่ชอบ หรือ
สวยไม่สวย เพราะในแต่ละครั้งที่คนเดินพลอยรับพลอยมาเดินขาย เขาต้องมีที่ขาย ไม่
งั้นเขาคงรับมาไม่ได้หรอก การถือพลอยไว้ในมือนาน ๆ มีแต่ผลเสียมากกว่าผลดี ไม่ว่า
จะเป็นความน่าเชื่อถือต่อลูกค้า  

พ่ีต๋อม (สัมภาษณ์, 15 มีนาคม 2566)  
 

ดังนั้นคนเดินพลอยจึงมีหน้าที่ส าคัญอย่างยิ่งในตลาดพลอย ทั้งลดความตึงเครียด
และท าหน้าที่ต่อรองแทนคู่ค้าทั้งสองฝ่าย สิ่งส าคัญคือ จะต้องรับผิดชอบการซื้อขายและพลอยที่อยู่ใน
กระเป๋าของตนเองให้ได้ คนเดินพลอย ส่วนมากจะมีความรู้เบื้องต้นเก่ียวกับพลอยบ้าง เช่น พลอยเนื้อ
แข็งหรือพลอยเนื้ออ่อน รูปร่าง ขนาด และน ้าหนักของพลอยเรียกเป็นหน่วยกะรัต ซึ่งสัมพันธ์กับ
วิธีการซื้อขายพลอย  

คนเดินพลอยในตรอกกระจ่างมีผู้ค้ามากหน้าหลายตาที่เดินสลับสวนกันไปตาม
ตรอกซอยและโต๊ะพลอย แตห่ลังจากท่ีผู้เขียนใช้เวลาในตลาดพลอยไปสักระยะหนึ่งก็พอจะจ าคนเดิน
พลอยบางคนได้ว่าเขารับพลอยมาจากใครและเสนอขายให้ใคร รวมถึงคนเดินพลอยที่แวะเวียนกันมา
นั่งแวะพักที่โต๊ะอาชัย ซึ่งเป็นโต๊ะที่เรียกได้ว่าคนเดินพลอยเดินเล่นเก้าอี้ดนตรี “น้าหญิง” คนเดิน
พลอยของอาชัยแวะมานั่งเก้าอี้มักจะเล่าให้อาชัยฟังว่า วันนี้ขายพลอยเป็นอย่างไรบ้าง? ขายให้ใคร? 
ได้ราคาไหม? พอไม่ได้ก็บอกว่า “การกุศล” หมายถึงว่าไม่ได้ก าไรหรือขายไม่ได้เลย บางคนเพียงเดิน
ผ่านพยักหน้าส่ง บ้างก็เดินผ่านพร้อมสบสายตาและส่ายหัว “ขายพลอยก็เหมือนซื้อหวย ไม่ได้โชคดี
เสมอไป” น้าหญิงพูดฝากไว้กับอาชัยก่อนจะลุกจากโต๊ะ 
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4.4.2 อาชัย เจ้าของโต๊ะพลอยตรอกกระจ่าง  
เจ้าของโต๊ะพลอยในตลาดพลอยจันทบุรีหลายคน เคยเป็นคนเดินพลอยมาก่อน 

เมื่อเริ่มมีทุนมากขึ้นจึงขยับขยายมาเป็นเจ้าของโต๊ะนั่งรับซื้อพลอยเอง แล้วจึงให้คนเดินพลอย เอา
พลอยไปเดินเร่ขายให้ อาชัย เป็นชายผิวคล ้า อายุวัยใกล้เกษียณงาน ซึ่งเป็นหนึ่งในเจ้าของโต๊ะพลอย
ที่ขยับขยายมาจากการเป็นคนเดินพลอย และฝึกฝนการดูพลอยมาจากการเป็นช่างจี้พลอยและโกลน
พลอย มีประสบการณ์กับพลอยมานาน ปัจจุบันอาชัยเป็นทั้งเจ้าของโต๊ะพลอยและเป็นผู้ค้าพลอย อา
ชัยเป็นคนจันทบุรีแต่ก าเนิด ล าพังการเป็นทั้งเจ้าของโต๊ะและรับซื้อพลอยก็เหมือนเป็นอาชีพเสริม
มากกว่าจะเป็นอาชีพหลักแม้จะท ารายได้มากเพียงพอ ผู้เขียนได้รู้จักและนั่งอยู่กับที่โต๊ะอาชัยตอน
บ่ายของวันศุกร์หนึ่งซึ่งเป็นวันแรกแต่ละสัปดาห์ของตลาดพลอยจันทบุรี โต๊ะพลอยของอาชัยตั้งอยู่
ด้านหน้าร้านขายของช าแห่งหนึ่งในตรอกกระจ่างค่อนมาทางต้นตรอกกระจ่างจึงท าให้ง่ายแก่การ
สังเกตภาพรวมของตลาดได้ด้วย แม้บนถนนตรอกกระจ่างจะเต็มไปด้วยผู้คนและพลอยก็ตาม แต่
ผู้เขียนไม่เห็นอาชัยซื้อพลอยแม้แต่เม็ดเดียว จึงหันไปถามว่า “ท าไมอาไม่เห็นซื้อเลย” เลยได้ค าตอบ
ว่า “อาให้คนไปเดิน” จึงท าให้รู้ว่า อาชัยมีพลอยของตัวเอง ช่วงตลาดเปิดจะมีคนเดินพลอยมารับ
พลอยไปจากอาชัย แล้วเดินเร่ขายพลอยให้ เมื่อเวลาใกล้ตลาดปิด คนเดินพลอยก็จะเอาพลอยมาคืน 
เพราะฉะนั้นสถานะของอาชัยเป็นทั้งคนขายและคนซื้อในเวลาเดียวกัน จึงท าให้เป็นที่มาท่ีผู้เขียนเรียก 
ผู้คนในตลาดพลอยว่า “ผู้ค้า” 

อาชัยเป็นเจ้าของโต๊ะพลอยทั้งหมดเก้าตัวเป็นของตัวเองตัวหนึ่งอีกแปดตัวให้
ผู้ค้าจากกรุงเทพฯ เป็นชาวปากีสถาน ชาวกัมพูชา ชาวจีน ปะปนเรียงรายกันไปแล้วแต่อาทิตย์ ราคา
ค่าเช่าโต๊ะพลอยวันละ 500 บาท มีบริการยกโต๊ะเข้าออกและร่มบังแดด เมื่อผู้เขียนอยู่ในตลาดได้
ระยะหนึ่งจึงสังเกตเห็นว่าโต๊ะอาชัยไม่มีป้ายติดว่ารับซื้อพลอยชนิดใด ก่อนจะรู้ว่าเพราะอาชัยอยู่ใน
ตลาดมานาน และอันที่จริงการมีป้ายเป็นเพียงการย่นย่อเวลาเพ่ือให้คนเดินพลอยรู้ว่าหากมาโต๊ะนี้จะ
สามารถขายพลอยแบบชนิดใดได้มาก นอกจากนี้โต๊ะของอาชัยยังเป็นจุดจอดพักเหนื่อยของคนเดิน
พลอยที่คุ้นเคยกัน การมาเปิดโต๊ะของอาชัยในทางหนึ่งจึงเป็นการเปิดมาเพื่อเฝ้าโต๊ะที่ตนเองเป็น
เจ้าของ   

อาชัยเล่าที่มาที่ไปของต้นเองว่ามาเป็นผู้ค้าพลอยได้อย่างไร “แต่ก่อนก็เดินพลอย
เหมือนกัน แต่พอเราเริ่มมีทุน เราก็เริ่มซื้อพลอย เราก็ให้เขาไปเดินให้ เราก็นั่งรับซื้ออย่างเดียว แต่ก็ไม่
ต้องซื้อก็ได้เหมือนกัน” นอกจากนี้ยังได้ประสบการณ์ดูหน้าพลอยเป็นจากเคยโกลนพลอยจี้พลอยมา
ก่อน การโกลนพลอยคือ การท าให้พลอยดิบเริ่มมีรูปทรงอย่างหยาบ โดยเริ่มจากการสร้างเส้นรอบวง
ให้กับพลอยดิบ เช่น การท าให้พลอยเป็นทรงกลมหรือทรงรี หลังจากนั้นจะน าพลอยไปจี้หรือเรี ยกว่า
เจียระไนพลอยนั่นเอง ทั้งการโกลนพลอยและการจี้พลอยเป็นขั้นตอนที่ต้องนึกถึงปัจจัยสามอย่าง คือ 
น ้าหนัก สี และความสวยงาม ซึ่งท าให้เกิดเป็นองค์ความรู้ที่อยู่กับผู้ค้าอย่างอาชัยต่อมา 

Ref. code: 25656208030590WCB



93 

 

4.4.3 อาแหลม ใครต่างเรียกเขาว่า ‘ป๋า’  
อาแหลม เป็นคนไทยเชื้อสายญวน บ้านอยู่อ าเภอขลุง จังหวัดจันทบุรี ขับรถยนต์

เพียงยี่สิบนาทีก็ถึง ลูกหลานยังคงเรียกเขาด้วยค าน าภาษาญวนว่า จุ๋ (chú) ที่แปลว่า อา อาแหลมมัก
ใส่เสื้อโปโล ใส่แว่น และมีแว่นขยายแบบสวมครอบหน้าผาก ถือกระเป๋าหนังสีน ้าตาลนั่งอยู่ที ่โต๊ะ
พลอยของอาชัย หน้าร้านขายของช าในตรอกกระจ่าง หลังจากนั่งร่วมโต๊ะกับอาแหลมกว่าครึ ่งวัน 
“ป๋า” ดูจะเป็นสรรพนามที่ใครต่างก็เรียกอาแหลม ไม่ว่าจะเด็กวัยรุ่น วัยกลาง จนวัยแก่ ต่างโอนอ่อน
น้อมหลังเข้ามาทักทาย ฟังแบบนี้ดูเหมือนอาแหลมน่าจะเป็นคนมีอิทธิพลร ่ารวย แต่ไม่ใช่แบบนั้น อา
แหลมเป็นผู้ค้าพลอยที่จะเข้ามาจ่ายพลอยให้คนเดินพลอยทุกวันศุกร์ เสาร์ อาทิตย์ ที่ตรอกกระจ่าง 
อาแหลมเป็นคริสเตียนที่เคร่งครัด บ้านที่อ าเภอขลุงก็อยู่ใกล้กับโบสถ์ อาแหลมออกมักจะกลับบ้าน
ราวห้าโมงเย็น เพื่อให้ทันพิธีมิซซา อาแหลมไม่ได้นั่งอยู่ที่ตรอกกระจ่างทั้งวันเหมือนกับคนอื่น ๆ แต่
จะมาช่วงเที่ยงและแจกจ่ายพลอยให้กับคนเดินพลอย พลอยที่อยู่ในซองมาจากโรงงานของอาแหลม
เอง แต่เมื่อถามถึงว่า โรงงานของจุ๊แหลมอยู่ที่ใด ขอไปเยี่ยมชมได้หรือไม่ กลายเป็นว่าโรงงานนั้นไม่ได้
ตั้งอยู่ใกล้กับตลาดพลอยหรือบ้านของอาแหลม แต่เป็นโรงงานที่อยู่ในจังหวัดมหาสารคาม ขอนแก่น 
และอุบลราชธานี และโรงงานในที่นี้ไม่ได้หมายถึงเป็นโรงงานขนาดใหญ่ แต่หมายถึงเป็นการส่งพลอย
ดิบไปเจียระไนตามที่อยู่ของช่างเจียระไน ทั้งนี้อาแหลม เป็นอีกคนที่ไม่มีป้ายติดว่ารับซื้อพลอยชนิดใด 
แต่ด้วยความเป็นคนเก่าแก่ในตลาด คนจึงรู้ว่าอาแหลมชอบซื้อพลอยเผาเก่าและที่ส าคัญอาแหลม
ไม่ได้มีโต๊ะเป็นของตัวเอง แตอ่าศัยนั่งกับโต๊ะคนรู้จัก   

 ในเรื่องเล่านี้เองที่ท าให้ผู้เขียนสามารถปะติดปะต่อเรื่องราวของช่างเจียระไน
พลอยบ้านยางสีสุราช จังหวัดมหาสารคาม ที่มีโอกาสแวะไปเยี่ยมชมและพูดคุยแลกเปลี่ยนกันกับช่าง
เจียระไน (สัมภาษณ์วันที่ 11 มีนาคม 2565) บ้านของเขาเป็นบ้านชั้นเดี่ยวติดพื้น ก่อด้วยผนังปูน
เปลือยพื้นบ้าน หลังคามุมด้วยสังกะสีไม่บุฝ้า กั้นห้องนอนเป็นสัดส่วนถัดไปในส่วนหลังบ้านมีห้องน ้า 
ทางมุมซ้ายสุดของบ้านมีโต๊ะพลอยที่ดูไม่เข้ากันกับเก้าอ้ีพลาสติกสีแดง เพราะตัวโต๊ะพลอยนั้นท าจาก
ไม้ท่อนใหญ่ที่พ่วงเข้ากับมอเตอร์ที่มีพลาสติกเป็นสายพานส าหรับหมุนแป้นเจี ยเหล็กที่อยู่ส่วนตรง
กลางของโต๊ะ เจ้าของโต๊ะเจียระไนพลอยเล่าว่าเขาเคยเป็นช่างเจียระไนพลอยในต าแหน่งหัวหน้าช่าง
เจียระไน ในโรงงานแห่งหนึ่งย่านสีลม แต่เมื่อเกิดวิกฤติการต้มย ากุ้งในปี 2540 จ าให้ต้องย้ายกลับมา
ท านาที่บ้านเกิด ในช่วงเวลาที่ว่างจากท านาจึงมานั่งเจียระไนพลอย ในช่วงเวลาที่ผู้เขียนได้มีโอกาส
พูดคุยกับช่างเจียระไนนั้นมิได้นั่งเจียระไนพลอยอีกต่อไป แต่เขาได้ถ่ายทอดองค์ความรู้เกี่ยวกับการ
เจียระไนและการตกแต่งพลอยให้กับภรรยาของเขา เนื่องด้วยสายตาที่เปลี่ยนแปลงลงเลยท าให้ยาก
ต่อการเจียระไนพลอยเพราะสายตาเป็นสิ่งจ าเป็นอย่างที่สุดในอาชีพนี้ ในปัจจุบันภรรยาของเขาจะรับ
พลอยมาจากนายหน้าที่รับพลอยมาจากจันทบุรี ซึ่งบ้านของนายหน้าที่รับส่งพลอยกันไม่ได้อยู่ใกล้จาก
บ้านของเขานัก สามารถขี่รถมอเตอร์ไซค์ไปหาได้  
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บทบาทของอาแหลมและช่างท าพลอยในบ้านยางสีสุราช เป็นส่วนหนึ่งของผู้คน
ทีข่ับเคลื่อนตลาดพลอยจันทบุรี เพราะว่าพลอยที่ถูกส่งมาจากแหล่งอัญมณีทั่วโลกจะเดินทางเข้ามาสู่
จันทบุรีและถูกกระจ่ายตัวออกไปยังจังหวัดต่าง ๆ ที่มี “โรงงานพลอย” อยู่ ค่าแรงส าหรับการ
เจียระไนพลอยระหว่างช่างเจียระไนพลอยในจังหวัดอื่นเมื่อเทียบกับจังหวัดจันทบุรีแล้ว ไม่ได้ต่างกัน
มากนักอาจจะเรียกได้ว่าไม่แตกต่างกัน แต่เหตุผลที่ท าให้อาแหลมยังคงส่งพลอยไปตามต่างจังหวัด 
เพราะว่าพวกเขาเหล่านั้นเป็นช่างเจียระไนที่ติดต่อรับส่งท างานมาด้วยกันนานแล้ว และฝีมือการ
เจียระไนของช่างเจียระไนนั้น “ไว้ใจได้”  

4.4.4 พี่ต๋อม ผู้เคยท ามาทุกอย่าง 
“แต่ก่อนพี่กับแฟน มีโต๊ะสนุ๊กอยู่ข้างหลังซอยศรีจันท์นี่แหละ ยืนเฝ้าโต๊ะทั้งวัน

กว่าจะได้สองสามพัน เดินพลอยไม่ถึงชั่วโมงก็ได้ตังแล้ว ลูกค้าโต๊ะสนุ๊กนี่แหละชวนพี่ไป” พี่ต๋อมเล่า
ที่มาที่ไปให้ฟัง ว่าไปไงมาไงถึงได้มานั่งเป็นเจ้าของโต๊ะพลอยในตอนนี้ โต๊ะพลอยที่นั่งพูดคุยปัจจุบันอยู่
ในพื้นที่โรงจอดรถส าหรับเช่าจอด ในแนวเดียวกันก็มีสิบโต๊ะ อยู่ถัดมาจากถนนศรีจันท์ และไปถึงตึก
จันท์เจมส์ได้ พ่ีต๋อมบอกว่า  

       
มันโล่งดี ไม่มีแอร์ เช่าเดือนละ 1,500 บาท พอดีเจ้าของโต๊ะคนเก่าเขาตายพ่ีเลยเช่าไว้มี
กล้องวงจรปิด ปกติพ่ีจะนั่งอยู่ที่ออฟฟิศข้างหลังติดกับลานจอดรถอีกแห่งห่างจากที่โต๊ะ
พลอยประมาณ 100 เมตร เป็นออฟฟิศของแฟนที่รับต่อทะเบียนและพรบ. รถยนต์กับ
มอเตอร์ไซด์  

พ่ีต๋อม (สัมภาษณ์,17 มีนาคม 2566) 
 

ผ ู ้ เข ียนร ู ้จ ักก ับ พ่ีต ๋อมเพราะคร ั ้ งหน ึ ่ ง เราเคยเป ็นน ักอ ัญมณี ว ิทยาใน
ห้องปฏิบัติการอัญมณีที่พ่ีต๋อมร่วมลงหุ้นกับผู้ค้าพลอยที่ตลาดพลอยสีลม แต่ปัจจุบันปิดกิจการไปด้วย
เหตุผลส่วนตัว ปัจจุบันพี่ต๋อมมีสวนทุเรียน ท ารังนก รับเช่าพระ ซื้อขายพลอย รวมถึงมีโต๊ะพลอยที่
ตลาดจันทบุรี บางครั้งก็ฝากพลอยวางที่ร้านของเพื่อนที่อยู่ในอาคารจิวเวอรี่เทรดเซ็นเตอร์ ในขณะที่
ผู้เขียนก าลังนั่งอยู่ที่โต๊ะพลอยกับพี่ต๋อม พูดคุยระหว่างรอเด็กเดินพลอยมายื่นพลอยให้ดู ในวันนั้น
ผู้เขียนได้เผอิญ พี่ต๋อมเลยบอกว่ากับผู้เขียนว่า “ให้ลองซื้อพลอยดูสักเม็ด เดี๋ยวคนเดินพลอยมารุม
เลย” ประโยคเริ่มต้นนี้ของพ่ีต๋อมท าให้ผู้เขียนเข้าใจถึงความสัมพันธ์และความส าคัญของคนเดินพลอย
ทั้งสองมิติ คือ เป็นทั้งผู้แลกเปลี่ยนพลอยและผู้แลกเปลี่ยนข้อมูลในเวลาเดียวกัน ซึ่งตัวพี่ต๋อมเองนั้นก็
เริ่มต้นเข้าสู่ตลาดพลอยจากการสะสมประสบการณ์ค้าขายพลอยจากการเป็นคนเดินพลอย 

ประสบการณ์ของพ่ีต๋อมตั้งแต่เริ่มเป็นช่างโกลนพลอย เริ่มดูหน้าพลอย ตั้งพลอย 
เพื่อที่จะโกลนพลอยให้มีรูปร่างคร่าว ๆ แล้วจึงเริ่มที่จะแบ่งส่วนหน้าพลอยกับก้นพลอย ด้านหน้า
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พลอยจะเจียระไนแบบหน้า Facet (ภาพที่ 4.12) ส่วนก้นพลอยจะเจียระไนแบบขั้นบันได (step cut) 
การดูพลอย ตั้งพลอย เป็นทักษะที่ช่างเจียระไนพลอยจ าเป็นจะต้องตัดสินใจเองด้วยประสบการณ์ ว่า
เจียระไนแบบใดออกมาถึงจะท าให้พลอยดูมีประกายแวววาว สวยงาม เล่นไฟได้ดี (brilliancy) และที่
ส าคัญจะต้องไม่ท าให้พลอยเสียน ้าหนักมากเกินไป เพราะสิ่งเหล่านี้จะมีผลต่อราคา 

มากไปกว่านั ้นพี ่ต๋อมเคยเป็นคนเดินพลอยมาก่อน สะสมประสบการณ์จาก
โรงงานเจียระไนพลอยและการเดินพลอยในตลาด พร้อมกันกับสะสมเงินในกระเป๋าเพ่ือเป็นทุนส าหรับ
เป็นเจ้าของโต๊ะพลอยและมีพลอยให้คนเดินพลอยไปเดินขายพลอยให้ตลาดได้ ในปัจจุบันนี้พี่ต๋อมจึง
เป็นเจ้าของโต๊ะพลอยเต็มตัว ออกมานั่งรับซื้อพลอยทุกวันศุกร์และวันเสาร์ ซึ่งพ่ีต๋อมจะซื้อพลอยก้อน
เป็นส่วนใหญ่แล้วจึงน ามาคัดแยกเกรดและส่งไปเจียระไนตามโรงงานหรือช่างเจียระไนที่คุ้นเคยกัน 
แล้วจึงน าพลอยกลับมาขายในตลาดอีกครั้ง ตลาดพลอยของพ่ีต๋อม มีสองพ้ืนที่หลัก ๆ คือ พ้ืนที่ตลาด
พลอย จันฯ และตลาดพลอย ออนไลน์ ซึ่งพ่ีต๋อมเป็นผู้สร้างกลุ่ม “กลุ่มประมูลซื้อขาย พลอยแท้จิวเวล
ลี่แท้ จันทบุรี” ในเฟสบุ๊ก  

 การขายพลอยออนไลน์ไม่ได้ง่ายเหมือนการขายสินค้าออนไลน์ประเภทอื่น ๆ ที่
นิยมกันอยู่ในปัจจุบัน เพราะการซื้อขายพลอย ยังจ าเป็นต้องเห็นด้วยเนื้อตาของผู้ ซื้อเอง มีบ้างที่โพ
สต์ภาพพลอยพร้อมค าบรรยายลงในกลุ่มแล้วมีผู้สนใจ แต่ไม่ได้มีลูกค้าประจ า ลูกค้าที่ซื้อพลอยบ้างก็
นิยมซื้อพลอยเป็น ออมสิน คือเป็นการซื้อพลอยเพื่อออมเงิน โดยแบ่งจ่ายเงินเป็นงวดไป ไม่ได้จ่าย
เป็นก้อนทีเดียว หรือลูกค้าประจ าชาวไทย ที่อาศัยอยู่ในประเทศเมียนมาประสบปัญหาทางการเงิน
ติดขัด ลูกค้าคนนี้เลยชอบที่จะซื้อพลอยมัดจ าไว้ คือ วางเงินมัดจ าครึ่งหนึ่ง และอีกครึ่งหนึ่งจะจ่ายให้
ทีหลัง โดยการซื้อขายไม่มีหลักฐานยืนยันหรือการจ่ายเงินใดนอกจาก ใบสลิปการโอนเงินเท่านั้น ไม่มี
สัญญาผูกมัดว่าจะต้องจ่ายคืนทั้งหมดเมื่อไหร่  

โต๊ะพลอยของพี่ต๋อม เป็นโต๊ะพลอยที่ผู้เขียนมีประสบการณ์ด้วยมากที่สุดโต๊ะ
หนึ่งในการเก็บข้อมูลภาคสนาม การต่อรองซื้อขายหลายครั้ง ที่เกิดขึ้นที่โต๊ะพลอยของพี่ต๋อม ผู้เขียน
เป็นส่วนหนึ่งอยู่ครั้งคราว ซึ่งท าให้ผู้เขียนได้เห็นทั้งช่วงเวลาการต่อรองร่วมทั้ งเป็นส่วนหนึ่งของการ
ต่อรองซื้อขายพลอยของพี่ต๋อม หนึ่งในเหตุการณ์ที่ประทับใจและท าให้ผู้เขียนได้น า “ความรู้” ของ
ตัวเองมาใช้ในในตลาดพลอยคือ บ่ายของวันศุกร์ผู้คนเดินพลอยไมได้คึกคักมากนัก พ่ีต๋อมและลูกชาย
ก าลังคุยกันถึงพลอยเม็ดหนึ่ง ที่ลูกชายของพี่ต๋อมชื่นชอบมากกว่าพลอยเม็ดอื่น ๆ ในห่อพลอย
เดียวกันที่ได้มาจากคนเดินพลอยชื่อว่า น้าแดง 

ครั้งหนึ่งในช่วงสายของวันศุกร์ วันเปิดตลาดพลอยประจ าสัปดาห์ ผู้เขียนถูก
แนะน าให้รู้จักกับลูกชายคนเล็กของพี่ต๋อม อายุไล่เลี่ยกับผู้เขียน แต่งงานไปเมื่อสองปีก่อน ปัจจุบันมี
ธุรกิจเล็ก ๆ คือการจัดท าพลอยชุด เป็นการน าพลอยเนื้อแข็งขนาด 2-3 มิลลิเมตรที่เจียระไนแล้ว มา
เรียงเป็นกลุ่ม และงานอดิเรกอีกอย่างของเขาคือ การเดินหาพลอยในตลาดพลอยจันทบุรีเป็นครั้ง
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คราว แต่ส่วนใหญ่จะเดินอยู่ในบริเวณตรอกแจ่มจันท์และตึกจันท์เจมส์ บทสนทนาระหว่างพ่ีต๋อมและ
ลูกชายตลอดชั่วโมงที่ผู้เขียนนั่งอยู่ด้วย คือการอภิปรายว่าด้วย พลอยบางกระจะ หรือพลอยแซปไฟร์
สีเขียว ที่มีสีน ้าเงินปนอยู่ที่ก้นเล็กน้อย ที่ลูกชายพี่ต๋อมก าลังพยายามต่อรองราคากับคนเดินพลอยชื่อ 
น้าแดง ผู้เขียนได้เห็นพลอยเม็ดดังกล่าวในกล่องเหล็กขนาดประมาณฝ่ามือ ลูกชายพี่ต๋ อมหยิบพลอย
ออกจากตลับเหล็ก ใช้นิ้วชี้และชี้กลางออกแรงกดเข้าตรงซิปล็อคแล้วเลื่อนเล็กน้อยปากถุงก็เปิดออก 
เทพลอยลงบนถาดสีขาวอย่างรวดเร็ว มือซ้ายหยิบแว่นขยายขนาดพกพาของพ่อไปส่องกราดดูพลอยที่
คีบอยู่มือขวา พร้อมกับบ่นว่า “เนี่ยมันมีแผลเนี่ย พ่อดูดิ” สิ้นเสียงของลูกชาย พี่ต๋อมรับพลอยมาดู
อย่างรวดเร็ว ท าในแบบเดียวกันกับที่ลูกชายเพิ่งท าไป แล้วจึงส่งพลอยต่อมาให้ที่ผู้เขียน ผู้เขียนรับ
พลอยมาดู ในขณะที่พี่ต๋อมพยายามอธิบายให้ลูกชายฟังว่า ต้องซื้อพลอยอย่างไร คนเดินพลอยชื่อ
อะไร พลอยแบบนี้ราคาเท่าไหร่ แล้วเปิดไปเท่าไหร่ คนเดินพลอยต่อมาเท่าไหร่ ดูมาก่ีวันแล้ว ลูกชาย
ก็บอกรายละเอียดตามที่พ่อถามอย่างครบถ้วน ผู้เขียนที่ก าลังเงอะงะอยู่กับทั้งที่คีบพลอยในมืออย่าง
กลัวกระเด็นหลุด และแว่นขยายในมือซ้ายที่บีบแน่นจนเกิดรอยที่นิ้ว เพราะว่าความประหม่าหลังจาก
ได้ยินราคาว่า พลอยในมือราคาหกพันกว่าบาท ได้แต่คิดในใจว่าถ้าท าหลุด ต้องจ่ายเงินใช้แน่นอน 
แล้วจะเอาเงินจากไหนมาจ่าย จนในที่สุด พี่เต๋าบอกให้ลูกชายชวน น้าแดงมาที่โต๊ะพลอย ไม่นานน้า
แดงเดินมาท่ีโต๊ะพลอย นั่งลงตรงข้ามกับผู้เขียน พร้อมกับบอกราคาที่ไม่ต่างไปจากที่ลูกชายพ่ีเต๋าบอก
มา พ่ีเต๋าเลยโพล่งออกไปว่า “โห ่น้าแดง พลอยแบบเนี่ยมีต าหนินะ ท าให้ขายแพง” น้าแดงตอบกลับ 
“โห่ พี่ต๋อมท าแบบนี้ผมก็แย่ดิ้ เล่นชวนมานั่งซื้อที่โต๊ะพ่อแบบนี้ผมก็ตายดิ้” พี่ต๋อมหันมายักคิ้วให้
ผู้เขียน ประมาณว่ารู้กันนะ “พ่ีก าลังต่อราคาอยู่” ผู้เขียนไม่ได้มีส่วนได้เงินในสถานการณ์นี้ก็ได้แต่ยิ้ม
รับอย่างไม่สู้ดีเท่าไหร่ แต่ไร้ซึ่งค าพูดออกจากปาก ในท้ายที่สุด ลูกชายพี่ต๋อมเป็นผู้ที่ได้พลอยเขียวส่อง
มาพร้อมกับพลอยสีอื่น ๆ ในซองเดียวกัน โดยที่เขาหมายปองเพียงเม็ดเดียวจากในซองนั้น ประกอบ
กับค าของพ่ีต๋อมที่แนะน าว่า “ซื้อมาหมดนี่แหละ เราขายเม็ดเดียวก็ก าไรแล้วลูก”  

การซื้อขายพลอยของพี่ต๋อมอาจจะไม่มีเสียงที่ตึงตังตะโกนลั่นตึก แต่บทสนทนา
นั้นเต็มไปด้วยการพูดถึงเรื่องราคา ที่ลูกชายพี่ต๋อมอยากได้ในที่สุด น้าแดง คนเดินพลอยที่ถูกเชิญให้
มาที่โต๊ะพลอยของพี่ต๋อมแต่โดยดีอย่างปฏิเสธเสียไม่ได้ เพราะคนเคยค้ากันมาก่อน จึงท าให้ใน
สถานการณ์นี้ไม่มีความกระอักกระอ่วนใจแต่อย่างใด ผู้เขียนสังเกตเห็นท่าทางของแต่ละคน สลับ
สับเปลี่ยนไปมาอยู่ตลอด พ่ีต๋อมที่พูดจายียวนต าหนิพลอยของน้าแดง ลูกชายที่ออดอ้อนน้าแดงขอให้
ช่วยลดราคาให้หน่อย ส่วนผู้เขียนนั้นท าได้เพียงยิ้มแห้งและเป็นเพียงผู้ชมในสถานการณ์เท่านั้น พ่ี
ต๋อมอธิบายให้ผู้เขียนฟังอีกครั้งหลังจากน้าแดงลุกออกไปพร้อมกับลูกชายของพ่ีต๋อม “ซื้อขายพลอยก็
แบบนี้แหละ ไม่ต้องซื้อหมดหรอก คิดว่าเม็ดไหนเราได้ก าไรก็พอแล้ว” 
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4.4.5 เจ ชาวปากีสถาน  
เจ ขายพลอยในตลาดนัดพลอยวันสุดสัปดาห์มามากกว่า 6 ปี เขาเดินทางมา

เพราะค าชักชวนของเพื่อนชาวปากีสถาน เจมีเพื่อนอยู่ทั่วทั้งตรอกกระจ่างยาวไปจนถนนศรีจันท์ วัน
อาทิตย์ถึงวันพุธ เจจะอยู่ที่กรุงเทพฯ เพื่อไปส่งพลอยให้ลูกค้าที่ตึกจิวเวอรี่เทรดฯ ลูกค้าของเจส่วน
ใหญ่เป็นคนจีนฮ่องกงและคนญี่ปุ่น เขาบอกว่าเขาซื้อพลอยสองแบบคือพลอยตามที่ลูกค้าสั่งและ
พลอยที่เขาคิดว่าเขาจะขายได้ เจบอกว่า  

 
ลูกค้าคนจีนหรือฮ่องกง จะซื้อเฉพาะพลอยที่เขาอยากได้ เพราะฉะนั้นเขาจะบอกว่า
อยากได้แบบไหน สีแบบไหน คุณภาพแบบไหน ส่วนลูกค้าชาวญี่ปุ่น ไม่สนใจว่าราคาจะ
แพงแค่ไหน แต่ชอบพลอยสวย สวยมาก ๆ แพงเท่าไหร่ก็ยอมจ่าย  

เจ (สัมภาษณ์, 18 มีนาคม 2566)  
 

เจเล่าให้ฟังพร้อมกับดึงลิ้นชักโต๊ะที่เก็บพลอยที่ซื้อแล้วออกมาให้ผู้เขียนดูว่า วันนี้
เขาซื้ออะไรมาแล้วบ้าง พลอยรูเบลไลท์ เป็นพลอยในตระกูลเบริล เป็นพลอยที่เจซื้อเยอะที่สุด มีสี
ชมพูอมม่วงและเจียระไนแบบขั้นบันได พลอยชนิดที่สองที่เจรับซื้อ คือ พลอยสเปซซาทีน เป็นพลอย
ในตระกูลการ์เนต หรือที่คนไทยรู้จักดีคือพลอยโกเมน มีสีส้มนีออน เนื้อภายในจะมีรอยแตกมากแต่ไม่
ขุ่นสามารถมองทะลุผ่านและแสงทะลุผ่านได้มักจะเจียระไนเป็นรูปไข่  

ค าพูดติดปากของเจเมื่อคนเดินพลอยยื่นพลอยและเสนอราคาพลอยให้ คือ ค าว่า 
“ไกลมาก” ในตอนแรกผู้เขียนไม่เข้าใจว่าหมายถึงอะไร เจอธิบายเพิ่มเติมว่า “ไกลมาก” นั้นหมายถึง 
ไกลทั้งจากลักษณะที่เจต้องการและราคาที่แพงมากเกินไป ทุกครั้งที่เจพูดว่า “ไกลมาก” พร้อมกับ
ส่ายหัวไปมา วิธีการดูพลอนของเจคือ เขามักจะวางพลอยระหว่างนิ้วชี้และนิ้วกลางขยับนิ้วเล็กน้อยไป
มา เพื่อให้เห็นพลอยได้ทั่วทั้งเม็ดว่า สี ลักษณะภายใน ประกาย ภาพรวมของพลอย หรือ ที่เรามักได้
ยินเสมอว่า หน้าพลอย หลายครั้งที่เจรับพลอยมาส ารวจดูในมือของเขาแล้วคืนให้กลับคนเดินพลอย
พร้อมกับส่ายหน้าและไม่มีค าพูดออกมา 

ผู ้เขียนมีโอกาสได้ร่วมสังเกตการณ์การซื ้อพลอยและขอสัมภาษณ์เจไปด้วย 
ช่วงเวลาก่อนบ่ายสองโมง ผู้คนในตลาดยังไม่คึกคักมาก แต่มักจะมีคนเดินพลอยหน้าเดิมเดินมาหลาย
ต่อหลายครั้งวนเวียนเอาพลอยเม็ดเดิมที่ถูกเจปฏิเสธไปเมื่อเช้าวนกลับมาอีกรอบ แล้วก็เดินมาอีก
พร้อมกับพลอยเม็ดใหม่ ในเหตุการณ์ที่ผู้เขียนจ าได้ครั้งหนึ่ง คนเดินพลอยคนหนึ่ง เธอยื่นพลอยแดง
ให้เจ โดยที่ไม่พูดอะไร เจรับพลอยมาและแกะพลอยออกมาวางบนร่องระหว่างนิ้วชี้และนิ้วกลาง ไหว
มือเล็กน้อยเพ่ือให้เห็นพลอยทั่วทั้งเม็ด สักครู่หลังจากเจดูพลอยประมาณห้าวินาที เจเงยหน้าขึ้นพร้อม
กับถามว่า “เท่าไหร่” สาวเดินพลอยพูดสวนกลับว่า “สามแสน” เจสวนกลับไปทันควันว่า “ไกลมาก” 
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พร้อมกันกับคิ้วของเขาขมวดเข้าหากัน แล้วจับพลอยในมือพลิกไปมาอีกสามสี่ครั ้ง หมุนตัวไปมา
เพื่อให้แสงส่องมาถึงพลอยในมือ เงยหน้ามองสาวเดินพลอยอีกครั้ง เธอส่ายหัวกลับไม่มีค าพูดใดใด  
เจยื่นพลอยให้กับชายชาวปากีสถานอีกครั้งที่อยู่ถัดไปสองโต๊ะ เริ่มพูดด้วยภาษาอูรดู ผู้ค้าคนนั้นรับ
พลอยไปจากเจ เจลุกข้ึนยืนแล้วยื่นพลอยให้ชายคนดังกล่าว แล้วไม่นั่งลงอีกเลย เวลาล่วงเลยไปกว่า 5 
นาทีแล้ว สาวเดินพลอยวางมือเท้าลงบนโต๊ะพลอยเจ คอของเธอเอียงซ้ายเล็กน้อย พร้อมกับดวงตาที่
จ้องเขม็งมาทั้งผู้เขียนและเจ ทันใดท่ีเสียงบทสนทนาของเจและชายที่รับพลอยจากเจไป กดเครื่องคิด
เลขไปมาจนในที่สุดเขาก็คืนพลอยกลับสู่สาวเดินพลอย เหตุการณ์ทั้งหมดเกิดขึ้นมากกว่า 10 นาที 
ผู้เขียนไม่สามารถรับรู้ได้เลยว่า รายละเอียดของบทสนทนาระหว่างชายชาวปากีสถานทั้งสองคนนั้น
หมายความว่าอะไร และยิ่งไปกว่านั้นผู้เขียนที่นั่งข้าง ๆ ชายปากีฯคนหนุ่ม ยังถูกสาวเดินพลอยจ้อง
เขม็งกลับอยู่ตลอดช่วงเวลานั้น จนรู้สึกได้ถึงแรงกดดันแบบที่อธิบายไม่ได้ เสียงและท่าทางการกระท า
ของทั้งสามคน คือผู้ค้าชายชาวปากีสถานคนหนุ่มและคนแก่ สาวเดินพลอย เป็นสิ่งที่จะพบให้เห็นได้
บ่อยครั้งในตลาดพลอย หรือการขอความเห็นจากคนคุ้ยเคย อย่างที่หนุ่มปากีสถานท าพร้อมกับการ
กดตัวเลขลงบนเครื่องคิดเลข เกิดขึ้นบ่อยครั้ง เมื่อผู้ค้าแต่ละคนไม่แน่ใจหรือต้องการความเห็นร่วม
จากคนอื่น ๆ แต่ในท้ายที่สุดแล้วการเจรจาต่อรองไม่ประสบความส าเร็จ  

ผู้เขียนถามหนุ่มชาวปากีสถานเพิ่มหลังจากที่สถานการณ์คลี่คลายลง ได้รับ
ค าอธิบายว่า เขาสงสัยว่าราคาพลอยที่ได้มานั้นแพงเกินไป แต่คนเดินพลอยยืนยันว่าราคาที่เธอให้มา
เป็นราคานี้จริง ๆ เขาจึงขอความเห็นจากชายชาวปากีสถานที่เขาเรียกว่า เพ่ือน ที่นั่งถัดไปอีกสองโต๊ะ 
แต่ชายแก่ชาวปากี กลับเห็นด้วยกับราคาที่คนเดินพลอยบอก แต่ตัวของเจ ยังยืนยันว่าแพงเกินไป ใน
ท้ายที่สุดเขาจึงคิดว่า ราคานี้ เขาไม่รับซื้อแน่นอน อย่างไรแล้วมันก็แพงเกินไปส าหรับเขา เขาย ้ากับ
ผู้เขียนว่า “ไกลมาก ไกลมาก” เสียงของผู้คนในตลาดพลอยที่เปล่งออกมาระหว่างกันและกัน อย่าง
ผู้ค้าชาวปากีสถานที่ผู้ค้าไปนั่งคุยด้วย ที่สลับซับเปลี่ยนภาษาไปมาระหว่างภาษาไทยและภาษาถิ่นของ
ปากีสถาน เป็นเครื่องมือส าคัญในการท าการค้าในตลาดพลอย เป็นสื่ออย่างเดียวที่เชื ่อมผู ้คนที่
แตกต่างหลากหลายเข้าด้วยกันและท าการแลกเปลี่ยนสินค้าและข้อมูลกันได้ ในขณะเดียวกันภาษา   
ที่เป็นเครื่องมือในการสื่อสารยังเป็นหนึ่งในกลยุทธ์ในการซื้อขายต่อรองด้วย สถานะของภาษาเป็น
หนึ่งในสิ่งที่ คู่ค้าหรือในสถานการณ์ของเจคือคนเดินพลอย “ไม่รู้” สาวเดินพลอยไม่เข้าใจไม่รู ้ถึง
ข้อมูลที่ผู้ค้าชาวปากีสถานทั้งสองคุยพูดคุยกัน ในช่วงเวลาที่เธอไม่รู้คือช่วงเวลาที่เธอเป็นรองเจ แต่ใน
ขณะเดียวกันภาษากายของเธอคือ การเท้าโต๊ะและจ้องตาเขม็ง กลับเป็นเครื่องมือของเธอหรือเป็น   
กลยุทธ์ที่เธอแสดงออกเพื่อยืนยันราคาพลอยหรือราคาที่เธอต้องการขาย จากสถานการณ์ของเจ 
ผู้เขียนสังเกตเห็นได้ว่า ในช่วงเวลาแห่งการซื้อขายแลกเปลี่ยนพลอย ช่วงขณะเวลาแห่งการต่อรอง
ระยะสั้น 10 นาที ราคานั้นไม่เคลื่อนไหวเลยก็ได้ เพราะคู่ค้าทั้งสองฝ่ายไม่พึงพอใจกับราคาที่ตนเอง
ได้มา    
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ภาษาและหน้าตาของผู้ค้าพลอยในตลาดนั้นแตกต่างหลากหลาย อย่างที่กล่าวไป
ตอนต้นว่า ในตลาดพลอยจันทบุรีมีผู้ค้ามาจากต่างถิ่นต่างแดน มากหน้าหลายตาหลายเชื้อชาติพันธุ์ 
ในบางครั้งผู ้เขียนอาจจะแยกออกได้หรือเรียกว่าพอจะเดาได้อยู่ในที่ว ่ามาจากภูมิภาคแถบไหน 
อย่างเช่นคนเดินพลอยชาวตามิล ที่เดินเข้ามาวางพลอยที่โต๊ะเจเป็นครั้งแรก เจดูพลอยที่เขาวาง 
ก่อนที่จะถามถิ่นก าเนิด เจ ในฐานะผู้ซื้อพลอยในตลาด จ าเป็นจะต้องมีข้อมูลคู่ค้าของตนเอง รวมถึง
รู้จักมักคุ้นด้วยว่า สินค้าที่คนเดินพลอยมี หรือพลอยที่มีในมือ รวมถึงนิสัยใจคอการซื้อขายกันเป็น
อย่างไร ไม่เช่นกันการซื้อขายและการต่อรองราคาจะไม่เกิดขึ้นได้เลย  

 
4.5 สรุปท้ายบท: สังคมและวัฒนธรรมของตลาดพลอยจันทบุรี  
 

“ตลาดจันท์ ไม่ใช่ตลาดที่เราเดินไปหาของ แต่เรารอให้ของมาหาเรา” พี่ต๋อมบอกกับ
ผู้เขียนเมื่อครั้งที่อธิบายถึงความเฉพาะของตลาดพลอยจันทบุรี คือเป็นตลาดด้านกลับของตลาด
การค้าอื่น ๆ ผู้ซื้อจะนั่งรอผู้ขายเป็นคนเดินพลอย แต่ทั้งนี้ผู้ค้าต้องจ าเป็นต้องมีโต๊ะ เพื่อให้สามารถ
เข้าถึงพลอยในตลาดได้ ดังนั้นจุดเริ่มต้นความสัมพันธ์ของผู้คนและสิ่งของในตลาดแห่งนี้จึงไม่ใช่ตัว
พลอยหรือผู้ค้า หากแต่เป็นโต๊ะและความสัมพันธ์ระหว่างผู้คนในตลาดต่างเป็นความสัมพันธ์ที่พึ่งพา
กันและกัน แต่ในขณะเดียวกันต่างก็แสวงหาผลประโยชน์ซึ่งกันและกัน ผู้เขียนสังเกตเห็นว่า ผู้ค้าจาก
โต๊ะหนึ่งมักจะพูดคุยแลกเปลี่ยนข้อมูลกับผู้ค้าในโต๊ะถัดไปอยู่เนือง ๆ บ้างก็คุยสารทุกข์สุขดิบ บ้างก็
คุยเรื่องพลอยวันนี้ที่ซื้อมา หรือบางครั้งคนเดินพลอยที่แวะเวียนหมุนเปลี่ยนเล่นเก้าอี้ดนตรีที่โต๊ะ
พลอยอาชัย มานั่งเล่างานการกุศลของวันนี้หรืออาแหลมเองก็ไม่มีโต๊ะพลอยเป็นของตัวเองทุกสัปดาห์
ที่มาตลาดพลอยคือการมานั่งโต๊ะพลอยของเพ่ือน 

ในปัจจุบันตลาดพลอยจันทบุรี ได้รับอิทธิพลจากชาติต่าง ๆ ไม่ว่าจะเป็นผู้ค้าชาวอินเดีย
ที่เข้ามามีบทบาทในเรื่องของการคิดส่วนย่อยของราคาเพ่ิมเติม ประกอบกับผู้ค้าชาวอินเดียกลุ่มผู้ค้าที่
มีเยอะมากขึ้นในตลาด โดยจะเข้ามาเป็นกลุ่มผู้ค้ารวมตัวกันนั่งอยู่ในพื้นที่ใกล้ ๆ กันหรือในอาคาร
เดียวกัน ชนิดของพลอยที่ชาวอินเดียซื้อจะเหมือนกันเกือบทุกโต๊ะ แต่ผู้ค้าชาวอินเดียมักจะซื้อพลอย
ราคาถูก ท าให้ผู้ค้าในตลาดบางคนบ่นกับผู้เขียนอยู่เนือง ๆ ว่า “อินเดียซื้อพลอยถูก กดราคา แถมยัง
คิดเปอร์เซ็นอีก” การเข้ามาของผู้ค้าชาวอินเดีย หรือบางครั้งเป็นชาวปากีสถาน ซึ่งมีวิธีคิดเรื่องก าไร
ส่วนย่อยคล้าย ๆ กัน ท าให้คนเดินพลอยจะต่อรองราคายากขึ้นและตัวของคนเดินพลอยได้ก าไรสว่น
ต่างจากการขายพลอยน้อยลง  

ผู้ค้าชาวจีนเริ่มมีให้เห็นหนาตาขึ้นมากกว่าช่วงก่อน เพราะว่าชาวจีนเป็นก าลังซื้อส าคัญ
ในตลาดพลอยโลกในปัจจุบันนี้ ผู้ค้าชาวจีนมีรสนิยมและมีก าลังซื้อ พี่ต๋อมเรียกลักษณะการซื้อพลอย
ผู้ค้าชาวจีนว่า “จีนซื้อสู้” คือ ผู้ค้าชาวจีนจะให้ราคาพลอยสูง ซื้อพลอยสวยคือพลอยเนื้อใสสะอาด
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มลทินน้อยมากหรือแทบจะไม่มีเลย อย่างเช่นทับทิม จะซื้อทับทิมสีแดงสด หรือในตลาดเรียกชื่อ       
สีทางการค้านี้ว่า สีแดงเลือดนก ส่วนหนึ่งเป็นเพราะว่าสีแดงเลือดนกหรือสีแดงสด เมื่อน าพลอยไป
ตรวจสอบที่ห้องปฏิบัติการจะมีค าระบุก ากับไว้ว่า “Pigeon Blood” ซึ่งในทางหนึ่งเรียกว่า เป็นสี
พิเศษ และสีพิเศษนี้ยังส่งผลต่อราคาด้วยเช่นกัน  

อย่างไรก็ตามสิ่งส าคัญส าหรับการเดินเข้าสู่ตลาดพลอยผู้เขียนมีความเห็นว่า ผู้ใช้ตลาด
พลอยทั้งที่มีความรู้ไม่ว่าความรู้นั้นจะจ าเป็นหรือไม่ ล้วนแล้วต้องท าความเข้าใจความรู้และข้อมูล
เกี่ยวกับตลาด เพื่อที่จะให้ประสบความส าเร็จในการท าการค้าซึ่งสัมพันธ์กับรูปแบบการซื้อขาย
แลกเปลี่ยนสินค้าที่มีความเฉพาะตัว ไม่ว่าจะเป็น ข้อมูลเกี่ยวกับสินค้า ข้อมูลเกี่ ยวกับคู่ค้า ข้อมูล
เกี่ยวกับตลาด ขั้นตอนวิธีการซื้อขายในรายละเอียด ข้อมูลเกี่ยวกับราคาสินค้าที่ไม่มีป้ายปิดประกาศ 
วิธีการจ่ายเงิน กฎระเบียบเกี่ยวกับไม่รับผิดชอบหากพลอยเกิดสูญหาย สิ่งเหล่านี้ล้วนแล้วแต่เป็นชุด
ความรู้ที่จ าเป็นอย่างยิ่งในการเดินเข้าสู่ตลาดพลอยจันทบุรี เพราะฉะนั้นแล้วการเดินเข้าสู่ตลาด    
อัญมณี ในฐานะที่เป็นพื้นที่ทางเศรษฐกิจที่มีสังคมวัฒนธรรมและกลไกที่ขับเคลื่อนทั้งสินค้าและ
บริการเฉพาะตัวจึงจ าเป็นอย่างยิ่งที่จะต้องมี “ความรู้เกี่ยวกับตลาด” 

ในท้ายที่สุดแล้ว ราคาของพลอยในตลาดจันทบุรีที่ปรากฏออกมาได้เกิดจากการแข่งขัน
ทางข้อมูลของทั้งคู่ค้าทั้งสองฝ่าย ข้อมูลแบ่งออกเป็นสามส่วน ได้แก่ ข้อมูลของสินค้า คือ พลอย 
คุณสมบัติ รูปร่างหน้าตา สี ต าหนิภายนอกและภายใน ส่วนที่สอง คือ ข้อมูลของผู้ค้าฝ่ายตรงข้าม 
สัญชาติ ภาษา ท่าทาง กลยุทธ์ และส่วนที่สามคือ ข้อมูลเกี่ ยวกับความนิยมของพลอยในแต่ละ
ช่วงเวลา และกลุ่มลูกค้าปลายทาง อย่างไรก็ดีข้อมูลสามส่วนนี้ไม่ได้น ามาสู่ราคาที่ก าหนดได้ตายตัว 
หรือราคาที่ปิดป้ายบอก แต่เป็นราคาเปิดและราคาที่อยู่ในใจของผู้ซื้อและผู้ขายเท่านั้น ในบทถัดไป
ผู้เขียนจะชี้ให้เห็นถึงกลยุทธ์ของผู้ค้าในตลาดอัญมณีสีลมว่ามีความคล้ายคลึงกับผู้ค้าพลอยในตลาด
พลอยจันทบุรีในบางประการ  
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บทที่ 5  
ตลาดอัญมณี สีลม 

 
ตลาดอัญมณีสีลมเป็นศูนย์กลางการค้าอัญมณีซึ่งเป็นพื้นที่การศึกษาแห่งที่สองของ

วิทยานิพนธ์เล่มนี้บทบาทของตลาดอัญมณีสีลมในปัจจุบันเป็นแหล่งรวมผู้ค้าอัญมณีนานาชาติและ
เป็นศูนย์กลางทางการค้าทั้งด้านการผลิตและด้านการค้าอัญมณีและเครื่องประดับส าหรับในบทนี้เป็น
ส่วนของเนื้อหาที่ผู้เขียนต้องการเน้นถึงความส าคัญผู้ค้าทับทิมและแซปไฟร์ชาวไทยในพื้นที่ตลาด    
อัญมณีที่มีรูปแบบการค้าที่ทันสมัยมากขึ้นจากตลาดพลอยจันทบุรีและเพ่ือท าความเข้าใจบทบาทของ
ผู้ค้าทับทิมและแซปไฟร์เท่านั้น ในบทนี้ผู้เขียนจึงใช้วิธีการศึกษาที่คล้ายกับการศึกษาในตลาดพลอย
จันทบุรี โดยแบ่งออกเป็นสองส่วน ได้แก่ ส่วนแรกเป็นการเล่าเรื่องราวจากการเดินส ารวจตลาดพลอย
พร้อมกับคนเดินพลอย และส่วนที่สองผู้เขียนใช้การสัมภาษณ์กับผู้ค้าทับทิมและแซปไฟร์การศึกษาทั้ง
สองส่วนนี้จะช่วยเปิดเผยให้เห็นถึงบทบาทของคนเดินพลอยและผู้ค้าทับทิมและแซปไฟร์ตลอดจน
ปฏิบัติการเก่ียวกับการค้าพลอยทั้งสองชนิด และเปิดเผยให้เห็นถึงบทบาทผู้ค้าพลอยในตลาดอัญมณีสี
ลมที่มีท าหน้าที่เชื่อมเศรษฐกิจของตลาดทั้งสองแห่งไว้ได้อย่างไร 

 
5.1 ตลาดอัญมณี ย่านสีลม    
 

ดังที่กล่าวไปบ้างแล้วในบทที่ 4 ว่าผู้ค้าพลอยในประเทศไทยแบ่งออกเป็นสองกลุ่ม ซึ่งใน
บทที่ 4 ได้กล่าวถึงปฏิบัติการของผู้ค้าพลอยในกลุ่มที่สองเป็นหลัก ส าหรับตลาดอัญมณี สีลม เป็น
พื้นที่การค้าที่มีผู้ค้าทั้งสองกลุ่ม อีกทั้งยังเป็นย่านการค้าที่ตั้งอยู่ในมหานครอย่างกรุงเทพฯ จึงท าให้
เป็นพื้นที่มีความหลากหลายด้านอัญมณีที่เกิดจากทั้งศักยภาพของเมืองศูนย์กลางการเดินทางที่
สะดวก และพัฒนาการของพื้นที ่ที ่มีความเฉพาะของกิจกรรมในพื้นที่จนกลายมาเป็น ย่านสีลม    
แหล่งธุรกิจที่ดึงเอาผู้คนหลากหลายเชื้อชาติสะสมตั้งแต่อดีตจนถึงปัจจุบัน จึงส่งผลให้ภาพของ
ตลาดอัญมณี สีลมเป็นพื้นที่ที่แตกต่างจากตลาดพลอย จันทบุรีอย่างสิ้นเชิง ท าให้ย่านการค้าสีลม 
ไม่ใช่ภาพตลาดสด แต่เป็นตลาดที่มีความเป็นสมัยใหม่ยิ ่งขึ ้น กล่าวคือ ผู้ค้าอัญมณีในพื้นที่ย่าน
การค้าอัญมณี สีลม ได้แก่ ผู้ค้าเพชร ผู้ค้าพลอยปลีก ผู้ค้าพลอยส่ง ผู้ค้าพลอยสะสม คนเดินพลอย 
ผู้ผลิตเครื่องประดับที่ท าจากโลหะและแหล่งซื้อขายเครื่องประดับทุกชนิด จึงท าให้เป็นที่มาที่เรียกว่า 
“ตลาดอัญมณี ย่านสีลม” 
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5.1.1 พื้นที่ตลาดอัญมณีย่านสีลม 
เนื ่องด้วยตลาดอัญมณี สีลมไม่มีขอบเขตชัดเจนจึงจ าเป็นที ่จะต้องก าหนด

ขอบเขตการศึกษา ให้ชัดเจน โดยผู้เขียนก าหนดจากพื้นที่ท าการค้าเฉพาะทับทิมและแซปไฟร์เป็น
ส าคัญ และเป็นพื ้นที ่ที ่ส ัมพันธ์กับการเดินของผู ้ให้ข้อมูลหลัก เพราะฉะนั ้นพื ้นที ่การศึกษา        
“ตลาดอัญมณี สีลม” คือ บริเวณพื้นที่ถนนมเหสักข์ตัดกับถนนสีลม บริเวณอาคารจิวเวอรี่เทรด     
เซ็นเตอร์ (Jewelry Trade Center) (ภาพที่ 5.1) ซึ่งเป็นอาคารที่สร้างขึ้นเพื่อรวมเอาร้านค้าอัญมณี
และเครื่องประดับมารวมไว้ในอาคาร เพ่ือตอบสนองความต้องการของผู้บริโภค นักท่องเที่ยวต่างชาติ 
หรือ ผู้ค้าอัญมณีจากนานาชาติ นักสะสมอัญมณี ผู้ผลิตเครื่องประดับอัญมณีและโลหะ มากไปกว่านั้น
ในอาคารยังเป็นทั้งส านักงานของบริษัทเอกชนต่าง ๆ และห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีอีกหลาย
แห่ง  

 
ภาพที่ 5.1  
แผนที่ตลาดอัญมณี สีลม พร้อมหมุดหมายต าแหน่งการเดินของคนเดินพลอย จากอาคารเจมส์     
ทาวเวอร์จ ิถนนมเหสักข์ 2 ถนนมเหสักข์ 1 และ อาคารจิวเวอรี่เทรดเซ็นเตอร์ (ตะวันออกไป
ตะวันตก)  
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ภายในอาคารจิวเวอรี่เทรดเซ็นเตอร์ เป็นรูปแบบอาคารของห้างสรรพสินค้า สามารถ
แบ่งพ้ืนที่ออกเป็นสองส่วนใหญ่ ๆ ส่วนแรกตั้งแต่ด้านหน้าประตูทางเข้าไปจนถึงบันไดเลื่อนที่สองเป็น
ร้านค้าอัญมณีและเครื่องประดับทั้งหมด และพ้ืนที่ตั้งแต่บันไดเลื่อนที่สองไปจนถึงด้านหลังเป็นร้านค้า
สินค้าเอ้าท์เล็ตของห้างสรรพสินค้า ในส่วนของร้านค้าอัญมณีสามารถออกได้สองรูปแบบ คือ ร้านค้าที่
เป็นลักษณะห้องและร้านค้าที่มีลักษณะตู้กระจกซึ่งจะอยู่ในพื้นที่โถงทางเดินเรียงชิดกันคล้ายกับการ
วางโต๊ะพลอยติดกันในตลาดพลอยจันทบุรี  

 กิจกรรมการการค้าอัญมณีสามารถเกิดขึ ้นได้ทุกพื ้นที ่ในย่านการค้า     
อัญมณี  เพราะฉะนั้นเพื่อที่จะจ ากัดขอบเขตในการศึกษา ผู้เขียนจึงใช้วิธีการเดินตามเส้นทางของคน
เดินพลอย และส ารวจปฏิบัติการของผู้ค้า ไม่ว่าจะเป็นพื้นที่หัวมุมถนน บันไดเลื่อนหรือทางเดินใน
อาคารจิวเวอรี่เทรดฯ และปฏิบัติการของผู้ค้าในร้านค้าปลีกย่อยที่อยู่ในอาคารพานิชย์ ผู้เขียนสนใจ
เฉพาะการซื้อขายแลกเปลี่ยนและกิจกรรมทางการค้าของผู้ค้าแซปไฟร์ชาวไทยเป็นส าคัญ แต่ในย่าน
การค้าอัญมณี สีลม เป็นย่านที่รวมเอาสินค้าอัญมณีและเครื่องประดับทุกชนิด สามารถหาได้จากการ
ร้านค้าปลีกทั้งในตึกจิวเวอรี่เทรดฯและอาคารอ่ืน ๆ ในละแวกเดียวกัน  

5.1.2 สินค้าในตลาดอัญมณี สีลม 
พลอย เพชร อัญมณี และเครื่องประดับ เป็นสินค้าหลักของตลาดอัญมณี สีลม 

ไม่ว่าจะเป็นอัญมณีที่เจียระไนแล้วหรือยังไม่เจียระไน รูปแบบการขายมีทั้งการขายในราคาต่อน ้าหนัก
กะรัตจนถึงน ้าหนักต่อกิโลกรัม ส าหรับอัญมณีที่มีขนาดใหญ่ส าหรับตั้งโชว์เป็นของตกแต่งบ้าน เช่น 
ควอตซ์ อะเมทิส จะขายเป็นราคาต่อชิ้น รวมถึงหยกที่เป็นงานแกะสลัก สินค้าในตลาดอัญมณี สีลมจึง
มีความหลากหลายมากกว่าที่ตลาดพลอยจันทบุรี และสินค้าในตลาดอัญมณีสีลม ยังสามารถสังเกตได้
ง่ายกว่าในตลาดพลอย จันทบุรี เพราะสินค้าจะถูกจัดวางในตู้กระจกใสที่สามารถมองทะลุผ่านได้ 
พลอยชนิดต่าง ๆ ทั้งที่ยังไม่ได้เจียระไนและเจียระไนแล้วจะถูกวางกองรวมอยู่ในถาด แยกสี แยกชนิด 
ชัดเจน พลอยส่วนหนึ่งในตลาด ถูกติดป้ายราคาและป้ายระบุชนิด หรือบางร้านจะมีอัญมณีขนาดใหญ่
ที่สามารถตั้งวางที่พื้นได้อย่าง อเมทิส ซึ่งเป็นควอตซ์ชนิดหนึ่งที่มีสีม่วง สามารถพบผลึกขนาดใหญไ่ด้
ในธรรมชาติ และเช่นเดียวกันในการศึกษาตลาดอัญมณี  

  เนื่องจากสินค้าในตลาดมีความหลากหลาย ท าให้มีผู้ค้าหลากหลายตามความ
ถนัดเฉพาะของผู้ค้า แต่ผู้ค้าพลอยในตลาดอัญมณีสีลม ไม่ใช่ผู้ถือครองพลอย หรือ ท าหน้าที่เดินพลอย 
อย่างใดอย่างหนึ่ง ผู้ค้าพลอยหมายถึง ผู้ที่ท าหน้าที่ต่อรองราคาในการซื้อขายได้ ซึ่งไม่ได้อ้างอิงอยู่กับ
สังกัดหรือสถานที่ เพราะปฏิบัติการผู้ค้าอย่างที่ผู้เขียนจะแสดงให้เห็นในส่วนถัดไป  

 
5.2 คนเดินพลอย ท าหน้าที่เร่ขาย หรือ เดินไปหาคู่ค้า 
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ตลาดอัญมณีสีลม จะต่างจากตลาดพลอยจันทบุรี ตรงที่ผู้ค้าพลอยจะนั่งอยู่ในบริเวณ
ร้านหรือหลังตู้กระจกของร้านตัวเอง ผู้ค้าบางส่วนเป็นพนักงานและบางส่วนเป็นเจ้าของร้านค้า แต่ผู้ที่
มีบทบาทส าคัญในตลาดอัญมณีสีลม คือคนเดินพลอย ซึ่งเป็นผู้ที่ขับเคลื่อนการค้าในตลาดอย่างอิสระ 
คนเดินพลอยท าหน้าที ่หลักในตลาดสองประการ คือประการแรกหาพลอยตามที่ลูกค้าต้องการ 
ประการที่สองคือ ท าหน้าที่เสนอขายและต่อรองราคาพลอยให้กับเจ้าของ พูดอย่างง่ายที่สุดคือ คน
เดินพลอยมีหน้าที่จะจับคู่ผู้ขายและผู้ซื้อและท าให้ทั้งสองฝ่ายประสบความส าเร็จ  
 

5.2.1 โบว์: ถนัดพลอยกาญฯ  
โบว์ เกิดและเติบโตในจังหวัดกาญจนบุรี ประกอบอาชีพเดินพลอยมา 20 กว่าปี 

เธอเรียนรู้การเดินซื้อขายพลอยจากแม่ของเธอ เริ่มเดินซื้อขายพลอยจากจันทบุรี ตลาดศรีจันท์ ตรอก
กระจ่าง “คนสอนเดินพลอย ขายพลอย ก็แม่นี่แหละ เดินตามแม่ไปเรื่อย ๆ ก็เรียนรู้จากครูพัก  ลักจ า 
ไม่มีต าราเรียนหรอก จะให้มาพูดเป็นค า ๆ แบบเรียนหนังสือไม่ได้ ต้องไปลองขายเอง” โบว์เล่าให้ฟัง
พร้อมกับที่เธอ ขอต่อสายโทรศัพท์คุยกับคนเดินพลอยที่นัดหมายว่าจะเอาพลอยมาให้ที่ร้านกาแฟอยู่
ในตึกเจมส์ทาวเวอร์ 

  ประสบการณ์ของโบว์ไม่เพียงท าให้เธอมีทักษะในการดูพลอยและค้าขายเท่านั้น 
แต่ยังหมายถึงชื่อเสียงและเครือข่ายผู้ค้าพลอยในตลาดอัญมณี ถึงแม้ว่าโบว์จะแนะน าให้ผู้เขียนไปลอง
เดินขายพลอย แต่ดูเหมือนมันจะไม่ง่ายอย่างที่โบว์ว่ามา จริงอยู่ที่ผู้เขียนเองก็มีความรู้ แต่ความรู้ที่มี
อยู่ มันไม่พอที่จะให้ไปเดินขาย หน าซ ้ายังไม่รู้จะเอาหลักประกันอะไรให้ เจ้าของพลอยยอมให้พลอย
ผู้เขียนไปเดินเร่ขายได้พอลองนึกไปว่า ผู้เขียนจะพอรู้จักใครบ้างในตลาดที่จะมีพลอยให้ช่วยขายก็ไม่มี
วี่แวว เห็นก็แต่นักอัญมณีวิทยาเพื่อนร่วมรุ่นที่จบมาพร้อมกัน แต่เขาก็ไม่สามารถจะรับผู้เขียนได้ทนัที 
อย่างตัวโบว์เอง เดินขายพลอยในย่านสีลม เวลาท างานก็ทุกวันจันทร์-ศุกร์ อยู่อาคารเจมส์ ทาวเวอร์ 
(Gem Tower) ที่เป็นแหล่งรวมร้านค้าพลอยปลีก โดยใช้เวลาเดินไม่เกิน 5 นาทีจากอาคารจิวเวอร์รีเท
รดฯ โบว์ มีความถนัดพลอยกาญฯเป็นพิเศษ  

 พลอยกาญฯ มีลักษณะเฉพาะตัว คือ เป็นแซปไฟร์สีน ้าเงินทีม่ีแร่รูไทล์ ท าให้มีสี
น ้าเงินติดเขียวค่อนไปจนสีน ้าเงินด า เนื่องจากในปัจจุบันพบเห็นพลอยกาญฯในตลาดอัญมณีได้ยาก     
จึงท าให้โบว์เปลี่ยนมาค้าขายแซปไพร์จากแหล่งในประเทศเมียนมาแทน โดยแซปไฟร์เมียนมาที่โบว์
เพิ่งรับมาจากชายคนหนึ่งที่นัดเจอบริเวณร้านกาแฟในอาคารเจมส์ทาวเวอร์มาส่งให้ ชายคนส่งพลอย
ไม่บอกราคาพลอยว่าเท่าไหร่ หรือของใคร เพียงแต่ยื่นให้เท่านั้น เมื่อผู้เขียนถามถึงว่า ต้องขายอย่างไร 
โบว์จึงตอบว่า “ไม่รู้เหมือนกัน แต่เขาคงคิดว่าเรารู้ราคาพลอยอยู่แล้วว่าต้องขายเท่าไหร่” โบว์ปฏิเสธ
การเข้าร่วมสังเกตการณ์ของผู้เขียน หลังจากพูดคุยกับเธอ เพราะคู่ค้าที่เธอจะนัดพบ เป็นผู้ค้าที่
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อนุญาตให้เฉพาะผู้ค้าด้วยกันเข้าพบเท่านั้น ไม่สามารถให้ผู้อื่น ที่นอกเหนือไปจากเธอเข้าพบเขาได้ 
ผู้เขียนจึงทราบเพียงว่า คู่ค้าของเธอมีส านักงานอยู่ในซอยมเหสักข์ซอย 2 

5.2.2 น้อย: ผู้เชื่อมตลาดพลอยจันทบุรี และตลาดอัญมณีสีลม 
น้อยเป็นคนเดินพลอยมามากกว่า 20 ปี รู้จักกันดีกับโบว์ที่เป็นรุ่นน้องของเธอ 

น้อยเป็นผู้หญิงตัวเล็ก แตกต่างจากโบว์เพียงแค่โบว์จะใส่รองเท้าส้นสูง อ้อนแอ้นกว่าน้อย น้อยเป็นคน
คล่องแคล่วเดินไว เรียกได้ว่า ผู้เขียนจะต้องสาวเท้าให้ทันเธอถึงแม้เธอจะตัวเล็กกว่าผู้เขียนก็ตาม 
ผู้เขียนนัดหมายกับพี่น้อยที่อาคารเจมทาวเวอร์ พี่น้อยเริ่มต้นเล่าเรื่องราวเกี่ยวกับการเดินพลอยใน
ย่านการค้าพลอย พร้อมกันกับที่น าทางผู้เขียนไปสู่อาคารจิวเวอรี่เทรดฯ น้อยพาผู้เขียนลัดเลาะตาม
ตรอกถนนเล็ก ๆ จากอาคารเจมส์ทาวเวอร์ เดินข้ามถนนใต้ทางด่วนที่ตัดเข้าท้ายซอยมเหสักข์ 2 เห
สักข์สอง เข้าสู่ถนนสีลมบริเวณแยกสุรศักดิ์ ระหว่างทางมีชายท่านหนึ่งเดินเร่งฝีเท้าขึ้นมาทางด้าน
ขวามือของผู้เขียน น้อยหันไปเห็นเพียงหางตา พร้อมกันกับที่ชายผิวคล ้ากล่าวทักทายน้อย “ฮัลโหล” 
น้อยตอบรับ “ฮัลโหล่บอส เป็นไงมั่ง” ผู้เขียนเห็นหน้าของชายคนนั้นชัดขึ้น ลักษณะของเขาเหมือน
คนอินเดีย ผิวเข้ม ตาคม เขาถามน้อยว่า “มีอะไรบ้าง” น้อยตอบกลับว่า “มีด า ๆ เอาไหม” เขาส่าย
หัวปฏิเสธ น้อยจึงตอบกลับไปว่า “ไมม่ีเลย ไว้มีแล้วบอกนะ”   

   ผู้เขียนเจอกันกับน้อยครั้งแรกที่ตลาดพลอยจันทบุรี ที่โต๊ะของอาชัย เดิมทีน้อย
เดินพลอยอยู่ท่ีตลาดพลอยจันทบุรี และน้อยรู้จักมักคุ้นกันเป็นอย่างดีกับอาแหลม น้อยเริ่มต้นการเป็น
คนเดินพลอยจากการวางเงินให้กับร้านพลอยแห่งหนึ่ง และจึงน าพลอยไปเดินเร่ขายในตลาดพลอยจัน
ฯ จนขยับขยายมาเดินในตลาดอัญมณี สีลมในปัจจุบันเป็นพื้นที่หลัก การเดินพลอยของน้อย ไม่ได้เป็น
การเดินน าพลอยไปเสนอขายให้กับผู้ค้าพลอยตามตู้หรือโต๊ะพลอยในตลาดแบบที่ตลาดพลอย จันทบุรี 
แต่น้อยจะเดินในเข้าไปในอาคารจิวเวอรี่เทรดฯ แวะตามส านักงานของลูกค้า หรือตู้พลอย โดยไม่มี
พลอยไปเสนอขาย แต่เป็นการน าเสนอขาย “ปากเปล่า” เวลาปกติที่น้อยไม่ได้เดินพลอย เธอจะนั่งอยู่
ในส านักงานของลูกชายในอาคารเจมส์ ทาวเวอร์ที่เป็นพื้นที่ส าหรับคัดพลอยที่ได้มา ส าหรับน้อยจึงไม่
มีพ้ืนที่ท างานชัดเจน เพราะทุกพ้ืนที่เป็นที่ท างานของเธอ  

  การเดินตามเส้นทางการเดินของน้อยในตลาดอัญมณี สีลม ครอบคลุมบริเวณ
ตั้งแต่ถนนมเหสักข์ทั้งซอยมเหสักข์ 1 และมเหสักข์ 2 อาคารจิวเวอรี่เทรดฯ อาคาร B.I.S อาคารเจมส์ 
ทาวเวอร์ ระหว่างการเดินไปตลอดในตรอกและในอาคาร น้อยมักจะกล่าวทักทายผู้คนที่เดินผ่านไปมา 
หรือร้านขายที่เธอเดินผ่าน ตลอดการเดินในอาคารจิวเวอรี่เทรดฯ น้อยทักทายผู้ค้าพลอยตามตู้พลอย
ต่าง ๆ ตั้งแต่ร้านค้าติดประตูทางเข้าด้านหน้าอาคาร ตู้พลอยติดกับบันไดเลื่อนลงชั้นใต้ดิน และอีก
หลายร้านที่เดินผ่าน ทุกคนดูจะเป็น “บอส” ของเธอ และใช่ ทุกคนเป็น บอส ของเธอ หน้าที่ของน้อย
ส าหรับ บอส คือ เธอมีหน้าที่หาพลอยที่มีสีและลักษณะตามที ่บอส เหล่านั้นต้องการ ในช่วงเวลาการ
ทักทายเพียงสองหรือสามวินาที หรือช่วงเวลาที่บันไดเลื่อนก าลังเลื่อนขึ้นเธอหันกลับไปทักบอสของ

Ref. code: 25656208030590WCB



106 

 

เธอที่ปลายบันไดเลื่อนว่า “ฮัลโล่บอส” พร้อมเสียงของบอสที่สะท้อนกลับมาเป็น “ฮัลโหล มีอะไร” 
น้อยก็ตอบกลับไปว่า “มีด า ๆ เอาไหม” เสียงบอสที่ปลายบันไดเลื่อน พร้อมกับที่น้อยเริ่มห่างออกมา 
“ไม่เอา เอาน ้าเงิน” หรือบอสอีกคนที่อยู่ห่างจากบันไดเลื่อนประมาณ 10 ล็อคตู้กระจก น้อยส่งเสยีง 
“ฮัลโล่” พร้อมกับชูสามนิ้วให้บอสของเธอและสาวเท้าให้สั้นลง แตเ่ขากลับส่ายหน้าตอบกลับ   
 
ภาพที่ 5.2  
ผู้เขียนและน้อยในขณะเดินลงบันไดเลื่อนในอาคารจิวเวอรี่เทรดฯ เบื้องหน้าคือร้านค้าพลอยรายย่อย
   
 

 
 
การเดินตามโบว์และน้อย มีข้อจ ากัดบางประการ กล่าวคือคู่ค้าของโบว์ ไม่

อนุญาตให้ผู้เขียนเข้าถึงตัวได้หรือแม้แต่จะเข้าไปสังเกตการณ์ เพราะฉะนั้นผู้เขียนจึงท าได้เพียงการ
สังเกตการณ์วิธีการที่คนเดินพลอยรักษาเครือข่ายความสัมพันธ์ระหว่างคนเดินพลอยและผู้ค้าพลอย 
ผู้เขียนสังเกตเห็นว่า คนเดินพลอย อย่างพี่น้อยสามารถท าการค้าหรือด าเนินการค้าได้ทุกที่ทุกเวลา 
กล่าวคือ การพูดเกี่ยวกับรายละเอียดของราคาพลอยระหว่างคนเดินพลอยและผู้ค้าพลอย เกิดขึ้น
ในช่วงเวลาที่คนเดินพลอยเดินผ่านหน้าร้าน พร้อมกับชูสามนิ้ว และเมื่อเจ้าของพลอยเห็นนิ้วแล้ว
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พร้อมกับเลิกคิ้วและส่ายหน้า แปลว่าไม่ตกลง หรือในช่วงเวลาที่พูดคุยถึงเรื่องเหตุการณ์ชายชาวจีน
กระโดดตึกในระแวกอาคารจิวเวอรี่เทรดฯเสียชีวิต มีบทสนทนาเกี่ยวกับสถานการณ์การซื้อขายพลอย
ในช่วงสัปดาห์นี้ว่า มีผู้ค้าจากที่ไหนบ้าง เป็นผู้ค้าจากประเทศใด มีนิสัยการซื้อพลอยแบบใด ซึ่งใน
ระหว่างการเดินกับน้อย ผู้เขียนได้ยินบทสนทนาจากผู้ค้าพลอยในตู้พลอยตู้หนึ่ง ย ้ากับน้อยว่า “คนจีน 
ชอบซื้อพลอยสวย สวยจนเหมือนของปลอม”  

หน้าที่ส าคัญของคนเดินพลอย เช่น น้อย คือ การรักษาผลประโยชน์ของผู้ค้าทั้ง
สองฝ่าย การลดความตึงเครียดระหว่างผู้ค้าท้ังสองฝ่าย ถึงแม้บางครั้งจะไปเพิ่มความตึงเครียดระหว่าง
ผู้ค้าพลอยกับคนเดินพลอยก็ตาม แต่กลยุทธ์ของคนเดินพลอย มีความคล้ายคลึงกันกับผู้ค้าพลอยใน
ตลาด เพราะส าหรับคนเดินพลอยเองแล้ว พวกเขาจะต้องรักษาผลประโยชน์ให้กับตนเขาเองด้วยและ
จะต้องขายพลอยให้ส าเร็จหรือปิดการขายให้ได้ คนเดินพลอยถึงจะได้รับค่าจ้างจากการขายพลอย  

 เพราะฉะนั้นแล้วบทบาทของทั้งน้อยและโบว์ จึงเป็นทั้งผู้เชื่อมโยงตลาดทั้งสอง
เข้าด้วยกัน เป็นตัวกลางที่ย้ายสิ่งของจากตลาดพลอยจันทบุรี ที่เดินทางมาจากมหาสารคามและเข้า
มาถึงกรุงเทพมหานคร การเดินพลอยไม่ใช่การเดินเพื่อเป้าหมายของการซื้อขายแลกเปลี่ยนเท่านั้น 
แต่เป็นการเดินเพื่อที่จะรักษาความสัมพันธ์ระหว่างคู่ค้า ติดตามข้อมูลข่าวสารภายในตลาด และเป็น
การปรากฏตัวเพ่ือที่จะแสดงว่าตนนั้นยังมีบทบาทส าคัญอะไรในตลาดพลอย  

 
5.3 ผู้ค้าพลอย 
 

ผู้ค้าพลอยในตลาดอัญมณีสีลม แยกออกเป็นสองกลุ่มใหญ่คือ ผู้ค้าอิสระ และผู้ค้าที่มี
สังกัดหรือผู้ค้าในบริษัทค้าพลอยปลีก ซึ่งผู้ค้าอิสระ คือผู้ค้าที่มีสถานะเป็นเจ้าของกิจการร้านพลอย
หรือเป็นผู้ด าเนินการการค้าเองไม่ผ่านนายหน้าหรือตัวแทนการขาย ส าหรับผู้ค้าที่มีสังกัดคือ ผู้ค้าที่มี
ต าแหน่ง ผู้ขาย ในบริษัทเอกชนที่ท าการค้าพลอยปลีก ซึ่งผู้ค้าทั้งสองแบบมีความแตกต่างกันที่ผู้ค้า
อิสระจะไม่มีต าแหน่งแห่งที่ชัดเจนเป็นหลักแหล่ง สามารถท าการค้าได้ทุกที่ บางครั้งผู้ค้าประเภทนี้
มักจะนัดเจอหรือซื้อขายพลอยตามแต่ลูกค้าหรือผู้ค้าอื่น ๆ นัดหมาย และผู้ค้าที่มีสังกัดจะมีต าแหน่ง
หรือหน้าที่หลักเฉพาะในบริษัท รวมถึงมีสถานที่อยู่ชัดเจน คืออยู่ภายในร้านค้าพลอยปลีก สามารถนัด
หมายสถานที่และเวลาได้ชัดเจน ปฏิบัติการการซื้อขายของผู้ค้าทั้งสองแบบมีลักษณะที่แตกต่างกัน
ออกไปเล็กน้อยบางประการ สามารถสังเกตได้จากเรื่องราวของผู้ค้าพลอยแต่ละคน  

 
5.3.1 นานา 

หญิงร่างเล็ก ดวงตากลมโต บ้านของเธอมีฐานะอยู่แล้ว ก่อนที่นานาจะผันตัวมา
เป็นแม่ค้าเธอเริ่มมาจากการท างานในห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี เธอท าหน้าที่ดูแลลูกค้ารับส่ง
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พลอยเพื่อเข้ามาตรวจสอบ อาจจะนับได้ว่าเธอเข้ามาสู่วงการผู้ค้าพลอยได้ประมาณ 7 ปี ด้วยเหตุที่
เธอคุ้นเคยกับตลาดอัญมณี สีลมเป็นอย่างดี พร้อมกับมีคนรู้จักและมีทุนในการซื้อพลอย รวมกับมี
ประสบการณ์ท างานเกี่ยวกับพลอยมาอยู่บ้าง เธอจึงเริ่มหัดซื้อขายพลอยในตลาด วิธีการเลือกซื้อ
พลอยของเธอนั้นไม่สลับซับซ้อน นานาจะซื้อพลอยจากตลาดอัญมณี ย่านสีลม เป็นหลัก และส าหรับ
แหล่งพลอยหลักอย่าง จันทบุรี มีร้านประจ าที่ซื้อขายกันอยู่บ่อย ๆ เธอจะซื้อพลอยจากเมืองไทย เพ่ือ
เอาไปวางขายที่หน้าร้านในประเทศจีน เธอร่วมลงทุนธุรกิจร้านค้าพลอยกับสามีและหุ้นส่วนของเธอที่
เป็นชาวจีน เธอเล่าให้ฟังว่า “เธอจะซื้อแต่พลอยแดง” และเลือกเฉพาะที่มีแหล่งก าเนิดอยู่ในประเทศ 
“โมซัมบิก” เท่านั้น เนื้อพลอย “สีแดง ไม่ด า ไม่แตก” “เราซื้ออย่างอื่นไม่เป็น” ส าหรับเธอแล้ว การ
ซื้อขายพลอยจึงเป็นเรื่องง่าย ไม่จ าเป็นต้องใช้ความรู้มากมาย และย ้ากับผู้เขียนเมื่อเจอกันในตลาด
พลอยจันทบุรี พร้อมกับหุ้นส่วนชาวจีนว่า “ไม่เห็นต้องจบ A.G. ก็ซ้ือพลอยได้” 

 นานาซื้อพลอยจากตลาดทั้งสองแห่งเพื่อไปวางขายหน้าร้านของเธอที่ประเทศ
จีน นานามีร้านค้าพลอยปลีกที่เธอซื้อประจ าและเธอให้เหตุผลว่าการซื้อพลอยจากร้านค้าพลอยปลีก
นั้น “น่าเชื่อถือ” เพราะว่าพลอยทุกเม็ดที่ซื้อมีใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณี ด้วยเหตุนี้ท าให้การ
ซื้อพลอยของเธอง่ายตามที่เธอกล่าวกับผู้เขียน ผู้เขียนไม่เห็นกลยุทธ์การต่อรองที่สลับซับซ้อนในการ
ซื้อพลอยของเธอ เหมือนกับที่เห็นจากผู้ค้าพลอยคนอื่น แต่การที่เธอเลือกซื้อพลอยเท่าที่เธอ “รู้” 
เป็นส่วนส าคัญในการท าการค้าในตลาดอัญมณีของเธอ เพราะหากปราศจากข้อมูลเกี่ยวกับทั้งพลอย
และราคาของพลอยที่เธอถนัด เธอจะปราศจากกลยุทธ์ที่จะมาใช้เพ่ือต่อรองราคา ในส่วนของความรู้ที่
เข้ามาช่วยนานา ในการซื้อขายคือ ใบรับรองอัญมณี จากห้องปฏิบัติการที่เป็นตัวแสดงส าคัญ ที่ท าให้
ความรู้ของเธอและพลอยในมือของนานาได้รับการรับประกันจากผู้เชี่ยวชาญที่น่า เชื่อถือและเป็นที่
ยอมรับในตลาดอัญมณี ส าหรับผู้เขียนแล้ว นานาให้ภาพการซื้อขายพลอยอย่างง่ายที่สุดกล่าวคือ รู้ว่า
ต้องการพลอยอะไร รู้จักพลอยที่ต้องการ รู้ว่าจะน าพลอยไปขายที่ไหน และที่ส าคัญมีเงินทุนจ านวน
มากในการตั้งต้น   

นานาเป็นผู้ค้าพลอย ที่มีอายุน้อยรวมถึงความรู้เกี่ยวกับการเจียระไน หรือ  การ
โกลนพลอยนั้นแทบจะไม่มีเลย ผู้เขียนสังเกตว่า เมื่อความรู้เกี่ยวกับลักษณะรูปทรงของพลอย ไม่มี
ส ่วนส าคัญในการซื ้อขายพลอยส าหรับนานา เธอจึงเล ือกซื ้อพลอยที ่เร ียกว่า “พลอยสวย”                    
คือ การซื้อพลอยแดงไซส์สามกะรัตขึ้นไป มีสีแดงสดไปจนถึงสีแดงเลือดนก ในส่วนของราคาที่นานา
คาดหวังที่จะท าก าไรได้ นานาไม่สนใจว่าคู่ค้าของเธอจะเปิดราคามาเท่าไหร่ เธอสนใจเพียงว่า เธอจะ
ท าก าไรได้จากพลอยเม็ดท่ีเธอสนใจหรือไม่เท่านั้น  

ถึงแม้ว่า นานาจะเลือกซื้อแค่พลอยที่เธอต้องการโดยที่ไม่สนใจต าหนิภายในและ
ภายนอกเช่นผู้ค้าพลอยในตลาดพลอยจันทบุรีที ่ผู ้เขียนยกมาในบทที่ 4 ในสถานการณ์ที่ผู ้เขียน
สังเกตเห็นระหว่างที่นานาคุยกับคนเดินพลอยในตลาดพลอยจันทบุรี ในบ่ายวันศุกร์ด้วยความบังเอิญ
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โดยที่ผู้เขียนไม่ได้นัดหมายนานาไว้ล่วงหน้า ผู้เขียนบังเอิญเห็นนานา นั่งอยู่ที่โต๊ะพลอยในห้องกระจก
ต้นตรอกกระจ่าง 5 ผู้เขียนจึงเดินเข้าไปทักทายนานาที่นั่งอยู่กับหุ้นส่วนชาวจีนของเธอ ในช่วงเวลาที่
ผู ้เขียนถามถึงการค้าขายของนานา ได้มีคนเดินพลอยส่งพลอยทับทิมน ้าหนัก 3 กะรัตให้เธอดู        
นานาถามคนเดินพลอยว่า “เท่าไหร่” คนเดินพลอยตอบกลับว่า “ห้าล้าน” นานาน าพลอยออกมา
จากถุงซิปล็อคและเช็ดท าความสะอาด แล้วจึงใช้ที่คีบพลอยน ามาวางไว้ระหว่างนิ้วชี้และนิ้วกลางบน
หลังมือซ้ายของเธอ เธอพลิกไปมาหลายครั้ง และยื่นมือข้างที่มีพลอยให้กระทบกับแสงแดดด้านนอกที่
ส่องเข้ามาถึงโต๊ะพลอย หลังจากนั ้นเธอจึงส่งพลอยให้กับหุ้ นส่วนชาวจีนของเธอได้ส ารวจต่อ        
หุ้นส่วนชาวจีนตัดสินใจซื้อพลอยเม็ดนี้ และส่งพลอยให้นานาพันกา นานาจัดการพันกาพร้อมกับใช้
ปากกาเขียนตัวเลข “1,500,000” ระบุไว้ คนเดินพลอยรับพลอยจากนานา และถามนานาในระหว่าง
ที่น าพลอยใส่กระเป๋าคาดเอวว่า “ถ้าเขาต่อมาสองล้านห้าล่ะน้อง” นานาสวนกลับว่า “ถ้าล้านห้าไม่
ขายเขาก็ไม่ขายหรอกค่ะ” คนเดินพลอยไม่ตอบกลับและหันหลังเดินออกไป  

การซื้อพลอยในตลาดพลอยจันทบุรีของนานา แตกต่างไปจากการซื้อพลอยใน
ตลาดอัญมณีสีลม เพราะว่าเธอจ าเป็นต้องซื้อพลอยที่ไม่มีใบประกาศนียบัตรพลอยแนบมาด้วย   
นานาจึงใช้วิธีการประเมินสีของพลอย และเชื่อในค ากล่าวอ้างของคนเดินพลอยว่า เป็นพลอยอะไร 
จากแหล่งใด ในส่วนของตัวนานาเองเธอจะเลือกซื้อพลอยทับทิมที่เธอ “คิดว่า” เมื่อน าไปตรวจสอบ
ในห้องปฏิบัติการอัญมณีแล้วจะได้ระบุสีพิเศษ “Pigeon Blood” เพราะฉะนั้นแล้วผู้เขียนคิดว่า 
วิธีการเลือกซื้อพลอยของนานานั้น ไม่ต่างไปจากการพิจารณาและตรวจสอบคุณสมบัติอัญมณีของ
นักอัญมณีวิทยาในห้องปฏิบัติการอัญมณีเลย เนื่องจากว่าการที่นานาใช้วิธีการพิจารณาคุณสมบัติของ
สีแดงสดและแหล่งก าเนิดเป็นตัวตั้งต้นส าคัญนั้น เป็นการเลือกชุดคุณสมบัติที่ตนเองต้องการ แต่ใน
ขณะเดียวกันการเลือกซื้อพลอยของนานา ท าให้เห็นบทบาทของใบประกาศนียบัตรอัญมณี ที่ถึงแม้ว่า
จะยังไม่ปรากฏในช่วงเวลาระหว่างการซื้อขายพลอย แต่ผู้ค้าพลอยอย่างนานาเลือกที่จะรับเอาชุด
มาตรฐานคุณสมบัติของห้องปฏิบัติการอัญมณีมาประกอบการพิจารณาด้วย เพ่ือที่พลอยในมือของเธอ
จะสอดรับเข้ากับชุดมาตรฐานของห้องปฏิบัติการอัญมณีได้สร้างเอาไว้ ในขณะเดียวกันคนเดินพลอยที่
ยื่นพลอยให้เธอรู้อยู่แล้วว่า เธอซื้อพลอยทับทิมจากแหล่งโมซัมบิก ที่ไม่ผ่านการปรับปรุงคุณภาพ 
เพราะฉะนั้นหากเธอซื้อพลอยเม็ดดังกล่าวที่ผู้เขียนเห็นเธอพันกาในราคาหนึ่งล้านห้าแสนบาท เธอจะ
น ากลับไปยังกรุงเทพฯ เพื่อที่ตรวจจะยืนยันในห้องปฏิบัติการอัญมณีที่นานาเชื่อถือ เมื่อน าไป
ตรวจสอบและออกใบประกาศนียบัตรไม่ตรงตามที่เธอต้องการ เธอจะคืนพลอยกลับไปให้คนเดิน
พลอยเอาไปคืนเจ้าของ ซึ่งพลอยทุกเม็ดที่นานาซื้อจากตลาดพลอยจันทบุรีจะต้องเข้ากระบวนการ
ตามล าดับดังกล่าวเสมอ      
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5.3.2 เมย์ 
เมย์ หญิงอายุวัยสามสิบต้น เธอสวมแหวนเงินเกลี้ยงที่นิ ้วนางข้างซ้าย ผมสั้น    

บ็อบ ปัจจุบันเรียกได้ว่าเธอเป็นผู้ค้าพลอยอิสระ เมย์เริ่มท างานในร้านขายเพชรที่มีชื่อเสียงแห่งหนึ่งใน
กรุงเทพฯ ในต าแหน่งพนักงานขายเพชรมาร่วมสองปี จึงเริ่มคิดขยับขยาย อยากจะเริ่มท าอะไรสัก
อย่างเป็นของตนเอง เธอจึงลาออกจากร้านค้าเพชรแห่งหนึ่งพร้อมกับรุ่นน้อง และต่างก็แยกไปท าตาม
ถนัด ตอนที่ออกจากร้านเพชรเธอได้น าลูกค้าบางส่วนมาพร้อมกับเธอด้วย และลูกค้าส่วนใหญ่เป็น
ลูกค้าที่สามารถซื้อพลอยในราคามากกว่า 500,000 บาท เธอไม่มีออฟฟิศที่ขายพลอยชัดเจน ส่วน
ใหญ่เธอจะนัดเจอกับลูกค้าในสถานที่ต่าง ๆ ที่ลูกค้าสะดวก ซึ่งก็อาจจะเป็นร้านอาหารหรือห้างสัก
แห่ง หรือส านักงานของลูกค้า ลูกค้าของเมย์จะแบ่งออกเป็นสามประเภท ประเภทแรกคือ ลูกค้าที่ใช้
ของอยู่แล้ว จะมีความรู้เกี่ยวกับของและราคา ประเภทที่สองคือ ลูกค้าทั่วไป ต้องอธิบายมากหน่อย 
เรื่องคุณสมบัติ และแบบสุดท้ายคือ ลูกค้านักสะสม เป็นลูกค้าที่มีก าลังซื้อมหาศาลและมีความชอบ
เฉพาะตัว แหล่งพลอยที่เธอรับซื้อเพื่อเสนอขายต่อลูกค้า มาจากร้านพลอยที่อยู่ในอาคารจิวเวอร์รี่เท
รดฯ เธอเรียกร้านเหล่านี้ว่า ซัพพลายเออร์ (supplier) ซึ่งอาจจะเป็นผู้ค้าพลอยชาวต่างชาติหรือชาว
ไทย เธอบอกว่า “เธอได้พลอยจากคนอินเดียหลายเจ้า และซื้อขายกันเป็นประจ า หากมีของที่เธอ
ต้องการ เขาจะนัดหมายกันและไปดูของ แต่อาจจะไม่ได้ของกลับมาจากทุกการนัด” ความสัมพันธ์
ระหว่างเมยแ์ละคู่ค้าของเธอหรือซัพพลายเออร์นั้นก็ไม่ได้ราบเรียบ เมยเ์ล่าให้ฟังว่า เมื่อตอนท าการค้า
กันครั้งแรก  

 
เขาไม่มั่นใจในตัวเรา เราจะไม่สามารถยืมพลอยได้ (pending) เขาจะมองตั้งแต่หัวจรด
เท้า การน าพลอยของเขาไปขายครั้งแรก เขาก็จะขอไปพบลูกค้าด้วย แต่เขาก็อาจจะคิด
ว่าจะทุบหัวเขาฆ่าเขารึเปล่า ส่วนเราก็ต้องท าให้เขาไว้วางใจ ว่าเราขายพลอยให้ลูกค้า
จริง และจะไม่โกงเขา  

เมย์ (สัมภาษณ์, 2 กุมภาพันธ์ 2566) 
 

 สิ่งที่จะสร้างความเชื่อมั่นระหว่างคู่ค้าได้ คือ การวางเงิน ซึ่งต้องวางเงินเท่ากับ
ราคาพลอย พลอยที่เมย์ซื้อจะเป็นพลอยที่เจียระไนแล้วเท่านั้น เธอจะไม่ซื้อพลอยก้อนแบบที่พี่ต๋อม
ซื้อ เพราะเธอไม่เชี่ยวชาญ ตัวแทนของเมย์ส่วนใหญ่แล้วจะเป็นผู้ค้าชาวแอฟริกันและอินเดีย เธอให้
ข้อสังเกตว่า ผู้ค้าชาวอินเดีย ถ้าผู้เขียนซื้อของกับเขาครั้งแรก เขาก็จะลดราคาให้ถูกกว่าราคาปกติ
เล็กน้อย เมื่อซื้อครั้งต่อไปเขาก็จะไม่ลดให้เหมือนครั้งแรก สิ่งที่ท าให้เมย์ยังคงท าการค้าพลอยกับผู้ค้า
ชาวอินเดียอยู่มีด้วยกัน 2 ประการ ซึ่งเป็นส่วนส าคัญที่ท าให้ผู ้ค้าพลอยอยู่ในตลาดพลอยหรือท า
การค้าต่อไปได้คือ ต้องไม่หายไปจากตัวแทน และอีกประการคือ ผู้ค้าจะต้องส ารวจตลาดอยู่เสมอทั้ง
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จากเครือข่ายเดิมและเครือข่ายใหม่ ๆ ภายในตลาด หลายครั้งที่เธอเดินเล่นในอาคารจิวเวอรี่เทรด 
เซ็นเตอร์ โดยที่ไม่ได้ของกลับบ้าน แต่เธอได้รับรู้ข้อมูลข่าวสารในตลาดเพื่อที่จะก้าวให้ทันผู้อื่นอยู่
เสมอ  

นักสะสมอัญมณีท่านหนึ่ง เป็นลูกค้าประจ าของเมย์ เป็นชายร่างท้วมอายุรุ่นราว
จวนเกษียณราชการ เป็นลูกค้าที่ไม่ได้ซื้อพลอยบ่อย พลอยที่เขาชอบซื้อส่วนใหญ่จะเป็นพลอยสีพิเศษ
และหาได้ยาก สิ ่งส าคัญที่นักสะสมท่านนี้ต้องการคือพลอยที่มีน ้าหนัก 8 กะรัต เขาอธิบายว่า 
เพราะว่าเป็น “ผู้ชาย ใส่พลอยเล็กไม่เหมาะ” ชายผู้นี้เป็นชาวไทยเชื้อสายจีนและเป็นนักธุรกิจ มี
ความชื่นชอบสะสมอัญมณีหลายชนิด เมยเ์ล่าว่า “การซื้อขายพลอยกับเขานั้นง่ายไม่ได้ยาก เพราะเขา
มีเงิน เขารู้อยู่แล้ว ขายพลอยให้คนมีความรู้ง่ายกว่า เขารู้จักของและราคา” เมื่อกลางปีที่แล้ว (2565) 
เมย์ได้เสนอขายพลอยทับทิมเมียนมาที่เธอได้มาจากเพื่อนของเธอชาวอินโดนีเซีย เจ้าของเดิมเป็น   
นักสะสมพลอยแต่ได้เสียชีวิตลง ลูก ๆ ทั้ง 14  คนต้องการที่จะแบ่งมรดกออกให้เท่า  ๆ กัน รวมถึง
ทรัพย์สินของพ่อด้วย ซึ่งทับทิมเมียนมาสีแดงน ้าหนัก 20.41 กะรัต เป็นหนึ่งในมรดกที่ลูก ๆ ต้องการ
จะแบ่งให้เท่า ๆ กัน จึงได้ฝากให้เมย์เป็นผู้จัดการดูแลการซื้อขายทับทิมเมียนมาสีแดงเม็ดดังกล่าว 
บทบาทของเมย์คือ ท าหน้าที่ติดต่อประสานงานให้กับผู้ซื้อและผู้ขายทั้งสองฝ่ายได้พบกัน ลูก ๆ ของ
นักสะสมพลอยชาวอินโดและนักสะสมชาวไทยเชื้อสายจีน การซื้อขายในครั้งนั้นประสบความส าเร็จ 
ทับทิมเมียนมาที่มีอายุมากกว่า 40 ปีได้เดินทางมาถึงนักสะสมอัญมณีชาวไทยเชื้อสายจีนลูกค้า ราคา
สุดท้ายที่ปิดการขายคือ 420 ล้านบาท โดยราคาเปิดตอนแรก 436 ล้านบาท แต่ในท้ายที่สุดแล้วทั้ง
สองพึงพอใจกับจุดสิ้นสุดนี้ พลอยทับทิมเมียนมาไซส์ใหญ่และเป็นสีพิเศษ นั้นหายากและเป็นไปไม่ได้
เลยที่จะอยู่ในตลาด เพราะปกติแล้วพลอยที่มีสีพิเศษ น ้าหนักมาก หายาก มักจะอยู่ในพื้นที่งาน
ประมูล ซึ่งในประเทศไทยสถานที่มีการประมูลพลอยมีอยู่สองแห่ง คือ Christie’s และ Sotheby’s 
ซึ่งผู้ที่จะเข้าไปในงานประมูลได้จะต้องเป็นสมาชิกและวางเงิน ตัวเมย์เองก็ไม่เคยเข้าร่วมงานประมูล
เช่นกัน แต่พลอยในระดับพลอยประมูลก็สามารถตกมาถึงมือเมย์ได้ด้วยเครือข่ายที่เมย์มี  

เมย์ ในฐานะผู้ค้าพลอยอิสระ ได้ชี้ให้เห็นถึงความสัมพันธ์ของเครือข่ายผู้ค้าและผู้
ซื้อในระดับของผู้บริโภคปลายน ้า ที่ซื้อสินค้าหรือพลอยเพื่อใช้ไม่ว่าจะเป็นการซื้อเพื่อสะสมหรือซื้อ
เพื ่อการลงทุน ผู ้ซื ้อในระดับนี ้เป็นลูกค้าที ่เมย์มองว่า ท าการค้าได้ด้วยง่ายกว่าผู้ ค้ากลุ ่มอื ่น ๆ 
เนื่องจากว่าผู้ซื้อหรือผู้บริโภคสินค้าในกลุ่มนี้ “มีความรู้” ความเข้าใจเกี่ยวกับพลอยหรือสินค้าที่พวก
เขาต้องการอยู่แล้ว ไม่จ าเป็นจะต้องอธิบายเพิ่มเติมหรือให้ข้อมูลเกี่ยวกับสินค้ามาก ในทางตรงข้าม
เมย์เสริมว่า “ขายพลอยลูกค้าใหม่ ไม่มีความรู้มันยาก”  

ถึงแม้ว ่าความรู ้เก่าของเมย์เกี ่ยวกับอัญมณีหรือความรู ้เกี ่ยวกับเพชรจาก
ประสบการณ์การเป็นพนักงานขายเพชรจะไม่ถูกน ามาใช้ในการซื้อขายพลอยอย่างตรงไปตรงมา แต่
สิ่งแฝงฝังอยู่ในเมย์คือ ความสัมพันธ์ระหว่างผู้ค้าและผู้ค้า และความสัมพันธ์ระหว่างผู้ขายและผู้ซื้อ 
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สิ่งที่เมย์สะสมข้อมูลเกี่ยวกับอัญมณีในตลาดนั้นไม่เพียงแต่ข้อมูลด้านวัตถุเท่านั้น แต่รวมถึงข้อมูล
ทางด้านราคา เมย์ได้รู้ถึงราคาของพลอยจากตัวแทน ที่เข้ามาส่งพลอยให้กับที่บริษัทค้าเพชร จึงท าให้
เธอมีข้อมูลเกี่ยวกับพลอยสะสมเอาไว้ และเมื่อเธอเปลี่ยนมาเป็นผู้ค้าพลอยอิสระในตลาด เธอจึงรู้ว่า
เธอสามารถที่จะท าการค้าในตลาดพลอยอย่างไร  

5.3.3 สายชล  
สายชล ชายร่างเล็กบางผิวแทนพูดส าเนียงติดเหน่อเพราะบ้านเกิดอยู่ปากน ้าโพ 

จังหวัดนครสวรรค์ น ้าเสียงฉะฉานชัดเจน เรือนกายเขาไม่มีเครื่องประดับใดเลยไม่ว่าจะเพชร พลอย 
นิล หรือนาฬิกาสักเรือน อายุย่างเข้าสามสิบปี ก่อนจะมาเป็นพนักงานขายในร้านค้าพลอยปลีก สาย
ชลมีหน้าที่ตรวจสอบลักษณะแซปไฟร์หรือเรียกว่า อยู่ในต าแหน่งนักอัญมณีวิทยา ซึ่งตรงตามความรู้ที่
เขามีมาแต่เริ่มต้น ปัจจุบันสายชลเป็นพนักงานขายให้กับบริษัทรีเทลเลอร์เจมสโตน (นามสมมติ) แห่ง
หนึ่งมากว่า 6 ปี ผู้เขียนมีความคุ้นเคยกันดีกับสายชล จึงขอให้เขาช่วยเล่าให้ฟังถึงการซื้อขายพลอย
อย่างทั่วไปอย่างง่ายที่สุดหรือเรียกว่าหน้าที่ประจ าวันของสายชลเมื่ออยู่ในบริษัทมีอะไรบ้าง  

     
ผู้ขาย เมื่อลูกค้าเดินเข้ามาในร้าน ในร้านเป็นตู้กระจกใส ด้านในมีตลับพลอยวางเรียง  

 ก็ถามว่า อยากได้พลอยอะไรคะ สนใจแบบไหน จะซื้อไปท าแหวน ท าจี้ หรือซื้อเก็บ 
 หรือซื้อเก็งราคา มีงบเท่าไหร่ ลูกค้าอยากได้พลอยน ้าเงิน แซปไฟร์ เอาไปท าแหวน เอา
 ไซส์กี่กะรัต มีแบบในใจไหมครับ เพราะคนที่อยากท าแหวน จะมีแหวนที่อยากได้ ขาย
 พลอยร่วง แบบแหวนจะเป็นสิ่งส าคัญ  

สายชล (สัมภาษณ์, 27 ตุลาคม 2563) 
 

บทสนทนาระหว่างสายชลและลูกค้า เป็นการซื้อขายอย่างง่ายที่สุดส าหรับผู้ซื้อที่
มีความต้องการจะซื้อพลอยส าหรับ ‘ใช้’ หมายถึง ผู้ซื้อต้องการน าพลอยไปท าขึ้นตัวเรือนหรือการท า
เครื่องประดับอาจจะเป็นเครื่องประดับ อย่างเช่นหัวแหวน จี้ สร้อยข้อมือ เป็นต้น เพราะฉะนั้นค าถาม
ที่สายชลจะเริ่มต้นถาม 3 ประการ คือ หนึ่งชนิดของพลอยที่บ่งบอกถึง สี ขนาด และรูปร่างสาม
องค์ประกอบข้างต้นเป็นปัจจัยในก าหนดขอบเขตของสินค้าในเบื้องต้น สายชลเสริมในส่วนนี้ว่า 

มันก็ขึ้นอยู่กับลูกค้าว่า อยากได้พลอยที่ไหน สีแบบไหนด้วย และของที่มีให้เขาเลือก    
 พอลูกค้าบอกมา ก็จะสามารถจ ากัดจ านวนพลอยที่มีในร้าน พลอยแต่ละเม็ดราคาไม่
 เท่ากันแต่ลูกค้ามีราคาในใจอยู่แล้ว ก็ช่วยจ ากัดตัวเลือกลงมาให้ในขั้นตอนการต่อรอง
 ราคาแบบนี้ไม่ ค่อยซับซ้อนมากเท่าไหร่ ส่วนใหญ่ลูกค้า รู้อยู่แล้วถ้าบอกราคาเปิดไป 
 เขาอาจจะต่อราคานิดหน่อยก็ปิดบิลได้แล้ว   

สายชล (สัมภาษณ์, 27 ตุลาคม 2563) 
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  เมื่อตกลงกันได้แล้ว สิ่งที่ตามมาอีกอย่างคือ ใบรับรองประกาศนียบัตรอัญมณีที่
ผู้เขียนได้อธิบายไว้ในบทที่ 3 และชนิดของแซปไฟร์ ซึ่งมีราคาที่ต้องจ่ายเพิ่มเติม ราคาสุดท้ายก่อน
หน้า ไม่รวมราคาใบรับรอง ใบรับรองมีราคาแตกต่างกันขึ้นกับลูกค้ากันกับช่วงเวลาที่ลูกค้าต้องการ
สินค้า ราคาของแซปไฟร์ในช่วงเวลาสิ้นสุดการต่อรองที่เข้มข้นสลับซับซ้อน ยังถูกแยกออกจากราคา
ค่าหน่วงเวลาอย่าง การที่จะน าแซปไฟร์เม็ดนั้นไปส่งให้กับห้องปฏิบัติการแห่งหนึ่งที่ลูกค้าเชื่อถือ ซึ่ง
ช่วงเวลาที ่รอคอยนั้นอาจจะนานถึงสามเดือนหรือสามวันขึ ้นอยู ่กับการก าหนดและต่อรองกับ
ห้องปฏิบัติการ ถ้าต้องการเร็วอาจจะต้องมีการจ่ายเงินเพ่ิม  

   อักษรภาษาอังกฤษและภาษาไทย และตัวเลขที่ระบุลงบนบรรจุภัณฑ์หีบห่อ
พลอย บ่งบอกถึงชนิดพลอย รูปทรง ขนาด น ้าหนัก และสิ่งที่ส าคัญคือ ราคา ผู้เขียนเรียกอักษรที่ระบุ
ว่าเป็น “รหัส” เนื่องจากว่ารหัสจะถูกระบุอยู่ที่กล่องบรรจุแซปไฟร์ไว้ล่วงหน้าก่อนที่จะมีการซื้อขาย
ต่อรองหรือยื่นให้กับลูกค้า ซึ่งรหัสที่ระบุจะแตกต่างกันออกไปตามแต่ผู้ค้าแต่ละคน ส าหรับสายชล 
รหัสที่ระบุเป็นการเขียนตัวอักษรภาษาไทย 4 ตัวไว้ที่กล่องบรรจุแซปไฟร์ เมื่อสายชลหยิบแซปไฟร์
เสนอให้กับลูกค้า สายชล จะต้องอ่านรหัสที่ระบุ พร้อมกับแปลตัวความจากตัวอักษรภาษาไทยไปเป็น
ตัวเลขราคา แต่สายชลจะไม่พูดราคาที่ปรากฏ แต่เป็นราคาเปิด สายชล คิดถึงตัวเลขสามชุด แล้ว
เลือกพูดตัวเลขของราคาเปิดออกไป กลยุทธ์ของรหัสนี้ เป็นกลยุทธ์ที่เปิดและปิดในเวลาเดียวกัน 
กล่าวคือ รหัสปรากฏบนกล่องบรรจุแซปไฟร์ มันปิดไว้ส าหรับผู้อื่น แต่เปิดปรากฏให้เห็นอย่างชัดเจน
ส าหรับสายชล 
ภาพที่ 5.3  
ตลับพลาสติกท่ีบรรจุพลอย พร้อมระบุรหัสที่หมายถึงราคา ขนาด และชนิดของพลอย (จากผู้ให้
สัมภาษณ์) 

 

หมายเหตุ. ถ่ายโดยผู้เขียน เมื่อวันที่ 27 ตุลาคม 2563 
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ในสถานการณ์ที่ซับซ้อนมากขึ้น ผู้เขียนจะเริ่มสังเกตเห็นว่า เพียงผู้เขียนขยับ

มองให้แคบลงเฉพาะในช่วงของการเผชิญหน้าระหว่างผู้ซื้อและผู้ขาย ผู้เขียนจะเห็นปฏิบัติการทาง    
กลยุทธ์ของทั้งสองฝ่ายได้ชัดเจนขึ้น  

 
มีอยู่ครั้งหนึ่ง ลูกค้าคนพม่า มาร้านเป็นครั้งแรก เขามาถามว่า ที่นี่ขายพลอยกลมน ้าเงิน

 แบบถูก ๆ ไหม ถูกสุด ๆ ก็ตอบไปว่า มี เอากี ่มิล1 ประมาณ 5-6 มิล ในลอตนั้นมี     
 50-60 เม็ด เราคิดว่า เขามาถาม เพราะว่าร้านไบรท์เจม อยู่อาคารข้างหลัง (ร้านติดกัน
 กับอาคารของเขา) ออเดอร์เดียวกัน ผู้เขียนก็บอกว่า ลองดูก่อนไหม แล้วก็หยิบพลอย
 ให้เขาดู ลูกค้าลองดู เราก็บอกราคา ลอตนี้คิด กะรัตละ 40 เหรียญ ลูกค้าก็บอกว่า    
 คัดได้ไหม คัดได้ เอาเม็ดเดียว แล้วถ้ายกลอตให้เท่าไหร่ เปิดไป 40 เหรียญ2 ต่อกะรัต       
 เลยเปิด ลูกค้าบอก 25 เหรียญต่อกะรัต ลูกค้าบอกแพง แต่เซลไม่ตกใจ เราเปิดราคาไป 
 40 เหรียญราคาขาย 20 เหรียญ ในหัวเราเป็นเซลจะลดให้ 40 เหรียญ 30 เหรียญ 25 
 เหรียญ 20 เหรียญ ตามล าดับ พูดคุยต่อรองกันอยู่สักพัก ลูกค้ายังไม่ตกลงราคา เราก็
 ยกหูโทรหาพี่ที่เป็นเซลอีกคน คุยเป็นเรื่องเป็นราวเกี่ยวกับสถานการณ์ปัจจุบันว่าลูกค้า
 เขาต่อ ราคา 30 เหรียญ จะจบที่ 20 เหรียญ 15 เหรียญ คิดว่าลูกค้าใหม่ ขายได้ 20 
 เหร ียญ  ยกลอต ขายได ้  จ ่ายเง ินสด เร ียบร ้อยเข ียนบ ิล  หล ังจากน ั ้นล ูกค้า                   
 ขอซื้อพลอยแดงต่อเลย  

สายชล (สัมภาษณ์, 28 สิงหาคม 2563)  
 

  สายชล เลือกใช้สองวิธีในในการต่อรองราคาแซปไฟร์ กับลูกค้าที่มีสถานะเป็น
ลูกค้าใหม่ เจอกันครั้งแรกและเป็นลูกค้าต่างชาติเป็นชาวเมียนมา ในการต่อรองผู้เขียนจะเห็นว่า ราคา
เลื่อนไหล หมายถึงช่วงขณะที่ สายชลเริ่มพูดราคาเริ่มต้นหรือราคาเปิด คือ 40 เหรียญต่อกะรัต แล้ว
หลังจากนั้น ลูกค้าขอคัดพลอย ซึ่งหมายถึงว่า ลูกค้าต้องการที่จะเลือกเฉพาะแซปไฟร์ที่เขาต้องการ
จากจ านวนทั้งหมดที่สายชลเสนอขายให้ หลังจากนั้น ราคาของแซปไฟร์เลื่อนลงมาอีกครั้งเมื่อลูกค้า
บอกว่า 25 เหรียญได้หรือไม่ ในฝั่งของสายชล มีระดับการเลื่อนของราคาไว้อยู่คือ 40 เหรียญ และ 
30 เหรียญ และ 25 เหรียญ และสุดท้ายคือ 20 เหรียญ หมายความว่า ราคา 25 เหรียญที่ลูกค้าเสนอ

 
1 มิลลิเมตร ในที่นี้พลอยมีลักษณะเป็นทรงกลมจึงวัดขนาดของเส้นผ่านศูนย์กลางของพลอย  
2 เหรียญดอลล่าร์สหรัฐ  
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ให้กับสายชล คือ ราคาเลื่อนไหลลงมาอยู่ในจุดเดียวกัน ผู้ซื้อใช้ความรู้เกี่ยวกับตลาดในขณะนั้น คือ
ข้อมูลที่ไปถามมาจากร้านไบรท์เจม  

  สายชลเองเลือกใช้กลยุทธ์ที่ผู้เขียนเรียกว่า การสร้างสถานการณ์ ในการท าทีเป็น
ว่าโทรศัพท์ต่อสายหาเพื่อนร่วมงาน ที่อ้างว่าอาวุโสกว่าเขา และพูดคุยเรื ่องราคาแซปไฟร์ เพื่อน
ร่วมงานของสายชล อาจจะพูดคุยกับสายชลอย่างจริงจัง ถามถึงสถานการณ์ตรงหน้าหรือ  เพื่อน
ร่วมงานที่ต่อสายทางโทรศัพท์อาจจะไม่ตอบอะไรกลับมาเลย เป็นเพียงการถือสายไว้เท่านั้น หรือสาย
ชลเองอาจจะไม่ได้ต่อสายโทรออกไปหาเพ่ือนร่วมงานของเขาด้วยซ ้าเลย แต่ในหน้าเวทีการต่อรองนั้น 
ลูกค้าของสายชล มองเห็นด้วยนัยน์ตาของเขาว่า ในมือของสายชลถือโทรศัพท์แนบกับใบหู คิ้วที่ขมวด
เข้าหากันช่วยบ่งบอกถึง บทสนทนาของสายชลกับคนที่อยู่ปลายสายที่ออกมาอย่างจริงจังเข้มข้น 
กล่าวอีกอย่างหนึ่งคือสายชล มีเป้าหมายในการใช้กลยุทธ์เพื่อจะยืนยันราคาสุดท้ายที่คุยกับผู้ซื้อ ไม่
ต้องการเลื่อนราคาขึ้นลงอีกต่อไปแล้ว หลังจากสายชลวางสาย (ปลอม) นั้นลง ลูกค้าตกลงราคา
สุดท้ายที่หยุดนิ่งทันที เพราะฉะนั้นแล้ว ในสถานการณ์ระหว่างสายชลและผู้ค้าชาวเมียนมาเมื่อเกิด
การค้าครั้งแรกแล้ว และเมื่อฉากการแสดงของสายชลได้จบลง การค้ายังคงด าเนินต่อมา หลังจากการ
ปิดบิลแรกได้แล้ว  

 
หลังจากนั้นลูกค้าถามซื้อรูบี้ ลูกค้าเปิดถามต่อเลย จะซื้อต่อเซลต้องคิดในหัว เปิดเยอะ
กว่าเดิมได้ เพราะลูกค้ามีเงินจ่าย เมื่อลูกค้าถามราคาซื้อพลอยยกลอตอีก เราใช้วิธีเดิม 
เพียงแต่เราบอกเปิดราคาใหไ้กลขึ้น เพ่ือให้มชี่องว่างในการต่อรอง ในช่วงราคาท่ีมากขึ้น  

สายชล (สัมภาษณ์, 28 สิงหาคม 2563) 
   

  สายชลเสริมในตอนท้าย ผู้เขียนสงสัยอีกว่า เปิดไกลขึ้นคืออะไร สายชลอธิบาย
เพิ่ม “เปิดไกลขึ้นหมายความว่า ราคาเริ่มต้นแรกสุด ที่เสนอขายให้ลูกค้าเปิดได้สูงเพื่อให้เกิดความ
น่าจะเป็นที่จะท าก าไรสูงกว่าเดิมได้” สายชลมีข้อมูลของลูกค้าแล้วหลังจากการต่อรองครั้งแรกสิ้นสุด
ลง ในการต่อรองครั้งถัดมาสายชล มีข้อมูลเกี่ยวกับลูกค้าคือ ความสามารถในการจ่ายของลูกค้า 
สามารถท าก าไรจากการต่อรองได้อย่างไร พฤติกรรม ลักษณะท่าทาง รวมถึงชนิดสินค้า ปริมาณสินค้า 
เหล่านี้ล้วนเป็นข้อมูลที่เป็นประโยชน์ 

  ในอีกเหตุการณ์หนึ ่งซึ ่งต่างไปจากเหตุการณ์การขายพลอยให้ลูกค้าชาว    
เมียนมา คือ เหตุการณ์ที่สายชลต้องไปขายพลอยกับลูกค้า นอกร้านค้าของตนเอง 

 
วันนั้นไปที่บริษัทข้างๆ กับท่ีออฟฟิศนี่แหละ เฮียสองนัดดูพลอย ลูกค้าอยากได้พลอย 
แดง ตอนแรกสายชลก็ไปเจอกับลูกค้าของเขา ปกติเขาจะท าการเปิดดีล ต่อรองราคา  
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อาจจะมีการกดดัน หรือใช้เสียงดัง เพื่อให้ลูกค้าของเขาได้เปรียบมากท่ีสุด อย่างเช่นใน 
สถานการณ์การซื้อขายต่อรอง ผู้ขายบอกราคาเปิดสมมติว่า 10 บาท แต่นายหน้าอยาก

 ให้ลูกค้าของเขาได้เปรียบมากที่สุด ก็จะบอกว่า 8 บาท  
สายชล (สัมภาษณ์, 28 สิงหาคม 2563) 

 
  สถานที่ท าการค้าคือ ส านักงานของเฮียสองตั้งอยู่ในซอยมเหสักข์ 2 สายชล

เดินทางไปตามเวลานัดหมาย ขึ้นบันไดสู่ชั้นสอง เปิดประตูเดินเข้าไปในห้องท างานของเฮียสอง ที่มี
เฮียสอง ลูกชายเฮีย และลูกค้านั่งคอยอยู่ก่อนแล้ว สายชลที่เพิ่งมาถึงเอาพลอยออกมาให้ลูกค้าดู 

 
สายชล “10 บาท ครับ” สายชลพูดด้วยน ้าเสียงสุภาพ  
ลูกชายเฮียสอง “เธอขายแพง” พูดวนซ ้า ๆ เพ่ือกดดันให้สายชลลดราคา  
สายชล “9 บาท ครับ” 
“ท าไมขายแพงแบบนี้ ไปเรียกบอสมา ไปเรียกเจ้านายมาเลย ต่อสายหาเจ้านายเดี๋ยวนี้” 

เฮียสองโวยวายเสียงดัง พร้อมกับตบโต๊ะ เพ่ือข่มขู่  
“โทรหาเจ้านายก็เป็นราคานี้แหละครับ” สายชลยังคงพูดด้วยน ้าเสียงสุภาพ จนใน

ท้ายที่สุดก็ไม่ได้ท าการซื้อขายกัน และเฮียสองก็เขาพูดว่า เป็นเพราะเธอขายพลอยแพง  
สายชล (สัมภาษณ์, 27 ตุลาคม 2563) 

 
 สายชลเล่าพร้อมกันกับบรรยายบรรยากาศรายรอบในขณะการต่อรอง โดยใช้กับ

น ้าเสียงที่พยายามให้เหมือนในเหตุการณ์มากที่สุด ดูเหมือนว่าในสถานการณ์ครั้งนี้จะชัดเจนในความ
ทรงจ าของสายชล ถึงการซื ้อขายครั ้งนี้ที ่สายชลเรียกว่า “ปิดการขายไม่ได้” แต่สิ ่งที ่จะเห็นใน
สถานการณ์นี้เป็นผู้ร่วมการแสดงในครั้งนี้ ตัวแสดงทุกตัวในสถานการณ์นี้ ต่างมีเป้าหมายเดียวกัน คือ 
การท าราคาให้ไปอยู่ในจุดที่ตนเองต้องการ เฮียสอง ที่ส่งเสียงดัง ทุบโต๊ะ โวยวาย กดดันให้ สายชล 
จะต้องต่อสายหาเจ้านายของเขา หรือการใช้ค าพูดที่บอกว่า “เธอขายพลอยแพง” ล้วนแล้วแต่เป็น
การแสดง เพ่ือให้บรรลุเป้าหมาย สถานการณ์นี้ชี้ให้ผู้เขียนเห็นว่าการแสดงของเฮียสองเป็นฟันเฟืองที่
หมุนเคลื่อนกลไกที่จะให้เกิดราคาเลื่อนไหล ถึงแม้ว่าการแสดงไม่ประสบผลส าเร็จ เริ่มต้นเสนอราคา
หนึ่งให้กับลูกค้า เฮียสองเริ่มเล่นใหญ่ เพื่อให้สายชล เลื่อนราคาลง แต่ไม่เป็นผล การกดดันต่อมา คือ
การบังคับให้สายชล โทรหาเจ้านายของเขา สายชลเสริมกับผู้เขียนอีกด้วยว่า “เป็นเซลต้องปิดการขาย
ให้ได้ เป็นหน้าที่ ถ้าโทรหาบอส แปลว่าเป็นเซลไม่ได้”  

  แม้สายชลจะมีประสบการณ์ในการขายมานาน แต่ทุกครั้งก่อนเริ่มต้นการขาย 
สายชลไม่มีทางรู้ว่า ลูกค้าจะเลือกใช้กลยุทธ์แบบใดในการต่อรองราคาขายแซปไฟร์ เพราะว่าระบบ
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ราคาลื่นไหลที่ควบคู่ไปกับการต่อรองที่มีสีสันและก้าวร้าวรุนแรงเป็นส่วนหนึ่งของวิธีการสื่อสารข้อมูล
ข่าวสารเชิงเศรษฐกิจในสถานการณ์ราคาที่คลุมเครือไม่อาจก าหนดแน่นอนได้ (Geertz,1963) และ
การตั้งราคาในระบบราคาเลื่อนไหลนั้น ไม่ใช่การตั้งราคาที่แม่นย าแน่นอน เป็นเพียงการก าหนด
ขอบเขตกว้าง ๆ ซึ่งผู้ซื้อและผู้ขายได้ส ารวจร่วมกันในรายละเอียดปลีกย่อยผ่านระบบข้อเสนอและข้อ
โต้แย้ง ในการขายสายชล มีรหัสราคาแซปไฟร์ที่ลูกค้าไม่มีทางรู้ ลูกค้าตามหาข้อมูลนั้นจากการเลื่อน
ไหลของราคา ในระหว่างที่ต่อรองกับสายชล ซึ่งในการต่อรองครั้งที่เคยผ่านมาไม่สามารถน ามา
ค านวณได้  

 “เป็นกลยุทธ์ของเขา” สายชลสรุปสถานการณ์ของตัวเองกับเฮียสองลงแบบนั้น 
ในขณะเดียวกันเองกับที่สถานการณ์ของสายชลดังที่ได้กล่าวไปข้างต้น ผู้เขียนสังเกตว่า บทบาทของ
สายชลในแต่ละสถานการณ์นั้นแปรเปลี่ยนไป ขึ้นอยู่กับปัจจัยสองประการ คือ สถานที่หรือพื ้นที่
การค้า และคู่ค้า บทบาทของสายชลในพื้นที่ร้านค้าของบริษัท มองไม่เห็นบรรยากาศความตึงเครียด
ตรงกันข้ามกับการต่อรองซื้อขายในพื้นที่ของเฮียสองที่สายชล ไม่ตอบโต้อารมณ์ของเฮียสองกลับไป 
ในขณะที่เฮียสองพยายามเพิ่มแรงกดดันผ่านเสียงและค าพูด ร่วมกับค าพูดของลูกชายเฮียสองที่คู่
ขนาดกันไป สายชลประเมินสถานการณ์แตกต่างกัน โดยการแสดงบทบาทของทั้งสายชลและเฮียสอง
ยังคงวางอยู่บนพื้นฐานที่ว่า มุ่งสู่เป้าหมายสูงสุดคือ “การท าให้ราคาปรากฏ” สายชลมองเห็นภาพของ
ราคาที่เขาต้องการในหัวและการประเมินภาพสถานการณ์ของตนเองระหว่างคู่ค้าไปอย่างพร้อมเพรียง
กัน และเม่ือสถานการณ์หรือการแสดงของทุกคนจบลงนั้นถือว่าทุกอย่างสิ้นสุดลงแล้ว สายชลจึงกลับ
สู่บทบาทตนเอง เปรียบเทียบได้กับการแสดงละคร ตัวละครทุกตัวจะเดินขึ้นสู่เวที และแสดงตาม
บทบาทของตนเองไป เมื่อจบการแสดงตัวละครเดินลงจากเวที แต่ละครการซื้อขายพลอย เป็นละครที่
ไร้บทและไร้ผู้ก ากับ นักแสดงทุกคนจึงแสดงตามสถานการณ์ตรงหน้า หรือเรียกว่า การด้นสด  

เพราะฉะนั้นการที่ผู้ค้าพลอยแสดงบทบาทของตนเองในการต่อรองคือ การท า
ให้ราคา ปรากฏตัวออกมา ราคาจึงไม่ใช่ตัวก าหนดคุณภาพของสินค้าแบบที่เศรษฐกิจสมัยใหม่บอก 
แต่ราคาในตลาดบาซาร์นั้นบ่งชี้ถึง กระบวนการต่อรองระหว่างผู้ค้าภายในตลาด เป็นเหมือนภาพฉาย
ของ ปฏิบัติการที่สลับซับซ้อนที่มีกลไกต่าง ๆ ฝังอยู่ในนั้น ไม่สามารถท่ีจะพูดได้ว่าราคาคือ สิ่งสุดท้าย 
แต่ราคาท่ีปรากฏออกมาให้เห็นคือ ราคาที่ยุติธรรม คือราคาสุดท้ายที่ทั้งสองฝ่ายจับมือกัน เป็นราคาที่
เกิดจากการ แลกเปลี่ยนทั้งข้อมูล ความรู้ การแข่งขัน แย่งชิงอานาจ บทบาทของทั้งสองฝ่ายมาแล้ว
ในช่วงขณะเวลาหนึ่ง ตลาดการค้าอัญมณีสีลม เป็นตลาดที่เต็มไปด้วยชีวิตชีวา ความอุดมสมบูรณ์ทั้ง
เนื้อหา ข้อมูล ผู้คน เป็นตลาดแห่งการแลกเปลี่ยนที่มากไปกว่าการแลกเปลี่ยนสินค้า แต่เป็นการ
แลกเปลี่ยนข้อมูลสินค้า ข้อมูลผู้ค้า เต็มไป ด้วยเรื ่องราวที่อาจจะเกิดขึ้นได้ตามทุกมุมถนน หรือ
เรื่องราวที่ไม่เก่ียวพัน หรือความบังเอิญชั่วคราว 
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5.4 สรุปท้ายบท: ระบบการไหลเวียนของแซปไฟร์และทับทิมภายในตลาดอัญมณี สีลม 
 
พื้นที่ตลาดอัญมณีสีลม ที ่พัฒนามาเป็นย่านการค้าอัญมณีดังที ่กล่าวไปในบทที่ 2 

ประกอบกับคุณสมบัติของพลอยที่ง่ายต่อการเคลื่อนย้ายสามารถขนไปที่ไหนก็ได้และสามารถท าการ
ซื้อได้หลายครั้ง ทั้งสองประการนี้ได้เข้ามาเสริมให้เกิดความยืดหยุ่นในการท าซื้อขายแลกเปลี่ยนได้ง่าย
ไม่ว่าจะเป็นพื้นที่ใดที่อยู่ในอาณาบริเวณตลาดอัญมณีสีลมหรือละแวกย่านบางรักเองก็ตาม รวมทั้งยัง
เป็นส่วนที่เสริมกันและกันกับตลาดพลอยจันทบุรี เนื่องจากที่ตลาดอัญมณีสีลมเป็นตลาดที่ท าการค้า
ทั้งระหว่างผู้ค้ากับผู้ค้าและผู้ค้ากับผู้บริโภค ซึ่งมีส่วนท าให้พลอยจากจันทบุรีสามารถหมุนเวียนไปยัง
สถานที่ต่าง ๆ ได้จากการที่ตลาดอัญมณีสีลมเป็นศูนย์กลางทางการค้าพลอยในประเทศไทย 

การติดตามเส้นทางการเดินของคนเดินพลอย พร้อมกันกับร่วมสังเกตการณ์และพูดคุย
แลกเปลี่ยนกับผู้ค้าพลอยในพื้นที่ตึกจิวเวอรี่เทรดเซ็นเตอร์ก็ดี หรือหัวมุมถนนก็ดี ท าให้ผู้เขียนเห็น
ความเชื่อมโยงระหว่างผู้ค้ากับผู้ค้า ซึ่งเป็นความสัมพันธ์ระหว่างคู่ค้าที่ต่างอาศัยพึ่งพากันและกัน 
ความสัมพันธ์ระหว่างผู้ค้ามีพลอยเป็นวัตถุที่ดึงดูดให้ผู้ค้าปฏิสัมพันธ์กันและแสดงบทบาทของตน
ออกมาในเวทีแห่งการต่อรอง บทบาทของคนเดินพลอยอย่างน้อย ท าให้ผู ้เขียนเห็นว่า กิจกรรม
ทางการค้าและการแลกเปลี่ยนซื้อขายพลอย ไม่มีข้อก าหนดทางสถานที่หรือเวลาที่ชัดเจน ไม่มีการนัด
หมายสถานที่หรือเวลาล่วงหน้า ส าหรับลูกค้าบางคนอาจจะมีสถานที่เฉพาะอย่างเช่น ส านักงานหรือ
ออฟฟิศ หรือมีการนัดหมายเวลาล่วงหน้าที่ชัดเจน แต่ส าหรับผู้ค้าบางคนนั้นเพื่อประสิทธิภาพในการ
ท าการค้า เวลาถือเป็นเรื่องส าคัญที่จะใช้ให้น้อยที่สุด เพราะเวลาส่งผลต่อราคาค่าเสียเวลา  

การเปิดเผยเรื่องราวการต่อรองราคาระหว่างสายชลและผู้ค้าพลอยทุกคน เปิดเผยให้
เห็นว่า แม้การต่อรองราคาพลอยอย่างง่ายที่สุด ยังปรากฏระบบราคาที่เลื่อนไหล และผู้เขียนได้เห็น
การใช้กลยุทธ์ต่าง ๆ ที่ถูกใช้ใน ไม่ว่าจะเป็นการเล่นใหญ่ การสร้างสถานการณ์ การด้นสด และรหัส 
สิ่งเหล่านี้ต่างเป็นฟันเฟืองที่หมุนให้ราคาปรากฏขึ้นเมื่อการต่อรองเริ่ม การต่อรองจะด าเนินต่อไป 
เรื่อย ๆ จนจบ ด้วยประสบการณ์ของผู้ขาย ที่ต้องสังเกตลักษณะท่าทางพฤติกรรมของลูกค้า ประเมิน
ความสามารถในการจ่ายและข้อมูลเกี่ยวกับลูกค้าทั้งหมด  

ผู้ค้าพลอยและคนเดินพลอยที่ผู้เขียนกล่าวถึงในบทนี้ทั้งหมด ล้วนแล้วแต่เปิดเผยให้เห็น 
เรื่องราวการซื้อขายที่จ าเป็นจะต้องอาศัยการสะสมประสบการณ์การซื้อขายและการปรากฏตัวอยู่ใน
ตลาดอย่างสม ่าเสมอ เพ่ือเก็บสะสมข้อมูลเกี่ยวกับตลาดอีกด้วย ผู้ค้าพลอยในตลาดอัญมณี สีลมในบท
นี้มีวิธีการปรากฏตัวไม่ต่างไปจากการปรากฏตัวของอาชัย พี่ต๋อม หรืออาแหลม ในตลาดพลอย
จันทบุรี เพราะพวกเขาเหล่านี้ต่างมีบทบาทส าคัญในการท าให้เกิดการไหลเวียนของสินค้าภายในตลาด
และระหว่างตลาดทั้งสองแห่ง ถึงแม้ว่าพวกเขาต่างเป็นผู้ที่อยู่ตรงกลางระหว่างเจ้าของพลอยและผู้ซื้อ
พลอย  
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บทที่ 6 
บทสรุป 

 
วิทยานิพนธ์นี้ต้องการศึกษาการต่อรองราคาทับทิมและแซปไฟร์ ของผู้ค้าพลอยชาวไทย 

ในบริบทสังคมและวัฒนธรรม ผู้เขียนได้เริ่มต้นจากทบทวนบริบทในอดีตที่เกี่ยวข้องกับการท าเหมือง
พลอยในพื้นที่บริเวณชายแดนประเทศไทยและประเทศกัมพูชา  บริบททางสังคมและวัฒนธรรมของ
พ้ืนที่ย่านบางรัก กรุงเทพฯ ผู้เขียนพยายามชี้ให้เห็นระบบนิเวศของพลอยในโลก และความส าคัญของ
ประเทศไทยในฐานะที่มีช่างเจียระไนพลอยและช่างเผาพลอยที่เป็นเทคนิคเฉพาะตัว ต่อมาผู้เขียนได้
ฉายภาพบรรยากาศการซื้อขายพลอยในตลาดพลอยจันทบุรี  และเน้นย ้าถึงบทบาทของคนเดินพลอย
ที่เป็นตัวกลางในการซื้อขายแลกเปลี่ยนระหว่างคู่ค้าพลอย ต่อมาผู้เขียนได้ขยายภาพการซื้อขาย
ทับทิมและแซปไฟร์ในช่วงเวลา ณ การต่อรองระหว่างผู้ค้าและเสนอว่าการซื้อขายต่อรองราคาเลื่อน
ไหล นอกจากนี้ผู้เขียนเปิดเผยปฏิบัติการห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณีของนักอัญมณี วิทยาและ
พบว่าประกาศนียบัตรอัญมณีท่ีปรากฏในการต่อรองการค้านั้นเปลี่ยนแปลงราคาของแซปไฟร์ได้  

จากข้อมูลและการวิเคราะห์ที่ผู้เขียนน าเสนอไปทั้งหมดในบทต่าง ๆ ข้างต้น ผู้เขียนจะ
แยกประเด็นการศึกษาออกเป็นสามส่วนส าคัญคือ 1) ระบบเศรษฐกิจของตลาดอัญมณี 2) ระบบราคา
เลื่อนไหลที่เป็นหนึ่งในกลไกขับเคลื่อนการไหลเวียนสินค้าในตลาดอัญมณี และ 3) นาฏกรรมในโรง
ละครตลาดอัญมณี ซึ่งเป็นการแสดงของผู้ค้าอัญมณีที่เต็มไปด้วยการแสดงละครต่อหน้าผู้ชมมากมาย
ในพ้ืนที่การค้า  

 
6.1 ระบบเศรษฐกิจ 

 
ระบบเศรษฐกิจในตลาดอัญมณีสามารถมองได้ไม่ต่างจากระบบเศรษฐกิจทั่วไปคือ   

“ซื้อถูก ขายแพง” (Geertz, 1978, p.29) และราคานั้นขึ้นอยู่กับอุปสงค์และอุปทาน เช่น ในอดีต
พลอยเผาเก่าราคาสูง เนื่องจากเป็นที่ต้องการของตลาด แต่ในปัจจุบันพลอยที่มีความใสและไม่ ผ่าน
การปรับปรุงมีราคาสูงที่สุด เพราะผู้บริโภคต้องการ แต่ในขณะเดียวกันระบบการค้าของตลาดอัญมณี
นั ้นวางอยู ่บนพื้นฐานของ “ข้อมูล” ที่เป็นส่วนส าคัญของระบบเศรษฐกิจแบบบาซาร์ กล่าวคือ      
การแสวงหาข้อมูลที่อีกฝ่ายไม่มีและการที่อีกฝ่ายพยายามปกป้องข้อมูลดังกล่าว คือสิ่งที่ส าคัญที่สุดใน
ตลาด (Geertz, 1978, p.29) ตลาดพลอย คือตลาดนัดซื้อขายแลกเปลี่ยนพลอย ซึ่งเป็นสินค้าที่มี
ลักษณะเฉพาะตัว ทั้งผู้ซื้อและผู้ขายจ าเป็นจะต้องมีความรู้ความเข้าใจสินค้า สิ่งที่จะท าให้ราคาเพิ่มขึ้น
หรือลดลงได้ ดังนั้นผู้ค้าหรือผู้คนที่สนใจอยากได้พลอยจะต้องเข้าไปหาคือ “ข้อมูล” สามารถหาข้อมูล
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ได้ในตลาด จากการพูดคุย แลกเปลี่ยนข้อมูลระหว่างผู ้คนในตลาด และเป็นที่แน่นอนว่า ความ
ต้องการซื้อถูก ขายแพงของใครสักคน และความนิยมต่อสินค้าในตลาด ณ เวลาปัจจุบัน ก็เป็นหนึ่งใน
ข้อมูลที่ต้องตามหาเช่นกัน ข้อมูลในตลาดอัญมณีจึงเป็นส่วนส าคัญอย่างยิ่งส าหรับผู้ที่ต้องการใช้ตลาด  

ข้อค้นพบจากการศึกษาทั้งสองตลาด ประการแรกคือ ตลาดทั้งสองแห่งเป็นตลาดการ
ซื้อขายระหว่างผู้ค้าและผู้ค้า ไม่ว่าจะเป็นการต่อรองระหว่ างสายชลและเฮียสอง การต่อรองของพ่ี
ต๋อมกับคนเดินพลอย หรือการต่อรองของเจเจและสาวเดินพลอยชาวไทย ปฏิบัติการต่อรองราคางของ
ผู้ค้าเหล่านี้สะท้อนให้เห็นถึงความส าคัญของบทบาทหน้าที่ผู้ค้าพลอยในทุกระดับว่าพวกเขาเป็นหนึ่ง
ในกลไกที่ใช้กลยุทธ์ที่หลากหลายในการต่อรอง เพื่อให้บรรลุเป้าหมายของการต่อรองคือ ท าให้สินค้า
ไปสู่ราคาที่ยุติธรรมที่สุดของทั้งสองฝ่าย 

ประการที่สอง พลอยที่ไหลเวียนอยู่ในตลาดพลอย โดยผู้ค้าพลอยชาวไทยกลุ่มที่ผู้เขยีน
ศึกษา เป็นผู้ค้าพลอยระดับกลางและระดับล่าง ส าหรับผู้ค้าในพื้นที่ตลาดพลอยจันทบุรีแล้ว พวกเขา
มองว่าพลอยในตลาดพลอยจันทบุรี เป็นพลอยคุณภาพกลางและคุณภาพต ่า ที่ผู้ค้าพลอยชาวไทยส่วน
ใหญ่มีความถนัดและความสามารถในการมองเห็นภาพในการเพิ่มราคาให้แก่พลอยที่ตลาดบนไม่
ต้องการได้ อย่างเช่น การเจียระไนใหม่อีกครั้ง (recutting) หรือการเผาพลอยเพื่อเพิ่มคุณภาพ 
เนื่องจากว่า พลอยทั้งสองคุณภาพมีสัดส่วนมากกว่าพลอยคุณภาพสูงซึ่งมีอยู่จ ากัดและมีราคาสูงเกิน
กว่าที่คนท่ัวไปจะเอ้ือมถึง  

   
6.2 ระบบราคาเลื่อนไหล 

 
การศึกษาตลาดอัญมณี ด้วยการศึกษาแบบชาติพันธุ ์วรรณนาเป็นส่วนส าคัญของ

วิทยานิพนธ์เล่มนี้ เนื่องจากจุดเริ่มต้นของการสนใจศึกษาของผู้เขี ยน ในมิติของราคาการซื้อขาย    
อัญมณี ผู ้เขียนเริ ่มต้นจากการสอบถามกับเพื ่อนของผู ้เข ียนเองที ่เป ็นผู ้ค้าพลอย และพบว่า
กระบวนการซื้อขายพลอยมีความสลับซับซ้อน ความไม่แน่นอน และมีความเฉพาะตัวอยู่ การซื้อขายที่
มีลักษณะเฉพาะตัวไม่สามารถอ่านหนังสือหรือไม่ปรากฏคู่มือการซื้อขายหรือแม้แต่มาตรฐานราคา
กลางที่จะสามารถใช้อ้างอิงในการเดินเข้าสู่ตลาดพลอยได้ เมื่อลงเก็บข้อมูลภาคสนามค าที่มักได้ยินอยู่
เสมอ คือ “ลองเอาพลอยไปเดินดูซิ” หรือเมื่อนั่งอยู่ที ่โต๊ะพลอยของผู้ค้าในตลาดพลอยจันทบุรี   
“ลองซื้อพลอยดูสักเม็ดเดี๋ยวคนเดินพลอยมากันตรึม” ประโยคเล่านี้อาจจะฟังดูชวนเชื่อให้ร่วมเป็น
หนึ่งในผู้ค้าในตลาด หรือเพ่ือจะเพ่ิมคนซื้อพลอยในตลาดเผื่อว่าเงินจะหมุนมากข้ึน แต่แท้จริงแล้ว นัย
ของการเชิญชวนให้ผู้เขียนร่วมมีประสบการณ์ในตลาดพลอยเฉกเช่นเดียวกับพวกเขาคือผู้ค้าพลอยใน
ตลาดนั้น เป็นการบ่งบอกถึงวิธีการเข้าถึงข้อมูลอย่างดีที่สุด เพราะการเป็นคนเดินพลอย หรือ ผู้ค้า
พลอยทั้งสองต าแหน่งในตลาดพลอยนั้นเป็นส่วนที่ท าหน้าที่มากกว่าแค่การแลกเปลี่ยนสินค้าหรือการ
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ต่อรองราคา แต่เป็นผู้ถือครองข้อมูลข่าวสารทุกมิติและทุกแง่มุมของตลาดเอาไว้อย่างดีเยี่ยม แม้ว่าตัว
ผู้เขียนจะไม่ได้เข้าไปเก็บข้อมูลด้วยการเป็นคนเดินพลอยหรือผู้ค้าพลอยในตลาด แต่ใช้วิธีการติดตาม
และนั่งอยู่ในพื้นท่ีการค้าจนในบางสถานการณ์ผู้เขียนเองก็กลายเป็นหนึ่งในตัวละครที่ร่วมแสดงในเวที
การต่อรองราคาพลอยของผู้ค้าพลอย หรือในบางครั้งที่ผู้เขียนนั่งอยู่ที่โต๊ะพลอยก็มีคนเดินพลอย ยื่น
พลอยให้ผู้เขียนเช่นกัน  

เพราะฉะนั้นแล้วการท าความเข้าใจตลาดอัญมณี สีลมและตลาดพลอยจันทบุรี ผ่าน
การศึกษาผู้ค้าพลอยชาวไทยคือ แหล่งข้อมูลที่ดีที่สุดของตลาดทั้งสองแห่ง เนื่องจากผู้เขียนมีเครือข่าย
ผู้ค้าพลอยชาวไทยอยู่ในตลาดทั้งสองแห่ง และผู้ค้าพลอยชาวไทยมีส่วนในการก าหนดรูปแบบการซื้อ
ขายพลอยในตลาด ด้วยประสบการณ์จากการท างานอื่น ๆ ที่เกี่ยวข้องกับพลอยมาก่อน จึงท าให้
พลอยที่เข้ามาหมุนเวียนในตลาดเป็นพลอยระดับกลางและล่างที่สามารถเพ่ิมหรือลดคุณภาพได้ 

จากเรื่องราวของผู้ค้าพลอยทั้งในตลาดพลอยจันทบุรีและตลาดอัญมณีสีลม ในบทที่ 4 
และบทที่ 5 จุดร่วมส าคัญของผู้ค้าพลอยทุกคนที่ปรากฏออกมาคือ ในกระบวนการต่อรองซื้อขาย
พลอยนั้นเป็นไปเพื่อท าให้ราคาพลอยปรากฏออกมา ผู้เขียนเห็นว่าราคาพลอยที่ปรากฏออกมานั้น 
เป็นราคาที่มีความเลื่อนไหลและจึงปรากฏออกมาเป็นราคาสุดท้ายที่มีกลไกที่คอยก ากับอยู่ 3 ส่วน
ด้วยกันได้แก่ ชุดมาตรฐานที่ก าหนดมูลค่าพลอยจากห้องปฏิบัติการอัญมณี ผู้คน พลอย  

 
6.2.1 ชุดมาตรฐานจากห้องปฏิบัติการอัญมณี  
 ชุดมาตรฐานอัญมณีที่ถูกสร้างขึ้นมาโดยนักอัญมณีวิทยาในห้องปฏิบัติการอัญมณี 

เป็นส่วนที่พัฒนาขึ้นมาเพื่อประกอบเป็นชุดข้อมูล เนื่องจากตลาดพลอยเป็นตลาดที่มีการใช้ข้อมูล
เกี่ยวกับสินค้าอย่างเข้มข้น เนื่องจากพลอยเป็นสินค้าที่มีราคาแพง และมีอัตวิสัยในตนเอง ข้อมูลของ
พลอย หรือ การดูหน้าพลอย แม้จะมีการพูดสิ่งที่ผู้ค้าเห็น และพูดออกมาดัง ๆ หรือใช้บุคคลอื่นช่วย
ยืนยันนั้นก็ยังไม่สามารถท าให้ พลอยเป็นวัตถุวิสัยได้ ห้องปฏิบัติการอัญมณีที่ตลาดอัญมณีในโลกต่าง
ยอมรับถึงความเป็นกลางในการศึกษาอัญมณีจึงมีอ านาจมากพอที่จะท าให้อัตวิสัยของพลอยกลายเป็น
วัตถุวิสัยได้ และเป็นกลไกที่ตลาดคิดขึ้นมาเพื่อเป็นกลไกในการตัดสินคุณสมบัติของพลอยอย่างเป็น
มาตรฐาน และท าให้ข้อมูลของพลอยอ่านง่ายขึ้นส าหรับคนที่จะเข้ามาในตลาด 

 อย่างไรก็ดีแม้ว่าใบประกาศนียบัตรรับรองจากห้องปฏิบัติการจะมีส่วนส าคัญต่อ
ราคาและการต่อรอง แต่ไม่ได้หมายความว่าใบประกาศนียบัตรรับรองหรือนักอัญมณีวิทยา  จะมี
อ านาจเหนือกว่าสิ่งอื่น ๆ ในตลาด จากเดิมที่ผู้เขียนเคยใช้ความรู้ทางวิทยาศาสตร์ที่ติดตัวมาเป็น
จุดเริ่มต้นในการเดินเข้าสู่ตลาดอัญมณี กลับกลายเป็นว่า ผู้เขียนถูกท้าทายด้วยประสบการณ์ของผู้ค้า
ในตลาดหลายครั้งหลายครา เช่นเดียวกับในช่วงเวลาที่นั่งอยู่ที่โต๊ะพลอยของพ่ีต๋อมในบ่ายวันเสาร์ “ดู
ไม่เป็นหรอก เคยดูแต่ในแลป” พ่ีต๋อมพูดกับผู้เขียนพร้อมยื่นพลอยสีชมพู แว่นขยายส่องพลอย และที่
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คีบพลอยให้กับผู้เขียน ผู้เขียนรับมาและเพ่งสายตาไปที่เนื้อพลอยผ่านแว่นขยาย ซึ่งแน่นอนว่าการยื่น
พลอยให้ผู้เขียนดูนั้นไม่ได้เป็นความต้องการในการขอความเห็นจากผู้เชี่ยวชาญ แต่เป็นกลยุทธ์หนึ่งที่
เกิดขึ้นระหว่างการต่อรองราคา หรือเรียกได้ว่าเป็นการแสดงให้คู่ค้าเห็นว่าสิ่งที่พี่ต๋อมพูดนั้นเป็นสิ่งที่
คนอ่ืน ๆ ก็เห็นได้เช่นกันและตอกย ้าว่าตนเองไม่ได้โกหก  

6.2.2 พลอย 
พลอยเป็นสิ่งที่เกิดขึ้นจากแรงกระท าทางธรรมชาติ กล่าวได้ว่าพลอยแต่เม็ดนั้นมี

ชิ้นเดียว (Walsh, 2010, p.99) เราอาจจะหาพลอยที่มีลักษณะคล้ายคลึงกันได้ แต่ไม่สามารถหา
พลอยเม็ดเดียวกันเจอได้อีก เพราะฉะนั้นแล้วในการซื้อขายต่อรองแต่ละครั้ง ผู้ค้าพลอยทุกคนจะต้อง
ดู “หน้าพลอย” เพื่อที่จะเก็บข้อมูลว่าพลอยเม็ดที่ก าลังดูอยู่ มีลักษณะอย่างไรบ้างเพื่อที่จินตนาการ
ถึงทั้งการน าพลอยไปใช้งานต่ออย่างไร และเพื่อที่จะน าข้อมูลนี้ไปใช้ในการต่อรองและการสร้าง      
กลยุทธ์เพื่อท าให้ราคาปรากฏ 

การดูหน้าพลอย คือการพิจารณาอย่างถี่ถ้วนด้วยความระมัดระวังทุกมุมมอง 
การส่องกราดสายตาผ่านแว่นขยายแบบพกกาของผู้ค้าพลอย และการบรรยายลักษณะต่าง ๆ ของ
พลอยอย่างละเอียดถี่ถ้วน ในทุกมุมทุกมิติ รวมถึงการเปิดเผยความคิดของผู้ค้าออกมาอย่างโจ่งแจ้ง   
มีส่วนท าให้ผู้ค้าเริ่มที่จะบ่งบอกต าหนิเพื่อที่จะใช้ในการลดราคาพลอยลงมา อาจจะอ้างอิงถึงต าหนิ
บางต าแหน่งที่ยากจะก าจัด ท าให้ผู้ซื้อเสียเวลา หรืออาจจะน าไปขายต่อได้อยาก หรือหากจะน าไปเข้า
ตัวเรือน ก็ยังจ าเป็นจะต้องปกปิดต าหนิเอาไว้ด้วย เพราะฉะนั้นแล้วราคาที่เลื่อนไหลในการซื้อขาย
ต่อรองพลอยในตลาดจึงเป็นการปะทะกันระหว่างความรู ้ของผู ้ค้าเกี ่ยวกับพลอยในมืออีกด้วย 
เนื ่องจากคนเดินพลอย เมื ่อรับพลอยมาเดินเร่ขาย บางครั ้งไม่มีความรู ้เกี ่ยวกับต าหนิ หรือ            
การเจียระไนเช่นที่พี่ต๋อมมี ความรู้เกี่ยวกับพลอยที่แตกต่างไปจากคนอื่นเป็นส่วนที่ท าให้ผู้ค้าพลอย
ชาวไทยที่เคยท าอาชีพที่เกี ่ยวข้องกับการเพิ่มคุณภาพพลอย ตกแต่งพลอยสามารถสร้างกลยุทธ์ที่
แตกต่างออกไปจากผู้ค้าชาติอื่น รวมถึงเป็นข้อมูลพื้นฐานให้แก่ผู้คนในตลาดว่าผู้ค้าพลอยชาวไทย
เหล่านี้มีลักษณะอย่างไร 

ข้อมูลทั้งเรื่องผู้คนและพลอย เป็นข้อมูลชุดที่ผู้ค้าพลอยจ าเป็นต้องมีเสมอในการ
ท าการซื้อขาย เพราะทั ้งสองไม่สามารถเป็นข้อมูลที่อยู่ได้อย่างโดดเดี ่ยว ผู้เขียนจะยกตัวอย่าง
เหตุการณ์ที ่ท าให้ผู ้เขียนมองเห็นความสัมพันธ์ระหว่างผู ้คนและพลอยเป็นกลไกสองส่วนที ่มี
ความส าคัญในการค้าพลอยทุกระดับ หนึ่งในเหตุการณ์ท่ีผู้เขียนจ าได้ดีคือ ครั้งหนึ่งพ่ีต๋อมได้แนะน าให้
ผู้เขียนรู้จักกับผู้ค้าพลอยชาวอินเดียไม่ทราบเมืองที่มา บอกเพียงแค่ว่า “ซื้อพลอยน ้าเงินด้วยกัน”   
เมื่อพี่ต๋อมเห็นเขาก าลังจะเดินผ่านโต๊ะพลอยจึงได้เรียกเขาไว้พร้อมกับถามหาว่า “อยากได้พลอยน ้า
เงินแบบเดิม มีไหม” ในสถานการณค์รั้งนี้ก็เป็นอีกครั้งที่ผู้เขียนได้มีโอกาสร่วมแสดงในละครที่มีพ่ีต๋อม
เป็นพระเอก พี่ต๋อมรับพลอยมาจากพ่อค้าอินเดีย ที่มากันสองคน หลังจากพี่ต๋ อมใช้แว่นขยายแบบ
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พกพาส่องกราดตรวจสอบพลอยน ้าเงินที่ได้รับจากผู้ค้าพลอยชาวอินเดียแล้ว จึงยื่นพลอยพร้อมแว่น
ขยายขนาดพกพาให้ผู้เขียนได้ร่วมส ารวจด้วย (ภาพท่ี 6.1)  

 
ภาพที่ 6.1 
ผู้เขียนก าลังดูพลอยผ่านแว่นขยายแบบพกพา 

 

  
 

ช่วงเวลาที่ผู้เขียนใช้ที่คีบพลอย ค่อย ๆ บรรจงคีบพลอยอย่างเบามือ พี่ต๋อมเริ่ม
บรรยายลักษณะของพลอยตั้งแต่เหลี่ยมด้านหน้าจนถึงก้นพลอยที่เป็นส่วนส าคัญที่มีลักษณะเบี้ยวไป
ทางหนึ่ง พี่ต๋อมเน้นย ้าในระหว่างที่ผู้เขียนก าลังมองพลอยผ่านแว่นขยายขนาดพกพาไปยังก้นพลอย  
ก็พบว่าค าบรรยายของพี่ต๋อมนั้นเป็นเช่นเดียวกับที่ผู้เขียนเห็นไม่ผิดเพี้ยน และพี่ต๋อมยังย ้ากับผู้เขียน
ว่า “ส่วนก้นรีคัทไม่ได้ เพราะว่าเป็นเนื้อสีของพลอย” พี่ต๋อมส่งเสียงถึงความเสียดายที่ต าหนิเพียง
เล็กน้อยเท่านั้นท าให้พี่ต๋อมไม่สามารถตัดสินใจซื้อพลอยเม็ดดังกล่าว ได้ แต่หากว่าผู้ค้าพลอยจะลด
ราคาลงอีกสักนิดก็อาจจะเปลี่ยนใจพี่ต๋อมได้ แต่ในเมื่อผู้ค้าพลอยชาวอินเดียยื่นหน้าจอโทรศัพท์     
เป็นบทสนทนาระหว่างชาวอินเดียกับคนที่เขาอ้างว่าเป็นเจ้าของพลอยคือ คนที่ไม่ยอมลดราคาให้ แต่
ชายชาวอินเดียนั้นอยากจะขายพลอยให้กับพี่ต๋อมจริ ง ๆ ในมุมมองของผู้เขียนเห็นว่าพี่ต๋อมไม่ได้
ต้องการซื้อพลอยเม็ดดังกล่าวแต่แรก เพียงต้องการดูพลอยในมือของชายชาวอินเดียเท่านั ้น ใน
สถานการณ์นี้ได้แสดงให้เห็นถึงบทบาทของทั้งพลอยและผู้ค้าพลอยที่ต่างมีผลต่อการก าหนดราคา  
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ในสถานการณ์นี้ได้แสดงให้เห็นว่าการก าหนดราคาต้องเริ่มจากการมองดูผู้คนที่
อยู่ในตลาด และจดจ าว่าผู้ค้าพลอยหรือเด็กเดินพลอยเป็นคนที่ไหน และน่าจะมีพลอยใดไว้บ้าง จาก
ข้อมูลที่เคยท าการค้าด้วยกันมาก่อน และหลังจากนั้นจึงเป็นการพิจารณาคุณสมบัติพลอย เพราะหาก
ไม่มีพลอยหรือเรียกว่าไม่เห็นหน้าตาของ ก็ยากที่จะบอกราคาเปิดได้ และในช่วงเวลาแห่งการต่อรอง
ราคาที่เลื่อนไหลจ าเป็นที่จะต้องใช้ข้อมูลจากทั้งผู้ค้าพลอยและลักษณะภายในของพลอยที่จะเริ่ม
ต่อรองราคาจนได้ราคาที่ปรากฏในที่สุด แม้ในเหตุการณ์นี้ขั้นตอนการต่อรองจะจบตั้งแต่เริ่มต้นบอก
ราคาเปิดก็ตาม  

6.2.3 ผู้คน 
เมื่อครั้งที่ผู้เขียนนั่งอยู่ที่โต๊ะพลอยเจ มีผู้ค้าหน้าใหม่เดินมายื่นพลอยสเปซซาทีน 

ให้เจดู เจรับพลอยจากเขามาและถามเขากลับว่า “มาจากไหน” ชายคนที่ยื ่นพลอยตอบกลับว่า 
“อินเดีย” เจจึงสวนกลับว่า “ไจเปอร์?” ชายคนนั้นยืนยันกลับว่า “Tamil” การถามถึงสัญชาติหรือ
เชื้อชาติ หรือการสังเกตลักษณะภายนอกอย่างคร่าว ๆ ของผู้ค้าพลอยในตลาดเกิดขึ้นเสมอส าหรับการ
พบเจอกันครั้งแรก การสอบถามข้อมูลพื้นฐานทั่วไปในทางหนึ่งเป็นไปเพื่อท าความรู้จักคู่ค้า แต่ในอีก
ทางหนึ่งเป็นการเก็บรวมรวมข้อมูลเกี่ยวกับผู้ค้าพลอยและคนเดินพลอยในตลาดว่า ผู้ค้าเชื้อชาติอะไร 
มีวิธีการซื้อพลอยชนิดใดและแบบใด รวมถึงวิธีการต่อรองราคาที่อาจจะเกิดขึ้นตามมา ข้อมูลพื้นฐาน
เหล่านี้ในตลาดพลอยปัจจุบัน ผู้ค้าพลอยชาวไทยที่ผู้เขียนสัมภาษณ์และสังเกตการณ์อย่างมีส่วนร่วม
ในตลาดมองว่า คนไทยซื้อพลอยถูก คนจีนซื้อสู้ แขกปากีฯหรือแขกอินเดียซื้อพลอยราคาถูกกว่าชาติ
อื่นและคิดเปอร์เซ็นต์ส่วนย่อยมากกว่าผู้ค้าพลอยชาติอื่น ๆ และชาวญี่ปุ่นชอบซื้อพลอยสวยไม่สนใจ
ว่าราคาจะแพงแค่ไหน เมื่อมีคนหน้าใหม่เข้าสู่ตลาด มักจะถูกประเมินจากผู้ค้าพลอยในตลาดอยู่เสมอ 
แม้กระทั่งตัวผู้เขียนเองที่ถูกมองว่าเป็นผู้ค้าพลอยชาวต่างชาติ เคยถูกเสนอพลอยให้โดยคิดว่าเป็น เจ 
เพราะเคยไปนั่งในต าแหน่งโต๊ะที่เจเคยนั่ง จึงยื่นพลอยที่เขามีข้อมูลว่า คนที่นั่งโต๊ะนี้ ซื้อพลอยชนิดนี้
โดยที่ไม่รู้ว่าหน้าตาเป็นอย่างไร แต่ข้อมูลที่คนเดินพลอยคือ หากมาที่โต๊ะตัวนี้ ต าแหน่งนี้ เขาจะเจอ
กับผู้ค้าที่เป็นคนปากีสถาน ซึ่งข้อมูลนี้จะท าให้คนเดินพลอยประเมินในขั้นต้นได้ว่า เจ้าของโต๊ะนี้ซื้อ
พลอยชนิดไหน ลักษณะอย่างไร มีกลยุทธ์ใดบ้างในการซื้อขาย 

 กลไกท้ังสามได้แก่ชุดมาตรฐาน เม็ดพลอย และผู้ค้าพลอยเป็นสิ่งส าคัญของระบบ
ราคาเลื่อนไหลของตลาดพลอยทั้งสองแห่งในห้วงเวลาปัจจุบันที่ผู้เขียนเข้าไปศึกษา เพราะนอกจากทั้ง
สามสิ่งจะเป็นกลไกที่ใช้ในการขับเคลื่อนตลาด และยังมีฐานะเป็นข้อมูลที่ผู้ค้าแต่ละคนต้องใช้เพ่ือ
ประเมินราคาของพลอยเม็ดนั้น ๆ ที่ก าลังต่อรองราคากัน ด้วยวัฒนธรรมของตลาดพลอยที่ใช้ระบบ
ราคาเลื่อนไหล ที่ไม่มีราคาตายตัวเหมือนระบบเศรษฐกิจสมัยใหม่ จึงท าให้ตลาดที่มีความกดดันสูงใน
การแลกเปลี่ยน ตลาดพลอยจึงพัฒนากลไกอีกอย่างหนึ่งขึ้นมา คือ คนเดินพลอย เพื่อมาลดความ
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กดดันที่เกิดขึ้นภายในตลาด แทนที่จะให้ไปยอมรับการใช้ราคาตายตัวอย่างสินค้าอุปโภคบริโภคทั่วไป 
ที่มักเข้าใจกันว่าราคาถูกก าหนดขึ้นมาอย่างเป็นเหตุเป็นผล  

 ตลาดอัญมณี คือตลาดที่เกิดจากผู้คนที่แตกต่างทางวัฒนธรรมที่ให้มูลค่าของวัตถุ 
แตกต่างกัน เพราะว่าคนสิบคนเห็นพลอยเม็ดเดียวกัน ไม่ได้หมายความว่าพวกเขาจะซื้อพลอยในราคา
เดียวกัน เช่นเดียวกับที่ผู้ค้าพลอยทุกคนในตลาด ไม่ว่าจะเป็นผู้ค้าพลอยชาวอินเดีย ชาวปากีสถาน 
ชาวจีน ชาวญี่ปุ่น รวมถึงชาวไทย ต่างเข้าใจมูลค่าของพลอยแตกต่างกัน ผู้เขียนคิดว่าความแตกต่าง
ทางวัฒนธรรมของผู้คนในตลาดคือเบื้องหลังที่คอยขับเคลื่อนตลาดอัญมณี แต่การจะท าให้มูลค่าที่อยู่
ภายในตัวผู้ขายปรากฏออกมาได้ จึงจ าเป็นต้องใช้ข้อมูลเพื่อประเมินทั้งราคาของพลอย และมูลค่าที่
อีกฝ่ายมีต่อพลอย 

 วัฒนธรรมของตลาดอัญมณี จึงไม่ใช่วัฒนธรรมการตามหาเหตุผล ไม่ใช่วัฒนธรรม
การค้าที่สินค้าถูกก าหนดราคาทางวัตถุวิสัยของเม็ดพลอย แต่เป็นตลาดที่มีวัฒนธรรมในการรับรู้ข้อมูล
เกี่ยวกับตลาด ผ่านการแสดงละครของผู้ค้าในตลาด ผู้เขียนเสนอว่าตลาดอัญมณีจึงเป็นโรงละครแห่ง
หนึ่งที่เต็มไปด้วยนักแสดง การเล่นละครเป็นการสร้างความชอบธรรมให้กับผู้ค้าในการเสนอราคา
ออกมา และสร้างความชอบธรรมให้การต่อรองราคาที่ก าลังเลื่อนไหลไปมาในช่วงเวลาแห่งการต่อรอง 

 
6.3 โรงละครตลาดอัญมณี 

  
การต่อรองราคาของสินค้าในตลาดอัญมณีสามารถเกิดขึ้นทุกที่  ไม่ว่าจะเป็นหัวมุมถนน 

หรือร้านอาหาร การต่อรองราคาแต่ละฝ่ายจะใช้กลยุทธ์ที่แตกต่างกันออกไป โดยผู้เขียนแบ่งออกเป็น 
รหัส (coding) การเล่นใหญ่ (overacting) การสร้างสถานการณ์ (simulation) และผู้เขียนเรียกการ
ปรากฏตัวของกลยุทธ์เหล่านั้นว่าเป็น การแสดงละคร  (theater) ซึ่งทั้งผู้ซื้อและผู้ขายจะประเมิน
สถานการณ์ และประเมินข้อมูลระหว่างคู่ต่อรองของตนและเลือกใช้กลยุทธ์ซึ่งอาจจะมีใช้กลยุทธ์
หลายอย่างในการต่อรองแต่ละครั้ง และหลังจากจบการต่อรองเมื ่อการซื้อขายสิ ้นสุดลงกลยุทธ์
เหล่านั้นจะหายไป หากมีการพบกันนอกเวลาการต่อรองจะเป็นบทสนทนาปกติ  

การต่อรองที่เกิดขึ้นในตลาดอัญมณี เป็นปฏิบัติการที่เกิดขึ้นเสมอในการซื้อขายอัญมณี 
และผู้ค้าหลายคนได้คิดค้นกลยุทธ์ต่าง ๆ พร้อมทั้งเรียนรู้กลยุทธ์ของผู้อื่นไปพร้อม ๆ กัน และเ มื่อ
เริ่มต้นการซื้อขาย ตลาดอัญมณีได้กลายสถานะเป็นโรงละครแห่งหนึ่งที่มีนาฏกรรมก าลังเกิดขึ้น โดยมี
ผู้ค้าทั้งสองฝ่ายเป็นนักแสดง และทั้งหมดนี้เป็นขั้นตอนสุดท้ายในการท าให้ราคา  “ปรากฏ” ออกมา 
และในขณะเดียวกันนั้นผู้ค้ายังคงต้อง “ซ่อน” ราคาไว้ด้วยไปพร้อม ๆ กัน เพราะมีผู้ชมที่เป็นผู้ค้าที่
พร้อมจะเข้าไปท าการซื้อขายหรือเป็นนักแสดงมุงดูอยู่ด้วยเช่นกัน จึงท าให้การแสดงในช่วงเวลาที่มีคน
มุงดูจ านวนมาก ผู้แสดงจะต้องระวังตัวเพ่ิมมากขึ้น จึงท าให้เราเห็นภาพการกดเครื่องคิดเลข หรือการ
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พันกาและเขียนราคาโดยไม่พูดอะไรสักค า แม้ว่าอีกฝ่ายก าลังปฏิเสธไม่ให้พันอยู่ก็ตาม ผู้ชมมุงดูอยู่แม้
จะเห็นการแสดงอย่างชัดเจน แต่ส าหรับการใส่รหัส หรือการกดคิดเลข ที่เป็นสิ่งที่แสดงตัวเลขอย่าง
ชัดเจนนั้นเป็นสิ่งที่ผู้ชมจะสังเกตเห็นได้ยาก เพ่ือที่จะเก็บความลับเรื่องราคาไว้กับตนเองให้นานที่สุด 

ในขณะเดียวกันการแสดงจะต้องด าเนินต่อไปเรื่อย ๆ จนกว่าจะจบฉากดังกล่าว เมื่อ
ละครจบลง นักแสดงทุกคนจะกลับเข้าสู่ตัวตนของตนเอง และสามารถกลับมาพูดคุยกันได้อย่างปกติ
เหมือนไม่เคยเกิดขึ้นมาก่อน เพราะฉะนั้นผู้ค้าแต่ละคนต้องมีความารถที่จะเปลี่ยนบทบาทไปตาม
สถานการณ์ ณ ช่วงเวลาแห่งการต่อรอง โดยไม่มีบทเตรียมไว้หรือเรียกว่า การด้นสด (improvisation)  

การนาฏกรรม (theatrical performance) จึงเป็นการแสดงของผู้ซื ้อและผู ้ขาย         
ที่ปราศจากบท ผู้ก ากับ หรือการจัดเวทีอย่างเฉพาะเจาะจง บทบาทของนักแสดงบทเวทีล้วนแล้วแต่
เกิดขึ้นอย่างเป็นธรรมชาติ ไร้กฎเกณฑ์ หรือข้อบังคับที่แน่นหนา มีเพียงชุดข้อมูล และชุดความหมาย
ที่แต่ละฝ่ายถือไว้เท่านั้นที่สามารถงัดออกมาเพื่อที่จะใช้ต่อบทส าหรับน าไปสู่ ราคา ที่จะเผยตัวใน
ตอนท้าย นาฏกรรมได้เกิดขึ้นแล้ว ทุกคนเข้าฉากเป็นคนหนึ่ง และเมื่อออกจากฉากเป็นอีกคนหนึ่ง 
ผู้ชม นักแสดงต่างรับรู้และเข้าใจนาฏกรรม ในท้ายที่สุดผู้คนในนาฏกรรมการค้าพลอย ล้วนรับรู้และ
เข้าใจระบบความหมายของการก าหนดราคาของสังคมและวัฒนธรรมไปเรียบร้อยแล้ว  

หากมองในมุมมองของฆัสรา ที่มองว่าการเดินเข้าตลาดสดแบ๊คฮวา เป็นการเดินเข้าโรง
ถ่ายภาพยนตร์ (ฆัสรา ขมะวรรณ มุกดาวิจิตร, 2549) แต่ส าหรับผู้เขียนแล้ว การเดินเข้าตลาดอัญมณี
เป็นการเข้าไปเป็นทั้งผู้ชมและผู้แสดงในโรงละคร การบรรยายให้เห็นถึงกลยุทธ์ของผู้ค้าพลอย เป็น
การเปิดเผยให้เห็นว่านักแสดงในโรงละครต่างมีเป้าหมายเพื่อที่จะท าให้ราคาปรากฏออกมา ราคาที่
ปรากฏออกมาล้วนแล้วแต่เกิดขึ้นจากความสัมพันธ์อันสลับซับซ้อนระหว่างชุดมาตรฐาน  พลอยและ
ผู้ค้าพลอย ต่างมีช่วงเวลาและพ้ืนที่ในการแสดงของตนในแต่ละฉากของละครเช่นกัน  

กล่าวโดยสรุประบบเศรษฐกิจตลาดอัญมณี เรื่องพื้นฐานอย่างการซื้อถู กขายแพงเป็น
เพียงข้อมูลในตลาด ผู้ใช้ที่จะเข้าไปในตลาด ไม่ว่าจะเข้าไปในฐานะใดก็สามารถแสวงหาข้อมูลเหล่านี้
ได้ แต่ในขณะเดียวกันข้อมูลเหล่าก็เป็นข้อมูลที่จ าเป็นส าหรับน ามาประกอบร่วมกับข้อมูลชุดอ่ืน ๆ อีก
มากมาย เช่น การดูพลอย ภาษาท่ีใช้ วิธีการซื้อขาย การจ่ายเงิน เปอร์เซ็นต์ส่วนย่อย และกลยุทธ์ของ
ผู้ค้า ท้ายที่สุดแล้ว ระบบเศรษฐกิจที่มีความเฉพาะเช่นตลาดอัญมณี ต้องการการท าความเข้าใจการ
ต่อรองที่เข้มข้นในหลากมิติ (Geertz, 1978, p.31) ที่หลากหลายไม่ใช่เพียงพูดว่า ทุกคนอยากซื้อถูก
ขายแพง  

สังคมวัฒนธรรมของตลาดพลอย ในทางหนึ่งคือการวางการแลกเปลี่ยนอยู่ในระบบราคา
เลื่อนไหล อันเป็นผลมาจากการซื้อขายหน้าเหมืองตั้งแต่อดีต แม้ว่าจะมีความพยายามสร้างมาตรฐาน 
สร้างความเป็นเหตุเป็นผล จากห้องปฏิบัติการอัญมณี และได้รับการยอมรับ แต่สิ่งที่ห้องปฏิบัติการอัญ
มณีไม่มีความเห็นของตนเอง คือ พลอยเม็ดนั้นราคาเท่าไหร่ เมื่อพลอยกลับมาสู่ตลาด และเกิดการซื้อ
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ขายชุดมาตรฐานเหล่านั้นจึงกลายเป็นเพียงข้อมูลอีกชุดที่คนในตลาดน ามาใช้ในการต่อรอง จึงท าให้ใน
ท้ายที่สุดแล้วราคาเลื่อนไหลจึงเป็นวัฒนธรรมของตลาดพลอยมาโดยตลอด แต่ทั้งนี้ไม่ได้หมายความ
ว่าตลาดพลอยเองจะมีวัฒนธรรมที่เหมือนกับตลาดอื่น ๆ ที่ใช้ระบบราคาเลื่อนไหล เพราะสินค้าใน
ตลาดแห่งนี้ไม่ได้เป็นสินค้าที่ใช้ในชีวิตประจ าวัน และเป็นสินค้าฟุ่มเฟือย จึงท าให้มีการให้ความหมาย
ที่แตกต่างกันออกไป กล่าวคือ คนไม่ได้เข้าใจพลอยว่าเป็นหิน หรือแร่ธรรมชาติ หรือบางครั้งก็ไม่เข้าใจ
อะไรเกี่ยวกับพลอยเลย จึงจ าเป็นต้องสร้างกลไกต่าง ๆ ขึ้นมาอธิบาย และเม่ือพลอยกลายเป็นสินค้าที่
ถูกแลกเปลี่ยนได้ด้วยเงิน ของที่มีเพียงความหมายหรือมูลค่าจึงจ าเป็นต้องถูกท าให้มีราคา ดังนั้นแล้ว
วิธีการดังกล่าวคือ การเล่นละครกันของผู้คนในตลาดเพื่อที่จะแสดงถึงความชอบธรรมและบ่งบอกว่า
พลอยที่มีมูลค่า และความหมายส าหรับเขานั้น มีราคาเท่าไหร่กันแน่ และสามารถเลื่อนไหลไปได้ไม่
มากไปกว่ามูลค่าและความหมายที่พวกเขาได้ให้ไว้กับพลอย 
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กระทรวงพาณิชย์. (2565). คอรันดัม - การจัดระดับสีทับทิม ไพลิน และแซปไฟร์สีต่าง ๆ  
 Corundum – colour grading of ruby, blue sapphire and fancy sapphires.  
 สถาบันวิจัยและพัฒนาอัญมณีและเครื่องประดับแห่งชาติ (องค์การมหาชน). 
กระทรวงพาณิชย์. (2564). Laboratory Disclosure Policy นโยบายการเปิดเผยข้อมูลของ 
 ห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี. สถาบันวิจัยและพัฒนาอัญมณีและเครื่องประดับ 
 แห่งชาติ (องค์การมหาชน). 
กระทรวงอุตสาหกรรม. (2543). แผนที่และข้อมูลแหล่งแร่ของไทย ชุด แร่รัตนชาติของประเทศไทย  
 ฉบับที่ 1 แหล่งพลอยทับทิมและแซปไฟร์ในประเทศไทย 2543. กองเศรษฐธรณีวิทยา  
 กรมทรัพยากรธรณี. 
เชฐณี โอภาสวัตชัย. (2539). การจัดงานแสดงสินค้าอัญมณีและเครื่องประดับ. กรมส่งเสริม 
 การส่งออก. 
ฆัสรา ขมะวรรณ มุกดาวิจิตร. (2546). เล่าเรื่องการจับจ่ายในตลาดสดแบ๊คฮวา-ฮานอย: การค้าขาย
 ชีวิตผู้หญิงและสังคมเวียดนามยุค “เศรษฐกิจการตลาด”. ใน โครงการวิจัย ตลาดกับวิถี
 ชีวิต. ศูนย์มานุษยวิทยาสิรินธร (องค์การมหาชน). 
ฆัสรา ขมะวรรณ มุกดาวิจิตร. (2549). รหัสทางวัฒนธรรมของการจับจ่าย: เล่าเรื่องการค้าขาย ชีวิต
 ผู้หญิง และสังคมในตลาดสดแบ๊คควา-ฮานอย. ใน ตลาดในชีวิต ชีวิตในตลาด.  
 (น.142-205). ศูนย์มานุษยวิทยาสิรินธร (องค์การมหาชน). 
ประกาศกระทรวงแรงงาน เรื่อง ก าหนดงานที่ห้ามคนต่างด้าวท า. (2563, เมษายน 21). ราชกิจจา 

 นุเบกษา, เล่ม 137 (ตอนพิเศษ 92 ง), หน้า 14. 
ประกาศอธิบดีกรมสรรพากร เรื่อง ก าหนดหลักเกณฑ์ วิธีการ และเงื่อนไข ส าหรับการน าเข้าหรือการ
 ขายเพชร พลอย ทับทิม มรกต บุษราคัม โกเมน โอปอล นิล เพทาย ไพฑูรย์ หยก ไข่มุก 
 และอัญมณีที่มีลักษณะท านองเดียวกัน รวมทั้งสิ่งท าเทียมวัตถุดังกล่าว หรือที่ท าขึ้นใหม่
 เฉพาะที่ยังมิได้ประกอบขึ้นเป็นตัวเรือน หรือของรูปพรรณ เพื่อใช้ในการผลิตอัญมณีที่
 เป็นเครื่องประดับ หรือของใช้ใด ๆ ของผู้ประกอบการจดทะเบียนที่จะได้รับยกเว้น
 มูลค่าเพิ่ม. (2540, ธันวาคม 30). ราชกิจจานุเบกษา, เล่ม 114(ตอนพิเศษ 125 ง), 
 หน้า 20 - 23. 

Ref. code: 25656208030590WCB



129 

 

ปัญจวรรณ, ธนสุทธิพิทักษ์. (2552). อัญมณีธรรมชาติ อัญมณีสังเคราะห์ อัญมณีเลียนแบบ อัญมณี 
 ปรับปรุงคุณภาพ. ส านักพิมพ์ภทระพรีเพลส. 

พรรณราย โอสถาภิรัตน์. (2565). แนววิธีเชิงวัตถุ: จากวัตถุวัฒนธรรมศึกษาสู่วัตถุสภาวะ. ใน  
 มานุษยวิทยาพ้นมนุษย์ (น.129-182). ศูนย์มานุษยวิทยาสิรินธร (องค์การมหาชน). 
พัศพงค์ ชินอุดมพงศ์. (2553). คุณภาพอมตะพลอยไทย. สมาคมผู้ค้าอัญมณีและเครื่องประดับ 
 จันทบุรี. 
พัศพงค์ ชินอุดมพงศ์. (2551). ตามรอยพลอยจันท์. สมาคมผู้ค้าอัญมณีและเครื่องประดับจันทบุรี. 
รงค์ วงษ์สวรรค์. (2554). ชุมทางพลอยแดง สารคดี : นาฏกรรมของผองคนผู้ขุดค้นความฝัน.  

 ส านักพิมพ์สามัญชน. 
แวน รอย, เอ็ดวาร์ด. (2565). ก่อร่างเป็นบางกอก (ยุกติ มุกดาวิจิตร, ผู้แปล). มติชน. 
สถาบันวิจัยและพัฒนาอัญมณีและเครื่องประดับแห่งชาติ. (ม.ป.ป.) Laboratory Disclosure Policy  
 นโยบายการเปิดเผยข้อมูลของห้องปฏิบัติการตรวจสอบอัญมณี. กรุงเทพฯ. 
ส านักงานคณะกรรมการพัฒนาเศรษฐกิจและสังคมแห่งชาติ. (2534). แผนพัฒนาเศรษฐกิจและสังคม 

 แห่งชาติฉบับที่เจ็ด (พ.ศ. 2535-2539). ส านักนายกรัฐมนตรี. 
เฮอร์เบิร์ท, วาริงตัน สมิธ. (2544) ห้าปีในสยาม. (เสาวลักษณ์ กีชานนท์ ผู้แปลและเรียบเรียง).  

 กรมศิลปากร. 
 
บทความวารสาร 
 
ณัฐพร ไทยจงรักษ์. (2561). การยึดครองจันทบุรีในทัศนะของฝรั่งเศส. วารสารประวัติศาสตร์.  
 43, 73-83. 
 
วิทยานิพนธ์ 
 
ธิติ มงคลศิริภัทรา. (2560). ภูมิปัญญาการท าพลอยกับกระแสโลกาภิวัตน์ กรณีศึกษา ช่างเจียระไน 
 พลอยและช่างเผาปรับปรุงคุณภาพสีพลอยในจังหวัดจันทบุรี. [วิทยานิพนธ์ปริญญา
 มหาบัณฑิต ไม่ได้ตีพิมพ์] มหาวิทยาลัยศิลปากร. 
 
 
 
 

Ref. code: 25656208030590WCB



130 

 

Books 
 
Fall, S. (2014). Clarity, Cut, and culture are the many meaning of diamonds. New 

York University Press. 
Geertz, C. (1963). Peddlers and Princes Social Change and Economic Modernization 

 in Two Indonesian. The University of Chicago Press. 
Geertz, C. (1967). Social Change and Economic Modernization in Two Indonesian 

 Towns: A Case in Point. In G. Dalton, Tribal and Peasant Economies: 
 Reading in Economic Anthropology (pp. 366-394). University of 
 Texas Press. 

Themelis, T. (1992). Heat Treatment Ruby and Sapphire. Gemlab Publishing.  
Vallard, A. (2020). When Stone Become Gems: Valuations of minerals in Thailand. In  
 Ferry, E. Vallard, A., Walsh, A. (Eds.), The Anthropology of Precious  
 mineral (pp.118-146). University of Toronto Press. 
 
Journals 
 
Ball, S.H. (1931). Historical Notes on Gem Mining. Economic Geology, 26(7). 681-738.  
Bestor, T. C. (2001). Markets: Anthropological Aspects. International Encyclopedia of 

 Social and Behavioral Sciences, 9227-9231. 
Brazeal, B. (2017). Austerity, luxury, and uncertainty in the Indian emerald trade. 

 Journal of Material Culture, 22(4), 437-452. 
Chang, W.-C. (2004). Guanxi and Regulation in Networks: The Yunnanese Jade Trade  
  between Burma and Thailand. 1962-88. Journal of Southeast Asian 

 Studies, 35(3s), 479-501. 
Geertz, C. (1978). The Bazaar Economy: Information and Search in Peasant Marketing. 

 The American Economic Review. 68(2). 28-32. 
Keane, W. (2003). Semiotics and the social analysis of material things. Language &  

 Communication 23, 409–425. 
Luning, S. (2013). In Conversation: Gold from 'Rock to Ring'. Ethnofoor, 25(2), 159-174. 
 

Ref. code: 25656208030590WCB



131 

 

Groat, L.A., Giuliani, G., Stone-Sundberg, J., Sun, Z., Renfro, N.D., and Palke, A.C.  
 (2019). A Review of Analytical Methods Used In Geographic Origin  
 Determination Of Gemstones., Gem & Gemology, 55(4), p.527 
Peter, C. Keller (1982). The Chanthaburi-Trat Gem Field, Thailand. Gem & Gemology, 

 18(4), 186-196.  
Shor, R. and Weldon, R. (2009) RUBY AND SAPPHIRE PRODUCTION AND  

 DISTRIBUTION: A QUARTER CENTURY OF CHANGE. Gems & Gemology,  
 45(4), 236–259. 

Walsh, A. (2004). In the Wake of Things: Speculating in and about Sapphire in 
Madagascar. American Anthropologist, 106(2), 225-237. 

Walsh, A. (2010). The commodification of fetishes: Telling the difference between  
natural and synthetic sapphires. American Ethnologist, 37(1), 98-114. 

Weldon, R. S. (2009). Ruby and Sapphire Production and Distribution: A Quarter 
Century of Change. Gems & Gemology, 45(4), 236-259. 

Vertriest, W. (2018). Multi-Generation Cutting Family from Idar-Oberstein. Gems &  
Gemology, Spring 2018, 54(1), 75-76.  

Vertriest, W., Palke, A.C, and Renfro, N.D. Field Gemology: Building A Research 
Collection And Understanding The Development of Gem Deposits. Gem & 
Gemology, 18(4), 186-196. 

 
Electronic Media 
 
Bohannon, S. (September 16, 2016). Gem Cutters Reveal the Beauty of Chalcedony.
 https://www.gia.edu/gia-news-research/gem-cutters-reveal- beauty-
 chalcedony 
Chowdhury, A. R., & Abid, A. (2019). Hill of Gems, Gems of Labour – Mining in the 

 Borderlands. https://kyotoreview.org/yav/gems-of-labour-mining-in-the-
 borderlands/ 

 
 
 

Ref. code: 25656208030590WCB



132 

 

Lucas, A., Bhatt, N., Singhania, M., Sachdeva, K., Tao Hsu, T., and Padua, P.,  
 (February 8, 2016) Field Report Jaipur, India: The Emerald Cutting and 
 Trading Powerhouse. https://www.gia.edu/gia-news- 

 research/jaipur-india-emerald-cutting-trading-powerhouse 
Lucas, A. Armil, S., A. P. Jayarajah, Hsu, T. Padua, P. (September 30, 2014). Sri Lanka: 
 From Mine to Market, Part 2. https://www.gia.edu/gia-news-research-sri-
 lanka-mining-art2?fbclid=IwAR3Cj_KJH5c_QiUxoCT9vT1Zbf_hnzMTp9mgHd
 XQPUBm2JueBt5WVge850 
Pay, D. (April 28, 2016). Cutting the ‘Imperial Flame’ Topaz. https://www.gia.edu/gia-
 news-research/cutting-imperial-flame-topaz 
Pay, D. (May 19, 2015). Sri Lanka: Treasure Island. https://www.gia.edu/sri-lanka-
 gemstones 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Ref. code: 25656208030590WCB



133 

 

ประวัติผู้เขียน 
 

ชื่อ ชีวินธา บุญ-หลง 
วุฒิการศึกษา ปีการศึกษา 2558: วิทยาศาสตรบัณฑิต 

(อัญมณีวิทยา) 
มหาวิทยาลัยเชียงใหม่ 

 
ผลงานทางวิชาการ 

 

 

ชีวินธา บุญ-หลง. (15-16 มิถุนายน 2566). กลยุทธ์ในการต่อรอง ชาติพันธุ์วรรณนาราคาเลื่อนไหล  
[Paper presentation]. การสัมมนาเครือข่ายนักศึกษาระดับบัณฑิตศึกษา สาขาสังคม
วิทยาและมานุษยวิทยา ครั้งที่ 22 ประจำปี พ.ศ.2566 วันที่ 15-16 มิถุนายน 2566, 
พิษณุโลก, ประเทศไทย. 

 

Ref. code: 25656208030590WCB




